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证券代码：603169 证券简称：兰石重装 公告编号：临 2021-067

兰州兰石重型装备股份有限公司
关于回复上海证券交易所对公司收购股权

相关事项问询函的公告
本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对

其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。
重要提示：
本次收购前，

受标的公司融资能力较弱、产能不足、组织体系、企业属性等影响，标的公司的营运成本较高，净资产
收益率、营业净利率等偏低。

因标的公司的行业集中度较高，主要客户为中核集团及其下属企业，受宏观经济变动、单一客户
及行业投资等影响，可能会造成标的公司经营业绩存在波动的风险。

本次交易中标的公司按照收益法评估的价值为2.49 亿元， 相对于 2020 年末经审计的净资产
7,258.14万元存在增值，敬请投资者注意风险。

本次交易是双方充分协商，基于交易对方金核投资三年承诺业绩设置的业绩补偿措施，经营业绩
可能会存在不能完全实现、业绩补偿存在不能覆盖全部对价的风险，敬请投资者注意投资风险。

兰州兰石重型装备股份有限公司（以下简称“兰石重装”或“公司”）于 2021 年 9 月 28 日收到上海
证券交易所《关于对兰州兰石重型装备股份有限公司收购股权相关事项的问询函》（上证公函【2021】
2774号）（以下简称“问询函”）。公司高度重视，对《问询函》关注事项逐一复核和分析，并请评估机构对
相关事宜发表意见。 现将回复情况公告如下：

问题一：公告显示，标的公司主要从事核安全设备制造等业务，截至 2020 年末净资产为 7,258.13
万元，2018至 2020年分别实现收入 1.04 亿元、0.96 亿元、0.91 亿元， 实现净利润 230.65 万元、100.22
万元、135.17万元。 本次交易中标的公司按照收益法评估的价值为 2.49亿元，评估增值率 243.13%。

请公司：（1）补充披露标的公司最近三年一期的主要客户及供应商情况，说明标的公司与其是否
存在关联关系或其他特殊约定，是否对其存在较大依赖，如是，请充分提示风险；（2）结合标的公司从
事的具体业务、经营模式、主要业务的毛利率水平、上下游经营情况、行业竞争格局等，说明公司净资
产收益率、营业净利率偏低的原因及合理性；（3）结合收益法评估的具体测算过程，包括但不限于营业
收入、成本、费用、现金流、折现率等主要参数的选取情况、依据及合理性，充分说明标的公司本次评估
大幅增值的原因及合理性，是否显著高于同行业平均水平，请评估机构发表意见。

【公司回复】
公司聘请的北京北方亚事资产评估事务所（特殊普通合伙）出具了以 2020 年 12 月 31 日为评估

基准日的中核嘉华股东全部权益价值资产评估报告，其中收益法评估结果为 24,905.00 万元，资产基
础法评估结果为 10,815.20万元。

标的公司通过 60 余年经营积累，但受企业属性及生产能力等阶段性因素影响，及单一融资渠道
制约，面对甘肃中核产业园建设巨大的潜在市场，标的公司经营潜力未得到充分发挥利用，其历史财
务数据不能充分反映其未来业务增长空间，采用收益法作为对价基础，包含了所有能为企业创造收益
的无形以及有形资产的价值。

同时，通过本次交易，公司将与标的公司在核能装备产业充分发挥协同效应，促进公司核能装备
制造产业升级，进一步提升公司核能装备制造市场的竞争优势，是公司布局核能装备制造产业的重要
举措。 鉴于上述原因，主要考虑标的公司未来获利能力，以预测的收益为评估基础，是对股东全部权益
价值较全面的考虑，即被评估单位中核嘉华的股东全部权益价值为 24,905.00 万元。 以评估结果作为
基础，经公司与交易对方协商一致确定中核嘉华 100%股权价值为 23,500.00 万元，本次收购金核投资
持有的中核嘉华 55%股权的交易定价为 12,925.00万元。

一、说明标的公司三年一期的主要客户及供应商情况，说明标的公司与其是否存在关联关系或其
他特殊约定，是否对其存在较大依赖，如是，请充分提示风险。

说明：因标的公司属于核军工与核设备生产制造商，业务涉军、涉核，为保护标的公司商业信息，
回复所涉及标的公司客户多为中国核工业集团公司（简称“中核集团”）下属企业，在对外披露的公告
中，隐去客户的具体名称。

（一）标的公司三年一期的前十大客户情况及依赖分析
1、标的公司三年一期的前十大客户情况
2018年度前十大客户实际销售金额明细如下：

客户名称 销售金额
(万元)

销售百分
比（%） 销售内容 是否存在

关联关系

客户 1（四川 ** 公司系中核集团下属企
业） 3,142.22 30.42 8L容器、XN3000容器等 否

客户 2（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 2,344.74 22.70 屏蔽容器、真空机组手套箱等 否

客户 3（陕西 **公司） 957.26 9.27 高压加热器、空气冷凝器等 否

客户 4（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 861.07 8.34 XN3000六氟化铀运输容器等 否

客户 5（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 843.83 8.17 XN3000六氟化铀运输容器等 否

客户 6（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 792.74 7.67 转化设备检维修业务承包工程 否

客户 7（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 600.26 5.81 8#反应器、安全笼架等 否

客户 8（新疆 **公司） 363.42 3.52 复合板反应器等 否

客户 9（中核 **研究所系中核集团下属企
业） 208.55 2.02 JYR-01型辐照监督管运输容器等 否

客户 10（华能 **公司） 94.04 0.91 燃料元件暂存容器（转运装置） 否

合计 10,208.13 98.83 - -

2019年度前十大客户实际销售金额明细如下：

客户名称 销售金额
(万元)

销售百分
比（%） 销售内容 是否存在

关联关系

客户 1（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 2,139.14 22.40 产品瓶用法兰、吸收塔等合同 否

客户 2（四川 ** 公司系中核集团下属企
业） 1,964.67 20.57 隔热罩、XN3000六氟化铀容器等 否

客户 3（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 1,807.69 18.93 3m?（D）容器、XN3000运输容器 否

客户 4（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 1,645.90 17.23 φ8真空截止阀等 否

客户 5（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 811.12 8.49 转化设备检维修业务承包工程 否

客户 6（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 350.91 3.67 反应器、真空过滤器等 否

客户 7（新疆 **公司） 217.86 2.28 复合板反应器、渗钛吊篮等 否

客户 8（中国石油 **公司） 192.92 2.02 乙烯机吸入罐等 否

客户 9（中国石油 **公司） 186.83 1.96 晶化釜 否

客户 10（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 108.16 1.13 模拟流化床、钛粉、进料料斗等 否

合计 9,425.20 98.68 - -

2020年度前十大客户实际销售金额明细如下：

客户名称 销售金额
(万元)

销售百分
比（%） 销售内容 是否存在

关联关系

客户 1（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 2,872.84 31.59 气液分离罐（DC-1)A型 否

客户 2（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 1,865.53 20.51 8L容器运输笼架 否

客户 3（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 1,569.32 17.25 浓硝酸储槽修复 否

客户 4（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 769.91 8.46 Φ8真空截止阀 否

客户 5（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 667.85 7.34 转化设备检维修业务 否

客户 6（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 483.01 5.31 2.5m?容器 否

客户 7（四川 ** 公司系中核集团下属企
业） 355.13 3.90 螺栓 否

客户 8（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 202.50 2.23 耐腐自吸泵 否

客户 9（中核 ** 公司系中核集团下属企
业） 141.77 1.56 凝结水集水罐 否

客户 10（中核 ** 研究所中核集团下属
企业） 44.25 0.49 三相分离器 否

合计 8,972.11 98.64 - -

2021年度 1-6月前九大客户实际销售金额明细如下：

客户名称 销售金额
(万元)

销售百分
比（%） 销售内容 是否存 在

关联关系

客户 1（中核 **公司系中核集团下属企业） 1,950.11 55.51 8L容器、8L容器运输笼架 否

客户 2（四川 **公司系中核集团下属企业） 665.13 18.93 XN3000六氟化铀运输容器等 否

客户 3（中国核电 ** 公司系中核集团下属企
业） 301.33 8.58 水封槽、中和槽、超标特下水槽

等 否

客户 4（中核 **公司系中核集团下属企业） 288.23 8.20 转化设备检维修业务承包工程 否

客户 5（中核 **公司系中核集团下属企业） 172.36 4.91 萃取装置、反萃取装置、等 否

客户 6（中核 **公司系中核集团下属企业） 95.78 2.73 定量给料装置、冷凝冷却器等 否

客户 7（中核 **公司系中核集团下属企业） 34.16 0.97 扁钢圈、接头 否

客户 8（中国核工业 ** 公司系中核集团下属
企业） 2.60 0.07 轨道 否

客户 9（中核 **公司系中核集团下属企业） 0.78 0.02 手套箱 否

合计 3,510.48 99.92 - -

2、与主要客户是否存在关联关系
经逐一核查标的公司与主要客户不存在关联关系，详情见上表。
3、主要客户依赖情况分析
标的公司属于核军工与核设备生产制造商，产品主要服务于中核集团相关成员单位，向中核集团

系销售产品金额占标的公司年度总销售额的比重大，客户集中度较高，这主要由历史原因和行业的特
性所决定，符合行业惯例，具有合理性，主要原因如下：

（1）标的公司系中国核工业集团公司主辅分离辅业改制企业
标的公司原为中核四〇四有限公司控股子公司，一直以来主要为核工业服务，目前集设计、研发、

加工制造为一体，拥有核安全设备制造、军工武器装备科研生产、三类压力容器（A2 级）设计与制造、
金属压力管道制造安装、机械加工、大型设备热处理、表面防腐、理化探伤等专业加工制造能力。 2005
年 8 月 18 日，根据《关于中国核工业集团公司主辅分离辅业改制分流安置富余人员第二批实施方案
的批复》（国资分配〔2005〕1002 号），同意中核集团将中国核工业总公司四〇四厂第五分厂等 19 个单
位列入第二批改制范围。2006年 4月 14日，递交《企业改制登记申请书》，中核甘肃华原企业总公司机
电仪设备制造安装公司（标的公司曾用名）改制为甘肃中核嘉华核设备制造有限公司。

（2）标的公司产品销售具有特定性
鉴于国家对于核安全、核环保的高度重视，我国政府投资主体进入该市场进行管理，并对核设备

生产制造企业监管实施许可证制度，尤其在军核设备制造领域，要求生产制造商本身具备核级资质的
同时，单一产品也须取得生产许可，对制造设备质量要求极高。 标的公司毗邻中核四〇四有限公司，属
中核集团下属改制企业，在军核、民核领域深耕多年，在军用核设备制造方面有较强的技术实力和生
产配套能力，拥有国家核安全局颁发的《一类放射性物品运输容器制造许可证》、《民用核安全设备制
造许可证》；国家国防科技工业局颁发的《军工核安全设备制造许可证》；甘肃省国防科技工业局颁发
的《军工系统安全生产标准化二级单位》、《武器装备科研生产单位二级保密资格证书》；甘肃省生态环
境厅颁发的《辐射安全许可证》；原国家质量监督总局颁发的《压力容器设计许可证》、《第三类压力容
器（A2 级）制造许可证》。 标的公司与中核集团下属企业已形成优良的合作基础，具备较强的资源优
势。

综上所述，标的公司所从事行业的特殊性导致集中性较高，其主要客户单位为中核集团（国内最
大的核技术应用企业）及其下属企业，作为独立法人主体，中核集团内部成员单位均为独立采购，因
此，标的公司对中核集团内部单一成员单位不存在重大依赖。

因标的公司的行业集中度较高，主要客户为中核集团及其下属企业，标的公司是经中核四〇四改
制的民营企业，与中核集团及成员单位不存在关联关系，受宏观经济变动、单一客户及行业投资等影
响，一定程度上会造成标的公司经营业绩存在波动的风险。

（二）标的公司三年一期前十大供应商及依赖情况分析
1、标的公司三年一期前十大供应商情况
2018年度前十大供应商实际采购金额明细如下：

序号 供应商名称 采购金额(万元) 采购百分比（%） 供应商服务 是否存在关
联关系

1 海默科技（集团）股份有限公司 448.87 10.71 紫铜板 T2等
是， 系第二
大股东（持
股 25%）

2 舞钢市正邦钢铁有限公司 424.27 10.11 钢板 Q235B等 否
3 上海爱丹耐火材料有限公司 366.88 8.74 隔热罩等 否
4 定襄县环海锻造有限责任公司 335.21 7.99 上法兰 Q235B等 否
5 酒泉苏高阀门有限公司 294.54 7.02 直角阀等 否
6 成都鑫欣鑫钰科技有限公司 291.80 6.95 上盖板等 否
7 兰州豫新封头有限公司 252.78 6.02 椭圆封头 S30408等 否
8 甘肃远洋金属材料有限公司 232.37 5.54 螺栓 05Cr17Ni4Cu4Nb等 否

9 兰州城临石油钻采设备有限公
司 196.54 4.68 Y型止回阀（DN65）等 是， 海默科

技子公司
10 新余市成钢工贸有限公司 176.62 4.21 钢板等 否
合计 3,019.88 71.97 - -

2019年度前十大供应商实际采购金额明细如下：
序号 供应商名称 采购金额(万元) 采购百分比（%） 供应商服务 是否存在关

联关系
1 舞钢市正邦钢铁有限公司 1,138.86 35.38 钢板等 否
2 上海爱丹耐火材料有限公司 209.31 6.50 隔热罩等 否
3 江苏法兰德金属制品有限公司 173.11 5.38 不锈钢板等 否
4 定襄县环海锻造有限责任公司 172.07 5.35 炉体连接法兰等 否
5 甘肃远洋金属材料有限公司 157.65 4.90 锻件等 否

6 秦皇岛核诚镍业有限公司 156.60 4.87 法兰等
是， 与金核
投资是同一
控股股东

7 酒泉苏高阀门有限公司 106.72 3.32 真空阀等 否
8 嘉峪关市众鑫乙炔气厂 100.89 3.13 乙炔等 否

9 孟村回族自治县东盛封头管件有限公
司 82.23 2.55 椭圆封头等 否

10 兰州豫新封头有限公司 53.13 1.65 椭圆封头等 否
合计 2,350.57 73.03 - -

2020年度前十大供应商实际采购金额明细如下：
序号 供应商名称 采购金额(万元) 采购百分比（%） 供应商服务 是否存在关

联关系

1 甘肃酒钢集团宏兴钢铁股份有限公司
不锈钢分公司 940.31 18.89 不锈钢板等 否

2 江苏法兰德金属制品有限公司 863.64 17.35 不锈钢板等 否
3 甘肃远洋金属材料有限公司 605.76 12.17 不锈钢板、锻件等 否
4 舞钢市正邦钢铁有限公司 424.52 8.53 钢板等 否

5 秦皇岛核诚镍业有限公司 392.88 7.89 晶化釜等
是， 与金核
投资是同一
控股股东

6 河南神州精工制造股份有限公司 254.25 5.11 椭圆封头等 否
7 酒泉苏高阀门有限公司 189.38 3.80 真空阀等 否
8 湖州南浔长银特材科技有限公司 165.38 3.32 不锈钢板等 否
9 浙江嘉上控股有限公司 138.25 2.78 不锈钢管等 否
10 甘肃瑞华石化物资公司 128.89 2.59 不锈钢锻件等 否
合计 4,103.26 82.43 - -

2021年 1-6月前十大供应商实际采购金额明细如下：
序号 供应商名称 采购金额(万元) 采购百分比（%） 供应商服务 是否存在关

联关系

1 酒钢（集团）宏联自控有限责任公
司 101.97 8.35 不锈钢板等 否

2 酒泉苏高阀门有限公司 90.04 7.37 不锈钢板等 否
3 重庆工业自动化仪表研究所 78.32 6.41 不锈钢板等 否
4 重庆协美电气有限公司 67.08 5.49 钢板等 否
5 舞钢市正邦钢铁有限公司 61.92 5.07 椭圆封头等 否
6 嘉峪关市众鑫乙炔气厂 55.02 4.50 真空阀等 否

7 江苏新腾宇流体设备制造有限公
司 54.16 4.43 不锈钢板等 否

8 上海凯研机械设备有限公司 52.65 4.31 晶化釜等 否
9 西安泵阀总厂有限公司 43.93 3.59 不锈钢管等 否
10 甘肃远洋金属材料有限公司 40.48 3.31 不锈钢锻件等 否
合计 645.57 52.83 - -

2、与供应商是否存在关联关系
经核实，标的公司 2018年度从第二大股东海默科技及其子公司兰州城临石油钻采设备有限公司

采购紫铜板、Y 型止回阀合计 645.41 万元，占比 15.39%；标的公司 2019 年度从关联方秦皇岛核诚镍
业有限公司采购法兰 156.6万元，占比 4.87%；标的公司 2020年度从关联方秦皇岛核诚镍业有限公司
采购法兰 392.88 万元，占比 7.89%。 上述采购，标的公司与关联方交易以市场化为原则，定价公平公
允，符合标的公司经营发展需要，关联交易占比低，风险较低并且可控。

3、主要供应商依赖情况分析
标的公司向供应商采购产品主要为不锈钢钢板、阀门等生产设备原材料，2018 年，标的公司向前

十大供应商采购原材料占比为 71.97%；2019 年， 标的公司向前十大供应商采购原材料占比为
73.03%；2020年，标的公司向前十大供应商采购原材料占比为 82.43%；2021 年 1-6 月，标的公司向前
十大供应商采购原材料占比为 52.83%，上述采购均为市场化交易行为。 综上，标的公司与前十大供应
商不存在重大依赖关系。

二、结合标的公司从事的具体业务、经营模式、主要业务的毛利率水平、上下游经营情况、行业竞
争格局等，说明公司净资产收益率、营业净利率偏低的原因及合理性；

【公司回复】
中核嘉华近三年净资产收益率及营业净利率如下表所示：
中核嘉华近三年净资产收益率及营业净利率
单位：万元

营业收入 净利润 净资产 营业净利率 净资产收益率

2018年 10,397.06 220.76 6,922.97 2.12% 3.19%

2019年 9,551.23 100.22 7,084.14 1.05% 1.41%

2020年 9,142.13 135.17 7,258.13 1.48% 1.86%

（一）标的公司具体业务和经营模式
1、标的公司主营业务情况
标的公司系一家拥有核军工资质，专注于核设备生产制造领域的国家高新技术企业。 标的公司自

改制至今，主要生产军核、民核压力容器及非标核安全核化工设备。 产品主要向中核集团下属等军用
核电生产业务单位提供。

2、标的公司的经营模式
标的公司的经营模式为以销定产。
（1）订单获取
标的公司订单获取渠道主要为中核采购集团网站及相关核电信息网站，通过投标信息发布平台、

邀标等多种形式获得项目信息，在此基础上参与投标并与客户协商谈判取得订单。 此外，针对某些特
定产品和协同性生产工作，通过历年来与客户的合作关系，掌握需求方产品标准和生产要求，及时沟
通洽谈取得订单。

（2）采购模式
标的公司生产产品所需的原材料主要包括不锈钢板、碳钢、阀门、锻件法兰等。 标的公司主要通过

自主采购方式，结合生产需要，严格执行成本管控，科学制定采购计划，询价、比价、议价后选定供应
商。 某些特定辅助材料和低值辅料等一般进行就近采购。

（3）生产模式
标的公司产品具有定制性特点，即不同的用户对同一类产品的用料、参数、性能要求均不同。 因

此，标的公司的生产模式是以销定产，根据发展规划制定年度的订货计划，按在手合同制定年度生产
计划。 一般生产模式如下图所示：

（4）定价模式
投标报价的定价模式一般以成本导向定价法为主，结合产品及客户实行“一单一核算”模式。 材料

价格以投标时现行市场价为主进行核算；加工费依据本企业人员能力、设备能力和人员成本，综合确
定加工成本；检验费包括原材料检验、产品制造过程检验等，主要依据图纸技术要求进行核算按材料
费的比例进行取费；运费依据产品几何体积、实际重量、距离与物流公司询价确定。 综合考虑目标市场
现行价格走势，与客户进行磋商后确定价格。

（二）上下游经营情况
1、上游经营情况分析
标的公司的产品主要应用于核乏燃料处理及核电领域， 因此对原材料的性能和质量稳定性要求

较高，标的公司从上游供应商采购的原材料主要集中在不锈钢钢板、不锈钢材料、锻件法兰、阀门等，
上述行业均为充分竞争行业。 若原材料价格因宏观经济变动、上游的行业供应不足等因素影响而大幅
上涨，公司如果无法通过与客户的常规成本转移机制有效化解成本压力，原材料成本的大幅波动可能
给公司生产成本控制与管理带来不利影响，进而导致经营业绩波动的风险。

2、下游经营情况分析
标的公司下游前十大客户均为中核集团下属成员单位， 中核集团 1999 年由多家核能领域企业、

科研院所合并组成，是经国务院批准组建、中央直接管理的国有大型企业，中核集团在核电技术研究、
核电投资开发、核燃料循环、核技术应用、核环保工程核电上下游领域从事科研开发、设计、建造和生
产经营，及对外经济合作和进出口业务。 中核集团是我国唯一的专营核燃料生产商、供应商和服务商，
也是国内最大的核技术应用企业，并建成大型核设施退役和放射性废物治理基地，中核集团及下属成
员单位经营情况稳定。 标的公司客户主要集中于中核集团及下属成员单位，经营过程交易定价公允。

（三）行业竞争格局
核级设备具有耐辐射、耐高温等特点，对设备的安全性、可靠性要求极高，因此，相比其他领域的

压力设备，核级设备设计制造资质取证难度大，技术门槛高, 特别是军工核电业务，涉及公共安全问
题，国家对于涉军核级设备资质发放管控严格，致使民营企业获取资质难度更大。 标的公司所处行业
内的主要竞争对手为中核集团下属装备制造单位，因军工行业的准入门槛较高，使得进入军工核设备
制造企业供应商体系的单位较少，军工领域业务合作关系较为稳固。

（四）公司净资产收益率、营业净利率偏低的原因及合理性
一是标的公司作为民营控股企业，融资渠道单一，融资周转、抵押担保能力有限，融资成本高，缺

失必要的资金支持，极大程度限制了其进一步发展，规模效益未能充分发挥；二是标的公司的营业成
本主要为直接材料，受限于标的公司规模较小、采购量小而分散、原材料标准各异等因素制约，标的公
司采购议价能力较弱，材料成本较高；三是标的公司的设备成新率较低，导致单位产品生产效率不高，
生产周期拉长，人工耗时多，同时生产设备运行及维修费用较高，使得单位产品的制造成本增加；四是
主营业务成本除原材料之外，其他占比较大的成本为直接人工、分摊的制造费用及产品设计费，在规
模效益未能充分发挥的情况下，其综合营运成本较高。

综上所述，受标的公司融资能力较弱、产能不足、组织体系、企业属性等影响，标的公司的营运成
本较高，净资产收益率、营业净利率等偏低。

三、结合收益法评估的具体测算过程，包括但不限于营业收入、成本、费用、现金流、折现率等主要
参数的选取情况、依据及合理性，充分说明标的公司本次评估大幅增值的原因及合理性，是否显著高
于同行业平均水平，请评估机构发表意见。

（一）营业收入的预测
标的公司的主营业务收入主要分为一类放射性运输容器及笼架、压力容器、核设备（民 \军）、维修

收入和其他收入构成。
1.营业收入历史数据
标的公司的主营业务收入主要分为一类放射性运输容器及笼架、压力容器、核设备（民 \军）、维修

收入和其他收入构成。

项目 2018年 2019年 2020年

一 主营业务收入 10,327.12 9,522.60 9,095.47

（一） 加工制造 8,891.75 7,669.20 7,907.98

1 一类放射性运输容器及笼架 1,820.69 4,171.51 2,430.62

2 压力容器 1,259.37 1,492.19 1,433.18

3 核相关产品（民 \军） 5,467.26 2,005.50 4,044.18

4 其他 344.43 - -

（二） 维修劳务 1,435.37 1,853.40 1,187.49

二 其他业务收入 69.94 28.62 46.66

1 培训收入 69.94 28.62 46.66

合计 10,397.06 9,551.22 9,142.13

2. 预测期营业收入的预测
放射性运输容器及笼架：根据标的公司以往年度收入情况、已签合同的履行情况以及新签合同的

金额，结合“中核嘉华二期设备制造产业园”后期工程完工对产能的提升，对预测年度放射性运输容器
及笼架收入进行预测

核相关产品（民 \军）收入，本次评估主要根据标的公司以往年度收入情况、已签合同的履行情况
以及新签合同的金额，考虑预测期实际生产能力、结合一定的收入增值幅度对预测年度该项收入进行
预测。

压力容器收入：本次评估以历史年度压力容器的销售收入（详见下表）为基础，考虑国内各核电厂
建设规模、中核甘肃核技术产业园建设都需要建造大量的罐、槽类压力容器，结合实际取得的在手订
单和已投标情况，参考国内主要核电和压力容器供应商年营业收入增长比例，对预测年度标的公司压
力容器营业收入进行预测。

维修收入，本次评估根据已签订的维修合同结合一定的收入增值幅度对未来维修收入进行预测。
经预测，未来预测期营业收入预测见下表。
营业收入预测表
金额单位：人民币万元

序号 项目
预测期

2021年 2022年 2023年 2024年 2025年

一 主营业务收入 14,588.00 19,570.00 24,221.00 30,310.00 36,291.00

1 加工制造 13,362.00 18,344.00 22,995.00 29,023.00 35,065.00

1--1 一类放射性运输容器及笼架 3,920.00 5,522.00 5,522.00 6,594.00 6,594.00

1--2 压力容器 1,988.00 2,386.00 2,863.00 3,436.00 3,780.00

1--3 其他核相关产品 7,454.00 10,436.00 14,610.00 18,993.00 24,691.00

2 维修劳务 1,226.00 1,226.00 1,226.00 1,226.00 1,226.00

二 其他业务收入 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00

1 培训收入 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00

合计 14,638.00 19,620.00 24,271.00 30,360.00 36,341.00

续表:

序号 项目
预测期

2026年 2027年 2028年 永续期

一 主营业务收入 42,761.50 49,164.50 57,474.00 57,474.00

1 加工制造 41,535.50 47,877.50 56,187.00 56,187.00

1--1 一类放射性运输容器及笼架 7,748.50 7,748.50 8,490.00 8,490.00

1--2 压力容器 4,158.00 4,574.00 5,031.00 5,031.00

1--3 其他核相关产品 29,629.00 35,555.00 42,666.00 42,666.00

2 维修劳务 1,226.00 1,287.00 1,287.00 1,287.00

二 其他业务收入 50.00 50.00 50.00 50.00

1 培训收入 50.00 50.00 50.00 50.00

合计 42,811.50 49,214.50 57,524.00 57,524.00

（二）营业成本预测表
标的公司的主营业务成本主要包括与产品生产直接相关的直接材料、直接人工费和制造费用。
直接人工成本主要与生产及辅助生产人员数量及未来职工薪酬的増长幅度相关， 其中对于未来

年度人员工资，主要通过企业人事部门提供的未来年度职工人数、平均工资水平以及工资增长因素进
行预测，生产及辅助生产人员数量根据企业业务发展需求确定，工资增长按照公司的薪酬制度的规定
进行合理预测。

由于产品直接材料与收入直接相关， 直接材料按照历史年度直接材料费占加工制造收入的平均
比例乘以未来年度每年各类产品对应收入进行预测。

制造费用主要为与生产相关的直接运输费、直接动力费、差旅费、机物料消耗等，这些费用与产品
的收入具有较大相关性， 预测年度制造费用按照历史年度各项制造费用占加工制造收入的平均比例
乘以未来年度加工制造收入进行预测。

营业成本预测表
金额单位：人民币万元

序号 项目
预测期

2021年 2022年 2023年 2024年 2025年

（一） 加工制造成本 10,159.30 13,952.15 17,340.92 21,552.10 25,756.65

1 直接材料 6,013.00 8,255.00 10,348.00 13,060.00 15,779.00

2 直接人工 1,292.36 1,668.50 2,125.11 2,466.99 2,981.26

3 制造费用 2,853.94 4,028.65 4,867.81 6,025.11 6,996.39

（二） 维修成本 1,010.74 1,010.74 1,010.74 1,061.03 1,010.74

合计 11,170.04 14,962.89 18,351.66 22,613.13 26,767.39

续表

序号 项目
预测期

2026年 2027年 2028年 永续期

（一） 加工制造成本 30,474.36 34,887.57 40,711.47 40,650.23

1 直接材料 18,691.00 21,545.00 25,284.00 25,284.00

2 直接人工 3,488.57 4,086.17 4,731.73 4,731.73

3 制造费用 8,294.79 9,256.40 10,695.74 10,634.50

（二） 维修成本 1,010.74 1,061.03 1,061.03 1,061.03

合计 31,485.10 35,948.60 41,772.50 41,711.26

（三）毛利率预测
毛利率预测表
金额单位：人民币万元

项目
预测期

2021年 2022年 2023年 2024年 2025年 2026年 2027年 2028年 永续期

营业收入 14,638.00 19,620.00 24,271.00 30,360.00 36,341.00 42,811.50 49,214.50 57,524.00 57,524.00

营业成本 11,170.04 14,962.89 18,351.66 22,613.13 26,767.39 31,485.10 35,948.60 41,772.50 41,711.26

毛利率 23.69% 23.74% 24.39% 25.52% 26.34% 26.46% 26.96% 27.38% 27.49%

预测期毛利率增加的原因：一是 2018 年-2020 年平均职工工资薪酬（含社会保险费）占平均收入
占比 12.72%，本次预测职工薪酬是按照标的公司的工资薪酬制度、企业预计招工计划等进行预测，因
此工资薪酬增长幅度小于营业收入增长幅度，使得毛利率增加；二是历史年度营业成本中折旧费用占
收入比 4.3%，本次预测折旧按照被评估单位的固定资产折旧计提政策，以现有固定资产为基础，考虑
后期资本性更新情况计算的固定资产，随着后期计提折旧额逐渐减少，折旧占比逐渐减少，使得毛利
率增加。

(四)现金流预测表
现金流预测表
金额单位：人民币万元

序号 项目
预测期
2021年 2022年 2023年 2024年 2025年

1 营业收入 14,638.00 19,620.00 24,271.00 30,360.00 36,341.00
2 营业成本 11,170.04 14,962.89 18,351.66 22,613.13 26,767.39
3 税金及附加 165.41 193.31 220.23 255.57 290.82
4 销售费用 369.29 491.33 631.30 781.62 936.79
5 管理费用 1,574.28 1,902.48 1,995.65 2,426.53 3,062.36
6 研发费用 600.16 804.42 752.40 941.16 1,126.57
7 财务费用 584.59 606.50 606.50 606.50 763.10
8 资产减值损失
9 资产处置收益
10 其他收益
11 投资收益
12 营业利润 174.23 659.07 1,713.26 2,735.49 3,393.97
13 营业外收入
14 营业外支出
15 利润总额 174.23 659.07 1,713.26 2,735.49 3,393.97
16 所得税 0.00 0.00 144.13 269.15 340.11
17 净利润 174.23 659.07 1,569.13 2,466.34 3,053.86
18 加：利息支出 496.90 515.52 515.52 515.52 648.63
19 加：折旧/摊销 319.82 332.95 339.34 343.56 344.59
20 毛现金流量 990.95 1,507.54 2,424.00 3,325.42 4,047.08
21 减：资本性支出 120.49 155.88 87.53 112.73 2,896.31
22 减：营运资金的增加 520.76 1,966.36 1,742.10 2,347.59 2,365.25
23 净现金流量 349.70 -614.70 594.37 865.11 -1,214.48
24 折现年限 0.50 1.50 2.50 3.50 4.50
25 折现率 11.65% 11.65% 11.65% 11.65% 11.65%
26 折现系数 0.9464 0.8476 0.7592 0.6800 0.6090
27 净现金流量现值 330.95 -521.04 451.24 588.25 -739.65

续表
金额单位：人民币万元

序号 项目
预测期
2026年 2027年 2028年 永续期

1 营业收入 42,811.50 49,214.50 57,524.00 57,524.00
2 营业成本 31,485.10 35,948.60 41,772.50 41,711.26
3 税金及附加 300.13 366.00 414.47 414.47
4 销售费用 1,098.07 1,256.20 1,467.26 1,473.51
5 管理费用 3,410.52 3,861.50 4,573.77 4,675.35
6 研发费用 1,327.16 1,525.65 1,783.24 1,783.24
7 财务费用 763.10 763.10 763.10 763.10
8 资产减值损失
9 资产处置收益
10 其他收益
11 投资收益
12 营业利润 4,427.42 5,493.45 6,749.66 6,703.07
13 营业外收入
14 营业外支出
15 利润总额 4,427.42 5,493.45 6,749.66 6,703.07
16 所得税 465.04 595.17 744.96 737.97
17 净利润 3,962.38 4,898.28 6,004.70 5,965.10
18 加：利息支出 648.63 648.63 648.63 648.63
19 加：折旧/摊销 496.84 483.74 480.64 401.71
20 毛现金流量 5,107.86 6,030.65 7,133.98 7,015.45
21 减：资本性支出 75.67 75.08 44.36 249.68
22 减：营运资金的增加 2,471.80 2,473.72 3,227.99 0.00
23 净现金流量 2,560.39 3,481.85 3,861.63 6,765.77
24 折现年限 5.50 6.50 7.50 -
25 折现率 11.65% 11.65% 11.65% 11.65%
26 折现系数 0.5455 0.4886 0.4376 3.7561
27 净现金流量现值 1,396.63 1,701.10 1,689.78 25,412.70
28 净现金流量现值之和 30,309.97

（五）折现率的确定
本次评估，根据评估对象的资本债务结构特点以及所选用的现金流模型等综合因素，采用资本加

权平均成本（WACC）确定折现率 R。
资本加权平均成本（WACC）的计算公式为：
R＝[E/（E+D）]×Re+[D/（E+D）]×Rd×（1-T）
式中：E：权益的市场价值；D：债务的市场价值；Re：权益资本成本，按资本资产定价模型（CAPM）

计算；Rd：债务资本成本，按有息债务利率计算；
T：被评估单位的所得税率。
其中：权益资本成本计算公式为：Re=Rf+β（Rm–Rf）+Rs
式中：Rf：目前的无风险利率；β：权益的系统风险系数；（Rm–Rf）：市场风险溢价；Rs：企业特定风

险调整系数。
经计算确定，采用资本加权平均成本（WACC）确定的折现率 R 为 11.65%，详细计算过程参见《评

估报告》。
（六）收益法评估结论
截止评估基准日 2020年 12月 31日，在持续经营前提下，经采用收益法评估，标的公司股东全部

权益价值的评估结果为 24,905.00万元，增值 17,646.86万元，增值率 243.13%。
（七）收益法评估增值原因以及选用收益法评估结果作为最终评估结论的原因
标的公司多年来一直为核工业服务，随着甘肃中核技术产业园建设持续开展、核专业建设程度不

断提高，标的公司的市场参与度也将逐渐加深，产品订单也将不断增加；同时，随着营业收入的增长，
摊薄单位固定性费用，将进一步提升毛利率水平。

经过上述综合分析，最终采用收益法评估结果反映标的公司的内在价值，评估结论具备合理性，
本次对标的公司评估增值是客观合理的，没有显著高于同行业平均水平。

备注：公司已披露了《评估报告》，具体的测算依据及过程详见《评估报告》
问题二：公告显示，标的公司近三年年均净利润为 155.00 万元左右，金核投资承诺，标的公司在

2022年至 2024年实现的净利润分别不低于 650万元、1550万元、2500万元。 若标的公司未能实现承
诺利润，则金核投资予以补偿，补偿金额为承诺利润与已实现利润的差额。

请公司:（1）说明业绩承诺约定的净利润是否扣除非经常性损益；（2）结合 2021年以来标的公司的
经营业绩、截至目前的在手订单情况、未来经营安排等，补充披露制定该业绩承诺的主要依据，说明标
的公司业绩承诺的可实现性，并就其不确定性充分提示风险；（3）结合本次交易评估的溢价情况，说明
上述业绩补偿安排设置是否合理，是否有助于保障上市公司利益。

【公司回复】
一、说明业绩承诺约定的净利润是否扣除非经常性损益；
业绩承诺指标中的净利润指标为标的公司当年不扣除非经常性损益后的税后净利润。
二、结合 2021 年以来标的公司的经营业绩、截至目前的在手订单情况、未来经营安排等，补充披

露制定该业绩承诺的主要依据，说明标的公司业绩承诺的可实现性，并就其不确定性充分提示风险；
（一）2021年标的公司经营业绩
2021年 1-6月营业收入 3,513.07万元，毛利率 14.55%，营业利润-715.18 万元，净利润-728.19 万

元。
标的公司的主要客户为中核集团各成员单位，其承揽的核设备制造和验收均需接受军用、民用核

安全监管条例的监管，根据行业规定及合同约定完成产品交付，产品交付并与客户进行结算后确认收
入。

根据标的公司在手订单，其中包括加工承揽和修配业务。 截止 2021 年 6 月 30 日，标的公司已有
3,928. 24万元的设备（详见下表）已交付尚在验收结算过程中。
截止 2021年 6月 30日中核嘉华已发货待验收结算收入明细表

序号 合同号 客户 数量 主要产品 7-12 月预计确认收入金额
（万元）

1 JH18-025 中核 **公司 1项 乏燃料后处理相关系统 956.00
2 JH19-044 中国核电 **公司 233台 气液分离罐等 76.62
3 JH20-018 中国核电 **公司 12台 R项目 **罐槽 873.73

4 JH20-026 中国核电 **公司 6台 乏燃料后处理工业示范厂非
标设备 8.67

5 JH20-033 中国核电 **公司 洗涤孔塞子、预热器、罐槽 1,137.16
6 JH20-038 中国核电 **公司 29台 槽罐类 767.92
7 JH21-004 东方 **公司 2套 盖板 60.18
8 JH21-008 中国核电 **公司 预制槽罐 47.96
合计 3,928.24

备注：上表中含已经发货正在验收结算的产品订单。

2021 年上半年，标的公司经审计的净利润为-728.19 万元，去年同期净利润为-1,774.16 万元，同
比去年减亏 1,045.97万元。 上半年亏损的主要原因为确认的营业收入较低，部分完工已经发货的产品
尚未结转收入，已发货产品大部分集中在下半年结转收入，受此影响，营业收入远小于同期承担的固
定成本，其中：受高融资成本的影响，财务费用较上年同期增加了 140万元。

（二）截止目前在手订单情况
1、标的公司目前正在执行的订单情况

序号 合同号 客户 数量 主要产品 7-12 月预计确认收入
金额（万元）

1 JH18-025 中核 **公司 1项 乏燃料后处理相关系统 956.00
2 JH19-044 中国核电 **公司 233台 气液分离罐等 76.62
3 JH20-018 中国核电 **公司 12台 R项目 **罐槽 873.73

4 JH20-026 中国核电 **公司 6台 乏燃料后处理工业示范厂非
标设备 8.67

5 JH20-033 中国核电 **公司 - 洗涤孔塞子、预热器、罐槽 1,137.16
6 JH20-038 中国核电 **公司 29台 槽罐类 767.92
7 JH20-048 中核 **公司 1批（8台） 压力容器设备买卖合同 366.03
8 JH20-049 中核 **公司 1批（46台） 常压设备买卖合同 222.25
9 JH21-001 中核 **公司 1项 产品杯 53.44
10 JH21-002 核电 **公司 1项 运输容器 176.52
11 JH21-004 东方 **公司 2套 盖板 60.18
12 JH21-006 中核 **公司 1项 设备 314.55
13 JH21-008 中国核电 **公司 - 预制槽罐 47.96
14 JH21-009 中核 **公司 10台 大罐 283.19
15 JH21-010 中核 **公司 1项 设备 115.17
16 JH21-011 中核 **公司 1项 维修检修 91.90
17 JH21-012 中核 **公司 58台 压空缓冲罐等 221.06
18 JH21-013 中核 **公司 42台 非标设备 17.28
19 JH21-014 中核 **公司 1台 二级流化床 152.21
20 JH21-015 中核 **研究院 5台 六氟化铀容器 10.40
21 JH21-016 中核 **公司 120台 六氟化铀运输容器 763.54
合计 6,715.78

2、拟签订订单情况
标的公司拟签订的 7项订单合计金额约 8,790.60万元。（涉及标的公司商业信息，隐去项目名称）

项目名称 开标日期 报价（万元）
项目 1 2021.9.24 1,393.38
项目 2 2021.9.26 769.59
项目 3 2021.9.26 629.96
项目 4 2021.9.27 4,615.52
项目 5 2021.9.28 730.00
项目 6 2021.9.29 618.27
项目 7 2021.9.27 33.88
合 计 - 8,790.60

由于标的公司产品的最终用户系中核集团及下属成员单位，一方面，受制于标的公司自身产能限
制，致使目前签单数量有限；另一方面，受标的公司生产的部分产品制造周期的影响，储备的订单大部
分为一年或短期之内可完成的产品制造订单，订单的储备是根据标的公司的制造产能陆续签订。

（三）未来经营安排
本次交易完成后，标的公司将作为上市公司整合核装备产业的基点，整合军核及民核装备资产。

将标的公司打造为上市公司核燃料及乏燃料贮运、处理等相关装备的制造基地，重点围绕中核甘肃核
技术产业园项目，主要承担乏燃料运输容器和储存容器，乏燃料现场贮存系统竖井热屏设备、装卸系
统及新燃料运输系统过滤器以及乏燃料运输系统地车屏蔽罩等， 后处理厂的其他压力容器等设备的
研制。

1、资产整合
本次交易完成后标的公司将变更为上市公司的控股子公司， 并在上市公司的统一管理下开展生

产经营。 上市公司将依托自身管理水平及资本运作能力，结合标的资产市场发展前景及实际情况进一
步优化资源配置，提高资产的配置效率和使用效率，进一步增强上市公司的综合竞争力。

2、财务整合
本次交易完成后， 上市公司向标的公司委派财务总监 1 名， 标的公司纳入上市公司财务管理体

系，严格执行上市公司相关制度（包括但不限于财务会计制度、内部控制制度、资金管理制度、预决算
制度、外部审计制度、信息披露制度等各项管理制度），定期向上市公司报送财务报告和相关财务资
料，防范财务风险。 上市公司将通过整体管控，优化资金配置，降低公司整体融资成本，有效提升财务
效率。

3、人员整合
本次交易完成后，上市公司向标的公司委派主管生产管理的副总经理 1 名，原标的公司实控人朱

德强先生作为标的公司聘任的销售总监/销售顾问，主要负责市场订单的取得和资源的对接。上市公司
将充分尊重标的公司现有管理层的专业能力，维持标的公司现有核心管理团队、组织架构、业务模式
的稳定，保持标的公司日常运营的相对独立，总经理由原经营团队担任。 同时，不断完善人才激励与培
养机制，提高团队凝聚力和稳定性，预防优秀人才流失。 在上市公司成为标的公司控股股东后，双方将
互相配合、共同促使标的公司完成业绩承诺，根据三年业绩完成情况对目标公司核心经营团队进行业
绩奖励。

4、管控措施
上市公司将不断完善内部管理制度与流程，持续提升管理水平，并建立有效的内控制度，完善标

的公司的管理制度，将标的公司的财务管理和风控管理纳入到上市公司统一的管理平台，使上市公司
与标的公司形成有机整体，提升整体经营管理水平和运营效率。 同时，上市公司将建立健全有效的风
险控制机制及监督机制，在保持标的公司独立运营的同时，强化上市公司在发展战略、财务运作、对外
投资、抵押担保、资产处置等方面对标的公司的管理与控制。 依据《公司法》、《证券法》、《上市公司治理
准则》等法律法规的要求进一步完善公司治理结构与管理制度，提高公司整体决策水平和风险管控能
力。

（四）业绩承诺的主要依据
标的公司控股股东金核投资承诺：金核投资作为交易对方，根据本次股权收购的交易价格，承诺

标的公司在三年业绩承诺期合计实现净利润不低于 4700 万元。 其中，2022 年度实现净利润不低于
650万元；2023年度实现的净利润不低于 1550万元；2024年度实现的净利润不低于 2500万元。

（五）标的公司未来业绩的可实现性
1、市场空间巨大，行业需求稳步增长
《十四五》规划定调“安全稳妥推动沿海核电建设”，《十四五》末运行装机容量达到 7000 万千瓦；

甘肃省是我国最完整的核工业科研生产基地之一，尤其是“中核甘肃核技术产业园”是落实国家重大
能源规划，由甘肃省政府和中国核工业集团公司商定、共同建设建设的核燃料循环产业、核技术应用
的高科技核技术产业园区，是国家核能发展的重大配套工程。

2、标的公司核设备生产制造竞争优势明显
标的公司具有 60年深厚的核文化底蕴，拥有国家核安全局颁发的一类放射性物品运输容器制造

许可证和民用核安全设备制造许可证，国防科技工业局颁发的军工核安全设备制造许可证、武器装备
科研生产单位二级保密资格证书及军工系统安全生产标准化二级单位， 标的公司是国内三家拥有六
氟化铀运输容器生产制造资质的企业之一， 军工制造行业的高门槛为标的公司在竞争中获得较佳的
竞争优势。

3、强化战略协同，优化运营效能
通过本次交易，一方面依托标的公司得天独厚的资源禀赋及区位优势，进一步整合上市公司核装

备业务板块，快速整合兰石重装核装备业务板块，形成新的利润增长点；另一方面充分发挥上市公司
在核设备制造体系的产品优势和技术人才优势，通过与标的公司生产配套协同，人员和技术交流、场
景共享等方式实现研发的协同，标的公司的运营管控、产能升级、产业协同、集中采购等，进一步解决
标的公司生产能力不足、生产效率不高等问题。

三、结合本次交易评估的溢价情况，说明上述业绩补偿安排设置是否合理，是否有助于保障上市
公司利益。

（一）业绩补偿金额与评估报告的未来业绩预测相一致
本次交易的评估机构北京北方亚事资产评估事务所（特殊普通合伙）为具有证券业务资格的专业

评估机构，评估机构和评估人员所设定的评估假设前提和限制条件按照国家有关法规和规定执行、遵
循了市场通用的惯例或准则、符合评估对象的实际情况，评估假设前提具有合理性。 本次业绩补偿金
额也与评估机构基于评估假设与搭建的评估模型作出的对标的公司未来三年（2022 年、2023 年、2024
年）的业绩预测相一致。

本次股权并购采用收益法作为评估基础，主要考虑标的公司未来获利能力，以预测的收益为评估
基础，是对股东全部权益价值较全面的考虑，即被评估单位中核嘉华的股东全部权益价值为 24,905.00
万元。 以评估结果作为基础，经公司与交易对方协商一致确定中核嘉华 100%股权价值为 23,500.00万
元，本次收购金核投资持有的中核嘉华 55%股权的交易定价为 12,925.00 万元，该价格是对标的公司
的综合评估，以评估值为基础，最终经双方协商采用折价的方式达成本次交易。

（二）业绩补偿系双方协商确定
本次交易属于兰石重装向控股股东、实际控制人或者其控制的关联人之外的第三方购买资产，属

于市场化的商业交易行为。 经兰石重装与交易对方在充分谈判、协商、沟通的基础上，根据市场化原则
协商而定，具备合理性。 同时，本次交易将实现兰石重装核装备制造产业升级，通过业绩补偿条款设
置，增强公司持续盈利能力，本质上有利于保护兰石重装利益。

本次交易是双方充分协商，基于交易对方金核投资三年承诺业绩设置的业绩补偿措施，经营业绩
可能会存在不能完全实现、业绩补偿存在不能覆盖全部对价的风险。

（三）本次交易中设置了业绩补偿安排
当年应补偿金额=（当年累计承诺净利润数-当年累计实现净利润数）-以前年度已累计补偿金额。

如依据上述公式计算出的补偿金额小于 0 时，按 0 取值，即标的公司无需向兰石重装进行补偿。
如标的公司触发上述补偿条款，在每年业绩承诺期结束后，依据标的公司当年度《财务专项审核

报告》，兰石重装向标的公司发出书面通知，书面通知应包含当年的应补偿金额，在补偿通知送达之日
起 20 日内，双方签署当年补偿确认文件。 待三年业绩承诺结束后按照总体业绩实现情况正式结算补
偿款。

结算补偿金额为：
三年累计承诺净利润数‐三年累计实现净利润数。
综上，本次交易对方不属于兰石重装控股股东、实际控制人或者其控制的关联人，本次交易亦不

构成重组上市。 本次交易，兰石重装综合评估了标的公司的发展情况，本着促进本次交易达成的原则，
与交易对方在充分谈判、协商、沟通的基础上，达成本次交易的业绩补偿方案。 本次交易有利于兰石重
装抢抓中核甘肃核技术产业园建设的重大机遇，推动兰石重装核装备产业的全面升级，增强兰石重装
盈利能力，有利于维护兰石重装长远发展利益。

问题三：公告显示，金核投资、标的公司的实际控制人朱德强与公司及公司控股股东、董事、监事、
高级管理人员不存在关联关系。 请公司审慎核实并说明标的公司及其股东、 主要人员等关联方与公
司、公司控股股东、持股 5%以上股东、董事、监事、高级管理人员及其控制的企业之间是否存在业务往
来或其他利益往来，以及其他可能导致上市公司利益对其倾斜的特殊关系。

【公司回复】
一、标的公司及其股东、主要人员等标的公司关联方情况
（一）标的公司情况
中核嘉华成立于 2006年 4月 19日，注册资本 4,000 万元,法定代表人：岳礼，注册地址：甘肃省甘

肃矿区厂区，主营业务：核安全设备的制造，放射性物品贮运容器的研究、试验及制造，金属压力容器
的设计、制造及安装。 秦皇岛金核投资有限公司系中核嘉华控股股东，持有中核嘉华 59.55%的股权。

（二）标的公司股东情况

序号 股东姓名 股份额（万元） 持股比例

1 金核投资 2382.00 59.55%

2 海默科技（集团）股份有限公司 1000.00 25.00%

3 甘肃矿区国有资产经营管理有限公司 618.00 15.45%

合计 4000.00 100.00%

（三）标的公司主要人员
截止目前，中核嘉华共有董事、监事、高级管理人员共 14名。 具体情况如下所示：

序号 姓名 现任职务
1 岳礼 董事长
2 朱德强 董事
3 雍生东 董事
4 游世利 董事
5 徐长军 董事、董事会秘书
6 尉耀文 监事会主席
7 朱海洋 监事
8 马婧 监事
9 王文鼎 监事
10 唐向前 职工监事
11 张迁向 总经理
12 纪银东 副总经理
13 李军 副总经理
14 张鸿燕 副总经理

（四）标的公司其他关联方情况

序号 关联方名称 与公司的关系 注册资本（万
元） 控股股东 控股股东持股

比例

1 秦皇岛核诚镍业有限公司 与金核投资是同一
控股股东 2000 朱德强 62%

2 秦皇岛中核弘烨工贸有限公司 与金核投资是同一
控股股东 100 朱德强 70%

3 甘肃矿区嘉核技术服务中心（有限合伙） 同一母公司 600 杨静 98.33%

4 嘉峪关嘉华检测技术有限公司 子公司 500 中核嘉华 100%

5 兰州城临石油钻采设备有限公司 海默科技的子公司 4000 海默科技 100%

二、情况核实
经公司自查并向公司控股股东、实际控制人核实（除控股股东兰州兰石集团有限公司外，公司不

存在其他持股 5%以上股东）， 中核嘉华与兰石重装全资子公司兰州兰石检测技术有限公司在金属材
料理化性能检测、 压力容器及压力管道无损检测等方面存在 5笔业务往来， 共计 5.36 万元（详见下
表），往来金额较小，对公司及公司全资子公司兰州兰石检测技术有限公司的生产经营不构成重大影
响，除上述情形外，兰石重装及关联方与标的公司及实际控制人、董事、监事、高级管理人员、其他核心
人员之间不存在关联关系、业务往来、资金往来或其他利益安排，也不存在其他可能导致上市公司利
益对其倾斜的特殊关系。
供方名称 购方名称 业务类型 结算时间 结算金额（万元）

兰州兰石检测技术有限
公司（系兰石重装全资子
公司）

中核嘉华设备制造股份
公司（系标的公司）

理化试验 2018/1/2 0.39
理化试验 2018/12/12 0.07
理化试验 2020/3/4 1.77
理化试验 2020/12/3 2.94
理化试验 2021/3/5 0.19

合计 5.36
问题四：根据本次交易安排，公司将收购标的资产 55%股权，请公司补充说明未来是否存在继续

收购剩余股权的计划，如存在，请具体说明后续收购的具体安排，包括但不限于收购时点、作价依据、
支付方式等。

【公司回复】
截止目前上市公司没有收购标的公司剩余股权的计划。 若后续对本次交易后的剩余股权有进一

步的收购计划或者其他资本运作安排， 上市公司将会依照相关法律法规的规定以及上市公司规范运
作的要求，履行相应的内外部决策审批程序与信息披露义务。

问题五：鉴于该股权收购事项对公司影响重大，尚需提交股东大会进行审议批准，股东参与投票
表决应充分了解标的资产的相关信息， 请公司补充披露审计报告和评估报告， 以保障投资者的知情
权。

【公司回复】
公司已按照相关要求，披露了北京北方亚事资产评估事务所（特殊普通合伙）出具的《兰州兰石重

型装备股份有限公司拟收购秦皇岛金核投资有限公司持有的中核嘉华设备制造股份公司股权涉及的
中核嘉华设备制造股份公司股东全部权益价值资产评估报告》（北方亚事评报字[2021]第 01-754 号）、
大华会计师事务所（特殊普通合伙）出具的《中核嘉华设备制造股份公司审计报告及财务报表（2021 年
1 月 1 日至 2021 年 6 月 30 日止）》（大华审字[2021]0016290 号），详见公司同日于上海证券交易所网
站 www.sse.com.cn披露的相关报告。

特此公告。
兰州兰石重型装备股份有限公司

董事会
2021 年 10 月 13 日


