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本报记者 张 敏 李立平

徐翔妻子应莹7月10日在微信公众平台发
布的一句话，带崩了锂电板块个股的股价。随
后两天，盐湖提锂板块持续调整。不过，7月 13
日，盐湖提锂指数飘红，29家相关上市公司股价
上涨。

“盐湖提锂板块估值是否过高”成了市场关
注的焦点问题，而锂的市场需求及价格走势影
响着盐湖提锂板块上市公司的二级市场表现，
股价波动意味着市场争议仍存。

中信证券日前发布的研报认为，“锂价在
2022年下半年上涨预期较强，但受产业链库存
累积等因素影响，预计锂价后市涨幅或有限。
预计锂价拐点或在 2023年到来，2024年随着供
应过剩压力增大，锂价将显著下行。”

对此，藏格矿业相关人士向本报记者表示：
“结合过往经验及市场观点，锂需求在三四季度
依旧会增长，且将明显好于二季度，所以在供需
紧平衡状态下，锂价上涨预期仍存。公司对自
身的锂矿业务保持信心，同时也希望市场投资
者保持理性。”

5家相关上市公司预计
上半年净利润猛增

同花顺数据显示，盐湖提锂板块已有7家上
市公司发布 2022年上半年业绩同比预增的公
告。其中，5家上市公司预计今年上半年的净利
润增幅超 100%，西藏矿业预计业绩增幅超
1146%，位列第一。

锂产品需求增长、价格上涨是相关上市公
司业绩集体大增的重要原因。7月12日，藏格矿
业发布 2022年上半年业绩预增公告称，预计实
现 净 利 润 23.5 亿 元 至 24.5 亿 元 ，同 比 增 长
427.55%至 450%。藏格矿业表示，公司业绩上
涨主要原因为公司二级子公司藏格锂业碳酸锂
产品销售价格持续上涨，导致营业收入及利润
同比大幅上升等。

西藏矿业发布的2022年半年度业绩预告显
示，公司预计上半年实现营业收入 10亿元至 14
亿元，同比增长342%至518%；实现净利润6.5亿
元至 9.0亿元，同比增长 1231%至 1743%。西藏
矿业表示，锂资源市场需求不断攀升、锂盐产品
价格持续上涨，公司紧紧抓住锂盐市场上涨趋
势，积极培育新的战略客户，如宁德时代、盛新
锂能等。上半年公司产销两旺、量价齐升，经营
业绩保持快速增长。

盛新锂能预计 2022年 1月份至 6月份实现
归属于上市公司股东的净利润 26亿元至 29亿
元，同比增长783.9%至897.04%。

“盐湖提锂相关产业迅速发展，主要得益
于新能源行业发展较快，市场对锂盐的需求
持续增长。国内相继出台补贴、以旧换新和
放宽限购等利好政策促进新能源汽车消费，使
得储能需求不断增长。‘双碳’目标下，光伏、
风电等新能源发电基础设施建设将快速拉动
锂需求。因此，锂盐行业将长期处于高景气
状态。”藏格矿业相关人士向《证券日报》记者
介绍道。

对于盐湖提锂板块业绩高增长，巨丰投顾
高级投资顾问谢后勤向《证券日报》记者表
示，锂电池厂商的产能处于加速扩张阶段，进
而对锂盐的需求也持续增长；另一方面，对于
盐湖提锂相关公司来说，业绩提升受益于原
材料涨价。

行业高景气度不变
企业加码布局锂矿资源

锂的市场需求及价格走势影响着相关板块
的估值。

巨丰投顾高级投资顾问谢后勤认为，“短期
锂行业供需仍处于供不应求的状态，7月下旬行
业下游将进入补库存周期，对于锂价有很强的
正向刺激。但在高锂价背景下，供应端近年会
积极加速扩产能，一旦供给过剩的现象出现，势
必会促使锂价回落。”

中信证券则表示，盐湖提锂板块行情进入
后期，原料自给率高或持续提升的企业仍为首
选。

据记者梳理，多家企业已加码布局锂矿资
源。例如，7月11日晚间，赣锋锂业发布公告称，
拟通过全资子公司赣锋国际收购 Lithea 公司
100%股权，后者主要资产为阿根廷萨尔塔省的
两块锂盐湖资产，交易对价不超过 9.62亿美元
(约合人民币64.4亿元)。

“据相关数据统计，全球锂矿的 22.3%分布
在澳大利亚，52.7%分布在南美洲，而中国的锂
矿资源仅占全球的 7.1%。从需求端来看，中国
锂矿下游需求占据全球的半壁江山，在需求推
动下，海外拿矿已成为当下上游扩产能的主要
途径之一。”谢后勤介绍道。

藏格矿业相关人士表示，“近年来，在西藏
盐湖资源开发方面，藏格矿业针对多种不同水
盐体系盐湖提锂技术进行了前期研发，利用
麻米错盐湖湖水进行了一定规模的实验验
证。根据公司的五年规划纲要 ，2022 年至
2024 年期间，除麻米错盐湖、阿根廷 Laguna
Verde盐湖外，还将新增 1个至 2个百万吨碳酸
锂储量级别的新盐湖，从根源上保证生产经营
的稳定性。”

盐湖提锂板块已有7家上市公

司预计上半年净利飙升

盐湖提锂板块估值过高？
专家称短期高景气不变

本报记者 李春莲
见习记者 贺王娟

夏日炎炎，全国多地进入高温
模式，叠加疫情防控形势持续向好，
用电需求激增，电企迎来保供“大
考”。6月份开始，安徽、浙江等地多
举措应对电力缺口问题。电企也正

“加大马力”，全力做好电力保供。
值得注意的是，近期多家电企

发布业绩预告称，由于煤价高企，
上半年业绩预亏。一方面，煤炭价
格仍处于相对高位，电企发电成本
较高；另一方面，迎峰度夏期间多
地用电负荷创新高，电企面临保供

“大考”。

电企、煤企业绩
两级分化

今年以来，发改委等部门多举
措加大煤炭供应并严控煤价，取得
了显著成效。但受地缘政治冲突、
大宗商品涨价等因素影响，上半年
煤炭价格仍处于相对高位。

从多家已披露上半年业绩预告
的电企、煤企的业绩来看，由于煤价
上涨，上半年电企、煤企的业绩“冰
火两重天”。

7月11日晚间，建投能源公告
称，预计公司上半年净利润为亏损
7000万元，上年同期盈利 1.41亿
元。亏损的主要原因是电煤价格同
比上涨影响公司火电主业。

除建投能源外，多家已披露上
半年业绩预告的火电企业均因上半
年煤炭价格高位运行，导致公司业
绩出现亏损或同比大幅下滑。

对 于 上 半 年 业 绩 同 比 下 滑

59.4%至41.07%，赣能股份解释称，
主要系燃煤成本较上年同期增加
所致。

与火电企业大幅亏损的处境不
同，2022年上半年煤炭企业业绩依
旧亮眼。

截至7月12日，共有11家煤炭企
业披露了上半年业绩预告，这11家
煤炭企业均实现了业绩大幅预增，
其中增幅最大的为上海能源，预计
同比增长243.25%至289.02%，实现
净利润15亿元至17亿元。

中煤能源与陕西煤业上半年均
预计大赚超百亿元。因煤炭价格高
位运行，煤炭售价同比大幅上涨，叠
加卖出隆基绿能部分股份获得投资
收益，陕西煤业2022年上半年预计
大赚242亿元至249亿元；受益于煤
炭价格高位运行等因素，中煤能源
预计上半年大赚123.5亿元至136.5
亿元。

据中电联规划发展部副主任叶
春介绍，2021年8月份以来，大型发
电集团煤电板块整体亏损，部分集
团的煤电板块亏损面达到100%。
虽然去年10月份国家发展改革委

《关于进一步深化燃煤发电上网电
价市场化改革的通知》发布以来，燃
煤发电机组市场交易电价有所上
浮，但仍远低于煤价的上涨幅度，企
业经营压力持续积累。

“上半年煤价确实有所下降，但
维持在700元/吨的长协价对于电企
来说仍有压力。”某火电上市企业相
关人士对《证券日报》记者表示。

针对煤价上涨带来的不利影
响，天富能源表示，将外拓煤源，加
强内部管理，合理配比掺烧，降低煤
耗，不断提高煤炭精细化管理水

平。此外，公司也将积极促进电价
市场化改革，解决电力成本与价格
不匹配造成的亏损。

多地用电负荷创新高
电企面临保供“大考”

近期，全国多地进入迎峰度夏
时期，用电负荷创新高，电企的保供
压力也陡然上升。

据悉，7月11日，浙江省全社会
最高用电负荷超过1亿千瓦，达到
10190万千瓦，创下历史新高，相较
于去年最高负荷增加168万千瓦。

合肥方面也发布了相关消息，7
月12日12时25分，合肥电网全网负荷
达到1013.3万千瓦，创历史新高，较

去年夏季最大负荷增长15.9%，合肥
电网负荷首次突破千万千瓦大关。

日前中电联也表示，下半年，我
国电力需求仍将持续增长。随着疫
情防控形势持续向好、企业加快复
工复产，叠加高温天气，下半年用电
增速将明显高于上半年。

近期，随着多地用电需求增长、
煤价有所回落，电企下半年业绩或
将迎来改善。

易煤研究院研究员杨洁对《证
券日报》记者表示，随着国内经济加

快复苏，下半年的发用电情况大概
率好于上半年，煤炭价格预计将于
三季度出现季节性回落，随着相关
保供稳价政策持续发力，电企用煤
成本将较上半年有所好转。

“消费侧用电需求旺盛且有逐
年增加的趋势，将为电力公司的营
收带来积极影响。”北京特亿阳光新
能源总裁祁海坤对《证券日报》记者
表示，我国电力市场改革力度正在
加大，分时电价机制正逐步发挥作
用，电企业绩有望改善。

煤、电公司业绩冰火两重天
电企面临夏季高峰保供“大考”

本报记者 王 鹤
见习记者 王镜茹

7月12日晚间，珠江啤酒发布半
年度业绩预告，公告显示，公司2022
年上半年预计实现归属于上市公司
股东的净利润约3.11亿元至3.42亿
元，同比增长0%至10%。

对于业绩变动，珠江啤酒表示，
上半年其持续优化产品结构，开展降
本增效工作应对成本上涨影响，实现
啤 酒 销 量 64.08 万 吨 ，同 比 增 长
2.79%，低于去年同期10.25%的增速。

当前，啤酒市场“强弱分化”进
一步加剧，前五大头部品牌市场份
额合计超90%，珠江啤酒这样的地域
性品牌应如何破局呢？

销量增速同比大降

Wind数据显示，2021年上半年，
珠江啤酒销量62.34万吨，同比增长

10.25%。而从今年上半年的数据来
看，虽然销量相差不大，但增速却大
幅降低。

珠江啤酒常年深耕华南市场。
不过，近年来，随着头部品牌的强势
挤压，珠江啤酒在华南市场的地位
恐怕难保。某业内人士告诉《证券
日报》记者，近年来，广东人偏爱外
来啤酒品牌的趋势愈加明显。珠江
啤酒不仅外扩受阻，连自己的地盘
也在不断被行业巨头蚕食。

记者走访了广东多家餐饮店、
酒馆后发现，大排档、酒馆里摆放的
多是外来品牌，珠江啤酒在某些地
方甚至不见踪影。有消费者告诉
记者：“现在喝华润、青岛、百威等
品牌的啤酒较多，珠江啤酒太甜
了，很少点。”

广东啤酒文化可以用“甜”来概
括，珠江啤酒是其中的典型代表，口
感柔和、偏甜。

面对外来品牌挤压及消费者口

味变化，珠江啤酒也尝试用各种方式
自救，如其在2021年曾推出528mL特
制纯生、烈金刚、咖啡世涛、新英式
IPA等一系列新产品，并曾尝试通过

“南固、北上、西进、东拓”的战略布局
全国市场，但上述举措成效甚微。

珠江啤酒财报数据显示，2017
年以来公司在华南地区的营收占比
虽小幅降低，但整体徘徊在95%左
右。华南以外地区的营收增速明显
放缓，2021年其他地区营收同比下
降0.45%。

对于外扩受阻，珠江啤酒在年
报中提醒，如果不能持续有效地拓
展华南地区以外市场，将对公司未
来收入的可持续增长产生不利影
响。

Wind数据显示，2017年至2021
年 ，珠 江 啤 酒 营 收 增 速 分 别 为
6.23% 、7.33% 、5.06% 、0.13% 、
6.79%，相比行业内其他啤酒巨头
每年动辄7%至20%的业绩增速，

珠江啤酒的营收增速已明显掉队。

区域啤酒企业如何破局？

据中商产业研究院数据，包括
华润啤酒、百威亚太、青岛啤酒、重
庆啤酒以及燕京啤酒在内的五大
品牌，合计占有约 92%的市场份
额，除此之外的中小品牌只剩约8%
的份额。

这样的竞争格局并非一蹴而
就。早前国内地域辽阔，啤酒远距
离运输效率低，且多以平价产品为
主，故而很多啤酒品牌地域性特征
显著。随着啤酒行业并购潮兴起，
以华润啤酒、百威啤酒、青岛啤酒、
燕京啤酒、重庆啤酒为代表的大品
牌迅速将市场扩至全国，并逐步形
成了各自的主市场。

在业内人士看来，在仅8%左右
的市场空间里，中小啤酒品牌亟需
在守住本土市场的同时，顺应消费

需求，采用更灵活、更多元、更接地
气的营销方式破局。

“以珠江啤酒为代表的区域性
品牌，若想在全国范围内拓展市
场，前提仍是守住本土大本营，继
续精耕细作。”中国人民大学副教
授王鹏告诉《证券日报》记者，“消
费升级趋势下，年轻人追求个性
化、差异化，啤酒企业要顺应消费
趋势，在产品开发、品牌宣传、形象
打造上下功夫，探索出一条独具特
色的道路。此外，啤酒企业也可借
助自媒体、网络等传播渠道加强产
品营销，多措并举实现自我突破。”

知趣咨询总经理蔡学飞对《证
券日报》记者表示，“对于中小型啤
酒企业来说，有两条发展路径，一
是融入大企业的产业链中；二是在
竞争加剧的环境中，顺应渠道碎片
化、消费多元化趋势，加快品类创
新、提高品牌溢价，争做区域内的

‘小而强’。”

上半年销量增速不及去年同期 珠江啤酒恐难“破圈”

本报记者 谢 岚
见习记者 李如是

根据中国食品药品检定研究院
（以下简称“中检院”）披露的批签发
数据，截至7月13日，国产二价HPV
疫苗共获批签发153次。其中，万泰
生物获147次批签发（2021年全年共
163次）；沃森生物的二价HPV疫苗
于今年5月份开始上市销售，已获6
次批签发。此外，智飞生物代理的
进口九价HPV疫苗获40次批签发
（2021年全年共41次）。今年以来，
HPV疫苗批签发量大幅增长。

海南博鳌医疗科技有限公司总
经理邓之东对《证券日报》记者表
示：“政策推动、居民健康意识提升、
HPV疫苗研发不断加速，成为驱动
HPV疫苗市场规模快速增长的重要
因素。”疫苗公司披露的上半年业绩
预告中，也体现出HPV疫苗对业绩
的贡献。

国产二价HPV疫苗
供需两旺

从供给端来看，二价HPV疫苗
的批签发数量显著增长。华安证券

研报显示，今年上半年二价HPV疫
苗批签发次数同比增长超200%。值
得注意的是，万泰生物和沃森生物
的国产二价HPV疫苗实现获批上
市，共获批签发153次。

截至今年7月份，万泰生物生产的
二价HPV疫苗获得的批签发次数已接
近去年全年总量。同时，万泰生物于7
月12日发布业绩预增公告称，预计今
年上半年实现归母净利润25亿元至
27.50亿元，同比增长246%至281%。
公司二价宫颈癌疫苗继续保持产销两
旺，收入及利润高速增长。

6月28日，沃森生物生产的二价
HPV疫苗（以下简称“沃泽惠®”）在
云南省正式“开打”。当日，昆明市5
个区（呈贡区、五华区、西山区、盘龙
区、官渡区）以及玉溪市、曲靖市、弥
勒市相继开展了云南省首批国产二
价宫颈癌疫苗的接种。

沃森生物总裁姜润生表示：“沃
泽惠®年产可达3000万剂，将为我
国和全球消除宫颈癌贡献力量。目
前该疫苗已经在广东、广西、山东、
云南、安徽、黑龙江、山西、江西等地
实现招标准入。”沃森生物表示，公
司二价HPV疫苗或于今年下半年以
及2023年进入放量期，成为公司新

的利润增长点。
中检院数据显示，沃森生物于

今年5月份获得二价HPV疫苗的首
次批签发（2022年5月16日至22日
批次），并于2个月内迅速增长至6
个批次。

从需求端来看，“尽管批签发量
并不等于实际疫苗的销售量，但从
HPV疫苗的预约情况来看，接种需
求确实在增加。当前，我国正致力
于提升15岁前适龄女性HPV疫苗接
种覆盖率。暑假期间，HPV接种预
约量会明显上升。”邓之东表示。

据国联证券研报分析，中性预
计存量市场总需求为2.68亿支。假
设9岁至15岁女性接种二价HPV疫
苗，每人两针，按70%的渗透率计算，
需要6800万支；16岁至26岁及26岁
至45岁女性分别按40%及20%的渗
透率计算，每人三针，预计需求量为
2亿支。目前国内HPV疫苗产能尚
不能满足该需求。

由于九价HPV疫苗主要针对16
岁至26岁的女性，接种年龄限制较
苛刻，且国内供应量有限，部分女性
倾向于选择注射二价HPV疫苗，这
也成为二价HPV疫苗需求增长的原
因之一。

云南省免疫规划首席专家丁峥
嵘表示：“现有证据表明，从公共卫
生学角度来看，二价、四价和九价疫
苗在免疫原性、预防HPV16/18相关
子宫颈癌的效力和效果方面基本相
当。在目前HPV疫苗供应紧张的情
况下，应尽早接种当地可接种的疫
苗种类，避免因等待更高价型疫苗
错过最佳接种时间。”

国产九价HPV疫苗
研发进行中

从价格来看，沃森生物和万泰
生物生产的二价HPV疫苗价格均为
356元/针，共需注射三针；九价HPV
疫苗（进口）价格为1325元/针，共需
注射三针。但全球九价HPV疫苗生
产商仅有美国默沙东一家，这造成
了疫苗价格较高、供应紧缺的局面，
也意味着新进入者可获得较大的利
润空间。

由智飞生物代理的默沙东九价
HPV疫苗批签发数量也实现了显著
提升。今年一季度，公司代理的九
价HPV疫苗批签发数量达483万支，
增长近280%。受九价HPV疫苗市场
需求旺盛驱动，疫苗企业相关研发

进程加速。
沃森生物相关负责人对《证券

日报》记者表示：“子公司上海泽润
的九价HPV疫苗目前正在进行III期
临床的相关准备工作。”

万泰生物7月7日在互动平台表
示，九价HPV疫苗临床试验已经完
成三针接种，正在进行随访。据估
算整个III期临床试验周期约66个月
至78个月。

除两家A股上市公司外，新三板
挂牌公司康乐卫士、港交所上市公司
瑞科生物、上海博唯生物科技有限公
司的九价HPV疫苗也已经进入临床
III期阶段。其中，康乐卫士的HPV疫
苗生产车间已落地云南滇中新区，其
2021年年报显示，公司的九价HPV疫
苗于2021年9月份完成Ⅲ期临床试验
受试者入组，计划2年至4年完成疫苗
III期临床试验工作。

瑞科生物 2021年年报显示，公
司已完成九价HPV疫苗产品的受试
者招募，按计划于今年上半年完成
三针给药，并将于 2025年向国家药
监局提交上市许可申请。

首款国产九价HPV疫苗“研发
战”正在进行时，或于2026年后进入
收获期。

HPV疫苗上半年批签发量大增 疫苗公司业绩将起飞


