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本报记者 殷高峰

3月 12日晚间，美畅股份披露
2022年业绩快报。2022年公司实现
营业收入约 36.58亿元 ，同比增长
97.99%；实现归属于上市公司股东的
净利润约14.73亿元，同比增长93%。

“去年公司业绩大幅增长的主要
原因是下游光伏市场对金刚石线的
需求大增，公司提前规划布局产能建
设，迅速提升产量，金刚石线销量大
增。”美畅股份财务总监、董秘周湘对

《证券日报》记者表示。
“去年我国光伏装机规模创历史

新高。金刚石线作为硅片切割的耗
材，需求大增。”济懋资产合伙人丁
炳中博士在接受《证券日报》记者采
访时表示，美畅股份作为国内金刚石
线的龙头，受益十分明显。

下游需求旺盛

丁炳中表示，随着我国大型风光
基地建设的持续推进，以及在欧洲能
源危机等因素影响下，国内外光伏装
机规模去年大幅增长，光伏产业链相
关企业都取得了不错的业绩。

国家能源局数据显示，2022年全
国光伏新增装机规模87.41GW，同比
增长60.3%，装机规模再创新高。

工业和信息化部电子信息司公
布的数据显示，2022年全年光伏产业
链各环节产量再创历史新高，全国多
晶硅、硅片、电池、组件产量分别达到
82.7万吨、357GW、318GW、288.7GW，
同比增长均超过55%。行业总产值突
破1.4万亿元。

“随着光伏装机规模的大幅增
长，下游硅片市场对金刚石线的需求
也进一步增长。”周湘表示，金刚石
线作为光伏硅片切割必不可少的耗
材，光伏新增装机容量大幅增长带动
了市场需求。公司与光伏行业诸多
具有较强行业影响力的下游客户，如
隆基绿能、弘元新材、晶科能源、晶
澳科技、高景太阳能等硅片企业都保
持着紧密的合作关系。由于提前规

划布局产能建设，在金刚石线需求大
增的情况下，公司迅速提升产量，并
依靠规模优势稳定产出高品质金刚
石线产品，强有力地保障了客户的生
产需要，也给公司业绩带来了较大增
长。

公司业绩快报显示，美畅股份去
年全年金刚石线销量9615.60万公里，
同比增长111.76%，金刚石线销量再
创新高。

产能进一步扩张

“全球光伏景气度持续向好，预
计今年光伏装机规模仍将保持比较
大幅度的增长。”丁炳中表示，这将进
一步带动金刚石线的需求。

中国光伏行业协会预计，2023年
国 内 光 伏 新 增 装 机 将 达 95GW-
120GW，全 球 年 度 新 增 装 机 为
280GW-330GW。

国信证券发布研报称，目前金刚
石线单GW耗线量约50万公里-52万

公里，未来随着硅片薄片化、大尺寸
发展，单GW耗线量进一步上升，预期
金刚石线行业增速高于光伏新增装
机容量。

在国信证券看来，美畅股份持续
创新，目前金刚石线产品线径涵盖
42μm-34μm，在行业内处于领先地
位。同时，公司不断向上游产业链延
伸，已实现部分母线自供，大幅降低
金刚石线生产成本，并在钨丝、黄丝
方面有所布局。

面对光伏行业的高景气度，美畅
股份也在进一步扩张产能。周湘透
露，公司自2022年第三季度开始实施
十五线机改造，至今年一月初已完成
改造。公司富海工业园和富隆工业
园两处生产基地现共有细线生产线
750余条，月产能可以达到1300万公
里。富隆工业园还有两栋厂房目前
装修已经基本完成，建成后将具备
1600万公里的月产能。

此外，美畅股份还积极布局钨丝
金刚石线和黄丝母线项目。“公司经

过前期的大量研发，当前钨丝金刚石
线的出货量已达到百万公里的级
别。”周湘表示，配合公司自行研发的
高切割力金刚砂，钨丝金刚石线耗线
量较碳钢金刚石线耗线量还能节省
10%以上。

据了解，美畅股份黄丝项目整体
规划是6000吨产能，目前实施的是一
期2000吨。

对于成本方面的影响，周湘表
示，黄丝项目投产后还需要经过拉
制环节加工成母线才能用于金刚线
生产。目前母线环节的拉丝机正在
进行技改，预计4月底会有部分设备
技改完成。因此，自制母线带来的
成本影响应该到今年下半年才会有
所显现。

“在光伏行业高景气度的背景
下，美畅股份不断加大产能布局和技
术研发，同时不断向上游产业链延
伸，进一步降低金刚石线生产成本。
这些都为公司未来业绩的持续增长
奠定了非常好的基础。”丁炳中表示。

受益于下游光伏市场需求旺盛
美畅股份去年净利润同比增长93% 本报记者 李昱丞 见习记者 丁 蓉

3月12日晚，文灿股份发布关于
获得大型一体化车身结构件定点的
公告称，近日收到客户的定点通知，
获得某头部新能源汽车主机厂的一
体化压铸产品项目定点，将为该客户
开发、生产含前后和侧围一体式大铸
件在内的8个车身铝压铸结构件。

文灿股份证券部相关负责人在
接受《证券日报》记者采访时表示：

“大型一体化结构件，是指在原有车
身结构件领域进行进一步整合。公
司在设备定制开发、材料研发、模具
设计、工艺设计及应用等方面有丰富
经验，在车身结构件产品领域良品率
平均达到90%-95%。”

公告显示，上述项目预计2024年
下半年开始量产，项目周期4年，项目
周期内销售总金额4.5亿元到5亿元。
文灿股份方面表示，这次定点设计产
品是客户的新生产平台产品，不排除
后续该平台其他新开发车型共同使
用产品的可能性。

自特斯拉率先实现一体化压铸
件量产以来，2022年各大新能源车企
以及传统车企积极跟进，汽车行业迎
来向一体化压铸转型的浪潮。

一位业内人士在接受《证券日
报》记者采访时表示：“在今年价格竞
争加剧的背景下，新能源汽车主机厂

的降本诉求更大，向一体化压铸转型
的节奏也将加快。目前新能源车企
一体化压铸转型速度快于传统车企，
未来传统车企将加速推进转型。”

文灿股份总部位于广东佛山，通
过多年的自主布局和外延并购，现生
产布局覆盖我国珠三角、长三角、环
渤海等经济区，国外覆盖法国、匈牙
利、墨西哥、塞尔维亚等国家。根据
文灿股份业绩预告显示，2022年，公
司预计实现归母净利润2.2亿元到2.7
亿元，同比增加126.41%到177.87%。

长期跟踪汽车方向的天风证券
分析师于特表示：“‘双碳’背景下，轻
量化是汽车行业发展的大趋势。铝
合金综合性价比突出，是汽车轻量化
的首选材料。文灿股份作为汽车铝
合金压铸行业头部企业，布局全球将
打开市场空间。”

值得一提的是，文灿股份拟募资
扩产加码布局一体化压铸。根据2月
24日晚发布的公告，公司拟定增募资
不超过35亿元，用于安徽新能源汽车
零部件智能制造项目、重庆新能源汽
车零部件智能制造项目、佛山新能源
汽车零部件智能制造项目和补充流
动资金。这次募投项目的主要产品
包括新能源汽车车身结构件等轻量
化关键产品，将有利于公司巩固扩大
先发优势，抓住“一体化压铸”“汽车
轻量化”发展机遇。

文灿股份获大型一体化车身结构件定点
相关项目预计明年下半年开始量产

本报记者 曹卫新

3月12日晚，中天科技发布公告
称，公司控股子公司中天科技海缆公
司、中天科技海缆公司与上海源威建
设工程有限公司组成的联合体陆续
通过招投标和竞争性谈判取得国内
外海缆业务订单，合计约21.18亿元。

国际业务方面，公司在沙特油田
增产项目中，中标230kV高压海缆及
配套附件业务，建设长度约150km；墨
西哥湾油气项目，中标中压海底电缆
以及相关附件业务 ，建设长度约
30km；巴西亚马逊河流域海光缆项
目，中标海底光缆及配套附件等业
务，建设长度约2300km；缅甸66KV海
缆总包项目，中标2条岛屿间66kV海
缆及附件供货和施工业务。上述国
际项目订单金额合计约7.02亿元。

国内业务方面，公司在三峡能源
阳江青洲五、六、七海上风电场工程
项目EPC总承包青洲六海上风电场
项目中，中标330kV海底电缆业务，建
设长度约71km；城子坦-长海66kV线
路改造工程 (海缆电气部分)，中标
66kV海底电缆业务 ，建设长度约
21km；中国香港模块化循环发电设施
海底电缆敷设项目 ，中标岛屿间
132kV海缆及附件业务。

此外，在中广核惠州港口二PA海
上风电项目海底电缆及敷设项目中，
中天科技海缆公司与上海源威建设
工程有限公司联合中标，其中中天科

技海缆公司中标220kV和66kV海底
电缆及附件的供货业务。上述国内
项目订单金额合计约14.16亿元。

“沙特阿美是公司的常规客户，中
天科技海缆公司2013年就开始对其供
货。以前只是中压海缆，2022年高压
海缆认证通过，本次为第一次供货高
压。巴西地区的客户国家电信公司成
立的项目制公司（EAF）是第一次合
作，该项目是中天科技海缆公司在南
美区域最大的海光缆项目。此外，公
司在缅甸、墨西哥中标的项目，均是首
次合作。”中天科技相关负责人在接受

《证券日报》记者采访时表示。
近年来，海上风电市场的快速发

展带动了海缆需求的增长。作为风
电产业链中的重要一环，企业海缆业
务也收获颇丰。

据公司相关负责人介绍，早在
2021年底，中天科技海缆公司海外供
货地区就已覆盖除南极洲以外的六
大洲，总里程超20000km。2022年半
年报显示，中天科技海缆公司2022年
上半年实现营业收入45.94亿元，净利
润为5.86亿元。

浙江大学国际联合商学院数字
经济与金融创新研究中心联席主任
盘和林在接受《证券日报》记者采访
时表示，“我国新能源产业链企业具
备显著的全球竞争优势，企业应该积
极拓展海外市场打开局面。中天科
技接连获得大量订单，有利于我国海
上风电在海外扩大市场份额。”

中天科技国内外市场齐发力
新增海缆业务订单合计约21.18亿元

本报记者 蒙婷婷

3月12日晚间，旭光电子发布2022
年业绩快报，公司2022年全年实现营
业收入11.41亿元，同比增长13.36%；
实现归母净利润10041.35万元，同比
增长73.27%，全年归母净利润首次突
破1亿元。

旭光电子在业绩快报中表示，
2022年，公司持续深化电真空器件、
军工军品、电子陶瓷三位一体的产品
布局，持续优化各业务板块、业务结
构，持续强化精细化管理，加快了技
术创新和新品研发的进度，调整了销
售产品的策略，销售毛利较大幅度增
长，公司整体经营质量和盈利能力进

一步提升。
旭光电子董事会秘书、财务总监

熊尚荣在接受《证券日报》记者采访时
表示：“2022年，公司通过收购并增资
控股成都旭瓷新材料有限公司（以下
简称‘旭瓷新材料’）拥有电子陶瓷业
务，同时公司氮化铝粉体业务已经取
得订单，氮化铝陶瓷基板等业务产能
建设也在顺利推进中。公司自寻求转
型以来成效显著，2022年全年净利润
保持高速增长且首次突破1亿元。”

据悉，旭瓷新材料主营氮化铝粉
体、基板、结构件等电子陶瓷材料，现已
建成氮化铝粉体、氮化铝陶瓷基板和氮
化铝结构件三条生产线，且均实现量
产。旭光电子于2022年1月份收购并增

资控股旭瓷新材料，而后又通过非公开
发行A股股票募集资金净额5.35亿元，
用于电子封装陶瓷材料扩产项目和电
子陶瓷材料产业化项目建设，旨在打造
具有核心竞争力的国内规模最大的氮
化铝全产业链生产基地。

浙江大学国际联合商学院数字经
济与金融创新研究中心联席主任、研
究员盘和林在接受《证券日报》记者采
访时表示：“2022年，旭光电子继续保
持扩张态势，不断完善多元化业务布
局。精细化管理和多元化业务突围也
确实推动了公司业绩的快速增长。未
来在市场规模进一步做大的同时，公
司可从电子、材料产业向行业的纵向
延伸来强化企业供应链话语权。”

深圳中金华创基金董事长龚涛认
为，“自2020年以来，旭光电子的经营
业绩稳步回升。此次业绩快报显示，
公司2022年的主营业务收入和净利润
均达到了近三年来最好的水平。虽然
公司2019年的营业收入略高于2022
年，但扣非净利润仅为5061.36万元，而
2022年则达到7419.56万元，说明其主
营业务利润有较大改观。”

熊尚荣表示，“在新能源行业发展
的大背景下，叠加军工行业高景气度
和国产替代的大趋势，公司电真空器
件、军工精密结构件及电子陶瓷三大
业务增长动能强劲。今年，我们对公
司主业尤其是电子陶瓷业务发展信心
十足。”

业务结构持续优化
旭光电子全年归母净利润首次突破1亿元

本报记者 黄 群

在合肥打造“种业之都”的背景
下，A股种业第一股丰乐种业即将迎
来华丽转身。

3月12日晚间，丰乐种业发布公
告称，3月10日，公司控股股东合肥建
投与央企乡村产业基金公司签署《股
份转让框架协议》，合肥建投向央企
乡村产业基金公司转让其持有的丰
乐 种 业 无 限 售 流 通 股 股 份 合 计
12280.29万股，占上市公司股份总数
的20%。上述股份转让后，合肥建投
仍持有公司股份5673.99万股，占上市
公司股份总数的9.24%。

据悉，此次股份转让价格为9.17
元/股，转让总价款合计11.26亿元。上
述权益变动完成后，丰乐种业控股股
东将变更为央企乡村产业基金公司。
公司股票将于3月13日开市起复牌。

丰乐种业相关负责人在接受《证
券日报》记者采访时表示：“丰乐种业
将抓住生物育种产业化发展的机遇，
协同央企乡村产业基金公司资本优
势、核心产业资源优势，促进公司高
质量、快速发展。”

据悉，央企乡村产业基金公司由
国家开发投资集团有限公司全资子
公司国投创益运营管理，国投创益

“十四五”聚焦投资的战略型产业为
现代种业，其中生物育种产业化是其
重点发展领域。

目前，央企乡村产业基金公司是
国丰生物、隆平生物的第一大股东，
并战略投资了大北农生物、杭州瑞
丰、粮元生物等，完成了对国内生物
育种核心企业的全覆盖，掌握了国内
生物技术领域核心资源。

“当下国内种业正处于巨大变革
时期，生物育种技术产业化应用箭在
弦上，行业整合加速进行。尽管丰乐
种业在玉米常规育种方面积累了很多
经验和技术，但目前尚不具备相应的
生物技术储备和研发能力。随着生物
技术的广泛应用，公司的核心优势产
业玉米种子业务将面临挑战。”前述负
责人告诉记者，此次股权交易完成后，
丰乐种业有望借助央企乡村产业基金
公司核心产业资源优势、资本优势，最
终将丰乐种业打造成为“以生物技术
为核心，种业与农化并举，国内领先、
国际一流”的国家级种业航母。

央企乡村产业基金公司拟入主
丰乐种业加速生物育种产业化步伐

本报记者 李雯珊

奥飞数据41万元年薪董秘4亿元
买自家公司股票事件，引起了监管机
构的注意。3月10日晚间，深交所对公
司下发关注函。

深交所要求公司董事会核实说明
董秘何宇亮受让股份的交易动机，转
让价款的具体资金来源，并结合何宇
亮资金实力、履约能力等，说明此次股
份收购是否与其他相关方存在潜在利
益安排，是否存在股份代持情形。

3月3日，奥飞数据发布公告称，公
司控股股东广州市昊盟计算机科技有
限公司（以下简称“昊盟科技”）转让了
3455 万 股 股 份（占 公 司 总 股 本 的
5.0001%），而接盘的正是公司自家董
秘何宇亮。这位80后董秘，计划“以自
有资金及自筹资金来支付本次权益变
动的股份转让价款”，但其年薪只有41
万元，此次交易对价则逾4亿元。

天眼查APP数据显示，目前，奥飞
数据现任董事长冯康持有昊盟科技
90%股份，孙彦彬持有10%。

此次股份转让完成后，昊盟科技将
持有奥飞数据27.7943%股份，仍为控股
股东；何宇亮持股比例增加至5.589%。

针对上述情况，《证券日报》记者连
线了当事人何宇亮，他表示：“目前正在
抓紧回复交易所问询，会有公开回复。”

而在上述事件发酵之后，他也曾
公开表示：“除了薪金和股票分红以
外，我也有做投资，获得过不错的回
报。除了自有资金，交易的其他资金
将来自于亲朋好友的借资、贷款等，来
源合法合规。”

此次交易的股份转让价款4.04亿
元，拟分三笔支付，按约定占总额20%
的第一笔股权款应在3月11日前支付，
金额为8084.7万元。第一笔股权款是
否已经支付完成？截至发稿，何宇亮
并没有回复。

奥飞数据的主营业务是IDC（数据
中心）和光伏；前不久，公司公布了
2022年度非公开发行募集说明书公
告，拟对外募集不超过12.572亿元，用
于新一代云计算和人工智能产业园
（廊坊固安B栋和C栋）项目、数字智慧
产业园（广州南沙A栋）项目以及补充
流动资金与归还银行贷款。

“从外部信息来看，这笔交易体现
了董秘对公司未来发展的强大信心。
奥飞数据的主营业务属于投资规模大
且回收周期长的行业，竞争激烈，公司
尚未形成护城河，也没有突出的技术
优势，这是需要注意的风险点。”深度
科技研究院院长张孝荣向《证券日报》
记者表示。

2022年前三季度奥飞数据营业收
入为8.27亿元，同比下降10.6%；实现归
母净利润1.11亿元，同比下降10%；合
并口径的资产负债率为73.29%。

在深交所下发的关注函中，还关

注到奥飞数据股份短期多次大比例被
转让。

具体来看，昊盟科技此前于2022
年7月份通过协议转让方式将其持有
的奥飞数据无限售流通股3700万股（占
公司总股本的5.386%），以9.50元/股的
价格转让给何烈军；通过协议转让方
式将其持有的奥飞数据无限售流通股
3700万股（占公司总股本的5.386%），
以9.50元/股的价格转让给宋洋洋。资
料显示，何烈军曾任奥飞数据副董事
长，现为公司核心技术人员。

深交所要求奥飞数据说明控股股
东昊盟科技短期内多次通过协议转让
方式转让公司股份给关联自然人的原
因及合理性，昊盟科技与何烈军、宋洋
洋是否有资金往来。

对此，《证券日报》记者采访何宇
亮，询问其与何烈军是否存在直系亲
属关系，他回复称，“我与何烈军没有
任何亲属关系。”

奥飞数据41万元年薪董秘拟4亿元买自家股票
深交所下发关注函要求说明交易动机


