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回复：
按单项计提坏账准备的应收账款的基本情况如下：
单位：万元

客户信息
2022 年
末坏 账
准备

2021
年 末
坏 账
准备

计提依
据 形成原因 形 成

时间 预计无法收回的具体判断依据 采取的催收、追偿
措施及实施效果

吴守成 59.34 58.72
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

多次催收货款，对方不给还款。 回
款可能性低

业务员到现场催
收后无果。

周朝阳 1,224.15 1,22
4.15

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

失信人员。 除百圆裤业项目外在
当地还做车贷、房产贷、比特币等
多项目投资，均亏损，在当地还有
民间个人融资贷款和当地多家银
行贷款，陷入债务危机，已成限制
消费人员， 偿还公司债务的可能
极低

电话催收，业务员
到现场催收

陈金枝 1,840.73 1,84
0.73

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

失信人员。 除百圆裤业项目外其
他多项目投资亏损， 今合网平台
销售被套无法收回货款， 担保被
牵连，自身陷入债务危机，已成限
制消费人员， 偿还公司货款的可
能性极低。

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

韩高龙 1,476.45 1,47
9.65

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

身患重病， 自身无能力偿还欠公
司货款。

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

刘文宪 1,059.42 1,06
1.44

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

多店加盟商，后因市场不景气，经
营困难， 大量撤店， 偿还能力有
限， 前期货款经多次催收仍未回
款。

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

樊景岩 716.68 718.3
8

经营严
重困难
导致无
法回款

货物销售
2019
年 以
前

多店加盟商，后因市场不景气，经
营困难， 大量撤店， 偿还能力有
限， 前期货款经多次催收仍未回
款。

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

孙文军 206.83 322.2
1

经营严
重困难
导致无
法回款

货物销售
2019
年 以
前

多店加盟商，后因市场不景气，经
营困难， 大量撤店， 偿还能力有
限， 前期货款经多次催收仍未回
款。

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

王先祥 32.75 137.2
3

经营严
重困难
导致无
法回款

货物销售
2019
年 以
前

多店加盟商，后因市场不景气，经
营困难， 大量撤店， 偿还能力有
限， 前期货款经多次催收仍未回
款。

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

李长印 265.97 265.9
7

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无经济能力，自身贷款无
法偿还， 名下房产被银行强制执
行和银行账户被冻结， 偿还公司
货款的可能性极低， 多次催收无
法收回。

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

徐全国 94.93 98.49 已撤店 货物销售
2019
年 以
前

多次催收货款，对方不还款
电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

张培忠 79.69 43.28 已撤店 货物销售
2019
年 以
前

多店加盟商，后因市场不景气，经
营困难， 大量撤店， 偿还能力有
限， 前期货款经多次催收仍未回
款。

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

邵七金 46.64 56.33
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，多次催收货款，对方不还
款，偿还公司货款的可能性低

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

刘五迅 38.63 38.63
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

多次催收货款，对方不还款。 回款
可能性低

电话催收，业务员
到现场催收后无
果。

薛保存 155.5
6

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店 2022 年已退货，
同时核销坏账

杨玉翠 162.0
3

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店 2022 年已退货，
同时核销坏账

付仕宁 73.25
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店 2022 年已退货，
同时核销坏账

范慧琴 149.9
5

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店 2022 年已退货，
同时核销坏账

陈庆祖 35.87
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

赵白 31.31
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

杨冬梅 26.78
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

李贵华 20.66
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

郭香桃 16.74
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

耿殿学 15.23
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

赵勇 13.19
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

王亚琴 11.66
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

董吉田 11.18
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

王晓兵 11.13
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

李永智 10.66
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

李晖 10.16
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

其他加明商 33
人 95.66

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

已撤店，无法联系到对方。 无法收
回欠款。

确定无法收回，经
审批确认为核销
坏账

南昌苏宁红孩
子母婴用品采
购中心有限公
司

3,225.57 0.00
对方资
金链断
裂

货物销售 2021
年 无充足资金支付货款

公司已通过诉讼
追讨货款，目前处
于审理阶段

上海缘嘉电子
商务有限公司 431.19 431.1

9
对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

该公司目前已无资产可执行
公司已通过诉讼
追讨货款，目前处
于执行阶段

苏宁代销 77.69
对方资
金链断
裂

货物销售 2021
年 无充足资金支付货款

公司已通过诉讼
追讨货款，目前处
于审理阶段

中粮海优（北
京）有限公司 51.28 105.3

1
对方资
金链断
裂

货物销售 2021
年 资金链断裂，分期还款中止

公司已通过诉讼
追讨货款，后双方
调解分期还款。

大连万诗达国
际贸易有限公
司

362.12 331.5
0

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

该公司经营异常、资金链断裂 多次催收，因经营
异常无法偿还

BABY� SHOW�
INTERNA-
TIONAL�
GLOBAL�
TRADE�
LIMITED

1,658.48 1,51
8.25

对方资
金链断
裂

货物销售
2019
年 以
前

该公司已破产 因破产无法偿还

合计 12,948.5
4

10,58
2.45

经查询上述客户的公开信息， 公司与上述客户不存在关联关系 。 上述自然人客户均
为百圆裤业加盟商，百圆裤业作为全国连锁品牌 ，向加盟商销售的产品价格均为公司统
一定价 。其他客户为优壹电商经销商，根据市场情况 、销售渠道、采购规模制定销售价格 。
相关销售均真实 、准确 ，交易价格公允 ，不存在向不具备支付能力的客户销售的情形。

4 、请会计师事务所核查并发表明确意见 。
年审会计师回复：
（一）实施的主要审计程序
1 、获取并检查应收账款明细表 ，对应收账款账龄进行分析及测试；
2 、向管理层了解主要客户的还款能力及信用状况，评价计提的应收账款坏账准备是

否充分；
3 、对期末余额前五名的应收账款客户进行详细分析 ，实施函证程序 ，对应收关联方

的款项了解交易的商业理由 ，检查证实交易的支持性文件等。
4 、对单项计提坏账准备的应收账款核查其销售活动的真实性，检查其对应的销售合

同 、收发货单及签收单，实施函证程序以及资产负债表日前后销售退回和赊销水平，确定
应收账款是否真实存在。

（二）核查意见
基于我们获取的审计证据及实施的审计程序 ， 我们认为报告期内计提坏账准备是充

分、合理的，不存在向不具备支付能力的客户销售的情形。
问题九、 报告期末， 你公司其他应收款期末账面余额 18 . 38 亿元， 其中单位往来款

13 . 75 亿元， 股权转让款 3 . 38 亿元。 按欠款方归集的期末余额前五名的其他应收款余额
为 16 . 67 亿元，占其他应收款总额的 90 . 70% ，其中第一名欠款方其他应收款余额为 13 . 32
亿元，占其他应收款总额的 72 . 51% 。 报告期内 ，其他应收款坏账准备本期计提 3 , 834 . 32
万元，其他变动 144 . 58 万元。 请你公司说明 ：

1 、单位往来款 、股权转让款以及按欠款方归集的期末余额前五名的其他应收款的具
体内容 ，包括但不限于交易对方 、关联关系、交易事项 、发生原因 、发生时间 、具体金额
等，是否存在资金占用或对外提供财务资助等情形。

回复：
（1）其他应收款中单位往来款基本情况如下：

交易对方 金额（万元） 关联关系 交易事项 发生原因 发生时间
是否存在资
金占用或对
外提供财务
资助等情形

深圳环球及子公司 135,882.11 公司原下属
公司 往来款 往来款、代付员工

工资款、代付货款
2019-2022
年 否

上海鸽捷供应链科技有
限公司 559.21 非关联方 供应链服

务
供应链服务费收
入,于次月收回 2022年 否

MPOW� TECHNOLOGY�
CO.,LIMITED 557.17 非关联方 往来款 往来款 2022年 否

B2C官方旗舰店 275.48 非关联方 往来款 往来款 2022年 否
Canyomer� E-Commerce�
(Hongkong)�Limited 86.15 非关联方 往来款 店铺质保金 2022年 否

LOMEWAY�
E-COMMERCE�
LIMITED

68.93 非关联方 往来款 代支付 AWS服务
器费 2022年 否

银联货款 32.30 非关联方 银联在途
货款

正常 T+1 到账，
节假日顺延 2022年 否

深圳市厚华投资有限公
司 14.98 非关联方 往来款 租赁押金 2021年 否

其他 44.13 非关联方 往来款 租赁押金、垫付诉
讼费等 2022年 否

合计 137,520.46 否
（2）其他应收款中股权转让款基本情况如下：

交易对方 金额（万元）
帕拓品牌 13,951.92
永帕投资 7,751.07
帕众投资 4,650.64
帕奇投资 3,875.53
永逊投资 2,325.32
希音国际 1,211.53
少年智 0.73
合计 33,766.74

2021 年 4 月 ， 公司将全资子公司深圳前海帕拓逊网络技术有限公司 100%股权以
20 . 20 亿元转让至希音国际等 20 个受让方，首批回款金额为 9 . 19 亿元，第二批回款金额
为 4 . 85 亿元，剩余 6 . 16 亿元未收回（其中顺为未回款约 2 . 36 亿元 、厦门一苇以航未回款
约 0 . 42 亿元，上述应收款约 3 . 38 亿元）。 截至目前，其他应收款中股权转让款有 3 . 38 亿
元未收回。 根据《帕拓逊股权转让及增资协议》约定 ，未完成支付股权转让款的受让方已
构成违约 。 目前跨境通已经通过法律程序 ，提起诉讼促进款项回收，相关案件尚在审理阶
段 。

（3）按欠款方归集的期末余额前五名的其他应收款

交易对方 期末余额（万
元） 交易事项 发生原因 发生时间 是否收回

深圳市环球易购电子商
务有限公司 133,245.53 往来款及代付货

款
补充环球易购流动
资金 2019-2021年 已全额计提坏

账
深圳帕拓品牌投资合伙
企业（有限合伙） 13,951.92 出售帕拓逊股权 股权转让 2021年 否

深圳永帕投资合伙企业
（有限合伙） 7,751.07 出售帕拓逊股权 股权转让 2021年 否

上海邮瞬通供应链管理
有限公司 7,070.62 采购商品 返利及活动费用 2022年 是

深圳帕众投资合伙企业
（有限合伙） 4,650.64 出售帕拓逊股权 股权转让 2021年 否

合计 166,669.78

经查询上述公司的工商信息，公司与上述交易对方不存在关联关系 ，上述其他应收款
都是具有真实商业实质的交易产生 ，不存在资金占用或对外提供财务资助等情形。

2 、结合其他应收款具体明细、形成时间 、形成原因 、主要内容、可回收性等详细说明
其他应收款减值计提的原因和合理性。

回复：
其他应收款具体明细、形成时间 、形成原因 、主要内容、可回收性等详细说明如下：

款项性质 期末余额（元） 期初余额（元）

单位往来款 1,375,204,625.15 1,348,601,445.74

股权转让款 337,667,323.00 337,667,323.00

返利及活动费用 106,099,612.02 99,711,933.49

保证金 13,886,096.92 11,176,099.89

员工借款及代垫款 4,668,687.16 3,575,690.32

合计 1,837,526,344.25 1,800,732,492.44

注：员工借款主要是办理公司日常事务形成时间很短，一般在一个月以内。 保证金是公司
为了运营付给第三方的押金，形成时间根据具体业务而定。 返利及活动费用由子公司上海优壹
因业务需要形成，一般在半年以内。 单位往来款、股权转让款详见问题九、1、（1）（2）

(1)分账龄列示
账龄 账面余额（元）
1年以内（含 1年） 160,129,723.39
1至 2年 1,604,526,537.14
2至 3年 72,691,983.72
3年以上 178,100.00
3至 4年 50,000.00
4至 5年 8,000.00
5年以上 120,100.00
合计 1,837,526,344.25

(2)按单项计提的坏账准备余额

款项性质 其他应收账款内容
期末余额（元）

计提理由
账面余额 坏账准备 计 提 比 例

（%）

单位往来款

深圳市环球易购电子商务有
限公司 1,332,455,299.32 1,332,455,299.32 100 公 司 破 产

无法收回
深圳市丝珂电子商务有限公
司 3,532,891.94 3,532,891.94 100 预 计 无 法

回收
深圳市君仕莱电子商务有限
公司 1,909,200.56 1,909,200.56 100 预 计 无 法

回收
香港环球易购电子商务有限
公司 11,532,865.23 11,532,865.23 100 预 计 无 法

回收
广东环球易购（肇庆）跨境电
子商务有限公司 1,702,789.26 1,702,789.26 100 预 计 无 法

回收

香港辰佰电子商务有限公司 7,463,303.67 7,463,303.67 100 预 计 无 法
回收

香港泽尧电子商务有限公司 161,846.00 161,846.00 100 预 计 无 法
回收

深圳市瑞翰供应链有限公司 37,999.64 37,999.64 100 预 计 无 法
回收

深圳市派斯蒙电子商务有限
公司 24,880.87 24,880.87 100 预 计 无 法

回收
广州希音国际进出口有限公
司 12,115,316.00 6,057,658.00 50 预 计 无 法

全部回收
苏宁云商集团股份有限公司
苏宁采购中心 100,000.00 100,000.00 100 预 计 无 法

回收
南京苏宁红孩子商业管理有
限公司 10,000.00 10,000.00 100 预 计 无 法

回收
南京苏宁易付宝网络科技有
限公司备付金集中存管户 100,000.00 100,000.00 100 预 计 无 法

回收
南京苏宁易购电子商务有限
公司 3,000.00 3,000.00 100 预 计 无 法

回收
合计 1,371,149,392.49 1,365,091,734.49

（3）按组合计提的坏账准备余额
本公司以预期信用损失为基础，对应收款项计提减值准备并确认信用减值损失。 坏账计提

政策如下：
组合名称 确定组合的依据
账龄组合 账龄组合
合并范围内的关联方组合 关联方关系
跨境电商业务形成的应收账款组合 款项性质

注 1：对于账龄组合的应收款项，公司参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来经
济状况的预测，编制应收账款账龄与整个存续期预期信用损失率对照表，计算预期信用损失。

项目
预期信用损失率
应收账款（%） 其他应收款（%）

1年以内 5 5
1至 2年 20 10
2至 3年 50 20
3至 4年 100 50
4至 5年 100 80
5年以上 100 100

注 2：对于合并范围内公司间应收款项，因为合并报表时被抵消，不计提减值准备。

类别 账龄
期末余额（元）
账面余额 坏账准备 预期损失率(%)

账龄组合

1年以内 136,410,026.27 6,820,501.32 5
1至 2年 329,788,825.47 32,978,882.55 10
2至 3年 0.02 0 0
3至 4年 50,000.00 25,000.00 50
4至 5年 8,000.00 6,400.00 80
5年以上 120,100.00 120,100.00 100
合计 466,376,951.76 39,950,883.87 8.57

按照《企业会计准则》和公司相关会计政策的规定，公司 2022 年度其他应收款计提坏账准
备 3,834.32 万元；截止 2022 年末，按单项计提的坏账准备余额为 136,509.17 万元，按账龄法计
提的坏账准备余额为 3,995.09 万元。

综上所述，其他应收款坏账准备的计提是合理的。
3、说明其他应收款坏账准备其他变动的具体情况，包括但不限于交易对方、关联关系、交

易事项、发生原因、发生时间、具体金额，变动原因等。
回复：
其他应收款坏账准备其他变动的具体情况如下：
单位：元

类别 汇率折算差异 出表公司转出 合计
计提坏账准备的其他应收款 -758,961.40 2,204,792.65 1,445,831.25
合计 -758,961.40 2,204,792.65 1,445,831.25

汇率变动的原因主要是：公司部分孙公司（如优妮酷环球商品有限公司、香港飒芙有限公
司等）记账本位币为美元、港币，外币资产负债表中的资产和负债项目，本公司采用资产负债表
日的即期汇率折算，外币利润表中的收入和费用项目，采用交易发生日即期汇率的近似汇率折
算，对其外币财务报表折算后，将其他应收款坏账准备期末期初的变动减掉利润表中本期计提
金额差异计在“汇率折算差异”列示。

出表公司转出的原因主要是：报告期公司处置山西金虎信息服务有限公司、深圳市黛丝丽
商业有限公司股权，将上述公司出表日的其他应收款坏账准备记在“出表公司转出”列示。

4、请会计师事务所核查并发表明确意见。
年审会计师回复：
（一）我们实施的主要审计程序如下：
（1）获取并复核其他应收款明细表，并与总账、明细账核对是否相符，结合坏账准备科目与

报表数核对是否相符。
（2）了解重大明细项目的其他应收款内容、性质、形成原因，获取并检查对应的合同、往来

单据等，独立进行函证程序。
（3）取得或编制坏账准备计算表，检查是否符合公司的会计政策。
（4）评价计提坏账准备所依据的资料及计提方法，向管理层了解债务人的信用状况及还款

能力，判断坏账准备计提是否充分。
（二）核查意见
基于我们获取的审计证据及实施的审计程序，我们未发现公司期末其他应收款存在资金占

用或对外提供财务资助等情形，其他应收款坏账准备的计提是充分、合理的。
问题十、报告期末，你公司存货账面余额为 4.88 亿元，存货跌价准备余额为 6,928.41 万元。

报告期内，你公司计提存货跌价准备 2,246.83 万元，转回或转销存货跌价准备 8,305.95 万元。
请你公司说明报告期内存货跌价准备大额转回或转销的具体原因，并结合转回的确定依据、与
计提时测算的差异，说明前期存货跌价准备计提的合理性。 请会计师事务所核查并发表明确意
见。

回复：期初已计提存货跌价准备的存货本期实现销售情况：
单位：万元

项目 本期转回或转销的存货跌价准备 转回或转销原因
库存商品 8,305.95 产品已销售
合计 8,305.95

根据《企业会计准则第 1 号—存货》，公司于资产负债表日，存货按照成本与可变现净值孰
低计量，对成本高于可变现净值的，计提存货跌价准备，计入当期损益。 对于已计提存货跌价准
备的货品在本年实现销售后，转销对应已计提的存货跌价准备。 本期公司存货跌价准备转销金
额 8,305.95 万元，此部分存货已实现销售，故在本年度予以转销。

2022 年飒腾由于产品更新迭代较快，对库龄超过 1 年的滞销服装低价销售后转销 3,100.97
万元；上海优壹对一年以上旧货集中处理后转销 371.77 万元，百圆裤业将 1 年以上的货品通过
第三方尾货渠道处理和对老加盟商买赠处理后转销 4,833.21 万元；上述存货由于库龄较长、销
售滞缓，2021 年末公司公司存货按照《企业会计准则》和公司相关会计政策的规定全额计提了
存货跌价准备，故 2022 年转销存货跌价准备 8,305.95 万元。

公司在中期期末或年度终了，根据存货全面清查的结果，分类别按照库龄分别计提存货跌
价准备；有明确证据表明资产负债表日，单类存货的成本高于可变现净值时，按单类存货的成
本高于其可变现净值的差额计提存货跌价准备。

2021 年末公司对库龄在 1 年以上价值易于减损、 销售缓慢的存货按个别法足额计提存货
跌价准备，2022 年末存货管理水平进一步提升，库龄在 1 年以上的存货有所降低，报告期内存
货跌价准备计提政策未发生变化。

公司按照《企业会计准则》和相关会计政策的规定计提存货跌价准备，存货跌价准备的计
提和本期转回是合理的。

年审会计师回复：
（一）我们实施的主要审计程序如下：
（1）获取并复核存货跌价准备明细表。
（2）评价计提的存货跌价准备所依据的资料及计提方法，其计算和会计处理是否正确。
（3）获取存货跌价准备本期转回的相关资料，并评价其合理性。
（4）分析本期与上期计提存货跌价准备变动的原因及合理性。
（二）核查意见
基于我们获取的审计证据及实施的审计程序， 我们认为： 报告期内存货跌价准备的计提、

转回或转销是合理的。
问题十一、报告期末，你公司商誉余额 14.14 亿元，主要为 2018 年收购上海优壹电子商务

有限公司形成，未计提商誉减值准备。 请你公司结合上海优壹电子商务有限公司报告期内业绩
实现情况，商誉减值测试的具体过程，预测相关资产组的未来收入与长期收入增长率、毛利率、
经营费用、折现率等关键参数，有关参数预测是否合理等，说明报告期内你公司未计提商誉减
值的合理性。 请会计师事务所核查并发表明确意见。

回复：
（一）上海优壹历史年度业绩状况
上海优壹电子商务有限公司营业收入分为主营业务收入和其他业务收入。 其中，主营业务

收入由母婴用品 - 奶粉、母婴用品 - 其他母婴用品、个护美妆、保健品及其他产品组成；其他业
务收入由市场营销及策划、运营及推广服务、其他服务组成。

2020 年至 2022 年公司历史收入情况表
金额单位：人民币万元

序号 项目 /年度
历史年度
2020年 2021年 2022年

一 主营业务收入 568,648.70 604,249.95 663,198.18
1 母婴用品 -奶粉 538,063.96 583,410.32 653,400.43
2 母婴用品 -其他母婴用品 - 1,131.70 3,289.48
3 个护美妆 10,957.31 6,369.32 3,250.48
4 保健品 19,454.92 13,338.60 3,257.79
5 其他产品 172.51 - -
二 其他业务收入 10,039.11 7,952.95 10,670.97
1 市场营销及策划 3,418.76 2,501.99 1,407.10
2 运营及推广服务 5,855.63 4,116.57 841.20
3 其他服务 764.71 1,334.40 8,422.67
营业收入合计 578,687.80 612,202.90 673,869.15

其中，主营业务收入中各项目销售额和销量等情况详见下表：
2020 年至 2022 年公司主营业务收入情况表
金额单位：人民币万元

序号 项目 /年度
历史年度
2020年 2021年 2022年

1 母婴用品 -奶粉 538,063.96 583,410.32 653,400.43
单价 单位：元 /听 171.75 184.78 190.25
销量 万听 3,132.89 3,157.32 3,434.46

2 母婴用品 -其他母婴用品 - 1,131.70 3,289.48
单价 单位：元 /盒 - 70.48 74.63
销量 万盒 - 16.06 44.08

3 个护美妆 10,957.31 6,369.32 3,250.48
单价 单位：元 /瓶 49.75 42.18 66.17
销量 万瓶 220.25 151.01 49.12

4 保健品 19,454.92 13,338.60 3,257.79
单价 单位：元 /盒 90.24 115.91 46.73
销量 万盒 215.59 115.08 69.71

5 其他产品 172.51 - -
单价 单位：元 /件 8.22 - -
销量 万件 21.00 - -

合计 568,648.70 604,249.95 663,198.18
经测算，公司主营业务收入 2020 年至 2022 年的复合增长率为 7.99%；2021 年、2022 年综合

增长率分别为 6.26%、9.76%。
经计算，公司各项主营业务收入占比如下表所示：

金额单位：人民币万元

序号 项目 /年度
2020年 2021年 2022年
收入 比例 收入 比例 收入 比例

一 主营业务收入 568,648.70 100.00% 604,249.95 100.00% 663,198.18 100.00%
1 母婴用品 -奶粉 538,063.96 94.62% 583,410.32 96.55% 653,400.43 98.52%

2 母婴用品 - 其他母婴用
品 - 0.00% 1,131.70 0.19% 3,289.48 0.50%

3 个护美妆 10,957.31 1.93% 6,369.32 1.05% 3,250.48 0.49%
4 保健品 19,454.92 3.42% 13,338.60 2.21% 3,257.79 0.49%
5 其他产品 172.51 0.03% - - - -

以上表为基础，结合公司 2021 年、2022 年综合增长率，可见公司历史期主营收入持续增长，
收入主要来源为母婴用品 - 奶粉，即主要是因奶粉综合销量增长所致。

（二） 商誉减值测试主要参数的确定方法
根据《企业会计准则第 8 号—资产减值》的规定，资产减值测试应当估计其可收回金额，然

后与其账面值比较，以确定是否发生了减值。 资产可收回金额，应当根据资产的公允价值减去
处置费用后的净额与资产预计未来现金流量的现值两者之间较高者确定。 在已确信包含商誉
资产组或资产组组合公允价值减去处置费用后的净额、 预计未来现金流量的现值两者中任意
一项金额已超过评估对象账面价值时，可以以该金额为依据确定评估结论。 本次以预计未来现
金流量的现值作为资产组的可收回金额。 即预计未来现金流量现值法以包含商誉的资产组或
资产组组合预测期息税前现金流量为基础，采用税前折现率折现，得出评估对象可收回金额。

1、 营业收入的预测思路及关键参数选取分析
①未来年度销量的预测
2017 年， 我国婴幼儿奶粉市场规模增速为 19.20% ， 婴幼儿配方奶粉市场规模增速为

10.72%；到 2020 年我国婴幼儿奶粉市场规模增速便下降至 14.60%，婴幼儿配方奶粉市场规模
增速为 4.38%。 预计 2021—2025 年我国婴幼儿配方奶粉市场规模年均增长率为 3.9%，将显著低
于 2015—2020 年的市场规模年均增长率。

资料来源：公开资料整理
依赖于达能打造高端化产品矩阵及积极推动中国本土产能发展的战略，通过分析达能近三

年财报数据发现， 达能的婴幼儿营养业务在每财年第四季度都有强势增长，22 年达能在中国、
北亚及大洋洲地区全年销售收入 34.28 亿欧元， 同比增长 6.7%。 第四季度销售收入 8.17 亿欧
元，同比增长 3.4%。 其中价格带来了 1.3%的增长，而销量与组合贡献了 2.1%的增长。 达能奶粉
业务 2022 年在中国市场高基数的情况下，同比取得了个位数增长，市场份额也增长了 60 个基
点。 达能方面表示， 业绩增长主要得益于爱他美外文标签和中文标签产品市场份额的持续提
升，同时成人和儿科医学营养品销售收入继续保持良好增长势头。

本次评估以上述婴幼儿奶粉市场发展趋势、品牌方（达能）市场竞争情况及产权持有人持
有的代理合同等为基础，同时结合国家宏观发展规划、行业发展状况，并参考品牌方———达能
集团公布的“Renew� Danone”战略新规划（宣布了 2023～2024 业绩指引，包括同比销售增幅在
3%～5%之间）及产权持有人经营规划、融资能力和其历史期的客户源等销售情况分析，销售量
预测如下：

a.对母婴用品 - 奶粉，2023 年至 2027 年销售量每年按 3.50%、3.00%、2.50%、2.00%和 1.00%
增长进行预测，其中 2023 年是在 2022 年剔除环境影响因素的基础上进行预测；

b.对母婴用品 - 其他母婴用品，2023 年至 2027 年销售量保持 2022 年水平不变进行预测；
c.对保健品、个护美妆，由于企业业务结构调整，以后年度将主打母婴用品 - 奶粉及其他母

婴用品的销售，逐渐取消保健品、个护美妆业务的发展，故 2023 年及以后年度按年销量 25 万瓶
/（万盒）进行预测；

对其他产品，因 2023 年及后期不再发生，故本次评估不予预测。
②未来年度综合单价的预测
随着我国居民生活水平的提升，父母对婴幼儿的营养健康追求越来越高，对婴幼儿奶粉的

价格承受能力逐渐增强，高端婴幼儿奶粉消费增长较快。 商务部数据显示，婴幼儿配方乳粉零
售价格持续增长，增速远高于中老年奶粉，国外品牌婴幼儿奶粉的市场价格仍高于国产品牌价
格，但近年增速不及国产品牌，由此可见我国婴幼儿乳粉市场发展较快，高端化趋势明显，国产
乳粉品牌发展势头良好。

数据来源：商务部、中商产业研究院整理
2023 年 2 月 22 日，奶粉新国标正式实施，由此开始婴配粉都要按照新国标生产。 相对于旧

国标奶粉，新国标在配方标准上提出更高要求。 新国标实施后，企业新品奶粉将成为行业控货
稳价的关键。 在过去三年的中国配方奶粉行业，各大品牌推崇价格战来抢占消费者资源，造成
产品价格涨跌不定，降低消费者购买信心。 新国标产品上市后，乳企通过稳定价格、控制品效，
有望衍生出好的定价策略和商业模式，并不再拘泥于价格战。

以评估基准日近期各类产品的综合销售单价为基础，结合上述乳粉价格变化趋势及新国标
实施对乳粉价格带来的影响，对综合销售单价预测如下：

a.对母婴用品 - 奶粉、母婴用品 - 其他母婴用品、保健品及个护美妆，预测期销售单价保
持 2022 年其综合单价水平不变进行预测；

b.对其他产品，因 2023 年及后期不再发生，故本次评估不予预测。
③未来年度主营业务收入的预测
以上述未来年度销量和综合单价为基础，测算确定未来年度各项主营业务收入如下表：
金额单位：人民币万元

序号 项目 /年度
预测年度
2023年 2024年 2025年 2026年 2027年

1 母婴用品 -奶粉 634,232.09 653,259.06 669,590.53 682,982.34 689,812.17
单价 单位：元 /听 190.25 190.25 190.25 190.25 190.25
销量 万听 3,333.70 3,433.71 3,519.56 3,589.95 3,625.85

2 母婴用品 - 其他母婴用
品 3,289.48 3,289.48 3,289.48 3,289.48 3,289.48

单价 单位：元 /盒 74.63 74.63 74.63 74.63 74.63
销量 万盒 44.08 44.08 44.08 44.08 44.08

3 个护美妆 1,654.29 1,654.29 1,654.29 1,654.29 1,654.29
单价 单位：元 /瓶 66.17 66.17 66.17 66.17 66.17
销量 万瓶 25.00 25.00 25.00 25.00 25.00

4 保健品 1,168.30 1,168.30 1,168.30 1,168.30 1,168.30
单价 单位：元 /盒 46.73 46.73 46.73 46.73 46.73
销量 万盒 25.00 25.00 25.00 25.00 25.00

合计 640,344.16 659,371.12 675,702.60 689,094.41 695,924.23
④公司历史期其他业务收入由市场营销及策划、运营及推广服务及其他服务组成，因其发

生都与主营业务相关， 故预测期以相应年度主营业务收入乘以其 2022 年收入占主营业务收入
的比率来进行预测。

经计算，2023 年至 2027 年营业收入，具体预测详见下表：
2023 年至 2027 年营业收入预测表
金额单位：人民币万元

序号 项目 /年度
预测年度
2023年 2024年 2025年 2026年 2027年

一 主营业务收入 640,344.16 659,371.12 675,702.60 689,094.41 695,924.23
1 母婴用品 -奶粉 634,232.09 653,259.06 669,590.53 682,982.34 689,812.17

2 母婴用品 - 其他母婴用
品 3,289.48 3,289.48 3,289.48 3,289.48 3,289.48

3 个护美妆 1,654.29 1,654.29 1,654.29 1,654.29 1,654.29
4 保健品 1,168.30 1,168.30 1,168.30 1,168.30 1,168.30
二 其他业务收入 10,303.25 10,609.39 10,872.17 11,087.65 11,197.54
1 市场营销及策划 1,358.61 1,398.98 1,433.63 1,462.04 1,476.53
2 运营及推广服务 812.22 836.35 857.07 874.05 882.71
3 其他服务 8,132.42 8,374.07 8,581.48 8,751.55 8,838.29
营业收入合计 650,647.40 669,980.51 686,574.77 700,182.05 707,121.77

2、 营业成本的预测思路及关键参数选取分析
根据公司历史年度财务数据分析，2020 年 -2022 年主营营业成本占主营营业收入的比例分

别为 89.70%、91.51%、92.20%，主要因产品采购价格变动所致。
以代理合同为基础，同时参考我国经济未来发展趋势、国家税改等宏观因素及奶粉行业发

展趋势，并考虑公司业务性质及公司现状、未来经营重点方向、业务模式等，对各类产品成本预
测如下：

①未来年度采购量的预测
参考未来年度销量的预测确认。
②未来年度单位综合采购成本的预测
a.对母婴用品 - 奶粉，结合其评估基准日近期单位综合采购成本，2023 年以 2022 年为基础

增长 0.5%，以后年度保持不变；
b.对母婴用品 - 其他母婴用品、保健品及个护美妆，结合其评估基准日近期单位综合采购

成本，预测期成本维持 2022 年水平进行预测；
c.对其他产品，因 2023 年及后期不再发生，故本次评估不予预测。
③未来年度主营业务成本的预测
a.以上述未来年度采购量和单位综合采购成本为基础，测算确定未来年度各项主营业务成

本；
b.运费的发生与营业收入密切相关，2023 年及以后年度公司因业务结构调整，只承担优妮

酷 B2C 业务的运费，其余业务运费转由品牌方承担，故预测期以相应年度主营业务收入乘以其
2022 年占主营业务收入的比率（剔除其余业务相关运费）来进行预测。 具体详见下表：

2023 年至 2027 年主营业务成本预测分析表
金额单位：人民币万元

序
号 项目 /年度

预测年度
2023年 2024年 2025年 2026年 2027年

1 母婴用品 -奶粉 585,589.66 603,157.35 618,236.28 630,601.01 636,907.02
产品销量 万听 3,333.70 3,433.71 3,519.56 3,589.95 3,625.85
平均单位成本 元 /听 175.66 175.66 175.66 175.66 175.66

2 母婴用品 -其他母婴用品 3,005.91 3,005.91 3,005.91 3,005.91 3,005.91
产品销量 万盒 44.08 44.08 44.08 44.08 44.08
平均单位成本 元 /万 *盒 68.19 68.19 68.19 68.19 68.19

3 个护美妆 1,297.99 1,297.99 1,297.99 1,297.99 1,297.99
产品销量 万瓶 25.00 25.00 25.00 25.00 25.00
平均单位成本 元 /瓶 51.92 51.92 51.92 51.92 51.92

4 保健品 700.22 700.22 700.22 700.22 700.22
产品销量 万盒 25.00 25.00 25.00 25.00 25.00
平均单位成本 元 /盒 28.01 28.01 28.01 28.01 28.01

5 运费 1,734.25 1,785.78 1,830.01 1,866.28 1,884.78
二 主营业务成本 592,328.02 609,947.24 625,070.41 637,471.40 643,795.91

④未来年度其他业务成本的预测
a.市场营销及策划、运营及推广服务因其发生都与主营业务收入相关，故未来年度以 2022

年毛利率为基础，预测期分别根据相应年度收入确定，
b.其他服务成本为房屋折旧费、租赁费及其他费用。 未来年度折旧依据企业目前执行的固

定资产折旧政策测算；对房屋租赁费，本次评估以现有租赁面积或范围在预测期内保持不变为
前提，按在手租赁合同约定单价年 3.00%增长予以预测；其他费用的预测，以 2022 年其他费用
占其他业务收入比例乘以相应预测年度收入确定。

经计算，2023 年至 2027 年营业成本，具体预测详见下表：
2023 年至 2027 年营业成本预测表
金额单位：人民币万元

序号 项目 /年度
预测年度
2023年 2024年 2025年 2026年 2027年

一 主营业务成本 592,328.02 609,947.24 625,070.41 637,471.40 643,795.91
1 母婴用品 -奶粉 585,589.66 603,157.35 618,236.28 630,601.01 636,907.02
2 母婴用品 -其他母婴用品 3,005.91 3,005.91 3,005.91 3,005.91 3,005.91
3 个护美妆 1,297.99 1,297.99 1,297.99 1,297.99 1,297.99
4 保健品 700.22 700.22 700.22 700.22 700.22
5 运费 1,734.25 1,785.78 1,830.01 1,866.28 1,884.78
二 其他业务成本 1,639.50 1,686.98 1,738.93 1,777.11 1,795.88
1 市场营销及策划 1,317.72 1,356.87 1,390.48 1,418.03 1,432.09
2 运营及推广服务 206.32 212.46 217.72 222.03 224.23
3 其他服务 115.46 117.66 130.73 137.05 139.56
营业成本合计 593,967.52 611,634.23 626,809.34 639,248.52 645,591.79

3、 预测期毛利率的预测具备合理性
结合上述营业收入、营业成本的预测分析，历史期及预测期毛利率计算如下表所示：
单位：万元

财务指标 2021年 2022年 2023年 2024年 2025年 2026年 2027年
营业收入 612,202.90 673,869.15 650,647.40 669,980.51 686,574.77 700,182.05 707,121.77
营业成本 558,293.17 613,276.82 593,967.52 611,634.23 626,809.34 639,248.52 645,591.79
毛利率 8.81% 8.99% 8.71% 8.71% 8.70% 8.70% 8.70%

由上表可知，上海优壹历史年度毛利率分别为 8.81%、8.99%，预测期与历史年度趋势基本
相近，毛利率的预测具备合理性。

4、 销售费用的预测思路及关键参数选取分析
销售费用主要核算内容包括销售人员职工薪酬、折旧费、租赁费、交际应酬费、包装材料费

及旗舰店佣金及服务费用等。 根据公司列入评估范围包含商誉的资产组组合历史年度财务数
据分析，2020 年至 2022 年，销售费用占营业收入的比例分别为 4.40%、3.66%和 2.92%。 销售费
用比率波动，主要受营业收入变化所致。 本次评估对预测期销售费用中各费用项目分别进行预
测，具体的预测原则及方法如下：

① 对于职工薪酬，先预测确认 2023 年至 2027 年度部门的职工人数，再以上一年人均工资
为基础，按年增涨 5.00%幅度预测职工人均工资，进而得到预测期的工资费用总额；各项社会保
障费、福利费及工会经费等根据相关社保法规以其与工资的对应关系进行预测；

② 对于年终奖，主要参考企业以前年度年终奖的实际发放情况，在分析其真实性、合理性
基础上，以 2022 年其占工资薪金比例乘以相应预测年度工资薪金确定；

③ 对业绩奖，根据《上海优壹电子商务有限公司及其子公司员工业绩提成奖金方案》中奖
金分配规则， 即销售部将提取当年度公司销售总额的 5.7‰作为该部门业绩提成奖金的总额，
故业绩奖以预测期相应年度主营业务收入乘以 5.7‰予以确定；

④ 未来年度折旧依据企业目前执行的固定资产折旧政策测算；
⑤ 对叉车、办公设备租赁费，预测期以 2022 年其占主营业务收入比例乘以相应预测年度

主营业务收入确定；对房屋租赁费，本次评估以现有租赁面积或范围在预测期内保持不变为前
提，按在手租赁合同约定单价年 3.00%增长予以预测；

⑥ 其他销售费用的预测， 主要参考企业以前年度销售费用相关项目的实际发生情况，在
分析其真实性、合理性基础上，以历史年度其他销售费用占主营业务收入比例乘以相应预测年
度主营业务收入确定。

5、 管理费用的预测思路及关键参数选取分析
管理费用的内容主要是公司管理人员职工薪酬、折旧费、摊销费、租赁费、办公费、维护服

务费、专业服务费及其他等费用。 根据公司历史年度财务数据分析，2020 年至 2022 年管理费用
占营业收入的比例分别为 1.41%、0.64%和 0.44%。 管理费用率波动，主要受营业收入变化所致。
本次评估对预测期管理费用中各费用项目分别进行预测，具体的预测原则及方法如下：

① 对于职工薪酬，先预测确认 2023 年至 2027 年度部门的职工人数，再以上一年人均工资
为基础，按年增涨 5.00%幅度预测职工人均工资，进而得到预测期的工资费用总额；各项社会保
障费、福利费及工会经费等根据相关社保法规以其与工资的对应关系进行预测；

② 对于年终奖，主要参考企业以前年度年终奖的实际发放情况，在分析其真实性、合理性
基础上，以 2022 年其占工资薪金比例乘以相应预测年度工资薪金确定；

③ 对业绩奖，根据《上海优壹电子商务有限公司及其子公司员工业绩提成奖金方案》中奖
金分配规则，即管理部将提取当年度公司经审计的税前利润总额【扣除本方案销售奖金后的税
前利润】的 3.5%作为该部门业绩提成奖金的总额，故业绩奖以预测期相应年度的税前利润总额
扣除销售奖金后乘以 3.5%予以确定；

④ 未来年度折旧与摊销费用依据企业目前执行的固定资产折旧和无形资产摊销政策测
算；

⑤ 对房屋租赁费， 本次评估以现有租赁面积或范围在预测期内保持不变为前提， 按在手
租赁合同约定单价年 3.00%增长予以预测；

⑥ 对残疾人保障金，预测期以 2022 年其占工资薪金、各项社会保障费、福利费及工会经费
等总额的比例乘以相应预测年度工资薪金、各项社会保障费、福利费及工会经费等的总额予以
确定；

⑦ 其他管理费用的预测， 主要参考企业以前年度管理费用相关项目的实际发生情况，在
分析其真实性、合理性基础上，以历史年度其他管理费用占主营业务收入比例乘以相应预测年
度主营业务收入确定。

6、 折现率的预测思路及关键参数选取分析
按照现金流与折现率口径一致的原则，本次评估均采用税前现金流计算，折现率 r 选取税

前加权平均资本成本模型（WACCBT）确定。 基本计算公式如下：

具体计算过程如下：
1． 基本参数的确定
（1） 无风险收益率 rf
本次评估选择国债的到期收益率作为无风险利率。 根据 Wind 资讯系统披露信息，选择在

评估基准日 2022 年 12 月 31 日剩余期限 10 年期以上的国债，并以复利计算到期收益率，取其
算术平均值作为无风险利率，无风险利率确认为 3.92%。

（3） 贝塔系数 β
非上市公司的股权 β 系数通常由多家可比上市公司的平均股权 β 系数调整得到。 通过

Wind 资讯系统查询可比上市公司于评估基准日的（起始交易日期：2021 年 1 月 1 日；截止交易
日期：2022 年 12 月 31 日；计算周期：周；收益率计算方法：普通收益率；标的指数：沪深 300 指
数），计算可比上市公司带杠杆的并调整为不带杠杆的，在此基础上通过取平均值得到评估对
象的，最后考虑评估对象适用的资本结构得到其，经过计算评估对象贝塔取 0.5436。 具体数据
见下表：

贝塔系数计算表
序
号 证券代码 证券简称 可比上市公司带杠

杆的βL D/(D+E) E/(D+E) 可比上市公司不带杠杆
的 βu

1 002315.SZ 焦点科技 0.6524 0.43% 99.57% 0.6499
2 002803.SZ 吉宏股份 0.3869 5.49% 94.51% 0.3687
3 300792.SZ 壹网壹创 0.5882 0.95% 99.05% 0.5840
平均值 2.29% 97.71% 0.5342
所得税税率 25.00%
βL 0.5436

（4） 特定风险报酬率 ε 的确定
特定风险报酬率表示被评估企业自身特定因素导致的非系统性风险的报酬率。根据评估对

象与所选择的可比企业在企业的规模、核心竞争力、对大客户和关键供应商的依赖等因素进行
综合分析基础上的调整系数。

① 产品集中度高特别风险： 所谓产品集中度也就是产权持有人与可比公司相比， 其产品
结构过于单一，缺少有效的产品系列或组合，因此企业也会产生特别风险。

经过了解，产权持有人以销售奶粉为主，98%的收入来源于奶粉销售，产品结构单一，因此
我们对产品集中度高特别风险确定为 1.00%。

② 管理者特别风险： 有经验的管理者往往可以做出正确的决策， 在应对复杂的市场竞争
中处于有利地位，特别是对于某些具有非常影响力的人物，公司的发展往往非常依赖这些具有
影响力的人物，一旦这些人物出现问题，如生病、死亡等则对公司的经营会产生巨大影响，这些
就会造成管理者特别风险。

经调查了解到法定代表人周敏在公司定位、经营战略、营销策略等方面是公司灵魂，具有
非常强的影响力，因此我们确定管理者特别风险为 0.50%。

据上分析，特定风险报酬率 ε 取 1.50%。
（5）债权期望报酬率 Rd 是企业债务融资的资本成本。 全国银行间同业拆借中心公布的贷

款市场报价利率由各报价行按公开市场操作利率加点形成的方式报价， 由全国银行间同业拆
借中心计算得出，为银行贷款提供定价参考。 贷款市场报价利率能够充分反映企业预期债务融
资资本成本。 故本次参考全国银行间同业拆借中心距评估基准日最近一期公布的 5 年期以上
贷款市场报价利率（LPR）为基础确定为 4.30%。

（6）在持续经营前提下，可比上市公司平均资本结构更能合理体现企业预期资本结构，本

次评估财务杠杆比率参考可比上市公司进行计算， 其中 确定为 2.29%， 确定为
97.71%。

2． 折现率的估算

综上所述，2022 年上海优壹商誉减值测试的预测思路符合行业特性，关键参数、参数选取
等方面具备合理性。

（三）评估方法确定
根据《企业会计准则第 8 号—资产减值》及相关要求，对包含商誉资产组可收回金额确定

时：
1．已确信包含商誉资产组或资产组组合公允价值减去处置费用后的净额、预计未来现金

流量的现值两者中任意一项金额已超过评估对象账面价值时， 可以以该金额为依据确定评估
结论。

2． 包含商誉资产组或资产组组合的公允价值减去处置费用后的净额如果无法可靠估计，
可以以预计未来现金流量的现值作为可收回金额。

3．如果包含商誉资产组或资产组组合可收回金额的评估仅依据公允价值减去处置费用后
的净额或预计未来现金流量的现值中一种方式确定， 评估结论应当表述为包含商誉的资产组
或资产组组合可收回金额不低于该金额。

资产评估专业人员与企业管理层、执行审计业务的注册会计师进行了必要的沟通：
1．商誉相关资产组组合不存在销售协议价格和交易活跃的市场，也无同行业类似资产组

组合的最近交易价格或者结果，故无法通过上述途径来确定包含商誉资产组组合的公允价值。
2．资产组组合在现行使用状态下的用途与最佳用途相同，管理层的使用能力、管理水平

与行业平均水平趋同。 企业管理层对于资产组组合未来年度的现金流进行了预测，采用预计未
来现金流量的现值测算包含商誉资产组组合的可收回金额。

经采用收益法测算，包含商誉资产组组合预计未来现金流量的现值高于其账面价值，故本
次评估仅采用预计未来现金流量的现值一种方式确定可收回金额， 与以前会计期间商誉减值
测试采用的评估方法一致。 包含商誉资产组组合的可收回金额不低于该金额。

综上所述，评估基准日 2022 年 12 月 31 日，上海优壹电子商务有限公司包含商誉的资产组
组合账面价值为 142,554.91 万元， 在持续经营前提下， 通过预计未来现金流量的现值途径，采
用收益法进行估算 ， 上海优壹电子商务有限公司包含商誉资产组组合的可收回金额为
144,705.44 万元，包含商誉资产组组合预计未来现金流量的现值高于其账面价值，故上海优壹
商誉未发生减值。

年审会计师回复：
（一）我们实施的主要审计程序如下：
（1） 我们对跨境通与商誉评估相关的内部控制的设计及运行有效性进行了解、 评估及测

试。
（2）复核管理层对资产组的认定以及如何将商誉分配至各资产组。
（3）与跨境通管理层讨论商誉减值测试过程中所使用的方法、关键评估的假设、参数的选

择、预测未来收入及现金流折现率等的合理性。
（4）与跨境通管理层聘请的外部评估机构专家等讨论商誉减值测试过程中所使用的方法、

关键评估的假设、参数的选择、预测未来收入及现金流折现率等的合理性。
（5）评价由跨境通管理层聘请的外部评估机构的独立性、客观性、经验和资质。
（6） 测试未来现金流量的现值与跨境通资产组的账面价值比较， 确定商誉是否发生了减

值；
（7）评估管理层对于 2022 年 12 月 31 日对商誉及其减值估计结果。
（二）核查意见
基于我们获取的审计证据及实施的审计程序，我们认为：2022 年末上海优壹商誉未计提商

誉减值是合理的。
问题十二、报告期末，你公司其他非流动资产期末余额 1.81 亿元，其中未确认转让帕拓逊

股权 1.80 亿元，请你公司结合其他应付款中帕拓逊股权转让款，说明未确认转让帕拓逊股权的
发生原因、具体情况及相关会计处理的依据，你公司是否及时履行相应审议程序和披露义务。

回复：
报告期末未确认转让帕拓逊股权 1.81 亿元， 涉及的交易对手方为厦门一苇以航投资合伙

企业 （有限合伙）（以下简称“一苇以航”）、ACHIEVER� VENTURES� III� (HONG� KONG)�
LIMITED�（以下简称“顺为公司”），具体情况分析如下：

厦门一苇以航投资合伙企业（有限合伙）：跨境通于 2021 年 7 月向深圳市龙岗区人民法院
提起了诉讼，请求法院判令一苇以航支付剩余股权转让款及承担相应违约金；一苇以航于 2021
年 12 月向深圳市龙岗区人民法院另行提起诉讼，请求法院判令解除一苇以航与跨境通于 2021
年 4 月 7 日签署的《关于深圳前海帕拓逊网络技术有限公司之股权转让及增资协议》，无须继
续履行《关于深圳前海帕拓逊网络技术有限公司之股权转让及增资协议》项目和剩余股权转让
款人民币 41,359,785 元的支付义务，返还已经支付的股权转让款人民币 76,765,215 元。 深圳市
龙岗区人民法院于 2022 年 5 月对两起案件做出判决，支持了跨境通的全部诉讼请求，驳回了一
苇以航的全部诉讼请求。 目前该案件处于二审阶段。

《企业会计准则第 20 号 - 企业合并》应用指南：同时满足下列条件的，通常可认为实现了
控制权的转移：（1）企业合并合同或协议已获股东大会等通过。（2）企业合并事项需要经过国家
有关主管部门审批的，已获得批准。（3）参与合并各方己办理了必要的财产权转移手续。（4）合
并方或购买方已支付了合并价款的大部分（一般应超过 50％），并且有能力、有计划支付剩余款
项。（5）合并方或购买方实际上已经控制了被合并方或被购买方的财务和经营政策，并享有相
应的利益承担相应的风险。

由于该部分股权转让事项处于诉讼阶段，存在重大不确定性，不能同时满足上述 5 个条件，
基于谨慎性原则，公司暂未确认与该部分股权转让相应的投资收益，将相应股权的长投股权投
资 60,061,588.09 元转入其他非流动资产，已收到的股权转让款计入其他应付款。

顺为：公司已向顺为进行催缴，顺为至今仍未进行支付，目前公司计划对顺为提起诉讼，要
求对方按照合同约定履行付款义务，维护公司和股东的利益。

《企业会计准则第 20 号 - 企业合并》应用指南：同时满足下列条件的，通常可认为实现了
控制权的转移：（1）企业合并合同或协议已获股东大会等通过。（2）企业合并事项需要经过国家
有关主管部门审批的，已获得批准。（3）参与合并各方己办理了必要的财产权转移手续。（4）合
并方或购买方已支付了合并价款的大部分（一般应超过 50％），并且有能力、有计划支付剩余款
项。（5）合并方或购买方实际上已经控制了被合并方或被购买方的财务和经营政策，并享有相
应的利益承担相应的风险。

由于该部分股权转让尚存在重大不确定性，不能同时满足上述 5 个条件，基于谨慎性原则，
公司暂未确认与该部分股权转让相应的投资收益， 将相应股权的长投股权投资 120,122,718.57
元转入其他非流动资产。

公司出售帕拓逊股权事项已经履行相关审议程序，具体内容详见公司于 2021 年 3 月 24 日
披露的《关于出售下属子公司 100%股权暨关联交易的公告》（公告编号：2021-017）。

问题十三、报告期末，你公司预计负债 5.30 亿元，其中对外提供担保对应的预计负债 4.30
亿元，诉讼事项对应的预计负债 0.99 亿元。 年报“重大诉讼、仲裁事项”部分显示，你公司报告
期诉讼、仲裁金额 19.56 亿元。 请你公司：

1、补充说明计提预计负债的对外担保和诉讼事项涉及的具体事项、发生时间、原因、对应
金额等，预计负债计提是否合理、充分，是否履行相应的审议程序和信息披露义务。

(上接 D61 版 )


