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随着端午节与暑期的日益临近，多
家在线旅游平台的预订数据显示，出境
游产品的预订热度正在不断攀升。

“在航班恢复、签证便利化及免签
政策的积极催化下，旅游供应链正逐
步回归正轨。”中国旅游研究院国际研
究所所长杨劲松向《证券日报》记者表
示，中国出境游是世界旅游发展的重
要推动力和稳定器，将为世界旅游市
场注入强大信心和发展动能。

暑期出境游有望火爆

6月3日，记者从携程方面获悉，今
年公司第二季度办签量同比增长翻倍，
较2019年第二季度增长20%。从办签
量来看，今年暑期出境游市场有望火
爆，截至目前，暑期（7月份至8月份）出
行的签证办理量较去年同比增长1.5倍。

“二季度办签证的人突然就多了
起来。”携程签证业务组工作人员对记
者表示，从“五一”假期后，签证办理量

“节节攀升”。
记者注意到，为应对民众暑期出

游的需求，上海市公安局出入境管理
局近期还加开了今年首个夜间出入境
办证专场。

今年以来，各部门相继出台签证
简化、支付优化等政策，畅通中外人
员、经贸、旅游来往。相关上市公司则
积极响应利好政策，推动产品、内容、
技术等创新，不断优化出境游体验，带
动国内外旅游业合作伙伴共享中国跨
境旅游发展红利。

网经社电子商务研究中心数字生
活电商分析师陈礼腾向《证券日报》记
者表示，签证简化节省了游客的时间
和经济成本，可以直接提升游客出境
游兴趣。随着国际游客的增加，航空
线路运营量得到提升，间接带动了机
票销售、航空服务、机场免税购物等配
套企业的收入增长。同时，游客数量
的提升，也在倒逼旅游目的地加强基
础设施建设和提升服务质量，促进旅
游产业链的优化升级，这些影响相互
关联，形成了良性循环。

积极布局出境游业务

随着我国旅游市场动能和居民出
境游意愿增强，出境游市场的复苏节
奏正在明显加快。

航班供给量稳步上升。航班管家
数据显示，5月20日至5月26日国际航班
量（不含港澳台地区，下同）已恢复至
2019年的72.3%；国际出港航班目的地
区域中，东南亚航班占比最大，达41%。

出境游产品价格走低。“今年出境
游产品价格相对往年出现明显回落，
这一变化主要得益于市场供应的增
加。”北京市一家旅行社工作人员对

《证券日报》记者表示，随着国际航线
的逐步恢复和旅游服务供应商的增
多，市场上的出境游产品数量显著增
加。这种供需关系的转变，使得市场
上的旅游产品供应商开始通过价格竞
争来吸引游客。

中青旅首席品牌官徐晓磊对《证
券日报》记者表示，截至6月3日，2024
年端午节假期出境游预订同比增长
100%；暑期出境游市场已经迎来预订
高峰期，咨询量同比增长200%，参团
旅游产品80%以上已成团。

在需求上涨的同时，假期出境游市
场呈现诸多新特征。例如，中国游客在
出境目的地的选择上更为多元化。马
蜂窝大数据显示，距离较短且免签的泰
国、马来西亚、新加坡、韩国济州岛是国
内游客端午节出境游的几大主要目的
地。航旅纵横数据显示，2024年端午节
假期旅客多选择周边短途出境游。

“目前出境游出现了一些新特
点。例如，中国游客更偏好小团游和
定制游；80后和90后已成为出游主力；
出游理由更加多元化，演唱会、音乐
节、赛事活动等都能开启一场出境之
旅；中国游客更追求松弛感和本地化
深度体验。”携程出境游相关负责人向

《证券日报》记者表示，在迪拜体验沙
漠冲沙、在大阪逛公园、在吉隆坡品尝
美食、在曼谷学泰拳等体验，都受到中
国游客的欢迎。

为了加速布局出境游市场，上市
公司纷纷在产品开发、资源整合等方
面下功夫。

携程方面表示，目前，公司已与全
球主要连锁酒店、航空公司、目的地旅
游供应商和旅游局建立了战略合作伙
伴关系。公司的全球旅游供应链已覆
盖170多万家酒店、600多家航空公司，
建立起全球超90000个旅行社、景区、
汽车租赁服务商等合作伙伴在内的旅
游生态网络。

中青旅也在投资者调研纪要中透
露，公司的出境业务在人员招聘、产品
筹备、资源投入上动作较早，目前出境
旅行社业务已形成了比以往更好的良
性循环，在利润上不会形成较大拖累，
在客流服务、品牌影响等方面不断贡
献作用。同时，公司的旅行社板块除
出境业务外，也在积极拓展境外签证
中心。

同程研究院表示，出境游是国内
旅游消费市场的重要补充，随着相关
旅游产品的日益丰富，出境游市场潜
力将得到进一步释放，持续为旅游业
注入动能。

端午节临近 出境游产品预订火热

本报记者 李乔宇

近日，国际电信联盟官网显示，上
海蓝箭鸿擎科技日前已向国际电联提
交“鸿鹄三号”卫星星座申请备案，该
星座含10000颗卫星。另据德勤中国
数据显示，2022年中国的卫星互联网
市场规模已经突破了300亿元，预计
2025年将升至446.92亿元，2021年至
2025年复合增长率为11%。

在此背景下，我国互联网信息安
全产业正在肩负起维护卫星互联网安
全的重任。

据了解，网络安全企业盛邦安全
近期正在探索卫星互联网安全这一
赛道，并计划以此开辟出公司的第三
条收入增长曲线。目前公司已经开
始了前瞻性的研发工作，并计划在未
来 三 年 内 ，将 订 单 规 模 提 升 至 10
亿元。

盛邦安全为何选择在当下时点布
局卫星互联网赛道？卫星互联网与网
络安全产业能碰撞出怎样的火花？卫
星互联网安全业务又将如何与公司现
有业务构成补充并形成协同？带着这
些问题，《证券日报》记者近日走进了
盛邦安全。在与公司董事长权小文的
沟通过程中，记者了解到，对于卫星互
联网的布局，标志着盛邦安全战略正
式升级。这一网络信息安全的守护
者，正在向深空安全守护者的身份
迈进。

持续延伸业务触角

盛邦安全大厅中的屏幕持续闪烁
着，一条条攻击数据触目惊心。这些
攻击信息来自全球各地，不仅针对我
国个人用户，还涉及我国关键信息基
础设施的运营单位，威胁着各大金融
机构、科研高校以及其他重要机关单
位的信息安全。

“数字化时代的到来让网络安全
从传统的合规安全转变为实战化安
全。”权小文告诉《证券日报》记者，

“行业内有一个共识，即一个新系统，
无论是云设施、卫星设施，一旦连接
到互联网，那么在半小时内一定会遭
到攻击。”

在数字经济时代，新的技术手段
持续增加守护网络信息安全工作的难
度，也为网络安全这一行业带来了新

的发展空间。
2010年，32岁的权小文敏锐地发

现了这一趋势。在这一年里，盛邦安
全正式成立。

在近期召开的一场发布会上，权
小文颇为感慨地对《证券日报》记者回
顾了公司发展经历。在互联网新一轮
发展风口中，公司创始团队凭借敏锐
的市场嗅觉，抓住了Web安全产品体系
构建的契机。

“随着Web服务触角的延伸，网络
威胁也如影随形，而传统防火墙已难
以为继。因此，我们决心开发出能够
深度检测安全威胁的产品，以填补市
场空白。”权小文表示。

起初，盛邦安全专注于通用性应
用安全层面，其产品主要包括漏洞扫
描与检测、应用安全防御等。然而随
着业务的不断深入，公司在“实战”经
历中逐渐发现不同行业对网络安全的
需求千差万别。2015年，盛邦安全开
始进入垂直行业，将产品打入能源、金
融科技、教育等行业，提供与行业特点
深度融合的解决方案。

截至目前，盛邦安全在漏洞及脆
弱性检测技术、应用安全防御技术、网
络空间地图技术等领域，已成为国内
领先的网络安全产品与技术供应商
之一。

盛邦安全2023年财报显示，公司
两大重点产品均有不俗表现。报告期
内，公司的网络空间地图类产品营收
实现同比增长42.3%；业务场景安全类
产品营收实现同比增长46.7%。

迈入2024年，公司第一季度持续
快速发展，营业收入实现两位数增
长。如今，盛邦安全仍在探索新的收
入增长空间。

捕捉卫星互联网发展趋势

相似的故事似乎正在重演。2010
年，权小文对于互联网时代发展的预
判，让盛邦安全从无至有，并发展为上
市企业。14年后的今天，权小文又在
探寻新的重大市场机遇。“现在的卫星
互联网行业让我回想起20年前互联网
刚刚在中国兴起时的情景。”权小
文说。

2024年5月6日，盛邦安全的一则
公告揭开了公司布局卫星互联网赛道
的序幕。公告显示，盛邦安全拟斥资

不超过3000万元持有天御云安不低于
60%的股权。据悉，天御云安在卫星通
信安全领域积累了多项核心技术，已
经形成了一整套卫星通信安全解决
方案。

在盛邦安全看来，收购天御云安
可以成为公司卫星互联网安全布局的
重要一环。公司可利用自身累积多年
的漏洞及脆弱性检测技术、应用安全
防御技术、网络空间地图技术，与卫星
通信安全技术相结合，实现优势互补，
形成良好的产业协同效用，以提升公
司整体价值。

在此后的一场发布会上，权小文
正式定调，将卫星互联网安全业务确
定为公司的第三增长曲线。

“早期的卫星网络与日常生活的
距离较远，主要用于通信、导航和遥感
三大领域，而如今的卫星互联网具有
高带宽和低延迟的特点，已经广泛应
用于智能驾驶、天地测控、手机直连卫
星等场景。”权小文表示，预计随着卫
星互联网技术的成熟和应用场景的拓
展，相关安全产品和服务的市场规模
将会显著增长。

卫星互联网安全领域已经出现了
包括信号干扰与阻断、侧通道攻击及
物理攻击、供应链攻击以及密码安全
攻击等在内四个方面的潜在问题。在
权小文看来，卫星通信加密是解决现
有问题的最佳路径。

权小文表示，为了紧抓卫星互联
网市场机遇，盛邦安全将通过战略合
作和产业生态的构建，更好地整合资
源，提升公司在卫星互联网安全领域
的竞争力。同时，进一步加大研发投
入，推动技术创新，开发可以适应卫星
互联网特点的安全产品和服务，以满
足市场需求。

数据显示，盛邦安全2023年研发
费用达5568.66万元，同比增长16.73%。

“两精一深”护航高质量发展

布局卫星互联网安全赛道是盛邦
安全持续推进“两精一深”战略的具体
举措。

据盛邦安全官网
披露的信息显示，公
司坚持精准识别、精
确防御、深入场景的

“两精一深 ”研发战

略，以网络空间地图、卫星互联网安全
和场景化安全为核心战略方向，持续
围绕关键信息基础设施安全保障，打
造实战化、场景化的安全产品与解决
方案，为网络强国战略守住安全的防
线，为千行百业的数字化转型筑牢安
全的基石。

权小文告诉记者，收购天御云安
正是基于“两精一深”战略中的精准检
测需求所作出的决策。在此之前，盛
邦安全在卫星互联网安全检测方面已
积累了专利和产品。收购天御云安，
不仅体现出公司对于卫星互联网高速
发展的预期，还能够进一步强化公司
在卫星互联网安全领域的能力。

“在网络空间地图这一领域，盛邦
安全的核心竞争力体现在三个维度，
分别为技术栈的全面性、多学科交叉
融合以及国家试点示范的实践。”权小
文表示，公司在网络空间测绘、绘制和
应用方面拥有目前最完整的技术栈。
同时，公司还与知名高校合作，联合成
立了网络空间测绘专委会，以解决网
络 空 间 地 图 所 涉 及 的 多 学 科 交 叉
问题。

场景化安全则是实战化的体现。
权小文表示，网络安全就像保镖和保
安的区别，保镖需要对风险进行高度
对抗，需要灵活性和真正解决问题的
能力。在为特定行业如通信运营商提
供安全服务时，盛邦安全扮演的正是
保镖的角色。

“吃透一个行业至少需要一年到
两年的时间。”权小文表示，以电力行
业为例，只有与相关企业深入合作，才
能真正理解行业中特有的安全问题，
为企业提供定制化的、能够真正解决
问题的产品。

“盛邦安全将在继续深耕网络空
间地图的基础上，不断探索卫星互联
网安全的全新解决方案。”权小文表
示，“公司目前已经全面进入以场景化
安全、网络空间地图和卫星互联网安
全三大核心能力驱动的战略2.0时代，
公司整体战略将全面升级为深空安
全。未来三年，公司订单规模预计将
迈上10亿元台阶。”

盛邦安全董事长权小文：

布局卫星互联网安全赛道 迈进深空安全战略2.0时代

本报记者 冯雨瑶

AI PC概念近期在资本市场再度
受到热捧。5月31日，光大同创、信音电
子、万祥科技、亿道信息等多只AI PC
概念股收获涨停。与此同时，AI PC产
业链上的相关公司也成为近期机构
高频调研的重点对象。

2024年被业界视作AI PC元年，
业内普遍认为，PC市场或将步入
AI PC时代。今年以来，产业链上下
游亦闻风而动，上到芯片厂商，下至
传统PC厂商，都在加速抢滩AI PC
市场。

企业纷纷入场布局

根据行业研究机构 IDC给出的
定义，只要处理器中含有NPU就属于
AI PC。“与传统PC相比，AI PC能够
完成更多的运算，在更多场景辅助
用户的工作、生活、学习、创意等。”
IDC中国高级研究经理陈舒歆对《证
券日报》记者表示，更强大的辅助功
能 会 在 诸 多 场 景 带 来 新 的 用 户
需求。

AI PC市场高预期的背景下，吸引
了英特尔、英伟达、AMD、高通等芯片
厂商，以及联想、惠普、华为、苹果等PC
厂商纷纷入场布局。例如，今年年初，
英伟达在2024国际消费电子展（CES）
上推出了三款面向消费者的全新显
卡 ，包 括 RTX 4080 SUPER、RTX
4070 Ti SUPER和4070 SUPER GPU
（图形处理器）芯片产品。英伟达表
示，这是公司为AI PC设备专门推出
的新的GPU芯片。

下游厂商中，联想也推出了一系
列AI PC产品。此外，戴尔、惠普、华
硕等头部PC厂商也相继发布了AI PC
产品。

德邦证券发布研报称，2024年
将成为AI PC量变的关键节点。据
IDC预测，今年AI PC在中国的渗透
率将从2023年的8.1%上升至54.7%，
其 有 望 在 换 机 潮 中 加 速 渗 透 PC
市场。

A股上市公司也颇为看好AI PC
未 来 的 发 展 ，纷 纷 透 露 相 关 布 局
动作。

万祥科技近日在回复投资者提
问时表示，AI PC是PC未来重要的发
展趋势，AI PC的发展将带来PC能耗
的提升，这将对PC的电池电芯提出更
高的要求。公司产品主要围绕消费
电子、智能穿戴设备的电池电芯业
务。AI PC带来的PC换机需求、能耗
和电芯需求的提升，都将为公司产品
需求提供保障。

PC市场出现新动能

事实上，PC行业此前长期处于低
谷之中。据IDC发布的数据显示，截
至2023年第四季度，全球PC出货量已
经连续8个季度出现同比下降，市场

在需求疲软和依赖大幅促销的情况
下复苏缓慢。

不过，随着AI PC对PC行业的变
革带动，业内普遍预计，PC市场萎缩
似乎已经触底，将重回增长轨道。据
Canalys统计数据，今年一季度，全球
PC出货量一改连续几个季度下滑的
颓势，出货量达到5720万台，同比增
长3.2%。

“未来，随着上游以及厂商的不
断推广，AI PC会快速替换部分原有
PC。”陈舒歆表示，AI PC可以应对的
场景很多，不论是B端还是C端都能提
供较大的辅助作用。在工作、教育、
学习、娱乐、生活、智慧出行等层面，
都 会 为AI PC的 需 求 量 增 长 提 供
动能。

在一些传统PC厂商眼中，AI PC
已被视作未来的业绩增长点。惠普

CEO恩里克·洛雷斯预计，在2024财
年下半年，惠普约10%的PC销量将来
自AI PC，AI将在2025年和2026年对
PC销售产生更大影响。

此外，尽管AI PC对于PC行业的
整体带动尤为重要，但业内也认为，
AI PC目前尚处于发展阶段，技术、应
用、生态的最佳实践都还处在探索
期，未来还有很大发展空间。

“AI PC处于刚起步阶段。”巨丰
投顾高级投资顾问王旭向《证券日
报》记者表示，目前整个市场还没有
开展大规模的相关布局。

一家A股上市公司近日在接受机
构调研时表示，AI PC目前处于前期
推广阶段，暂未出现必须通过更换PC
才 能 满 足 包 括 生 成 式 人 工 智 能
（AIGC）等功能需求的消费者体验
产品。

AI PC成行业新动能 PC产业链闻风而动

本报记者 丁 蓉

电力体制改革受到业界高度关
注。日前，在山东省济南市召开的企
业和专家座谈会上，国家电力投资集
团有限公司董事长、党组书记刘明胜
等企业和专家代表，就深化电力体制
改革等提出意见建议。国家电网有限
公司董事长、党组书记张智刚6月1日
在最新出版的《求是》杂志刊文表示，
建设全国统一电力市场。统一开放、
竞争有序的电力市场体系是实现电力
资源优化配置的重要基础。

国家发展改革委近日印发了《电
力市场运行基本规则》，并将于7月1日
起正式施行。

随着电力体制改革持续深化，电
力产业链各环节将迎来新的发展机
遇。深度科技研究院院长张孝荣在接
受《证券日报》记者采访时表示：“随着
市场化程度提高，电网企业、发电企
业、用电企业等都有望受益，电力行业
也将迎来更加广阔的发展空间。”

电力体制改革前景可期

2002年，国务院发布《电力体制改
革方案》，明确了“厂网分开、主辅分
离、输配分开、竞价上网”四大改革任
务，标志着电力体制改革启动。2015
年，中共中央、国务院发布的《关于进
一步深化电力体制改革的若干意见》
提出，加快构建有效竞争的市场结构
和市场体系。我国自此拉开新一轮电
力体制改革的序幕。近期，国家发展
改革委印发的《电力市场运行基本规
则》，为全国统一电力市场体系建设提
供了基础制度规则遵循。

中信证券近日发布研报称，电力
现货市场建设是电力体制改革的关键
环节，区域融合将成为趋势，各省之间
市场建设有助于新能源消纳和电力余
缺互济。

中国信息协会常务理事、国研新经

济研究院创始院长朱克力在接受《证券
日报》记者采访时表示：“电力体制改革
将进一步还原电力的商品属性，促进电
力资源在更大范围内优化配置。市场
化交易机制，实现电力价格由市场供需
关系决定，将有效激发电力行业的活力
和竞争力，促进能源结构优化。”

产业链多环节有望受益

面对电力体制改革带来的发展新
机遇，不少上市公司已前瞻性布局。
近日，在互动平台上，多家A股上市公
司回复了投资者关于电力体制改革的
相关提问。

东软载波围绕能源互联网“云、
网、边、端、芯”全面部署，能够根据智
能配电、智能用电、智能微电网及综合
能源的应用需求，提供从表计到主站
系统的全方位解决方案。公司表示，
电力体制改革方向对新型电力系统的
建设具有积极推动作用，公司作为新
型电力系统数字信息技术深度参与
者，将积极参与并提供市场需求的产
品解决方案。

润建股份的RunDoBidder虚拟电
厂，运用人工智能叠加货币化交易技
术，能够解决虚拟电厂调度裕度和调度
成本的估值难题。公司方面表示，公司
虚拟电厂数字调度平台于2023年4月份
首批通过南网科研院并网性能检测，已
具备常态化参与深圳市本地精准响应
以及南方区域辅助服务市场的能力。

张孝荣表示：“在电力体制改革过
程中，产业链上下游企业都将迎来新
的挑战和机遇。对电网企业而言，将
推动其提升服务质量和运营效率。对
发电企业而言，将需要其根据市场需
求和价格信号来调整生产计划，提高
发电效率，以面对市场竞争。对用电
企业而言，将受益于电力市场化带来
的价格竞争，有望享受到更加经济、清
洁的电力供应。此外，售电公司、电力
设备制造企业等也有望从中受益。”

电力体制改革持续深化
上市公司紧抓发展机遇


