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关于对上海证券交易所关于公司2023年
年度报告信息披露监管工作函的回复公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对
其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

黑龙江珍宝岛药业股份有限公司（以下简称“公司”）于2024年5月21日收到上海证券交易所下发
的《关于黑龙江珍宝岛药业股份有限公司2023年年度报告的信息披露监管工作函》（上证公函【2024】
0604号，以下简称“《监管工作函》”），根据上海证券交易所的规定，公司现将《监管工作函》中的问题回
复如下：

1.关于内控审计强调事项。报告期内，公司被出具带强调事项段的内控审计报告，主要系黑龙江
证监局警示函指出，公司控股股东黑龙江创达集团有限公司因未按时偿还向哈尔滨湖时商贸有限公
司、哈尔滨双笙商贸有限公司、哈尔滨五味堂医药有限公司的借款累计8,000万元，导致2023年上述三
家公司在与公司的业务合作中未按合同约定供货，实质构成公司代控股股东向相关方偿还借款，形成
控股股东非经营性占用上市公司资金。

请公司：（1）补充披露近三年公司与上述供应商业务往来的背景、交易内容及金额、往来款余额，
相关资金占用利息计算方式等；

公司回复：
① 哈尔滨湖时商贸有限公司
业务往来背景：哈尔滨湖时商贸有限公司的股东和主要经营管理人员在中药材贸易行业内有近

二十年的从业经验，积累了丰富的产地资源以及农户种植资源，在行业内有广泛的影响力，有较强的
供货保障能力。公司与其合作主要系其具有产地资源优势、药材品质优势、价格优势及供货保障优
势，双方合作情况良好。

交易内容及金额、往来款余额见下表：
单位：万元
年份

2021年
2022年
2023年

交易内容
金银花、丹参

人参、防风、升麻、白及等
-

交易金额
6,019.76
6,700.00

-

往来款余额
-
-

6,200

列报科目
-
-

其他应收款

② 哈尔滨双笙商贸有限公司
业务往来背景：哈尔滨双笙商贸有限公司创立之前就在吉林万良中药材市场经营中药材，主要经

营品种为人参，其他东北道地品种也有涉及，在东北道地药材贸易方面，具有较强的从业经验、资源渠
道和经营实力，在行业内始终保持良好的信用。2021年公司在东北品种采购数量开始增大，双方开始
合作。

交易内容及金额、往来款余额见下表：
单位：万元

年份
2021年
2022年
2023年

交易内容
人参、党参、平贝母、板蓝根等

人参、苍术、白鲜皮等
-

交易金额
7,321.50
6,190.00

-

往来款余额
-
-

2,180.57

列报科目
-
-

其他应收款

③ 哈尔滨五味堂医药有限公司
业务往来背景：哈尔滨五味堂医药有限公司的法人拥有完备的中药材经营团队，在中药材贸易行

业具有15年的经营经验、优势和实力。特别是在东北地区具有较强的专业和渠道优势，主营人参、北
沙参、白鲜皮、五味子等东北道地药材，有丰富的产地资源以及农户种植资源。珍宝岛与该公司合作
主要系其具有产地资源优势，其提供的中药材品质、价格方面均具备优势，双方合作情况良好。

交易内容及金额、往来款余额见下表：
单位：万元
年份

2021年
2022年
2023年

交易内容
白鲜皮、柴胡、北沙参

金银花、酸枣仁、延胡索等
人参、金银花、酸枣仁等

交易金额
8,753.60
6,900.00
7,449.20

往来款余额
-

2,296.88
2,526.78

列报科目
-

预付款项
其他应收款

④上述三家供应商相关资金占用利息计算方式
因三家供应商向控股股东提供借款，但控股股东未及时还款，导致2023年三家供应商未按公司预

付款及时发货，形成非经营性资金占用。本次资金占用利息的计算方式为：从2023年公司与三家供应
商签订每笔合同并支付预付款的时点开始计算，至2024年2月底控股股东代供应商返回占用资金的
前一日止，具体利率按人民银行同期贷款利率的2倍，即年利率8.7%计算，合计利息支付744.22万元。

（2）请核实公司其他客户、供应商是否与控股股东及其关联方存在资金或其他业务往来，是否存
在资金占用情形；

公司回复：
①公司重新梳理了与供应商、客户的往来，逐一核实与这些供应商、客户的资金及业务往来。同

时根据年度审计时会计师发出的往来询证函，检查是否存在不相符的情形。对于个别不符的情形，核
实不相符的原因，确定是否存在关联方资金占用。经认真自查，未发现控股股东及其关联方通过除上
述三家供应商之外的其他供应商、客户占用公司资金的情形。

②公司向控股股东发函，向其提供公司截至2023年末全部供应商与客户名单，请控股股东核对创
达集团及其关联方是否与我公司供应商和客户存在资金或其他业务往来。经创达集团核查后回函，
除哈尔滨湖时商贸有限公司、哈尔滨双笙商贸有限公司、哈尔滨五味堂医药有限公司三家供应商与创
达集团发生借款外，公司其他客户、供应商均不存在与控股股东及其关联方存在资金或其他业务往来
的情况，不存在其他资金占用情形。

（3）全面自查与控股股东、实际控制人及其关联方之间的资金及业务往来，是否存在其他应披露
未披露的资金占用、违规担保或其他潜在利益侵占情况，并披露截至目前采取的具体整改措施及进
展，进一步核查期后资金支出情况，是否存在新增占用等违规行为；

公司回复：
①公司控股股东、实控人及其关联方清单如下：

关联方名称
黑龙江创达集团有限公司

安徽珍宝岛房地产有限公司
黑龙江珍宝岛集团有限公司

北京珍宝岛医疗投资有限公司
亳州九洲方圆中药材电子商务有限公司

安徽珍铭房地产有限公司
亳州珍宝岛房地产开发有限公司
蒙城县珍宝岛房地产有限公司

蒙城县珍康房地产开发有限公司
丰县珍宝岛房地产有限公司
徐州珍宝岛房地产有限公司

牡丹江珍宝岛房地产有限公司
亳州福昊置业有限公司
亳州商银置业有限公司

黑龙江珍宝城乡发展有限公司
商丘坤润房地产开发有限公司

商丘珍宝岛房地产开发有限公司
哈尔滨泽华置业有限公司
哈尔滨泽华实业有限公司
砀山顺麒置业有限公司

蚌埠乾泽房地产有限公司
亳州市司机之家餐饮服务有限公司

蚌埠坤润房地产有限公司
上海百勋资产管理有限公司

宁波润盛企业管理合伙企业（有限合伙）
虎林市泰舒纳置业有限公司

亳州市晓月若现文化传媒有限公司
北京晓月若现文化传播有限公司

哈尔滨星驰贸易有限公司
珍宝岛集团有限公司

亳州伯瀚医药科技有限公司
辽宁春光制药装备股份有限公司

辽宁春光资产管理中心（有限合伙）
辽宁典冠科技有限公司

关联关系说明
直接控制上市公司的法人

创达一级子公司
创达一级子公司
创达一级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达二级子公司
创达三级子公司
创达三级子公司
创达三级子公司
创达三级子公司
创达三级子公司
创达三级子公司
创达三级子公司
创达三级子公司

公司实控人亲属控制或担任高管的企业

②公司2023年与控股股东、实际控制人及其关联方之间的资金及业务往来如下：

交易对手方

北京晓月若现文化传播
有限公司

黑龙江创达集团有限公
司

亳州珍宝岛房地产开发
有限公司

辽宁春光制药装备股份
有限公司

辽宁春光制药装备股份
有限公司

业务内容

宣传费、宣传片
制作

间接借款

资产处置

采购设备

采购商品

项目名称

预付账款

其他应收款

其他应收款

其他应付款

应付账款

2023年12月31日往
来款余额（万元）

0.28
8,000.00
2.20
25.00
2.89

报告期内发生
额（万元）

0.00
0.00
2.20
5.62
2.89

关联关系说明

公司实控人亲属控制
的企业

控股股东

控股股东的全资子公
司

公司实控人亲属控制
的企业

公司实控人亲属控制
的企业

③对于2023年创达集团对公司的非经营性资金占用情况的整改措施及进展如下：
a.公司已要求创达集团及时还款，创达集团已于2024年2月底前将占用资金8,000万元及按人民

银行同期贷款利率的2倍计算后的利息744.22万元，合计8,744.22万元归还至公司。
b.公司按照相关规定，对董事长方同华、总经理闫久江、财务总监王磊、董事会秘书张钟方给予公

司内部通报批评，要求公司领导层及各职能部门举一反三，引以为戒，加强管理，杜绝类似事项的再次
发生。

c.公司采购部门严格执行公司《供应商管理工作办法》，加强对供应商的信用审核，定期对供应商
进行信用评级，对不合格的供应商采取停止合作与淘汰措施，对信用评级较低的供应商采取相应的预
付款项保障措施。加强对已支付采购款的后期跟踪管理，确保已支付采购款能够及时收到货物。

d.采购部门持续做好供应商黑名单管理，对于被列入黑名单的供应商采取取消一至三年合作资
格或直至永久资格，违规情节极其严重触犯法律的，将采取法律手段予以解决。

e.采购部门完善供应商、客户名单库管理，建立控股股东与供应商、客户间的防火墙机制，避免控
股股东及其关联方同供应商、客户发生非经营性往来。

f.财务部门进一步加强对往来款的管理，严格执行《中药材贸易授信管理规定》等相关制度规定。
公司加强内控管理，严格落实各项内控管理制度，加大监督检查力度，强化公司内控合规性。

g.内部审计部门严格按照公司《内部审计制度》，及时对公司内部控制有效性进行评估，对公司及
子公司涉及的重大事项进行监督与检查，发现问题及时上报董事会，并要求相关责任主体及时整改。

h.组织公司董事、监事、高级管理人员、相关部门责任人及控股股东认真学习落实中国证监会、上
海证券交易所相关监管政策、法规和公司《防范控股股东及其他关联方资金占用管理办法》等内部法
人治理制度，提高规范运作与合规意识，保护公司及中小投资者的权益。

④2024年1月至本公告披露日前，公司与控股股东、实际控制人及其关联方之间的资金及业务往
来如下：

交易对手方

北京晓月若现文化传播
有限公司

黑龙江创达集团有限公
司

亳州珍宝岛房地产开发
有限公司

业务内容

宣传费、宣传片
制作

间接借款

资产处置

项目名称

预付账款

其他应收款

其他应收款

截至本公告日往来
款余额
（万元）

0.28
0.00
0.00

本期发生额
（万元）

0.00
8000.00
2.20

关联关系说明

公司实控人亲属控制
的企业

控股股东

控股股东的全资子公
司

公司组织召开了总经理办公会议，针对公司截至2024年5月20日的关联方清单，要求公司各业务
部门及分子公司核查是否与关联方清单中的主体发生资金或业务往来，是否有违规担保等情形。经
认真排查，公司除与上表中的主体存在资金及业务往来外，公司与控股股东、实际控制人及其关联方
之间不存在其他的资金及业务往来。公司不存在其他应披露而未披露的资金占用、违规担保或其他
利益侵占情况，公司对期后资金支出情况进行自查，不存在新增的非经营性资金占用情况。

（4）结合公司控股股东财务状况、体外资产的资金需求、高质押现状等，说明控股股东现阶段是否
存在流动性风险。

公司回复：
截至2023年12月31日，公司控股股东黑龙江创达集团有限公司（以下简称“创达公司”）主要资产

负债会计科目（单体）如下表所示：
单位：元
资产主要会计科目

货币资金
预付款项

其他应收款
长期股权投资

固定资产

金额
59,198,075.27
543,808,640.51
667,725,114.72
1,741,803,719.15
17,509,121.18

负债主要会计科目
短期借款
应付账款

其他应付款
一年内到期的非流动负债

应付债券

金额
701,272,638.89
60,039,800.00
575,006,345.21
499,907,633.76
958,394,718.01

注：其他应收款中关联方余额约为5.88亿元，其他应付款中关联方余额约为4.43亿元，预付款项
均为预付第三方贸易采购款。

由上表可见，除短期借款、一年内到期的非流动负债和应付债券以外，创达公司对外应付款主要
为关联方欠款和少量对第三方粮食贸易欠款，每年主要资金支出为偿还贷款本息。根据黑龙江珍宝
岛药业股份有限公司2024年5月分红公告（每10股派发现金红利人民币2.00元），2024年创达公司预
计可收到分红款约1.15亿元，以支持偿还2024年的贷款本息。

截至目前，创达公司持有本公司股票（603567）57,731.53万股，该股票处于全流通状态，变现能力
强，总质押率为 76.64%（以股票质押形式融资及以股票质押对外担保为 33,611.00万股，可交债担保
10,633.00万股），其中用于可交债担保的股票最晚于2026年完成换股后，创达公司将进一步降低质押
率。

按2024年6月4日收盘价每股12.57元计算，创达公司持有本公司股票市值72.57亿元，扣除质押
受限部分，可自由支配的股票市值约16.95亿元，可自由支配市值对创达公司除短期贷款本息（短期借
款和一年内到期的非流动负债约 12.01亿元）和关联公司应付款（约 4.43亿元）以外的短期负债（约
1.95亿元）的保障倍数为8.69倍，创达公司偿债能力较强，且将进一步降低股票质押率。

截至本报告日创达公司对外担保余额约12.11亿元，较2023年12月31日对外担保余额（约15.04
亿元）有所降低，为了保障运营的稳定性，提高偿债能力，创达公司降低了对外担保金额，将进一步持
续降低对外担保规模。

对于体外资产，除创达集团及上市公司外，体外资产的公司经营业务主要集中在地产业务板块。
截至本报告日，地产业务板块有息负债形成的资金需求约为1.31亿元，主要是未来需归还中国华融资
产管理公司的借款，地产业务板块管理层计划通过房屋销售回款偿还此部分借款，这部分资金需求完
全可以通过地产公司自身能力解决。

综上所述，创达公司未来能够实现资金正常周转，解决偿债事项，没有流动性风险。
2.关于中药材贸易业务。前期公告及显示，公司前期重点布局中药材贸易业务，在哈尔滨和亳州

等地重点进行中药材贸易布局建设，公司中药材贸易业务收入从2018年至2022年由1.60亿元扩大至
28.06亿元，但报告期内出现大幅下滑。年报显示，报告期内中药材贸易业务实现销售收入7.95亿元，
同比大幅下降72%，毛利率仅为0.3%，较去年下降2个百分点，年报披露主要系业务模式调整。

请公司：（1）补充披露报告期内中药材贸易业务的主要客户及供应商情况，包括对应采购额或销
售额、产品品种、是否关联方、对应的往来款余额和账龄、成立时间，是否存在频繁变动情形；

公司回复：
① 2023年公司中药材贸易业务前10大客户情况：

序
号

1
2
3
4
5
6
7
8
9
10

客户名称

中邮恒泰药业有限公司

北京晨益药业有限公司

四川天植中药股份有限公
司

亳州市腾达药业有限责任
公司

祁一堂药业（天津）有限公
司

云南宗顺生物科技有限公
司

哈尔滨普方药业饮片有限
公司

北京春风一方制药有限公
司

北京本草方源（亳州）药业
科技有限公司

北京春风药业有限公司

销售额
（万元）

11,464.32
6,031.40
5,687.03
4,426.03
4,054.31
3,615.81
3,190.63
2,652.29
1,999.54
1,754.69

产品品种

全蝎、苍术、山慈菇、蜂
房等

酸枣仁、全蝎、川贝母、
防风等

苍术、金钱草、野菊花

黄连、黄芪、金银花、砂
仁等

酸枣仁、地黄、北柴胡、
薏苡仁等

人参、山茱萸、三七、川
贝母等

酸枣仁、地龙、白芍、白
术等

石斛、紫苏叶、防风、鳖
甲等

苍术、龙胆、黄连、防风
等

黄芩、金银花、连翘

科目名称

应收账款

应收账款

应收账款

应收账款

应收账款

应收账款

应收账款

应收账款

应收账款

应收账款

对 应 的 往
来款余额

-
-

2,054.03
4,335.63
7.04

1,654.45
296.60

-
410.14

-

账龄

-
-

1年以内

1年以内

1年以内

1年以内

1年以内

-
1年以内

-

成 立 时
间

2005 年 2
月

2003 年 9
月

2010 年 9
月

2017 年 4
月

2019 年 1
月

2015 年 4
月

2015 年 6
月

2018 年 7
月

2011 年 1
月

2010 年 2
月

是 否
频 繁
变动

否

否

新 进
前十

新 进
前十

新 进
前十

否

否

否

新 进
前十

否

②2023年公司中药材贸易业务前10大供应商情况：

供应商名称 采购额
（万元） 产品品种 科目名称 对应的往来

款余额 账龄 成 立 时
间

是 否
频 繁
变动

1
2
3
4
5
6
7
8
9
10

哈尔滨皂辞贸易有限
公司

哈尔滨五味堂医药有
限公司

亳州兰鑫中药材有限
公司

亳州春升中药材有限
公司

亳州泰诚药业有限公
司

安徽朱氏药业有限公
司

哈尔滨邦啸商贸有限
公司

亳州华贤中药材有限
公司

亳州佰保堂医药科技
有限公司

亳州仁贵堂药业有限
公司

8,900.00
7,449.20
5,130.00
3,800.00
3,770.00
3,288.47
3,000.00
2,628.76
2,516.03
2,495.53

黄连、金银花、人参等

人参、金银花、甘草、苍术、淫
羊藿等

山药、白芍、金银花、三七等

连翘、金银花、黄连、三七、板
蓝根等

金银花、连翘、天麻、黄精等

黄连

连翘、黄芪、当归、党参、延胡
索等

人参

金银花、白豆蔻、白术、牡丹
皮等

玫瑰花、酸枣仁、狗脊等

预付款项

应付账款

应付账款

应付账款

预付款项

预付款项

预付款项

预付款项

预付款项

预付款项

2,000.79
107.20
0.00
-

1,000.20
295.96
4,700.00
433.98
136.42
134.60

1 年 以
内

1 年 以
内

1-2年

-
1 年 以

内
1 年 以

内
1 年 以

内
1 年 以

内
1 年 以

内
1 年 以

内

2020 年9月
2020 年9月
2020 年1月
2020 年1月
2017 年12月
2001 年12月
2020 年9月
2020 年1月
2021 年1月
2022 年9月

否

否

否

否

否

新 进
前十

否

否

否

新 进
前十

频繁变动原因：根据中药材行业特殊性，每年主要经营的产品根据市场行情会发生变化，下游采
购商需求不同，对应我们寻找、筛选的上游供应商也会有变化，每个供应商主要经营的品种也是不同
的，比如公司2022年主要经营品种为酸枣仁、金银花、人参、连翘、三七等，2023年主要经营品种为金
银花、黄连、酸枣仁、人参、苍术等，因经营品种不同，所以上游供应商和下游客户会发生相应变化。

（2）结合公司中药材贸易涉及的主要中药材品种、价格变化、市场供需等，说明公司中药材贸易业
务毛利率下滑的原因；

公司回复：
2022年、2023年度，公司中药材贸易板块毛利率如下:
单位：万元

项目

营业收入
营业成本
毛利率

减：成本中未抵扣进项税
扣除进项税后的

营业成本
扣除进项税后的

毛利率

2023年
金额

79,462.34
79,222.50
0.30%

2,054.79
77,167.71
2.89%

同比变化幅度（%）
-71.68
-71.09
-2.03

0.56

2022年
金额

280,557.71
274,033.14

2.33%

2.33%
下图为中药材综合200指数价格指数近3年走势图：

来源：中药材天地网
受2022年末疫情放开的影响，2023年中药材价格大幅上涨。同时，中药材贸易业务行业竞争加

剧，采购价格受市场影响存在浮动，随着中药材价格普遍上涨趋势，造成公司采购水涨船高。在外部
环境不利的情况下，公司毛利水平还稍有提升。但2023年公司接受税务检查，税务部门对于部分自然
人供应商采购发票金额未予认可，且要求公司对截至到2023年6月末的留抵税额转出，此进项税额计
入营业成本之中，导致营业成本加大，使公司中药材贸易业务毛利率出现下滑。

（3）补充披露中药材贸易业务模式调整的具体方式，涉及的资产科目是否存在减值风险，并进一
步说明公司中药材贸易业务营业收入大幅下滑的原因及合理性，中药材贸易业务是否具备可持续性，
公司战略选择是否审慎。

公司回复：
①公司中药材贸易业务主要依托亳州中药材商品交易中心和哈尔滨中药材商品交易中心开展，

中药材贸易业务的经营模式主要为“以销定采”及“品种经营”。
业务开展方式：
以销定采：通过投标报价或议价方式，获取下游采购订单，根据下游客户的需求，寻找上游供货

商，确定供货品种、数量、单价，签订采购合同，组织收购、验收和入库，根据合同约定支付货款；根据下
游客户订单安排发货，对方验收合格后，开具销售发票，按合同约定向对方收取货款。

品种经营：针对公司的重点、战略品种或下游客户需求比较稳定的品种，通过对药材品种信息以
及药材市场情况的分析调研，确定拟经营品种，采取提前采购建库的方式开展大品种储备经营，形成
品种资源优势。

货物流转方式：
公司签订采购合同后，供应商送货上门，货到公司仓库后进行验收，验收合格后公司开具入库单；

根据销售合同，客户自提或公司通过物流委托运输至下游客户，下游客户验收合格后，在随货同行单
或托运单等单据上签字确认。

公司2023年中药材贸易因部分业务对货物的销售和采购不具备实质控制权，该部分业务采用了
净额法核算。

具体情况如下：
2023年起，“以销定采”的经营模式中，因部分合同约定了公司自上游供应商取得货物所有权后即

转移至下游客户，公司不承担运输责任和运费以及货物灭失的风险。公司财务核算时，该部分业务采
用了净额法核算。

该部分业务货物流转方式：公司签订采购合同，约定供应商按要求供货，公司派人对供应商的货
物进行形式验收，验收完成后供应商按公司要求进行货物交接，由客户自提或委托物流公司运输，下
游客户验收合格后，在随货同行单上签字确认。该部分业务的账期主要为3-6个月。

②中药材贸易业务涉及的资产科目是否存在减值风险：
中药材贸易涉及的资产科目主要为应收账款、其他应收款和存货科目。
截至报告期末，中药材贸易相关的应收账款余额为37,762.31万元，计提坏账准备2,522.76万元；

其他应收款余额为56,376.66万元，计提坏账准备余额2,818.83万元。按照公司应收账款和其他应收
款坏账政策，结合公司近几年实际发生的坏账损失，中药材贸易业务涉及的应收账款和其他应收款已
经足额计提了坏账准备，不存在进一步减值风险。

截至报告期末，公司中药材贸易涉及的存货余额为 28,668.85万元，计提存货跌价准备 264.36万
元。按照存货跌价准备的确认标准和计提方法，公司根据年底中药材市场行情，已经对存在减值风险
的中药材合理计提了跌价准备，充分预估了减值风险。

③中药材贸易业务营业收入大幅下滑的原因及合理性：
公司中药材贸易业务营业收入大幅下滑的原因主要有几个方面：一是2023年中药材品种价格受

疫情放开影响普遍上涨，公司自主收缩了购销业务规模。二是中药材购销业务结算方式由账期转现
金结算方式的变化，导致下游客户短期无法接受，加上下游客户资金紧张，不能响应结算方式，因此导
致了营业收入的下滑。三是2023年起公司中药材贸易有部分业务因对货物的采购销售没有实质控制
权，公司采用了净额法核算，仅对从中盈利部分计入收入0.24亿元（对应总额收入7.42亿元），不确认
成本，导致营业收入与营业成本同步下降。

④中药材贸易业务是否具备可持续性及公司战略选择是否审慎：
中医药产业是国家鼓励支持发展的战略产业，中药材作为中医药产业的重要基础和核心支撑，承

担着中医药产业发展和乡村振兴两个国家战略。公司作为中药产业、制药产业全产业链条的大健康
医药企业，拥有亳州中药材商品交易中心、哈尔滨中药材商品交易中心两大交易中心，未来仍将中药
材贸易作为公司发展的重要战略选择。公司布局的“N+50”战略仍在持续完善，这将是战略品种经营
的有力支撑，也是公司资源整合和经营的优势，公司将继续发挥“N+50”的信息和资源优势，做大品种
经营；同时，公司与贵州产业基金合作项目已于2023年落地，这是公司通过“N+50”打造的样板市场，
目前贵州相关产业公司已设立，并已开展业务；另外公司新转型的供应链服务业务也将依托“N+50”开
展，既要建立仓储物流、质检追溯和供应链金融体系，还要通过产地办事处的布局，开发更多的客户。
未来，随着“N+50”布局的不断扩增，以及客户的增长，公司营收有望一定程度的增加，盈利能力和抗风
险能力将进一步增强。

3.关于医药工业业务。公司近三年医药工业销售收入分别为15.14亿元、10.69亿元、19.76亿元,
毛利率分别为80.83%、61.23%、64.37%，业绩波动较大。公司自2023年12月31日起进行会计估计变
更，拟将医药工业板块产成品预计2024年度销售退回率7.33%。以后每一资产负债表日，公司重新估
计未来销售退回情况，若销售退回率区间超出6%-9%范围，则及时进行会计估计变更。本期计提应
收账款坏账准备11.6亿元。

请公司：（1）补充披露报告期内医药工业业务的主要客户及供应商情况，包括对应采购额或销售
额、产品品种、是否关联方、成立时间、对应的往来款余额和账龄，是否本期新增或存在频繁变动情形；

公司回复：
①工业板块前十客户

序
号

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

客户名称

安徽九洲方圆
制药有限公司

密山康吉医药
经销有限公司

黑龙江省瑞泽
医药有限公司

黑龙江省安平
泰医药有限公

司

上药科园信海
黑龙江医药有

限公司

九州通医药集
团股份有限公

司

广药黑龙江医
药有限公司

黑龙江百年诚
信医药有限公

司

湖北康泰源医
药有限公司

山东益仁堂药
业有限公司

采购额
（万元）

15,963.58

12,244.14

7,870.59

7,511.30

6,881.07

6,669.06

6,539.31

5,917.05

5,397.83

5,262.56

产品品种

受托加工服务、研发服务

注射用血塞通（冻干）\100mg*10支*60盒、注射用炎琥宁\200mg*10支*100盒、注射用炎琥宁\80mg*10支*100盒、注射用骨肽\10mg*10支*60
盒等。

注射用血塞通（冻干）\100mg*10支*60盒、注射用炎琥宁\200mg*10支*100盒、复方芩兰口服液（无蔗糖）\10ml*6 支 *90 盒 、注 射 用 骨 肽 \10mg*10支*60盒等。
注射用血塞通（冻干）\100mg*10支*60盒、注射用血塞通（冻干）\400mg*10 支*60 盒、舒血宁注射液 \5ml*6
支*135盒、注射用骨肽\10mg*10支*60盒等
注射用血塞通（冻干）\100mg*10支*60盒、复方芩兰口服液\10ml*10支*60盒、血栓通胶囊\0.18g*24粒*200

盒等。
双黄连注射液\20ml*5支*80盒、复
方芩兰口服液（无蔗糖）\10ml*6支*90盒、血栓通胶囊\0.18g*12粒*240

盒等。
注射用血塞通（冻干）\100mg*10支*60盒、注射用炎琥宁\200mg*10支*100盒、舒血宁注射液\10ml*5支*60

盒等。

注射用双黄连（冻干）\600mg*10支*60盒

注射用血塞通（冻干）\100mg*10支*60盒、血栓通胶囊\0.18g*12粒*240
盒、复方芩兰口服液（无蔗糖）\10ml*10支*60盒等。

黄芪注射液\10ml*5支*120盒

科 目 名
称

应 收 账
款/合 同

资产

应 收 账
款

应 收 账
款

应 收 账
款

应 收 账
款

应 收 账
款

应 收 账
款

应 收 账
款

应 收 账
款

应 收 账
款

对 应 的 往
来款余额

5,457.18

8,325.07

6,072.59

5,726.50

2,695.96

7,522.85

7,330.56

6,686.27

6,415.95

5,946.70

账龄

1 年以
内

1 年以
内

1 年以
内

1 年以
内

1 年以
内

1 年以
内、1-2年

1 年以
内

1 年以
内

1 年以
内、1-2年

1 年以
内

成 立 时
间

2013年5
月

2016年5
月

1997年1
月

2002年1
月

2015年1
月

1999年3
月

2022 年10月

2001年8
月

2012年9
月

2005年1
月

是否频繁
变动

否

否

否

否

否

新进前十

新增

新增

新进前十

新增

频繁变动的原因：
a.产品终端定位影响
公司需要根据产品在各省的集采准入获取情况，选择适合产品终端定位的商业公司，当产品准入

资格发生变化（准入资格变化：如挂网价格调整、准入身份的转变（包括挂网变为集采中选或集采未中
选）、新增挂网以及撤网挂网等情形）时，合作商业公司也会进行相应的调整，匹配更适合配送该类终
端的商业客户。

b.市场布局需要
各省根据年度目标及市场布局的需要，结合商业公司覆盖区域情况及配送能力，重新设计各产品

的配送公司及渠道的归拢等工作，会影响商业客户与公司的业务交易总量。
c.满足终端配送需要
实际市场操作过程中，存在部分医疗终端指定商业公司配送的情况，当医疗终端指定配送商业公

司发生变化时，公司合作的商业客户会随之改变。
②工业板块前十供应商：

序
号

1
2
3
4

5

6

7

8

9

10

客户名称

哈尔滨皂辞贸
易有限公司

亳州春升中药
材有限公司

哈尔滨五味堂
医药有限公司
亳州鸿飞堂中
药材有限公司
黑龙江道得纳
医疗器械有限

公司
山东省药用玻
璃股份有限公

司
国网黑龙江省
电力有限公司
哈尔滨供电公

司
鸡西市城子河
区旺佳利煤炭

经销处
国网黑龙江省
电力有限公司
鸡西供电公司
成都中美生物

有限公司

采购额
（万元）

7,064.49
5,854.67
4,421.32
4,235.95

2,183.89

2,023.38

1,706.14

1,584.98

1,224.76

1,094.00

产品品种

黄芪、黄芩、金银花、连翘

黄芪、连翘

金银花、连翘、黄芩

三七、金银花、连翘

包装物

包装物

电力服务

原煤

电力服务

穿心莲内酯

科目名称

应付账款

应付账款

预付款项

预付款项

预付款项

应付账款

应付账款

预付款项

应付账款

应付账款

对 应 的 往
来 款 余 额
（万元）

3,064.49
554.67
1,320.68
225.52

34.02

960.21

126.40

111.77

77.62

-

账龄

1年以内

1年以内

1年以内

1年以内

1年以内

1 年以内、1-2年

1年以内

1年以内

1年以内

-

成立时间

2020年9月

2020年1月

2020年9月

2020年1月

2018年7月

1993年11月

2008年5月

2020年12月

2009年4月

2005年6月

是否频繁
变动

新进前十

新进前十

否

否

否

否

否

否

否

新进前十

频繁变动的原因：采购量较大的供应商均为原料供应商，主要由于疫情管控放开后，公司抗病毒
类药品市场需求增大，生产量增大，相对应产品的原料采购量增多，采购金额相应增加。哈尔滨皂辞
贸易有限公司、毫州春升中药材有限公司为中药材供应商，主要供应复方芩兰口服液、双黄连口服液、
小儿热速清糖浆生产所需用药材；成都中美生物有限公司为穿心莲内酯的主要供应商，是公司长期供
应商，由于2023年注射用炎琥宁销量增加，穿心莲内酯整体需求量增加，从成都中美生物有限公司采
购的穿心莲内酯量也相应增加。

（2）结合近三年医药工业板块收入、利润变化情况、市场环境、医保目录限制及集中采购等行业政
策变化、公司发展战略等因素，说明公司医药工业业务业绩波动较大的原因；

公司回复：
单位：元

医药工业
收入
成本
毛利

毛利率(%)

2023年度
1,975,873,771.70
704,009,402.31
1,271,864,369.39

64.37

2022年度
1,069,226,085.06
414,513,526.25
654,712,558.81

61.23

2021年度
1,513,611,872.30
290,085,826.37
1,223,526,045.93

80.83
① 2022年营业收入降低的主要原因：
公司医药工业 2022年销售收入较 2021年下降 4.4亿元。医药工业主要品种系心脑血管类中成

药，2022 年影响销售收入的主要品种是注射用血塞通，销售收入较 2021 年下降 6.2 亿元，降幅为
74%。主要受药品全国价格联动、疫情管控等因素影响，根据米内网数据显示，2022年心脑血管类等
中成药市场规模均有所缩减，符合行业趋势。

2022年药品价格全国联动，包括注射用血塞通在内的所有品种的不同价格均向全国最低价趋同，
同时国家推行药品集中带量采购进一步导致了药品价格的大幅下降。2022年注射用血塞通平均单价
下降44%，导致销售收入大幅下滑。

2022年因疫情管控及产品准入等原因，注射用血塞通产生了2.36亿元的退调货，导致医药工业板
块整体销售收入大幅下滑。

②2022年营业成本增加的原因：
2022年分治疗领域的营业收入与营业成本分析表
单位：万元

治疗领域

骨骼肌肉系统疾病用药
呼吸系统疾病药物

抗肿瘤和免疫调节剂
神经系统药物（脑血管药物）

心脑血管疾病药物
其他类药物

营业收入

6,022.44
24,715.05
3,021.06
160.5

72,869.97
133.58

营业成本

1,485.07
17,663.76
3,097.88
132.37

18,853.34
218.93

毛利率(%)
75.34
28.53
-2.54
17.53
74.13
-63.9

营业收入比2021年增减
（%）
-27.56
64.2

-20.61
-51.89
-41.11
19.06

营业成本比2021年增减
（%）
61.45
66.38
-12.24
-53.51
40.29
0.23

毛 利 率 比2021年增减
（%）
-13.59
-0.94
-9.77
2.87

-15.01
30.79

2022年较2021年销售成本增长1.24亿元，主要因呼吸系统疾病药物和心脑血管疾病药物营业成
本增加所致。具体情况如下：

呼吸系统疾病药物包括：抗病毒类口服品种销量增加，且原料价格迅速上涨，其中连翘四季度账
面价格较年初上涨63%，12月份最高价较年初上涨179%、金银花上涨46%，销售成本增长4900万元；
抗炎类产品销量增加39%，销售成本增加3100万元。心脑血管疾病药物：血塞通注射液等产品销量增
加，销售成本相应增长。

2021年与2022年主要产品的销量与成本对比表

产品名称

呼吸系统疾病药物1
呼吸系统疾病药物2
呼吸系统疾病药物3
心脑血管疾病药物1
心脑血管疾病药物2

合计

21 销 售 量(万支）

1,186.29
651.37
7,428.52
2,285.16
2,389.73
13,941.07

22 销 售 量(万支）

1,970.23
1,764.22
10,356.53
4,231.80
2,884.38
21,207.15

22 年较 21
年销量 (万

支）

783.93
1,112.86
2,928.00
1,946.63
494.65
7,266.08

22 年 较21 年 销
量比例

66%
171%
39%
85%
21%
52%

21销售总成
本（万元）

2,476.35
512.18
6,406.78
1,148.27
4,365.90
14,909.48

22销售总成
本（万元）

4,153.32
3,709.20
9,480.28
2,463.48
5,346.51
25,152.78

22 年 较 21
年 成 本（万

元）

1,676.97
3,197.02
3,073.50
1,315.21
980.61

10,243.31

22年较21年成
本比例

68%
624%
48%
115%
22%
69%

③2023年营业收入增长的原因：
2023年工业营收及业绩有较大幅度增长，增长主要源于公司产品注射用血塞通、注射用炎琥宁销

售增长及双黄连注射液、注射用双黄连等新品上市，其中注射用血塞通销售收入增加3.95亿元、注射
用炎琥宁销售收入增加2.05亿元、双黄连注射液销售收入增加2.25亿元、注射用双黄连销售收入增加
1.16亿元。主要影响因素如下：

a.市场环境
2023年初，随着疫情管控开放，医院各科室恢复常态，心脑血管等慢病患者恢复诊疗，根据米内网

数据显示，2023年心脑血管中成药市场规模具有一定增长，公司核心产品注射用血塞通、舒血宁注射
液产品销量均有所上升。

b.流感频发
2023年呼吸类流行性病毒多发，支原体感染、诺如病毒、腺病毒以及多种病毒叠加感染、春季及冬

季流感监测数据达历史最高，呼吸类和抗病毒类用药需求增大，根据米内数据显示，2023年呼吸系统
中成药市场规模增幅较大，公司注射用炎琥宁销量随之增加、同时双黄连注射液以及注射用双黄连等
因新上市销量增幅较大。

c.集采中选
国家鼓励医疗机构优先使用集采中选产品。2023年，公司舒血宁注射液2ml在湖北牵头的19省

中成药联盟集采合同期内；同时该品获得北京、上海中成药集采项目中选资格，并参与江苏、京津冀
“3+N”联盟集采均已拟中选，医院用药量稳步提升；2023年度，公司舒血宁注射液 2ml销售量较 2022
年度销售量增长56.47%。公司注射用血塞通、血栓通胶囊参加2023年下半年启动的京津冀“3+N”联
盟集采均拟中选，商业公司为应对集采中标后的销量暴增，会提前做备货准备。

④2023年营业成本增加的原因：
单位：万元

治疗领域

骨骼肌肉系统疾
病用药

呼吸系统疾病药
物

抗肿瘤和免疫调
节剂

神经系统药物（脑
血管药物）

心脑血管疾病药
物

其他类药物

营业收入

1,695.75
96,929.71
8,643.42
1,188.43
88,942.77
187.29

营业成本

648.8
39,032.62
3,078.95
749.12

26,639.13
252.31

毛利率(%)
61.74
59.73
64.38
36.97
70.05
-34.72

营 业 收 入 比 上
年增减（%）

-71.84
292.19
186.11
640.44
22.06
40.2

营 业 成 本 比 上
年增减（%）

-56.31
120.98
-0.61
465.91
41.3
15.24

毛 利 率 比 上 年
增减（%）

-13.6
31.2
66.92
19.44
-4.08
29.18

公司2023年因呼吸系统疾病药物和心脑血管疾病药物营业收入及销量大幅增加，其中，注射用血
塞通销量增加60%、注射用炎琥宁销量增加72%、舒血宁注射液销量增加25%，且2023年中药材价格
行情上涨，导致成本相应增加。

（3）补充披露近三年医药工业板块产成品销售退回情况、平均及总体销售退回率、合同条款中关
于退货的具体条款，并说明公司收入确认时点是否恰当，是否存在跨期确认收入情形；

公司回复：
①2021年销售退回情况
单位：万元

退回品种

心脑血管疾病药物
呼吸系统疾病药物

骨骼肌肉系统疾病用药
抗肿瘤和免疫调节剂

全身抗感染用药
神经系统药物

神经系统药物（脑血管药物）
消化系统疾病药物
治疗糖尿病的药物

其他类药物

合计

销售额

123,744.22
15,052.18
8,313.85
3,805.12

333.62

112.20
151,361.19

退回金额

24,196.35
95.32

0.22

24,291.89

退回相关条款

产品非质量问题，乙方
不得退、换货。若发现
产品质量问题，乙方应
于 24 小时内书面通知
甲方，由甲方负责安排
对接，因没及时通知造
成的损失由乙方承担。
如发生质量争议，以药
品检验部门检验结果为

准。

收 入 确 认 时
点是否合理

是

是 否 存 在 跨
期确认收入

否

2021年总体退回率：7.06%，本年退货率=当年退货总额/Σ当年退货所属年度工业销售额。
②2022年销售退回情况
单位：万元

退回品种

心脑血管疾病药物
呼吸系统疾病药物

骨骼肌肉系统疾病用药
抗肿瘤和免疫调节剂

全身抗感染用药
神经系统药物

神经系统药物（脑血管药物）
消化系统疾病药物
治疗糖尿病的药物

其他类药物

合计

销售额

72,869.97
24,715.05
6,022.44
3,021.06

160.50

133.58
106,922.60

退回金额

24,878.05
20.76
13.67
0.14
1.17
0.29
0.18
0.37

24,914.64

退回相关条款

产品非质量问题，乙方
不得退、换货。若发现
产品质量问题，乙方应
于 24 小时内书面通知
甲方，由甲方负责安排
对接，因没及时通知造
成的损失由乙方承担。
如发生质量争议，以药
品检验部门检验结果为

准。

收 入 确 认 时
点是否合理

是

是 否 存 在 跨
期确认收入

否

2022年总体退回率：7.85%，本年退货率=当年退货总额/Σ当年退货所属年度工业销售额。
③2023年销售退回情况
单位：万元

退回品种

心脑血管疾病药物

呼吸系统疾病药物

骨骼肌肉系统疾病用药

抗肿瘤和免疫调节剂

全身抗感染用药

神经系统药物

神经系统药物（脑血管药物）

消化系统疾病药物

治疗糖尿病的药物

其他类药物

合计

销售额

88,942.77
96,929.71
1,695.75
8,643.42

1,188.43

187.29

197,587.37

退回金额

28,240.69
65.38
5.96
0.18

4.84

28,317.05

退回相关条款

产品非质量问题，乙方
不得退、换货。若发现
产品质量问题，乙方应
于 24 小时内书面通知
甲方，由甲方负责安排
对接，因没及时通知造
成的损失由乙方承担。
如发生质量争议，以药
品检验部门检验结果为

准。

收 入 确 认 时
点是否合理

是

是 否 存 在 跨
期确认收入

否

2023年总体退回率：7.08%，本年退货率=当年退货总额/Σ当年退货所属年度工业销售额。
④2021年至2023年平均销售退回率
近三年综合退货率=（7.08%+7.85%+7.05%）/3=7.33%。
（4）结合问题（3）及同行业可比公司相关情况，说明公司确定销售退回率6%-9%及在2023年度进

行会计估计变更的原因及合理性，是否符合行业惯例。请年审会计师发表意见，并补充说明所执行的
相关审计程序及获取的审计证据。

公司回复：
近年来,公司密切关注医药行业政策变化情况,顺应国家医改政策调整方向制定符合市场的销售

方案，保证医疗机构放心用药、用好药，维护产品市场良性稳定运行。为建立良好的客户关系，促进与
优质客户长期合作，鼓励客户不断开拓市场，畅通销售渠道，公司发生了部分客户货物退、调情形。

公司主要品种注射用血塞通、舒血宁注射液、血栓通胶囊等为医疗终端处方药，市场销售必须严
格按各省招标、集采等准入条件及各医疗机构用药要求执行。公司销售退、调货的原因如下：

①政策因素
公司依据产品准入条件变化，按各省份医疗机构的用药需求进行商业配送。2023年注射用血塞

通、血栓通胶囊受全国价格联动及广东、上海等地方集采联盟的影响，导致涉及省份的产品中标价格
降低，因价格的变化导致销售客户无法按新价格配送，公司需要以退、调货的方式将原标价库存调整
为新标价。同时公司会根据执标省份商业公司的需求，配合商业公司将货物退、调至销量相对较大的
省份协助分销。随着中成药集采的常态化，公司主要品种会积极响应集采，进入集采目录。因集采的
时间、所涉及的省份、品种、执标时间存在不确定性，所以未来产品销售还将有一定比例的退、调货。

②疫情因素
2019年疫情爆发以来，各地疫情管控政策多样化，为了保障医疗机构用药需求，公司除正常发货

以外，存在从商业公司退、调货的情形，一直持续到2022年末。2023年随着国家疫情限制的放开，医
疗机构就诊恢复常态化，心脑血管、呼吸等慢病患者恢复诊疗，公司相应产品销量增长，考虑配送周
期，公司会采取就近调货的方式，以保障各地医疗机构的用药需求。

经公开查询，医药类公司存在销售退回的案例，存在销售退回情形；但未查询到同行业上市公司
确定销售退回率会计估计的案例，没有同行业可比上市公司参考案例。公司基于往年销售退回数据
分析，基于谨慎性原则，对会计估计进行变更，并确定销售退回率区间。

4.关于投资收益。年报显示，公司报告期内实现净利润4.73亿元，其中处置子公司产生的投资收
益4.68亿元，扣非净利润亏损0.32亿元。公司其他应收款期末余额19.55亿元，同比增长141%，其中
往来款12.95亿元，占比63%，年报披露主要为子公司转让后未结算的往来款项。

请公司：（1）逐笔披露报告期内公司处置各子公司的名称、成立时间、所从事的业务、近三年营业
收入、净利润等经营业绩指标、处置原因、是否与控股股东及关联方存在资金或业务往来；

2023年度处置子公司情况：
单位：万元

公司
名称

虎 林 方
圣 医 药
科 技 有
限公司

成立
时间

2022 年9 月 15
日

主要业务

一般项目：技术
服务、技术开发、
技术咨询、技术
交流、技术转让、
技术推广；货物
进出口；技术进
出 口 。 许 可 项
目：药品生产；药
品委托生产；药
品批发；药品零
售；药品进出口。

2021 年
度 营 业

收入

0

2021 年
度 净 利

润

0

2022 年
度 营 业

收入

0

2022 年
度 净 利

润

-14.20

2023 年
度 营 业

收入

1,250.80

2023 年
度 净 利

润

195.79

处置原因

虎林方圣公司
持有黄芪注射
液 2ml、血塞通
注射液 2ml、舒
血 宁 注 射 液10ml、刺五加注
射液 20ml 等批
文，与珍宝岛及
子公司现有的
批文属于同品
种 不 同 规 格 。
根据《处方管理
办法》的规定，
药品在入院销
售时，同一通用
名的药品注射
剂型和口服剂
型各不得超过 2
个规格。上述
品种规格属于
公司非重点销
售规格，且为公
司中成药带量
采购的非参与
规格。根据公
司整体布局，上
述品种未来不
予继续投入，为
进一步盘活公
司资产，将持有
上述批文的公
司予以出售。

是否与控
股股东及
关联方存
在资金或
业务往来

否

哈 尔 滨
珍 宝 恒
普 贸 易
有 限 公

司

哈 尔 滨
珍 宝 嘉
和 贸 易
有 限 公

司

亳 州 珍
宝 岛 医
药 科 技
有 限 公

司

哈 尔 滨
珍 宝 奥
和 贸 易
有 限 公

司

杭 州 迪
索 生 命
科 学 有
限公司

2021 年1 月 25
日

2021 年1 月 25
日

2018 年9 月 19
日

2021 年1 月 25
日

2021 年11 月 4
日

一般项目：地产
中草药（不含中
药饮片）购销；中
草药种植；中草
药收购；非食用
农产品初加工；
初 级 农 产 品 收
购；自有资金投
资的资产管理服
务；技术服务、技
术开发、技术咨
询、技术交流、技
术转让、技术推
广（除依法须经
批准的项目外，
凭营业执照依法
自主开展经营活

动）
一般项目：农副
产品销售；中草
药种植；中草药
收购；地产中草
药（不含中药饮
片）购销；食用农
产品零售；信息
咨询服务（不含
许可类信息咨询
服 务）；技 术 服
务、技术开发、技
术咨询、技术交
流、技术转让、技
术推广（除依法
须经批准的项目
外，凭营业执照
依法自主开展经

营活动）
食品销售，会议
服务，药品生产，
医学研究和试验
发展；从事医药
科技领域内的技
术研发、技术咨
询、技术转让、技
术推广、技术服
务，卫生用品批
发及零售，市场
营销策划，知识
产权服务，自营
和代理货物或技
术 进 出 口 业 务
（国家法律、法规
规定限制进出口
的货物或技术除
外），企业营销策
划。（依法须经批
准的项目，经相
关部门批准后方
可 开 展 经 营 活

动）
一般项目：谷物
销售；农副产品
销售；食用农产
品零售；中草药
种植；中草药收
购；地产中草药
（不含中药饮片）
购销；未经加工
的坚果、干果销
售；技术服务、技
术开发、技术咨
询、技术交流、技
术转让、技术推
广（除依法须经
批准的项目外，
凭营业执照依法
自主开展经营活

动）
一般项目：医学
研 究 和 试 验 发
展；技术服务、技
术开发、技术咨
询、技术交流、技
术转让、技术推
广；技术进出口；
货物进出口（除
依法须经批准的
项目外，凭营业
执照依法自主开

展经营活动)。

11,449.21

16,081.73

0

7,989.14

0

125.22

249.70

0

214.06

-3.39

15,221.23

24,834.68

0

15,422.97

0

250.80

331.50

0

273.77

-720.00

244.93

0

0

1,598.51

0

-364.26

-448.47

0

-376.43

-701.26

公司对中药材
业务板块进行
优化完善，深化N + 50 业 务 布
局，聚焦道地药
材及道地药材
产区，对中药材
贸易业务的经
营品种、覆盖产
地进行调整，根
据调整后业务
布局需要，公司
决定对哈尔滨
珍宝恒普贸易
有限公司进行

处置。

公司对中药材
业务板块进行
优化完善，深化N + 50 业 务 布
局，聚焦道地药
材及道地药材
产区，对中药材
贸易业务的经
营品种、覆盖产
地进行调整，根
据调整后业务
布局需要，公司
决定对哈尔滨
珍宝嘉和贸易
有限公司进行

处置。

公司对中药材
业务板块进行
业务优化，调整
公司在亳州地
区产业布局结
构，亳州中药材
商品交易中心
有限公司在亳
州地区的业务
定位于聚焦深
耕中药材核心
领域，该公司自
成立至转出期
间并未实际发
生业务，公司决
定对亳州珍宝
岛医药科技有
限公司进行处

置。

公司对中药材
业务板块进行
优化完善，深化N + 50 业 务 布
局，聚焦道地药
材及道地药材
产区，对中药材
贸易业务的经
营品种、覆盖产
地进行调整，根
据调整后业务
布局需要，公司
决定对哈尔滨
珍宝奥和贸易
有限公司进行

处置。

为更好地顺应
生物医药行业
发展趋势，公司
对研发管线布
局和研发机构
设置布局进行
调整，根据调整
后研发机构布
局，决定对杭州
迪索生命科学
有限公司进行

处置。

否

否

否

否

否

注：上表中2023年营业收入及净利润为子公司股权转让前的发生额。
（2）上述处置发生的时间、交易对手方及与公司的关联关系、交易作价及依据、款项支付期限及应

收款余额、交易对利润的影响，是否达到临时公告信息披露标准；
公司回复：
单位：万元

处置子公司
名称

虎林方圣医药
科技有限公司

哈尔滨珍宝恒
普贸易有限公

司

哈尔滨珍宝嘉
和贸易有限公

司

亳州珍宝岛医
药科技有限公

司

哈尔滨珍宝奥
和贸易有限公

司

杭州迪索生命
科学有限公司

处 置 时
间

2023年 6
月30日

2023年 7
月19日

2023年 7
月19日

2023年 8
月25日

2023 年11 月 30
日

2023 年11月8日

交易对手方

黑龙江和晖制
药有限公司

哈尔滨耀阔经
贸有限公司、沈

志新

哈尔滨宝琦商
贸有限公司、闫

志成

安徽九洲方圆
制药有限公司

亳州英侠医药
有限公司、张国

侠

杭州爱科瑞思
生物医药有限

公司

与 公 司
关 联 关

系

无

无

无

无

无

无

交 易 作
价

500.00
（注）

3,403.00

3,984.00

0.00

3,054.00

973.00

作价依据

协商作价

评估作价

评估作价

协商作价

评估作价

协商作价

款 项 支 付
期限

2024 年 6
月

2023 年 9
月

工 商 变 更
前

2023 年 9
月

工 商 变 更
前

——

工 商 变 更
前

2023 年 10
月

应收款
余额

12,200.00

0

0

0

0

0

交易产生
的净利润

42,318.41

1,230.20

1,451.46

0

410.34

1,397.64

是否达到
临时公告

标准

是

否

否

否

否

否

注：①虎林方圣医药科技有限公司的本次交易系承债式转让，截至2023年12月31日余额12,200
万元尚未支付。

②上表中安徽九洲方圆制药有限公司、杭州爱科瑞思生物医药有限公司系公司参股公司。
（3）补充披露其他应收款中往来款项主要欠款对象名称、应收金额、发生时间、发生原因、账龄、还

款进度、计提的坏账准备、是否关联方，是否涉及控股股东资金占用。
公司回复：
单位：万元

主要欠款对象名称

哈尔滨珍宝嘉和贸
易有限公司

哈尔滨珍宝恒普贸
易有限公司

安徽亳州高新技术
产业开发区管理委

员会

虎林市人民政府

黑龙江和晖制药有
限公司

应收金额

24,225.49

20,314.38

20,000.00

17,370.40
12,200.00

发生时间

2023年度

2022 年度、2023年度

2022年度

2022年度

2022 年度、2023年度

发生原因

往来款

往来款

政府补贴

政府补贴

股 权 及 债
权

账龄

1年以内

1 年以内、1-2年

1-2年

1-2年

1 年以内、1-2年

截至2024年5 月 31 日还
款金额

2,180.57

3,713.30

还款进
度（%）

9.00%

21.38%

计 提 的 坏
账准备

1,211.27

1,015.68

0

0
1,207.99

是否为
关联方

否

否

否

否

否

是否涉及
控股股东
资金占用

否

否

否

否

否

注：其中哈尔滨珍宝嘉和贸易有限公司、哈尔滨珍宝恒普贸易有限公司系本期已处置的子公司。
5.关于现金流及应收账款。年报显示，近三年经营活动产生的现金流量净额分别为-4.34亿元、-

3.27 亿元、-4.78亿元，持续为负，与净利润差距较大。报告期内公司购买商品、接受劳务支付的现金
为 27.96亿元，远大于营业成本 18.11亿元，支付其他与经营活动有关的现金 12.39亿元，同比增长
82%。2023年末公司应收账款期末余额24.07亿元，占营业收入比重77%，赊销金额较大。公司2023
年年报未披露前五大应收客户具体名称，但2021年、2022年披露的按欠款方归集的期末余额前五名
中仅华润河南医药有限公司两年均为前五大应收客户，其他主要应收客户变动频繁。

请公司：（1）结合公司各业务具体模式、利润构成、经营性现金流收支情况等，分析经营活动产生
的现金流量净额持续多年为负，且与同期净利润呈现大额差异的具体原因；

公司回复：
单位：万元

年度

2021年
2022年
2023年

经营性现金流净额
医药商业
3,035.70
5,267.57
5,248.64

中药材贸易
-24,134.57
-39,243.73
-78,192.99

医药工业
-22,294.84
1,296.88
25,119.87

合计
-43,393.69
-32,679.28
-47,824.48

归母净利润

33,209.97
18,554.04
47,274.00

单位：万元
经营现金流项目

经营活动现金流入

经营活动现金流出

年份
2023年
2022年
2021年
2023年
2022年
2021年

商业
43,169.02
38,006.41
44,398.81
-37,920.39
-32,738.84
-41,363.10

中药材
188,138.31
299,436.45
158,907.67
-266,331.30
-338,680.18
-183,042.23

工业
198,527.47
150,257.62
155,721.40
-173,407.59
-148,960.74
-178,016.24

注：流出以负号“-”填列。
①近三年经营性现金流为负的原因
a.资金流入方面：

年份

营业收入（单位：元）

应收账款（单位：元）

应收账款周转率（%）

2023年

3,143,513,397.07
2,407,463,275.56

1.31

2022年

4,219,403,268.98
2,863,527,109.25

1.47

2021年

4,129,954,226.53
3,236,781,952.08

1.28
由上表可知，公司近几年主营业务应收款周转率较低，当期实现的销售收入回款比例较低，是导

致近几年经营现金流净额为负数的主要原因。针对应收款回收情况，公司结合行业情况和实际经营
情况，区分经营业务模式分析如下：

（a）中药材贸易：
近年来受市场大环境影响，部分中药材价格上涨迅猛，下游客户采购成本增加的同时销量受到影

响，大部分企业资金回流不佳，经营现金流承压，下游客户为减少资金成本，采取较为保守的政策，延
长对上游货款的支付周期，导致公司回款进度缓慢，周期延长。

2023年四季度国内流感高峰期，下游生产公司对特定品种的原药材需求量增加，四季度形成的应
收账款于年末还未达到回款时间，使得期末应收余额增加。

（b）医药工业：
公司近三年医药工业应收账款较多主要受行业政策、公司销售模式等影响：
由于国家集采政策驱动，企业中选省份具有随机性，中选区域跨度相对大，因此具有全国分销网

络资源以及在各省覆盖区域更广的配送商业具有明显的优势。为了争取与具有相对优势资源的配送
商业合作，公司给予其更宽松的授信政策。

公司销售模式主要是精细化招商，该战略布局的落地需要依托终端覆盖能力强、配送实力突出、
行业信誉好、抗风险能力较强的主渠道商业，公司根据经销商偶发的大额销售主动给予这类渠道商业
临时资信支持，以加强产品市场覆盖；同时配送能力较强的商业公司直配医疗终端相对较多，但医疗
终端回款周期相对较长，直接影响配送商业的回款周期，导致公司的回款周期相应延长，这就造成了
企业应收账款的增加。

2023年国内多次爆发流感，抗病毒及呼吸系统疾病产品销售市场扩容，产品销量激增，为满足市
场需求，公司针对此类畅销产品给予临时资信支持，一定程度上带来应收的增加。

b.资金流出方面：
（a）中药材贸易：
2022年中药材市场行情较为平稳，销售订单较多，与公司合作黏性较好的供应商，大多为公司赊

销供货，根据合同约定的信用条款，2022年末应付货款集中在2023年支付。
2023年，公司正在完善中药材产业“N+50”战略布局，在采购中药材过程中，公司根据下游客户的

需求情况以及在产地的布局优势，为保证货物优质优价，筛选了具有相应品种优势的供应商，为推行
战略品种合作建立基础。因此，为锁定优质中药材货源和价格并维护供应商关系，对于有预付需求的
优质供应商，公司采取提前支付采购款项的经营策略，导致2023年购买商品、接受劳务支付的现金进
一步增长。

（b）医药工业：
2023年下半年，公司参与京津冀“3+N”中成药集采，对销售进行战略布局，同时公司预判中药材

价格可能持续上涨，为有效化解中药材价格持续上涨对生产成本的影响，公司提前采购原材料以锁定
价格，造成2023年购买商品支付的现金增加。

②经营性现金流与同期净利润呈现大额差异的具体原因
公司采用间接法将净利润调节为经营活动现金流量净额基本情况如下：
单位：万元

项目
净利润(A)

经营活动现金流量净额(B)
差异(A-B)

其中：存货的减少（增加以“－”号填列）
经营性应收/应付项目变动

财务费用（收益以“－”号填列）（融资类项目）
投资损失（收益以“－”号填列）（投资类项目）

资产减值、折旧摊销、递延所得税等非付现成本

2023年
46,758.61
-47,824.48
94,583.09
28,266.38

-116,890.00
13,516.77
-46,386.26
26,741.75

2022年
19,092.99
-32,679.28
51,772.27
-27,089.14
-41,467.03
13,867.98
-2,647.46
9,434.37

2021年
33,275.97
-43,393.69
76,669.66
38,101.76

-130,767.81
14,364.69
-24,281.76
25,889.81

如上表所示，2021年-2023年的净利润与经营活动产生的现金流量净额差异具体分析如下：
2021年：①公司当年因出售子公司股权等事项，确认了约24,281.76万元投资收益；②公司当年拓

展了中药材贸易业务规模，整体收入较上年增长21.08%，相应地应收账款较年初增长36.53%，净增加
额约86,600.42万元，导致2021年经营性应收项目大幅增加。

2022年：①公司于当年末存货较期初增长37.16%，净增加额约27,089.14万元，主要原因为公司确
定了以信息为导向，大力开展中药材品种建库经营，通过深度研判品种行情走势，分析下游客户备货
周期及用药习惯，进行中药材战略品种储备；年末市场需求大增，尤其抗病毒类药物行情存在持续上
涨趋势，为把握市场机遇，公司加大抗疫品种快速采购。②公司于当年确认了“其他收益-政府补助”
约65,951.80万元，由于政府方面客观原因，暂未收到补助款，年末应收政府补助款约65,883.97万元，
较年初余额增长较多，导致2022年其他应收款（经营性应收项目）大幅增加。

2023年：①公司于当年因出售子公司股权等事项，确认了约46,386.26万元投资收益；②经营性应
收/应付项目变动主要包括：出售子公司恒普、嘉和产生的往来款44,539.06万元，购买商品支付给供应
商的应付账款47,357.55万元，支付研发费用增加10,247.65万元。

综上所述，主要受存货变动、经营性应收应付项目变动、非经营性收益或费用（财务费用和投资收
益）以及非付现成本项目等影响，公司于2021年-2023年年度经营活动现金流量净额与净利润存在较
大差异，具有合理性。

（2）补充披露经营性付现费用的发生原因、支付时间、支付对象、是否关联方及关联关系支付金额
等信息，并说明本期公司购买商品、接受劳务支付的现金远大于营业成本及支付其他与经营活动有关
的现金增幅较大的主要原因；

（下转D37版）


