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本报记者 丁 蓉

广东省云浮市新兴县毗邻珠江
三角洲，这座粤西的小县城，孕育
了黄羽肉鸡出栏量全国第一、生猪出
栏量全国第二的现代农牧企业集
团——温氏股份。

近日，《证券日报》记者来到温
氏股份走访调研，感受科技赋能之
下养殖业的全新变化。养殖场内，
无人驾驶运输车辆穿梭往来；猪舍

“智慧空间”里自动环控设备、自动
供料系统、粪便处理系统、智能监控
系统、数据分析平台、各类智能机器
人等轮番“上岗”，物联网、大数据和
人工智能等技术的运用让养殖效率
大幅提升。在养殖业最核心的育种
环节，温氏股份也连连取得重要突
破，打造畜禽种业的“中国芯”，走出
一条高质量发展的路子。

温氏股份董事、总裁黎少松在
接受《证券日报》记者采访时表示：

“温氏股份始终保持对最先进技术
的敏锐性，在自身开展研发工作的
同时，还从外部引进技术，与科技
企业展开合作，探索人工智能技术
在养殖行业的应用等。养殖行业
的高质量发展离不开科技赋能，温
氏股份将积极探索和实践，努力成
为中国农牧行业发展新质生产力的
先锋。”

节省成本提高饲养效率

通过温氏股份研究院的监控大
屏幕，可实时看到养殖场每一个角落
的运行情况，清洗机器人、赶猪机器
人等有条不紊地工作。

在温氏股份的鸡舍、猪舍里，自
动环控设备可精确调节室内温度和
湿度；自动供料系统可以实现定时、
定量精准饲喂，无需饲养人员进入猪
舍喂料；自动清粪设施采用传送带清
粪方式，将粪污装入专用车辆转运至
粪污无害化处理厂集中处理。

“通过对投喂、光照、通风、控温、
饮水、清粪的自动化控制，可以减少
饲料浪费，大幅节省成本，加强环境
保护，提高饲养效率。”温氏股份党委
书记、副总裁、董秘梅锦方在接受《证
券日报》记者采访时表示，“公司还通
过持续监测鸡舍、猪舍的温度、湿度、
光照、供水等变化数据，来分析影响
鸡、猪生长的因素，并不断调整优化
这些因素，为鸡、猪的健康生长提供
最适宜环境。”

在温氏股份的“智慧养殖”模式
下，一名工作人员足不出户就可以通
过手机或电脑管理上千头猪。

温氏股份的主要产品为肉鸡和
肉猪。从最初的个体养鸡场，经过
40年的努力提升，温氏股份目前年
出 栏 肉 鸡 、肉 猪 数 量 位 居 行 业 前
列，已经成长为跨地区现代农牧企
业 以 及 畜 禽 养 殖 领 域 的 龙 头 、链
主。

今年上半年，公司销售肉鸡5.48
亿只，占同期全国家禽出栏76.0亿只
的7.21%，在同行业上市公司中排名
第一；销售肉猪1437.42万头，占同期
全国生猪出栏3.64亿头的3.95%，在同

行业上市公司中排名第二。

连续6年研发投入均超5亿元

“下决心把民族种业搞上去”的标
语，挂在温氏股份总部研究院醒目的
位置。据悉，我国是世界最大的猪肉
消费国和生猪生产国。在国内粮食安
全重要性被持续强调的背景下，种业
的重要性也日益突出。育种基因芯片
是基因组选择的关键工具。在温氏股
份的育种实验室内，摆放着一排公司
研发的“猪芯片”。

“这是我们自主研发的‘温芯2号’
猪基因育种芯片。”公司一名工作人员
向《证券日报》记者介绍，除了瘦肉率
高之外，好的种猪应该吃得少、长得
快。通过基因芯片技术，只需要在刚
出生的小猪耳朵上取一滴血，便可通
过“猪芯片”判断其未来长得快不快、
瘦肉率高不高、繁殖能力强不强。这
能够大幅缩短育种时间，提高选种的
准确度，大幅降低选育成本。

据悉，在种猪方面，温氏股份在
2018年将猪基因育种芯片规模化应
用于企业现场育种，并培育出8个专
门化品系和2个高效瘦肉型猪新品
种，保障了我国种猪产业的战略安
全。在种鸡领域，温氏股份建立了黄
羽鸡育种基地，是国内掌握优质鸡遗
传资源最多的单位之一。

近日，温氏股份与拉索生物宣布，基
于国产自主研发平台，共同开发出国产
固相猪育种芯片PorcineWENS 100K，
这一“猪芯片”的设计、生产、制造环节
100%在国内完成，具有完整的国产自
主知识产权，产品的检出率、一致性等
核心技术指标达到世界领先水平。

在温氏股份研究院中心的实验室
中，工作人员夜以继日地开展研发工
作。正是数十年如一日坚持研发攻坚，
使得温氏股份在自动化养殖、生物育
种、数字化管理等方面走在行业前列。

“自1983年创业以来，公司就持
续致力于用科技赋能养殖业，保持高
投入，不断向着更低的成本、更优的
质量进发，推动传统养殖向现代养殖
转型升级。”黎少松表示。

温氏股份今年上半年研发投入
3.01亿元，同比增长15.34%。过去6年
（2018年至2023年），温氏股份每年的
研发投入都在5亿元以上。

温氏股份建立了紧密型“产学
研”研发体系，与华南农业大学、南京
农业大学、中国农业大学、中山大学
等多所院校和科研院所建立紧密型

“产学研”合作关系。通过合作，温氏
股份研究院开展了畜禽育种、营养、
防疫和环保等领域基础性、关键性和
前瞻性的技术研究与储备，各事业部
及其下属单位配套开展应用型研究
或新技术、新成果转化。

“智慧养殖是大势所趋。企业与
科研机构紧密结合，在畜禽育种、营
养配方、疾病防治、养殖环保等相关
技术领域加速成果转化，将进一步推
动养殖产业向数字化和智能化方向
迈进，实现养殖产业的高质量发展。”
中国企业资本联盟中国区首席经济
学家柏文喜在接受《证券日报》记者
采访时表示。

温氏股份：
用科技开启“智慧养殖”新篇章

本报记者 王 僖

中秋节前夕，潍柴动力全新一代燃
气动力产品在山西、江苏、河北、安徽、
河南等地同步上市，全面助力货运及物
流行业提升运输效益，推动燃气重卡驶
向更加广阔的市场。

近两年来，重卡行业景气度回升，
尤其是在油气价差扩大的背景下，天然
气重卡经济性凸显，渗透率不断攀升。
作为行业头部企业，潍柴动力在持续推
进行业技术进步的同时，也抢抓“油转
气”市场机遇，稳固自身行业优势地
位。今年上半年，公司净利润同比大增
51.4%，继续保持高质量发展。

助力下游降本增效

在多位业内人士看来，此番潍柴动
力全新一代NG4.0燃气动力产品的推
出，给重卡市场注入了一剂“强心针”。

多家经销商在河南区域产品上市
发布会现场对《证券日报》记者表示：

“近期，受多重因素影响，下游货运及物
流行业对于燃气重卡的经济性和降本
增效提出更高的要求。因此，潍柴动力
新产品的推出恰逢其时。”

焦作中曼汽车销售有限公司品牌
经理陈义忠对《证券日报》记者表示：

“我们一个重点客户主要跑新疆路线，
采用潍柴动力此次推出的4.0新动力产
品，百公里综合气耗较同排量产品可以
降低2公斤以上，实现了降本。”

潍柴动力工作人员也对《证券日
报》记者表示：“近年来，国内物流业发
展势头迅猛，庞大的物流需求下，干线
运输降本增效迫在眉睫。”与此同时，随
着燃气车在动力性、可靠性等方面的技
术升级，以及加气站、服务站等布局的
加速，燃气重卡的应用场景也已从煤
炭、工业品等中短途运输，拓展到冷链、
快运、长途物流等场景，终端需求更加
多元化。

借势天然气重卡景气度的提升，潍
柴动力也凭借自身研发优势持续上新
燃气动力产品，为不同运输场景提供更
完善的解决方案，破解下游行业痛点。

对于天然气重卡今后的发展，潍柴

动力方面认为，未来长期宽松的供需格
局会支撑天然气价格维持在平稳、合理
区间，凭借低碳、经济优势，天然气重卡
应用场景更加广泛，渗透率将维持高
位。公司天然气发动机目前在市场中
保持优势地位，今后也将不断提高产品
竞争力，打好新老产品组合拳，持续引
领行业转型升级。

多元业务齐头并进

得益于天然气重卡及燃气动力产
品的火爆，潍柴动力上半年实现营业收
入1124.9亿元，同比增长6%，实现归属
于上市公司股东的净利润约59亿元，同
比增长51.4%，公司上半年的销售利润
率达到近五年同期最好水平。

潍柴动力表示，考虑到平均置换周
期，重卡市场迎来存量更新机遇，天然气
重卡渗透率有望继续维持高位，国内市场
形势将持续向好。因此，公司预计2024年
全年重卡行业将实现同比稳定增长。

而对于行业的“出海”表现，公司相
关负责人对《证券日报》记者表示：“受
益于产品竞争力提升、供应链稳定、海
外销售服务网络完善等因素，中国重卡
行业出口竞争力、影响力持续增强，全
年重卡行业出口有望维持高位。”

此外，2024年以来，新能源重卡的
表现颇为亮眼。根据第一商用车网的
最新数据，2024年8月份，国内新能源重
卡共计销售6303辆，同比增幅达117%，
新能源重卡市场已连续19个月保持销
量同比增长。

传播星球App产业观察家洪仕宾
对《证券日报》记者表示：“目前新能源
重卡的技术已经较为成熟，而且还具有
使用成本较低、环保、节能等优势，在政
策推动和市场需求的双重作用下，新能
源重卡销量有望继续保持增长态势。”

在积极“把脉”重卡行业、做好更新
迭代的同时，近年来，潍柴动力在“同心
多元化”战略下布局的各项新业务，也
在为公司发展源源不断积蓄新动能。

其中，高利润率的大缸径发动机不
仅成为公司重点突破的机遇性产品，也
是公司高端智能制造的典范。

《证券日报》记者在走访潍柴动力
大缸径发动机生产车间时看到，除了外
围组装业务还配有一定比例的人工，其
余关键精加工环节，如缸盖拧紧、高压清
洗等，几乎全部实现了智能化和自动化。

“随着全球大数据中心业务的发
展，大缸径发动机行业发展前景良好，
公司也将不断突破重点高端市场，进一
步提升市场份额及盈利能力。”潍柴动
力相关负责人对《证券日报》记者说。

此外，公司的智慧物流业务和农业
装备业务亦保持高质量高速发展态
势。今年上半年，公司控股子公司德国
凯傲集团实现收入约57.4亿欧元，同比
增长2.1%，创历史同期新高。潍柴雷沃
智慧农业上半年销售各类农机产品7.7
万台，同比增长17.5%；实现营业收入约
98亿元，同比增长28.1%，创历史同期最
好水平。

潍柴动力积极把握重卡行业发展机遇
多维业务共振向上

本报记者 肖 伟

2024年半年度报告显示，三一重工
上半年实现营业收入约 387亿元，同比
略降 1.95%；实现归属于上市公司股东
的净利润约 35亿元，同比增长 4.80%；
实现经营活动产生的现金流量净额约
84亿元，同比大增2204.61%。

三一重工工作人员向《证券日报》
记者表示：“公司业绩增长主要得益于
国内需求筑底企稳，公司在海外市场竞
争力增强，市场份额持续扩大。”

值得一提的是，三一重工近年来持
续推进全球化，并取得积极进展。2024
年上半年，三一重工实现海外营收

235.42亿元，同比增长4.79%，占总收入
的60.78%。

分区域来看，2024年上半年，三一
重工在非洲地区增长较快，营收同比增
长 66.71%。此外，9月 10日，三一重工
主动披露非洲市场销售情况，2024年 1
月份至8月份，三一重工在非洲销售额
达 35亿元，同比上升超过 60%。三一
重工在非洲 52个国家和地区提供销售
服务，本地化率超过60%。

三一重工工作人员向《证券日报》
记者介绍，三一重工积极推动制造全球
化和生产本地化，这对加速开拓海外市
场有明显助力。今年上半年，印度尼西
亚二期工厂扩产完毕，明显提升了当地

客商对三一产品和三一品牌的认同度；
同时，印度二期工厂、南非工厂也在有
序建设中，预计将对相关地区市场销售
产生明显助推作用。

事实上，今年以来，国内工程机械
企业在内部挖掘潜力，推动技术创新，在
外部开拓市场，行业整体形势日趋好转。

中国工程机械工业协会发布的统
计数据显示，2024年上半年，纳入该协
会统计的十二大类主要产品国内外累
计销售 96.89 万台，同比增长 4.58%。
其中，国内销售累计59.71万台，同比增
长 0.31%；出口累计 37.17万台，同比增
长 12.3%。在十二大类主要产品中，有
十类实现正增长。

同时，协会还观察到，工程机械行
业整体正朝着高端化、智能化和电动化
发展。据协会统计数据，2024年上半
年，电动装载机累计销售 5114台，同比
增 长 361% ；电 动 叉 车 上 半 年 销 售
468557台，同比增长 24.2%，占叉车总
销售量的 70.8%；升降工作平台电动化
率超过90%。

中国工程机械工业协会会长苏子孟
向《证券日报》记者表示：“2024年上半
年，工程机械行业积极应对变化，攻坚克
难，行业运行总体平稳，高质量发展扎实
推进，高端化、智能化、绿色化发展成果
丰硕。预计下半年工程机械行业总体上
将继续保持企稳恢复、稳中有进态势。”

三一重工持续推进全球化发展 加速开拓海外市场


