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③固定资产减值情况
报告期各期末，公司固定资产减值准备余额情况如下：

单位：万元
项目

机器设备

电子设备

办公设备

其他设备

合计

2024年12月31日

1,736.94
9.78
0.37
0.20

1,747.30

2023年12月31日

1,049.80
23.26
0.37
1.35

1,074.79

2022年12月31日

1,211.47
27.79
0.55
2.26

1,242.06
报告期内，公司固定资产状况良好，公司定期检查固定资产使用状态，并按照会计准则相关规定

及公司规范合理地计提固定资产减值准备，不存在应计提而未计提减值准备的情形。
（4）在建工程
报告期各期末，公司在建工程情况如下：

单位：万元
项目

在建工程

工程物资

合计

2024年12月31日

33,700.34
447.22

34,147.56

2023年12月31日

20,757.89
272.05

21,029.94

2022年12月31日

15,932.67
142.49

16,075.16
其中，报告期各期末公司在建工程分项目的具体情况如下：

单位：万元

项目

年产 200吨透明质酸钠
项目

新建办公楼、宿舍楼、体
育馆

多功能车间

F车间改造项目

金达威药业公司其他技
改项目

Vit-Best公司设备升级

金达威维生素公司车间
改造

诚信药业车间改造

年产 1,000 吨虾青素建
设项目

辅酶Q10改扩建项目

年产10,000吨泛酸钙建
设项目

年 产 30,000 吨 阿 洛 酮
糖、年产5,000吨肌醇建

设项目

VHS公司生产线建设

DRB公司NetSuite项目

Zipfizz公司办公楼改造

药业公司Q车间扩产技
改

药业公司9#厂区研发楼

合计

2024年12月31日

金额

-

-
-
-

1,261.41
3,717.41
1199.96
188.60

-
15,779.58
2,555.79

5,040.85

182.12
327.83
196.22
1,928.93
1,321.65
33,700.34

比例

-

-
-
-

3.74%
11.03%
3.56%
0.56%

-
46.82%
7.58%

14.96%

0.54%
0.97%
0.58%
5.72%
3.92%

100.00%

2023年12月31日

金额

2,495.82

-
4,210.02
47.04

3,654.93
2,323.80
2,133.60
424.65
1,940.30
1,868.15
24.18

1,635.39

-
-
-
-
-

20,757.89

比例

12.02%

-
20.28%
0.23%
17.61%
11.19%
10.28%
2.05%
9.35%
9.00%
0.12%

7.88%

-
-
-
-
-

100.00%

2022年12月31日

金额

2,325.07

3,904.01
3,703.49

-
1,507.02
1,527.80
523.80
2,441.49

-
-
-

-

-
-
-
-
-

15,932.67

比例

14.59%

24.50%
23.24%

-
9.46%
9.59%
3.29%
15.32%

-
-
-

-

-
-
-
-
-

100.00%
报告期各期末，公司在建工程主要系项目建设施工和机器设备安装等费用，在建工程账面价值分

别为15,932.67万元、20,757.89万元和33,700.34万元，在建工程账面价值有所波动，主要系工程陆续投
入、转固所致。

报告期期末在建工程转固后预计可以提升公司综合实力，提高经营业绩，相关在建工程预计未来
经济效益不存在低于预期的情形，不存在其他表明资产可能已经发生减值的迹象。公司期末在建工
程未计提减值准备符合企业会计准则的相关规定。

（5）使用权资产
报告期各期末，公司使用权资产构成情况如下：

单位：万元

项目

房屋及建筑物

合计

2024年12月31日

金额

19,464.56
19,464.56

比例

100.00%
100.00%

2023年12月31日

金额

23,062.30
23,062.30

比例

100.00%
100.00%

2022年12月31日

金额

26,954.35
26,954.35

比例

100.00%
100.00%

报告期各期末，公司使用权资产账面价值分别为26,954.35万元、23,062.30万元和19,464.56万元，
主要系境外子公司对外租入的办公楼及生产场地。

（6）无形资产
①无形资产构成情况
报告期各期末，公司无形资产构成情况如下：

单位：万元

项目

商标

土地使用权

客户关系

非专利技术

计算机软件

排污权

员工

合计

2024年12月31日

金额

16,473.40
8,324.79
7,959.36
3,838.34
306.35
73.17
69.70

37,045.12

比例

44.47%
22.47%
21.49%
10.36%
0.83%
0.20%
0.19%

100.00%

2023年12月31日

金额

12,407.06
8,558.19
4,466.75
4,782.17
103.92
104.22
198.19

30,620.50

比例

40.52%
27.95%
14.59%
15.62%
0.34%
0.34%
0.65%

100.00%

2022年12月31日

金额

12,204.18
5,501.08
7,870.68
4,741.63
109.53
95.67
367.80

30,890.57

比例

39.51%
17.81%
25.48%
15.35%
0.35%
0.31%
1.19%

100.00%
报告期各期末，公司无形资产账面价值分别为30,890.57万元、30,620.50万元和37,045.12万元，公

司无形资产主要为商标、土地使用权、客户关系和非专利技术，上述资产合计占无形资产的比例分别
为98.15%、98.67%和98.79%。2024年末，无形资产账面价值有所增加，主要原因为收购合并Activ新
增商标和客户关系。

②无形资产摊销政策
报告期内，公司无形资产的摊销政策如下：

项目

土地使用权

非专利技术

计算机软件

商标

员工

客户关系

排污权

预计使用寿命

28-50年

5-10年

2-5年

10年

7-10年

7-10年

5-10年

摊销方法

直线法

直线法

直线法

直线法

直线法

直线法

直线法

依据

预计使用期限

预计使用期限

预计使用期限

购买后按剩余年限摊销

评估预计使用期限

评估预计使用期限

交易合同约定

公司主要无形资产摊销政策与同行业可比公司的比较情况如下：
公司名称

嘉必优

仙乐健康

天新药业

新和成

浙江医药

可比公司范围

发行人

土地使用权

40、50年

/
40-50年

50、70年

40-50年

40-70年

28-50年

非专利技术

10年

/
/

15年

/
10-15年

5-10年

软件

5-10年

10年

2年

10年

10年

2-10年

2-5年

商标

6年

20年

/
/
/

6-20年

10年

客户关系

/
15年

/
/
/

15年

7-10年

公司无形资产摊销政策与同行业可比公司基本保持一致，无形资产摊销政策具有合理性。
③无形资产减值情况
公司报告期内无形资产减值情况如下：

单位：万元
项目

客户关系

非专利技术

合计

2024年12月31日

5,224.90
1,575.26
6,800.16

2023年12月31日

5,148.07
1,575.26
6,723.33

2022年12月31日

5,062.23
1,575.26
6,637.49

报告期各期末，公司无形资产减值金额分别为6,637.49万元、6,723.33万元和6,800.16万元。
报告期各期末，公司根据企业会计准则的相关规定判断公司无形资产是否存在减值迹象，并聘请

具备相关资质的专业评估机构对无形资产进行评估后计提减值准备，无形资产减值准备计提充分、合
理。

（7）商誉
①商誉构成情况
报告期各期末，公司商誉账面价值具体情况如下：

单位：万元
项目

DRB
KUC Holding

VB
VK
PH

Zipfizz
诚信药业

Activ
合计

2024年12月31日

3,158.22
13,476.92

-
-
-

32,676.32
-

2,162.99
51,474.44

2023年12月31日

3,111.78
13,278.75

-
-
-

32,195.84
-
-

48,586.36

2022年12月31日

3,059.89
13,057.33

-
-
-

31,658.99
-
-

47,776.21
公司商誉主要系报告期前历次并购所形成。在竞争愈发激烈的市场背景下，公司结合行业发展

前景、市场竞争格局以及业务发展需求等因素审慎开展并购活动。相关商誉的初始计量情况如下：
A、DRB
公司子公司DRB的商誉4,393,489.50美元，为购买该公司51%的股权纳入合并报表范围时该公司

原有商誉。
B、KUC Holding
公司子公司 KUC Holding 于 2015 年 1 月支付 31,803,345.23 美元收购了 DRB 的 51%权益，超过

DRB按比例获得的可辨认资产、负债公允价值的差额18,748,143.10美元，确认为KUC Holding的商誉。
C、VB
公司子公司VB于2015年9月支付100,648,116.20美元收购了VN的经营性资产组，超过VN的经

营性资产组的可辨认资产、负债公允价值的差额69,868,975.76美元，确认为VB的商誉。2016年，VB
和转让方签署了《补充协议》对标的资产价格进行调整，VB于2016年8月17日收到交易对方退回调整
金额1,117,000.00美元，冲减商誉1,117,000.00美元。

D、VK和PH
公司子公司KPL于2016年3月支付2,600,000.00新加坡元收购了VK和PH的65%权益，超过其按

比例获得的可辨认资产、负债公允价值的差额分别为1,157,325.08新加坡元和378,220.80新加坡元，确
认为商誉。公司子公司KPL于 2017年 2月支付 400,000.00新加坡元收购了VK和PH各 10%权益，超
过其按比例获得的可辨认资产、负债公允价值的差额分别为179,611.28新加坡元和47,095.00新加坡
元，确认为商誉。公司子公司KPL于 2018年 2月支付 400,000.00新加坡元收购了VK和PH各 10%权
益，超过其按比例获得的可辨认资产、负债公允价值的差额分别为166,557.50新加坡元和42,179.17新
加坡元，确认为商誉。

E、Zipfizz
公司子公司KUC Holding于 2018年 7月支付 89,120,480.95美元，同时暂估 5,183,183.04美元的合

同交易税款，合计94,303,663.99美元作为交易对价收购了Zipfizz的100%股权，超过Zipfizz按比例获得
的可辨认资产、负债公允价值的差额46,696,229.99美元，确认为商誉。2019年5月根据实际发生的交
易税费对交割对价进行调整，调减商誉1,239,215.29美元。

F、诚信药业
公司于 2020年 12月支付 307,329,652.00元人民币收购了诚信药业的 86%股权，超过诚信药业按

比例获得的可辨认资产、负债公允价值的差额144,515,518.98元人民币，确认为商誉。
G、Activ
公司于2024年支付17,200,000.00美元收购了Activ的100.00%股权，超过Activ可辨认资产、负债

公允价值的差额2,937,798.58美元，确认为商誉。
②商誉减值计提情况
截至报告期末，公司商誉减值准备为64,922.06万元，具体情况如下：

单位：万元
项目

VB
诚信药业

VK
PH

合计

2024年12月31日

49,421.67
14,451.55
800.07
248.77

64,922.06

2023年12月31日

48,694.96
14,451.55
808.46
251.38

64,206.35

2022年12月31日

47,883.00
14,451.55
779.28
242.31

63,356.14
公司各年度末均按照《企业会计准则》及《会计监管风险提示第8号—商誉减值》等相关要求，对商

誉进行减值测试。公司商誉减值准备计提审慎合理，未对公司经营业绩造成重大不利影响。
（8）递延所得税资产
报告期各期末，公司递延所得税资产金额分别为 17,239.96万元、2,813.56万元和 2,276.37万元。

公司递延所得税资产主要由资产减值准备、可抵扣亏损、递延收益、计入其他综合收益的其他权益工
具投资公允价值变动等项目构成。

（二）营运能力分析
报告期各期，公司应收账款周转率、存货周转率如下：

指标
应收账款周转率（次）

存货周转率（次）

2024年度
8.52
2.60

2023年度
8.64
2.50

2022年度
8.30
2.14

注：计算公式如下：
应收账款周转率＝营业收入/平均应收账款账面价值；
存货周转率＝营业成本/平均存货账面价值。
1、应收账款周转率
报告期内，公司应收账款周转率分别为8.30次、8.64次和8.52次。整体来看，公司资金回笼周期

较短，应收账款坏账风险较小。
公司与同行业上市公司应收账款周转率的比较如下：

公司名称

嘉必优

仙乐健康

天新药业

新和成

浙江医药

平均值

发行人

2024年度

2.52
6.54
8.55
7.04
6.51
6.23
8.52

2023年度

2.20
6.68
7.73
6.10
6.11
5.76
8.64

2022年度

2.55
6.26
7.79
6.09
5.92
5.72
8.30

报告期各期，同行业上市公司应收账款周转率的平均值分别为5.72次、5.76次和6.23次，公司应
收账款周转率优于同行业上市公司。

2、存货周转率
报告期各期，公司存货周转率分别为2.14次、2.50次和2.60次，逐步提高，主要原因为：自2023年

开始随着美国供应链恢复正常，公司开始逐步去库存化，存货周转效率整体有所提高。
公司与同行业上市公司存货周转率的比较如下：

公司名称

嘉必优

仙乐健康

天新药业

新和成

浙江医药

平均值

发行人

2024年度

2.49
6.00
2.40
2.99
2.61
3.30
2.60

2023年度

2.63
7.00
2.45
2.39
2.63
3.42
2.50

2022年度

3.21
7.31
3.30
2.74
2.75
3.86
2.14

报告期各期，公司存货周转率略低于同行业平均水平，主要原因为：（1）公司主要客户Costco、
Sam's Club、Amazon、iHerb系大型商超或大型电商平台，对供应商及时交付商品的能力有着较高要求，
公司备有一定的安全库存；（2）公司主营业务覆盖上游原料生产、中游营养保健食品生产研发和下游
品牌运营，产业链布局较广，存货占流动资产比例较高，账面存货金额较大；（3）公司销售收入以境外

为主，其中来自美国的收入占比较高。2022年度美国出现供应紧张，公司策略性提前备货以及时响应
客户需求，导致存货周转率较低。

随着美国供应链逐渐恢复正常，公司自2023年开始逐步去库存化，存货周转效率整体有所提高。
（三）主要资产减值准备提取情况
报告期各期末，公司主要资产减值准备账面余额情况如下：

单位：万元
项目

商誉减值准备

无形资产减值准备

存货跌价准备

应收账款坏账准备

固定资产减值准备

其他应收款坏账准备

合计

2024年12月31日

64,922.06
6,800.16
2,408.69
1,961.04
1,747.30
113.14

77,952.39

2023年12月31日

64,206.35
6,723.33
3,783.05
1,331.68
1,074.79
108.59

77,227.80

2022年12月31日

63,356.14
6,637.49
7,261.39
1,136.46
1,242.06
640.86

80,274.40
公司按照《企业会计准则第8号—资产减值》《企业会计准则第22号—金融工具确认和计量》以及

《会计监管风险提示第8号—商誉减值》等规定制定各项资产减值准备计提的政策，充分计提各项资产
减值准备。报告期内，公司计提的各项资产减值准备准确、真实，各项资产减值准备提取情况与资产
质量实际状况相符。

（四）负债构成分析
报告期各期末，公司负债构成及其变动情况如下：

单位：万元

项目

流动负债

非流动负债

合计

2024年12月31日

金额

122,121.97
85,263.56
207,385.53

比例

58.89%
41.11%
100.00%

2023年12月31日

金额

66,403.26
75,286.87
141,690.13

比例

46.87%
53.13%
100.00%

2022年12月31日

金额

101,751.59
68,085.82
169,837.41

比例

59.91%
40.09%
100.00%

报告期各期末，公司负债总额分别为169,837.41万元、141,690.13万元和207,385.53万元，主要以
应付账款、一年内到期的非流动负债、长期借款、租赁负债和递延所得税负债为主，负债规模整体较为
稳定。

1、流动负债的构成及变化分析
报告期各期末，公司流动负债构成情况如下：

单位：万元

项目

短期借款

应付票据

应付账款

合同负债

应付职工薪酬

应交税费

其他应付款

一年内到期的非
流动负债

其他流动负债

合计

2024年12月31日

金额

36,587.21
1,851.91
34,572.32
1,843.53
8,760.62
1,687.38
3,698.85
30,607.68
2,512.46

122,121.97

比例

29.96%
1.52%
28.31%
1.51%
7.17%
1.38%
3.03%
25.06%
2.06%

100.00%

2023年12月31日

金额

5,804.60
1,280.29
27,365.64
949.03
7,694.30
1,148.05
3,061.15
18,293.96
806.23

66,403.26

比例

8.74%
1.93%
41.21%
1.43%
11.59%
1.73%
4.61%
27.55%
1.21%

100.00%

2022年12月31日

金额

14,009.02
2,500.54
23,015.83
1,235.63
6,144.69
1,682.73
2,741.86
47,252.72
3,168.56

101,751.59

比例

13.77%
2.46%
22.62%
1.21%
6.04%
1.65%
2.69%
46.44%
3.11%

100.00%
报告期各期末，公司流动负债分别为101,751.59万元、66,403.26万元和122,121.97万元。流动负

债主要由短期借款、应付账款、应付职工薪酬和一年内到期的非流动负债构成，上述负债合计占流动
负债的比重分别为88.87%、89.09%和90.51%。

（1）短期借款
报告期各期末，公司短期借款构成情况如下：

单位：万元

项目

质押借款

信用借款

银行承兑汇票贴
现未到期

合计

2024年12月31日

金额

-
36,587.21

-
36,587.21

比例

-
100.00%

-
100.00%

2023年12月31日

金额

-
5,804.60

-
5,804.60

比例

-
100.00%

-
100.00%

2022年12月31日

金额

7,343.93
200.20
6,464.90
14,009.02

比例

52.42%
1.43%
46.15%
100.00%

报告期各期末，公司短期借款分别为14,009.02万元、5,804.60万元和36,587.21万元，主要用于公
司流动资金周转。报告期内，公司根据自身经营发展需要，合理规划筹资活动，未发生违约情形。

（2）应付账款及应付票据
①应付账款
报告期各期末，公司应付账款余额分别为23,015.83万元、27,365.64万元和34,572.32万元，占流动

负债的比例分别为22.62%、41.21%和28.31%。公司应付账款主要为应付货款和工程设备款等，报告
期内，应付账款余额整体较为稳定。

②应付票据
报告期各期末，公司应付票据构成情况如下：

单位：万元

项目

银行承兑汇票

国内信用证

合计

2024年12月31日

金额

1,179.41
672.50
1,851.91

比例

63.69%
36.31%
100.00%

2023年12月31日

金额

512.84
767.45
1,280.29

比例

40.06%
59.94%
100.00%

2022年12月31日

金额

2,500.54
-

2,500.54

比例

100.00%
-

100.00%
报告期各期末，公司应付票据余额分别为2,500.54万元、1,280.29万元和1,851.91万元，由银行承

兑汇票和国内信用证构成，主要用于支付供应商款项。
报告期各期末，公司应付账款及应付票据合计金额分别为 25,516.37万元、28,645.94万元和 36,

424.23万元，随公司资产经营规模提高而有所增加。
（3）应付职工薪酬
报告期各期末，公司应付职工薪酬余额分别为6,144.69万元、7,694.30万元和8,760.62万元，占流

动负债的比例分别为6.04%、11.59%和7.17%，公司应付职工薪酬主要为已计提尚未发放的员工工资、
奖金等。

（4）应交税费
报告期各期末，公司应交税费的构成情况如下：

单位：万元
项目

企业所得税

增值税

个人所得税

其他税费

合计

2024年12月31日

769.85
389.66
196.14
331.73
1,687.38

2023年12月31日

381.43
258.53
193.63
314.46
1,148.05

2022年12月31日

663.78
454.66
223.85
340.43
1,682.73

报告期各期末，公司应交税费余额分别为1,682.73万元、1,148.05万元和1,687.38万元，占流动负
债比例分别为1.65%、1.73%和1.38%。公司应交税费主要由企业所得税、增值税和个人所得税构成。

（5）一年内到期的非流动负债
报告期各期末，公司一年内到期的非流动负债构成情况如下：

单位：万元

项目

一年内到期的长
期借款

一年内到期的租
赁负债

一年内到期的长
期应付款

合计

2024年12月31日

金额

26,626.83

3,937.73

43.12
30,607.68

比例

86.99%

12.87%

0.14%
100.00%

2023年12月31日

金额

14,447.27

3,806.98

39.71
18,293.96

比例

78.97%

20.81%

0.22%
100.00%

2022年12月31日

金额

43,364.36

3,851.38

36.99
47,252.72

比例

91.77%

8.15%

0.08%
100.00%

报告期各期末，公司一年内到期的非流动负债分别为 47,252.72万元、18,293.96万元和 30,607.68
万元，占流动负债的比重分别为46.44%、27.55%和25.06%。公司一年内到期的非流动负债主要以需
要在一年内偿还的长期借款为主。

2、非流动负债的构成及变化分析
报告期各期末，公司非流动负债构成情况如下：

单位：万元

项目

长期借款

租赁负债

长期应付款

预计负债

递延收益

递延所得税负
债

合计

2024年12月31日

金额

53,790.50
17,728.97
69.63
-

5,033.63
8,640.82
85,263.56

比例

63.09%
20.79%
0.08%

-
5.90%
10.13%
100.00%

2023年12月31日

金额

43,854.00
21,455.69
111.10
1,032.44
5,323.05
3,510.59
75,286.87

比例

58.25%
28.50%
0.15%
1.37%
7.07%
4.66%

100.00%

2022年12月31日

金额

21,485.00
25,188.62
148.82

-
5,505.71
15,757.67
68,085.82

比例

31.56%
37.00%
0.22%

-
8.09%
23.14%
100.00%

报告期各期末，公司非流动负债分别为68,085.82万元、75,286.87万元和85,263.56万元。非流动
负债主要由长期借款、租赁负债和递延所得税负债构成，上述负债合计占非流动负债的比重分别为
91.69%、91.41%和94.01%。

（1）长期借款
报告期各期末，公司长期借款账面金额分别为21,485.00万元、43,854.00万元和53,790.50万元，占

当期非流动负债的比例分别为31.56%、58.25%和63.09%。报告期内，公司信用良好，外部融资渠道通
畅，根据经营情况和业务需求灵活采用长期借款的方式进行筹资。

（2）租赁负债
公司于2021年1月1日起执行新租赁准则，对承租方不再区分融资租赁与经营租赁，对除短期租

赁和低价值租赁外的其他租赁确认使用权资产和租赁负债。报告期各期末，公司租赁负债分别为25,
188.62 万元、21,455.69 万元和 17,728.97 万元，占当期非流动负债的比例分别为 37.00%、28.50%和
20.79%。

（3）递延所得税负债
报告期各期末，公司递延所得税负债金额分别为 15,757.67万元、3,510.59万元和 8,640.82万元。

公司递延所得税负债主要由非同一控制企业合并资产评估增值、计入其他综合收益的其他权益工具
投资公允价值变动、固定资产加速折旧和使用权资产等项目形成。

（五）偿债能力分析
报告期内，公司偿债能力指标如下表所示：

指标

流动比率（倍）

速动比率（倍）

资产负债率（合并）

资产负债率（母公司）

2024年12月31日

2.18
1.48

32.44%
22.90%

2023年12月31日

3.08
1.97

26.47%
27.03%

2022年12月31日

2.07
1.21

31.70%
15.45%

注：上述指标的计算公式如下：
流动比率=流动资产/流动负债；
速动比率=（流动资产-存货-预付款项）/流动负债；
资产负债率=负债总额/资产总额。
报告期各期末，公司流动比率、速动比率有所波动，但仍保持较高的资产流动性水平。公司一直

以来积极实行稳健的融资政策，出于自身实际情况及融资成本等考量，公司报告期内主要依靠自身积
累来进行生产经营投入，保持较为安全的财务结构并严格控制负债规模，使得公司的资产负债率水平
较低。

综合来看，公司财务安全性较高，偿债能力良好。
（六）财务性投资情况
《上市公司证券发行注册管理办法》规定，申请向不特定对象发行可转债，除金融类企业外，最近

一期末不存在金额较大的财务性投资。
关于“金额较大的财务性投资”，根据《证券期货法律适用意见第18号》的规定，财务性投资的类型

包括不限于：投资类金融业务；非金融企业投资金融业务（不包括投资前后持股比例未增加的对集团
财务公司的投资）；与公司主营业务无关的股权投资；投资产业基金、并购基金；拆借资金；委托贷款；
购买收益波动大且风险较高的金融产品等。围绕产业链上下游以获取技术、原料或者渠道为目的的
产业投资，以收购或者整合为目的的并购投资，以拓展客户、渠道为目的的拆借资金、委托贷款，如符
合公司主营业务及战略发展方向，不界定为财务性投资。金额较大指的是，公司已持有和拟持有的财
务性投资金额超过公司合并报表归属于母公司净资产的百分之三十（不包括对合并报表范围内的类
金融业务的投资金额）。

截至2024年12月31日，公司可能与财务性投资相关的各类资产科目情况如下：
单位：万元

序号

1
2
3
4
5
6
7

合计

项目

交易性金融资产

其他应收款

其他流动资产

长期股权投资

其他权益工具投资

其他非流动金融资产

其他非流动资产

账面金额

17,641.44
2,372.04
1,247.39
7,137.64
80,698.84
4,403.30
769.49

114,270.14

是否包含财务性投资

否

否

否

否

是

是

否

-
1、交易性金融资产
截至2024年12月31日，公司交易性金融资产金额为17,641.44万元，均为安全性较高的大额定期

存单，不属于收益波动大且风险较高的金融产品，不符合财务性投资的定义。
2、其他应收款
截至2024年12月31日，公司其他应收款金额为2,372.04万元，主要包括租赁押金、应收出口退税

款和保证金等，均不属于财务性投资。
3、其他流动资产
截至2024年12月31日，公司其他流动资产金额为1,247.39万元，主要为预缴所得税和待抵扣进

项税，均不属于财务性投资。
4、长期股权投资
截至2024年12月31日，公司长期股权投资情况如下：

单位：万元

项目

Labrada
舞昆食品

合计

账面
金额

7,102.32
35.31

7,137.64

持股
比例

30.00%
40.00%

/

与公司
关系

联营企业
联营企业

/

主营业务

功能性营养产品销售
营养保健食品的企划、制造、销售和进出口

/

是否为财务性
投资

否
否
/

截至2024年12月31日，公司长期股权投资的账面金额为7,137.64万元，公司向Labrada和舞昆食
品的股权投资系围绕主营业务产业链及上下游业务合作而进行的产业投资，不以获取投资收益为主
要目的，符合公司主营业务及战略发展方向，不属于财务性投资。

5、其他权益工具投资
截至2024年12月31日，公司其他权益工具投资情况如下：

单位：万元

项目

iHerb

北京桦冠

Cal-Southampton

PSupps
合计

账面金额

77,152.96

3,277.40
268.48

-
80,698.84

持股比例

4.80%

4.3247%
/

9.49%
/

与公司关系

子公司KUC Holding的参股
公司

公司的参股公司

子 公 司 Kingdomway USA
Corp.的参股公司

子公司 Kingdomway Ameri⁃
ca, LLC的参股公司

/

主营业务

维生素、矿物质和营养补充
剂、天然/有机个人护理等保

健产品专营线上零售

生物技术研发

会员制自保保险

运动营养品牌产品生产销售

/

是 否 为 财
务性投资

否

否

是

否

/
截至2024年12月31日，公司其他权益工具投资的账面金额为80,698.84万元，系对 iHerb、北京桦

冠、Cal-Southampton和PSupps的投资，其中投资 iHerb、北京桦冠和PSupps主要目的为拓展销售渠道、
获取技术支持，属于围绕产业链上下游以获取技术、原料或者渠道为目的的产业投资，投资Cal-South⁃
ampton系用于为员工购买保单，与公司开展日常经营所需的员工保障相关，符合公司主营业务及战略
发展方向，但鉴于投资Cal-Southampton一定期间后可享受分红等财务性收益，基于谨慎性考虑，公司
将该笔投资认定为财务性投资。

6、其他非流动金融资产

截至2024年12月31日，公司其他非流动金融资产情况如下：
单位：万元

项目

北京华泰瑞合医疗产业
投资中心（有限合伙）

天津众为

合计

账面金额

3,126.14
1,277.16
4,403.30

持股比例

5.00%
2.70%

/

与公司关系

公司对外投资的基
金

公司对外投资的基
金
/

主营业务

以私募基金从事股权投资、投资管理、资
产管理等活动

以私募基金从事股权投资、投资管理、资
产管理等活动

/

是否为财务性
投资

是

是

/
截至2024年12月31日，公司其他非流动金融资产的账面金额为4,403.30万元，系对北京华泰瑞

合医疗产业投资中心（有限合伙）和天津众为的投资，主要目的为借助专业投资机构的行业经验、资源
优势及管理平台，介入具有良好成长性和发展前景的健康、科技和消费相关领域以实现资本增值收
益。因此对上述私募基金的投资属于财务性投资。

其中，公司对北京华泰瑞合医疗产业投资中心（有限合伙）和天津众为的投资情况具体如下：
单位：万元

项目

北京华泰瑞合医疗产业投资中心（有限合
伙）

天津众为

出资时点

2015.06
2016.11
2017.08
合计

2022.10
2023.03
2023.06
2023.08
合计

出资金额

2,500.00
1,000.00
1,500.00
5,000.00
759.00
111.00
121.50
229.00
1,220.50

7、其他非流动资产
截至2024年12月31日，公司其他非流动资产金额为769.49万元，为预付长期资产款，不属于财务

性投资。
综上，最近一期末公司存在财务性投资的情形，为公司对Cal-Southampton、北京华泰瑞合医疗产

业投资中心（有限合伙）和天津众为的投资，上述财务性投资的金额合计4,671.78万元，占最近一期末
归属于母公司净资产的比例为1.09%，不属于金额较大的财务性投资。

自本次董事会决议日前六个月（2023年1月13日）起至今，发行人新投入和拟投入财务性投资的
具体情况如下：

单位：万元
投资标的

天津众为

合计

会计科目

其他非流动金融资产

/

出资金额

111.00
121.50
229.00
1,779.50
2,241.00

出资时点

2023.03
2023.06
2023.08

拟投入（根据对方出具的缴款通
知进行出资）

/
自本次董事会决议日前六个月（2023年1月13日）起至今，公司实施或拟实施的财务性投资金额

为2,241.00万元，已从本次募集资金总额中扣除。
二、经营成果分析
报告期内，发行人经营业绩情况如下所示：

单位：万元
项目

营业收入

营业成本

营业利润

利润总额

净利润

营业收入增长率

净利润增长率

2024年度

324,005.86
199,204.91
48,229.60
46,951.47
36,703.02
4.43%
32.89%

2023年度

310,258.09
194,448.53
35,596.31
33,461.19
27,619.60
3.10%
12.93%

2022年度

300,922.91
179,084.37
31,235.16
31,073.36
24,456.67
-16.78%
-68.72%

2022年度公司营业收入同比减少16.78%，净利润同比减少68.72%，主要原因为：（1）在市场需求
低迷的影响下，维生素A的市场价格一路走低；（2）受宏观经济影响，全球能源、贵金属及基础化工等
产品价格维持高位，维生素生产成本总体提高；（3）辅酶Q10销售价格出现高位回落；（4）营养保健食
品部分客户为清理库存主动减少采购量；（5）诚信药业经营业绩不达预期，经测试公司因收购诚信药
业所形成的商誉本期发生减值损失10,635.17万元。

2023年度公司营业收入同比增长3.10%，净利润同比增长12.93%，主要原因为：（1）全球营养保健
食品市场需求快速增长，公司辅酶Q10销量大幅增长；此外，美国通货膨胀率较高，营养保健食品成品
单价提高，公司营养保健食品成品收入及效益有所增长；（2）经测试公司2023年度商誉所在资产组可
收回金额高于账面金额，无需计提商誉减值准备。

2024年度公司营业收入同比增长4.43%，净利润同比增长32.89%，主要原因为：维生素行业的需
求端呈现温和复苏，供给端持续整合分化，市场景气度有所恢复，维生素A价格企稳回升。

（一）营业收入分析
1、营业收入构成分析
报告期内，公司营业收入构成及其变动情况如下：

单位：万元

项目

主营业务

其他业务

合计

2024年度

金额

323,422.26
583.60

324,005.86

比例

99.82%
0.18%

100.00%

2023年度

金额

309,572.87
685.22

310,258.09

比例

99.78%
0.22%

100.00%

2022年度

金额

300,603.59
319.33

300,922.91

比例

99.89%
0.11%

100.00%
报告期内，公司主营业务收入分别为300,603.59万元、309,572.87万元和323,422.26万元，占营业

收入的比例分别为99.89%、99.78%和99.82%，主营业务突出。
2、营业收入分地区分析
报告期各期，公司按地区划分的营业收入情况如下：

单位：万元

地区

境内

境外

合计

2024年度

金额

67,442.97
256,562.89
324,005.86

比例

20.82%
79.18%
100.00%

2023年度

金额

58,147.37
252,110.73
310,258.09

比例

18.74%
81.26%
100.00%

2022年度

金额

59,979.02
240,943.89
300,922.91

比例

19.93%
80.07%
100.00%

报告期内，公司销售收入以外销为主，外销收入占营业收入的比例分别为 80.07%、81.26%和
79.18%，主要原因为：美国营养保健食品市场规模在全球处于领先地位，市场较为成熟，而我国市场起
步晚于美国等发达国家，营养保健食品需求相较国外偏低。

目前，公司主要产品不在境外国家和地区对我国已裁决或正在执行的贸易救济措施产品目录中，
境外国家或地区对于公司产品的进口并无特殊关税及不利进口的海关政策；此外，公司设有汇率风险
管理小组紧密关注国际外汇行情变动，合理开展外汇避险工作。报告期内，境外贸易政策和汇率变动
未对公司销售产生不利影响。

3、营业收入分季度分析
报告期内，公司按季度划分的营业收入情况如下：

单位：万元

季度

第一季度

第二季度

第三季度

第四季度

合计

2024年度

金额

74,317.00
78,023.48
81,934.99
89,730.38
324,005.86

比例

22.94%
24.08%
25.29%
27.69%
100.00%

2023年度

金额

79,049.16
76,122.69
76,897.89
78,188.35
310,258.09

比例

25.48%
24.54%
24.79%
25.20%
100.00%

2022年度

金额

74,144.76
82,298.30
74,046.95
70,432.91
300,922.91

比例

24.64%
27.35%
24.61%
23.41%
100.00%

公司销售收入不存在明显的季节性波动。
4、公司分产品主营业务收入构成情况
报告期内，公司按产品类别划分的主营业务收入情况如下：

单位：万元

产品类别

辅酶Q10
营养保健食品

维生素A
其他产品

合计

2024年度

金额

72,554.74
196,435.10
27,270.46
27,161.96
323,422.26

比例

22.43%
60.74%
8.43%
8.40%

100.00%

2023年度

金额

73,367.26
189,483.97
21,443.77
25,277.87
309,572.87

比例

23.70%
61.21%
6.93%
8.17%

100.00%

2022年度

金额

70,492.37
162,195.45
47,014.43
20,901.34
300,603.59

比例

23.45%
53.96%
15.64%
6.95%

100.00%
报告期内，公司主营业务收入主要来源于辅酶Q10、营养保健食品和维生素A，合计占主营业务收

入的比例分别为93.05%、91.83%和91.60%。
公司是全球辅酶Q10最大的生产商，维生素A主要生产商，同时在营养保健食品终端产品领域拥

有Doctor's Best和Zipfizz两大品牌，在B端原料和C端营养保健食品领域具备独特的竞争优势。
报告期内，在供应链不畅、能耗双控、工业原料价格普涨等一系列新挑战交织叠加冲击影响下，加

之产品市场价格波动，公司B端原料收入整体有所下滑。公司凭借辅酶Q10持续攀升的销量以及营养
保健食品品牌矩阵在海外成熟市场的影响力，减轻了上述因素对公司主营业务收入的冲击。

（1）辅酶Q10
报告期内，公司辅酶Q10收入分别为70,492.37万元、73,367.26万元和72,554.74万元，呈现波动趋

势，销售收入占比为23.45%、23.70%和22.43%，收入占比较为稳定。
报告期内，公司辅酶Q10的销量、销售单价及销售收入的变动情况列示如下：

项目

销量（吨）

销量变动率

销售单价（元/公斤）

销售单价变动率

销售收入（万元）

销售收入变动率

2024年度

634.74
16.13%
1,143.07
-14.85%
72,554.74
-1.11%

2023年度

546.55
39.54%
1,342.37
-25.41%
73,367.26
4.08%

2022年度

391.68
7.89%

1,799.75
-26.69%
70,492.37
-20.91%

报告期内，公司辅酶Q10的销量持续攀升，辅酶Q10的销售单价自2022年开始出现高位回落。其
中，辅酶Q10的销量、销售单价变化对销售收入的影响列示如下：

单位：万元

项目

2024年较2023年

2023年较2022年

2022年较2021年

销售收入变动

金额

-812.52
2,874.89

-18,631.81

变动率

-1.11%
4.08%

-20.91%

销售单价变动对收入的影响

金额

-10,892.59
-17,914.85
-23,785.74

变动率

-14.85%
-25.41%
-26.69%

销量变动对收入的
影响

金额

10,080.06
20,789.75
5,153.93

变动率

13.74%
29.49%
5.78%

注：销售收入的变动影响分析采用连环替代法测算。销售收入变动=销量变动对收入的影响+销
售单价变动对收入的影响；单价变动对收入的影响金额=（本年销售单价-上年销售单价）×上年销售数
量；销量变动对收入的影响金额=（本年销售数量-上年销售数量）×本年销售单价；销售单价变动对收
入的影响率=销售单价变动对收入的影响金额/上年销售收入；销量变动对收入的影响率=销量变动对
收入的影响金额/上年销售收入；下同。

报告期内，受人口老龄化、消费观念升级等因素影响，消费者对免疫和心脏保健需求增加使得辅
酶Q10的市场规模增长速度明显加快，公司辅酶Q10销量持续攀升，而公司辅酶Q10销售收入整体有
所下降，系受辅酶Q10销售单价降低影响。

2020年以来辅酶Q10受市场热捧单价不断提高，市场报价高达450美元/公斤左右，后续价格逐步
回归理性。

（2）营养保健食品
报告期内，公司营养保健食品收入分别为162,195.45万元、189,483.97万元和196,435.10万元，销

售收入占比为53.96%、61.21%和60.74%，系公司主营业务收入的主要来源。
公司在营养保健食品终端产品领域，拥有Doctor's Best、Zipfizz两大品牌，在营养保健细分领域的

覆盖性程度高，公司旗下品牌产品 SKU数量众多，其中多个单品在Amazon、iHerb等国际电商平台、
Costco、Sam's Club等会员店销量居前。

自2023年度开始，随着供应链等方面逐渐恢复正常，加之全球保健食品市场快速增长及美国通货
膨胀，公司营养保健食品收入有所提升，2023年同期增长16.82%，2024年同期增长3.67%。

（3）维生素A
报告期内，公司维生素A收入分别为47,014.43万元、21,443.77万元和27,270.46万元，销售收入占

比为15.64%、6.93%和8.43%，呈现止跌回稳的趋势。
报告期内，公司维生素A的销量、销售单价及销售收入的变动情况列示如下：

项目

销量（吨）

销量变动率

销售单价（元/公斤）

销售单价变动率

销售收入（万元）

销售收入变动率

2024年度

2,476.80
-7.27%
110.10
37.14%

27,270.46
27.17%

2023年度

2,670.99
-18.53%
80.28

-44.02%
21,443.77
-54.39%

2022年度

3,278.44
21.85%
143.40
-41.07%
47,014.43
-28.19%

报告期内，公司维生素A的销售单价持续下跌，2024年开始有所回升。其中，维生素A的销量、销
售单价变化对销售收入的影响列示如下：

单位：万元

项目

2024年较2023年

2023年较2022年

2022年较2021年

销售收入变动

金额

5,826.69
-25,570.65
-18,452.56

变动率

27.17%
-54.39%
-28.19%

销售单价变动对收入的影响

金额

7,964.71
-20,693.79
-26,884.39

变动率

37.14%
-44.02%
-41.07%

销量变动对收入的
影响

金额

-2,138.02
-4,876.86
8,431.82

变动率

-9.97%
-10.37%
12.88%

如上表所示，维生素A销售收入变动主要系受维生素A销售单价变动影响。维生素市场需求主
要来自于下游的饲料、食品等领域。2022年至2023年度，由于先前维生素行业景气度高，吸引了新产
能进入及市场原有闲置的释放对市场格局造成冲击，叠加下游饲料、养殖行业不景气、消费需求低迷
等多因素影响，维生素A销售单价整体呈下跌趋势，从而导致维生素A销售收入规模不断下滑；2024
年度，在市场景气度提升的情况下公司维生素A销售单价回升，维生素A销售收入规模有所提高。

维生素A市场价格透明度较高，同时具备较强的波动性。国内维生素A市场报价情况如下所示：

数据来源：博亚和讯
报告期内，公司维生素A销售价格波动与行业整体状况基本相符，与市场价格保持相同趋势。
（4）其他产品
公司其他产品包括医药原料、辅酶Q10渣等产品，公司根据实际业务需求安排其他产品的生产销

售。
报告期各期，公司其他产品收入分别为20,901.34万元、25,277.87万元和27,161.96万元，销售收入

占比为6.95%、8.17%和8.40%，收入随产品结构变动呈现波动趋势。

（二）营业成本分析
1、营业成本构成分析
报告期各期，公司营业成本构成及其变动情况如下：

单位：万元

项目

主营业务

其他业务

合计

2024年度

金额

198,768.56
436.35

199,204.91

比例

99.78%
0.22%

100.00%

2023年度

金额

193,903.73
544.80

194,448.53

比例

99.72%
0.28%

100.00%

2022年度

金额

178,862.03
222.35

179,084.37

比例

99.88%
0.12%

100.00%
公司营业成本主要由主营业务成本构成，报告期各期，公司主营业务成本占比均在99.00%以上，

较为稳定，与主营业务收入占比相匹配。
2、公司分产品主营业务成本构成情况
报告期各期，公司主营业务成本的产品构成情况如下：

单位：万元

产品类别

辅酶Q10
营养保健食品

维生素A
其他产品

合计

2024年度

金额

37,580.75
127,209.40
18,318.92
15,659.49
198,768.56

比例

18.91%
64.00%
9.22%
7.88%

100.00%

2023年度

金额

32,342.87
124,952.46
22,282.38
14,326.02
193,903.73

比例

16.68%
64.44%
11.49%
7.39%

100.00%

2022年度

金额

24,936.01
109,384.77
31,928.38
12,612.87
178,862.03

比例

13.94%
61.16%
17.85%
7.05%

100.00%
报告期内，公司主营业务成本分别为178,862.03万元、193,903.73万元和198,768.56万元，主营业

务成本中辅酶Q10、营养保健食品、维生素A和其他产品的成本占比与主营业务收入构成情况基本匹
配。

（三）毛利率分析
1、综合毛利分析
报告期各期，公司主营业务和其他业务的毛利情况如下：

单位：万元

项目

主营
业务

其他
业务

合计

2024年度

毛利

124,653.70

147.25
124,800.95

占比

99.88%

0.12%
100.00%

2023年度

毛利

115,669.14

140.42
115,809.56

占比

99.88%

0.12%
100.00%

2022年度

毛利

121,741.56

96.98
121,838.54

占比

99.92%

0.08%
100.00%

报告期内，公司主营业务突出，公司毛利主要来自主营业务，主营业务的毛利分别为121,741.56万
元、115,669.14万元和124,653.70万元，占毛利总额的比例为99.92%、99.88%和99.88%。

2、分产品毛利率分析
报告期内，公司分产品的毛利率情况如下表所示：

单位：万元
项目

辅酶Q10
营养保健食品

维生素A
其他产品

主营业务毛利率

2024年度

48.20%
35.24%
32.83%
42.35%
38.54%

2023年度

55.92%
34.06%
-3.91%
43.33%
37.36%

2022年度

64.63%
32.56%
32.09%
39.66%
40.50%

报告期内，公司主营业务毛利率分别为 40.50%、37.36%和 38.54%，主营业务毛利率整体有所下
降。

（1）辅酶Q10毛利率分析
报告期内，辅酶Q10毛利率分别为 64.63%、55.92%和 48.20%，辅酶Q10毛利率逐步下滑，主要原

因为：2020年以来辅酶Q10销售单价受市场热捧大幅提高，后续价格逐步回归理性。
（2）营养保健食品毛利率分析
报告期内，营养保健食品毛利率分别为32.56%、34.06%和35.24%，逐步提高，主要原因为：美国通

货膨胀影响下，营养保健食品成品单价提高，且通货膨胀对成本端的影响弱于收入端。
总体来看，公司营养保健食品毛利率维持在30.00%以上，在产销量维持高水平的情况下给公司带

来了较高的盈利。
（3）维生素A毛利率分析
报告期内，维生素A毛利率分别为32.09%、-3.91%和32.83%，维生素A毛利率自2024年开始有所

提升，主要原因系：先前维生素行业相对景气，吸引了新产能进入及市场原有闲置的释放对市场格局
造成冲击，叠加下游饲料、养殖行业不景气、消费需求低迷等多因素影响，维生素A销售单价持续走
低，2024年开始因行业去产能化库存处于低位，加之巴斯夫、帝斯曼停产检修，维生素A价格有所回
升。

（4）其他产品毛利率分析
报告期内，其他产品毛利率分别为39.66%、43.33%和42.35%，其他产品毛利率总体有所提升，主

要系公司其他产品的生产工艺不断进行调整和改进，生产效率得到进一步提高。
3、主营业务毛利率与同行业可比上市公司比较分析
报告期内，公司与同行业可比上市公司主营业务的毛利率对比情况如下：

公司

嘉必优

仙乐健康

天新药业

新和成

浙江医药

平均值

发行人

2024年度

43.72%
31.05%
42.53%
41.71%
42.53%
40.31%
38.54%

2023年度

42.76%
30.11%
38.67%
32.92%
32.56%
35.40%
37.36%

2022年度

44.76%
30.97%
37.80%
36.88%
34.82%
37.05%
40.50%

2023年度，在宏观经济背景下，受通货膨胀、全球基础化工等产品价格维持高位及全球供应链瓶
颈等多方面因素影响下，发行人与同行业可比上市公司均遭受了不同程度的冲击，毛利率整体下滑。

2024年度，海外企业产能调整使得维生素供应进一步向国内集中，市场景气度有所恢复，多个维
生素品种的价格回暖走高，发行人与同行业可比上市公司毛利率均有所上升。发行人毛利率变动趋
势与同行业可比上市公司保持一致，不存在显著差异。

报告期内，发行人主营业务毛利率水平与同行业可比上市公司相比不存在显著差异，处于行业合
理水平。

4、报告期内净利润波动原因分析
报告期各期，公司收入与净利润变动趋势如下：

单位：万元
项目

营业收入

同比增长率

归属于母公司股东的净利润

同比增长率

扣非后归属于母公司股东的净利润

同比增长率

2024年度

324,005.86
4.43%

34,198.69
23.59%

33,875.25
20.80%

2023年度

310,258.09
3.10%

27,671.15
7.74%

28,042.65
13.77%

2022年度

300,922.91
-16.78%
25,682.51
-67.44%
24,649.29
-68.16%

2022年度，公司营业收入和净利润整体均呈下滑趋势，主要原因为：（1）在供应链不畅、能耗双控、
工业原料价格普涨等一系列新挑战交织叠加冲击影响下，公司B端原料和C端营养保健食品收入整体
有所下滑；（2）维生素A销售价格持续走低及辅酶Q10销售价格出现高位回落逐步压缩产品毛利空
间；（3）诚信药业经营业绩不达预期，经测试公司因收购诚信药业所形成的商誉于报告期内已全额计
提商誉减值准备。

2023年度，公司营业收入和净利润有所上涨，且净利润上涨幅度高于营业收入，主要原因为：（1）
公司辅酶Q10销量大幅增长，营养保健食品成品单价提高且销量也有所增长；（2）经评估测试公司
2023年度无需计提商誉减值准备。

2024年度公司营业收入和净利润较同期有所上涨，主要原因为：维生素行业的需求端呈现温和复
苏，供给端持续整合分化，市场景气度有所恢复，维生素A价格企稳回升。

（四）期间费用分析
1、销售费用分析
报告期各期，公司销售费用的明细情况如下：

单位：万元
项目

营销推广费

工资及附加

佣金

租金

其他

合计

2024年度

17,233.04
8,156.67
3,087.81
467.93
2,709.51
31,654.96

2023年度

17,526.02
8,115.12
3,397.75
514.75
2,473.20
32,026.83

2022年度

13,967.45
7,593.61
3,839.53
749.35
2,724.81
28,874.75

报告期各期，公司销售费用分别为28,874.75万元、32,026.83万元和31,654.96万元，占营业收入的
比重分别为9.60%、10.32%和9.77%，主要由营销推广费、工资及附加和佣金等构成。

报告期内，公司销售费用总体有所提高，主要原因为：公司加大广告投入，持续开发新媒体渠道，
通过产品和渠道共同推动品牌影响力，同时高频开展线下门店促销活动提高产品曝光度，营销推广费
支出有所增加。

2、管理费用分析
报告期各期，公司管理费用的明细情况如下：

单位：万元
项目

工资及附加

折旧

无形资产摊销

环保费

租赁费

其他

合计

2024年度

15,329.26
3,058.83
4,324.31
3,771.15
2,243.90
9,682.53
38,409.98

2023年度

16,451.25
4,956.86
4,660.42
3,426.90
1,979.68
10,397.20
41,872.31

2022年度

13,640.62
4,923.39
4,538.24
2,403.20
2,021.08
9,539.00
37,065.53

报告期各期，公司管理费用分别为37,065.53万元、41,872.31万元和38,409.98万元，占营业收入的
比重分别为12.32%、13.50%和11.85%，主要由工资及附加、折旧摊销、环保费和租赁费等构成。

报告期内，随着公司生产经营和资产规模的扩大，公司管理费用的支出整体有所增加。
3、研发费用分析
报告期各期，公司研发费用的明细情况如下：

单位：万元
项目

工资及附加

新产品研发材料费

研发设备折旧费

其他

合计

2024年度

4,034.78
1,069.02
952.33
884.72
6,940.87

2023年度

3,487.73
1,091.47
616.93
623.77
5,819.90

2022年度

3,672.04
2,284.56
684.33
544.85
7,185.77

报告期各期，公司研发费用分别为7,185.77万元、5,819.90万元和6,940.87万元，研发费用占营业
收入的比重分别为2.39%、1.88%和2.14%，主要由工资及附加、新产品研发材料费和设备折旧等构成。

公司坚持技术创新，持续推进工艺改进、技术革新、新产品的开发研究，报告期内研发费用维持在
一定水平。

4、财务费用分析
报告期各期，公司财务费用的明细情况如下：

单位：万元
项目

利息费用

减：利息收入

汇兑损益

其他

合计

2024年度

3,017.33
3,031.57
-1,984.07
131.12

-1,867.18

2023年度

4,028.50
2,043.35
-2,932.05
189.53
-757.36

2022年度

3,690.23
1,321.14
-5,464.24
305.12

-2,790.03
公司财务费用主要由利息费用和汇兑损益构成，报告期各期，财务费用占营业收入的比重分别

为-0.93%、-0.24%和-0.58%，占比较低。
报告期内，受汇兑损益变化影响，公司财务费用有所波动。
（五）其他科目分析
1、其他收益
报告期各期，公司其他收益的具体情况如下：

单位：万元
项目

政府补助

进项税加计抵减

代扣个人所得税手续费

合计

2024年度

2,075.33
62.46
16.20

2,153.99

2023年度

1,472.34
6.12
31.18

1,509.64

2022年度

1,740.51
-

36.26
1,776.77

公司其他收益主要为与公司日常经营活动相关的政府补助，报告期各期，公司其他收益分别为1,
776.77万元、1,509.64万元和2,153.99万元。

2、投资收益
报告期各期，公司投资收益的具体情况如下：

单位：万元
项目

其他权益工具投资在持有期间取得的股利收入
交易性金融资产在持有期间的投资收益

权益法核算的长期股权投资收益
理财产品产生的投资收益

合计

2024年度
522.11
369.52
170.11

-
1,061.74

2023年度
409.10
175.96
418.92

-
1,003.98

2022年度
93.60
198.33
363.99
9.52

665.44
报告期各期，公司投资收益分别为665.44万元、1,003.98万元和1,061.74万元，源自于其他权益工

具投资和交易性金融资产在持有期间取得的收益等。
3、公允价值变动损益
报告期各期，公司公允价值变动损益分别为-95.56万元、-156.32万元和-739.29万元，主要为计入

交易性金融资产的理财产品和计入其他非流动金融资产的对外投资产生的公允价值变动。
4、信用减值损失
报告期各期，公司信用减值损失分别为-513.81万元、-531.89万元和-658.35万元，为应收账款坏

账损失和其他应收款坏账损失。
5、资产减值损失
报告期各期，公司资产减值损失情况如下：

单位：万元
项目

存货跌价损失及合同履约成本减值损失
无形资产减值损失

商誉减值损失
固定资产减值损失

合计

2024年度
-490.91

-
-

-801.13
-1,292.04

2023年度
-1,296.78

-
-
-

-1,296.78

2022年度
-6,461.04
-1,575.26
-11,414.45

-
-19,450.75

公司资产减值损失来源于存货跌价损失及合同履约成本减值损失、无形资产减值损失、商誉减值
损失和固定资产减值损失。报告期各期，公司资产减值损失分别为-19,450.75万元、-1,296.78万元
和-1,292.04万元。报告期内，公司遵循相关会计准则合理审慎计提相关资产减值损失。

6、资产处置收益
报告期各期，公司资产处置收益分别为-380.99万元、47.54万元和-174.84万元，主要系固定资产

处置损益。
7、营业外收入和营业外支出
报告期各期，公司营业外收入与营业外支出如下：

单位：万元
项目

营业外收入
营业外支出
利润总额

营业外收入占利润总额比例
营业外支出占利润总额比例

2024年度
353.57
1,631.70
46,951.47
0.75%
3.48%

2023年度
385.66
2,520.78
33,461.19
1.15%
7.53%

2022年度
393.72
555.52

31,073.36
1.27%
1.79%

报告期各期，公司营业外收入分别为 393.72万元、385.66万元和 353.57万元，占利润总额的比例
为1.27%、1.15%和0.75%，营业外收入占比较低并且逐年递减，对公司整体业绩影响较小。

报告期各期，公司营业外支出分别为555.52万元、2,520.78万元和1,631.70万元，占利润总额的比
例为1.79%、7.53%和3.48%。2023年度营业外支出金额及占比较高主要系子公司非流动资产报废产
生损失及确认待执行的亏损合同损失，2024年度营业外支出金额较高主要系子公司金达威维生素因
安全事故造成损失和赔偿。

（下转D5版）


