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本报记者 刘 钊

4 月 2 日，国家药监局官网显
示，佛山瑞迪奥医药有限公司申报
的锝 [99mTc]佩昔瑞特加肽注射液
及配套药盒（以下简称“锝佩昔瑞特
加肽”）通过优先审评审批程序获批
上市。锝 [99mTc]佩昔瑞特加肽注
射液用于可疑肺癌患者区域淋巴结
转移的辅助检查。

记者获悉，这是中国首个获批
上市的自主研发创新核医学放射诊
断 1类新药。对国内核医学产业而
言，这一进展的意义不只在于新增
一款产品，更在于我国核药研发从
长期跟随走向原创突破，开始在细
分赛道上打开新局面。

有受访人士对记者表示，此次
获批产品采用 SPECT/CT显像，在保
持较高检出能力的同时，有望为更
多医疗机构提供更具可及性的诊断
工具。尤其是在基层医疗资源分布
不均、患者对检查成本较为敏感的
现实背景下，这款产品的上市，为核
医学影像技术扩大使用范围提供了
新的支点。

填补应用空白

从临床价值看，这款产品最受
关注之处，在于其有望改变 SPECT/
CT长期难以有效用于肿瘤诊断、分
期和疗效评价的技术认知。锝佩昔
瑞特加肽主要用于胸部肿瘤等显
像，包括肺部原发肿瘤及转移的诊
断、鉴别及评估。与传统依赖代谢
活性的显像方式相比，该药物通过
靶向肿瘤相关受体实现显像，在肺
癌淋巴结转移辅助判断方面展现出
更强针对性。

更关键的是，临床数据为其上
市提供了较强支撑。据了解，在前
瞻性、多中心、自身对照Ⅲ期临床试
验中，该产品与 18F-FDG PET/CT
展开“头对头”比较。结果显示，两
者在肺部肿瘤良恶性鉴别诊断的检
出率上差异不显著，但在肺癌淋巴
结转移诊断的特异性和准确性上，
锝佩昔瑞特加肽的 SPECT/CT 均明
显优于18F-FDG PET/CT，其在减少
假阳性、提高临床判断效率方面更
具现实意义。

从这个角度看，此番获批既是
单个品种研发成功的结果，也是国

内核药研发思路变化的体现。过
去，国内核医学药物更多依赖引进
或跟进，如今随着靶点选择、偶联工
艺和临床转化能力不断提升，本土
企业已开始在原创诊断核药上实现
从 0到 1的突破。这意味着，核药赛
道不再只是海外巨头定义市场、国
内企业等待跟进的旧逻辑，而是出
现了中国企业主动开辟新路径的可
能。

产业化考验才开始

不过，产品获批只是第一步，后
续能否顺利完成市场教育和临床导
入，仍决定着这款创新核药的产业
价值。与治疗类核药不同，诊断类
核药更依赖医院端对新技术路径的
接受程度，也更依赖设备基础、医生
培训和渠道触达能力。

据了解，早在 2023 年 11 月份，
青岛百洋医药股份有限公司（以下
简称“百洋医药”）就已获得瑞迪奥
系列放射性药品在中国大陆市场的
独家商业化权益，负责后续推广与
销售。这意味着，围绕该产品的商
业化准备已提前铺开。

百洋医药相关负责人对《证券
日 报》记 者 表 示 ，相 较 PET/CT，
SPECT/CT在国内装机基础更广，药
物制备和检查成本相对更低，具备
向更多医院渗透的现实条件。这也
意味着，一旦临床认知逐步建立，这
类产品的推广半径有望更大，带动
核医学诊断从少数大医院向更广泛
的医疗终端延伸。对患者而言，更
低的检查门槛和更广的可及范围，
也有望让精准影像诊断惠及更多
人群。

海南博鳌医疗科技有限公司
总经理邓之东对《证券日报》记者
表示，核药产业天然具有较高门
槛。无论是同位素制备、运输配
送，还是医院使用资质、核药房布
局，都决定了这一赛道不可能简单
复制传统化学药或生物药的放量
路径。正因如此，中国首个自主研
发创新核药的获批，既是产业突破
的里程碑，也是一场更大考验的起
点。接下来，随着更多原创品种走
出实验室、走向医院，国内核医学
产业能否借此形成从研发到应用
的完整闭环，或将成为观察中国创
新药“硬科技”成色的重要窗口。

我国首个自主研发创新核药获批上市

本报记者 殷高峰 许林艳

3月31日至4月3日，北京首都国
际会展中心，第十四届储能国际峰会
暨展览会（简称“ESIE 2026”）在此
举行。

开幕式上，业界人士呼吁“遏制低
水平产能重复建设、建立可靠的容量
补偿机制、动态跟踪关键运营指标，推
动储能产业从‘野蛮生长’转向‘高质
量发展’。”

展馆内，行业头部企业也不再
以“每瓦时价格”作为唯一标尺，而
是围绕 15000次循环寿命、AI大模型
赋能、极限安全验证等维度展开新
一轮技术竞赛。从政策驱动到技术
突围，再从硬件重构到安全升维，标
志着储能已从以往可再生能源电源
侧的“成本负担”蜕变为电力系统的

“价值中枢”。

行业竞争逻辑生变

“储能作为新型电力系统的稳
定器，正从政策驱动迈向市场化、规
模化、多元化发展的全新阶段。”中
国能源研究会理事长史玉波在开幕
式上抛出的这一判断，成为与会者
的共识。

2026 年无疑是储能产业政策红
利集中释放的一年。继2025年《关于
深化新能源上网电价市场化改革促进
新能源高质量发展的通知》取消新能
源项目强制配储、赋予储能独立市场
主体地位后，今年1月份发布的《关于
完善发电侧容量电价机制的通知》首
次在国家层面建立了电网侧独立新型
储能的容量电价机制，为储能的价值
变现铺平了道路。

国能日新科技股份有限公司（以
下简称“国能日新”）工作人员在接受

《证券日报》记者采访时表示：“当前独
立储能的盈利模式主要分为三类：一
是利用峰谷价差实现低储高发的套利
收益；二是提供调频、调峰等电网辅助
服务获取相应收益；三是通过容量电
价机制获得容量补偿收入。”多元化的
盈利路径有效提升了项目收益水平，
也直接推动了独立储能产业投资与建
设规模的快速扩张。

然而，机制理顺并不意味着坦
途。过去几年，储能系统价格从接近
1.5元/Wh一路下探至 0.6元/Wh甚至
更低，激烈的价格战让全行业“有苦难
言”。对此，工业和信息化部电子信息
司二级巡视员吴国纲在展会现场表
示，将动态跟踪储能电池产能、产量、
价格等关键运营指标，遏制低水平产
能重复建设。

3月 30日，国家市场监管总局发
布关于进一步贯彻实施《中华人民共
和国反不正当竞争法》的通知。通知
将综合整治“内卷式”竞争列入准确把
握贯彻实施反不正当竞争法的工作重
点，提出综合运用各类反不正当竞争
措施，着力防治平台经济、光伏、锂电
池、新能源汽车等重点行业和领域“内
卷式”竞争。

在行业内看来，这种变化将彻底

重塑企业的报价逻辑。

推动技术实质性突破

政策是外部引导，让产业摆脱内
卷的“内驱力”来自技术的实质性突
破。在本次展会上，“AI+能源”与“长
时储能”成为了绝对的主角。头部企
业正在用技术创新打开价值创造的新
空间，告别过去单纯靠“赌政策、拼低
价”的竞争模式。

在中创新航科技集团股份有限公
司（以下简称“中创新航”）的展台，一
块印有“零碳方舟”字样的巨大沙盘吸
引了大量观众驻足。中创新航发布了

“至久”系列 392Ah、588Ah、661Ah 三
款下一代长循环储能电芯，成为业内
首家实现全产品线长循环技术覆盖的
企业。据了解，该系列产品实现了
15000次循环寿命和25年日历寿命。

与此同时，AI技术正在深度渗透
储能的底层逻辑。在远景动力技术有
限公司（以下简称“远景动力”）的展
台，其AI储能系统基于“天机”气象大
模型与“天枢”能源大模型构建，通过
构网智能体、交易智能体的系统融合，
不仅能提高新能源消纳水平，更能提
升项目全生命周期收益。

国能日新在展会首日正式发布的
“旷冥AI智能体系”，包含气象大模型
4.0和电力交易大模型 1.0，为新能源
资产的高经济性利用提供了完整的数
智化解决方案。

在业内看来，AI与能源的深度融
合已成为新能源资产高效利用的核心
支撑。“整个电力交易系统，就相当于
处理新能源资产的‘大脑’，这块领域
将成为未来产业发展的核心竞争点。”
西安奇点能源股份有限公司国内营销
—售前技术部经理李晖向《证券日报》
记者表示。

除了电化学储能，展会上，坎德拉

（深圳）新能源科技有限公司发布了新
一代磁悬浮飞轮储能产品及“飞轮+”
混合储能解决方案，重点聚焦电力调
频和算力基础设施能源保障。

中关村储能产业技术联盟发布的
《储能产业研究白皮书2026》显示，尽管
锂离子电池的装机占比仍高达96%以
上，但随着多个百兆瓦级长时储能项目
相继投运，技术结构正呈现多元化趋
势，固态电池、氢储能、飞轮储能等前沿
技术加速发展，为新型电力系统提供了
多时间尺度的能量存储支撑。

硬件迭代与系统整合

在软件与算法之外，头部企业从
核心部件突破到全栈系统整合的不同
维度，推动光储产业进化。

在特变电工新疆新能源股份有
限公司（以下简称“特变电工新能
源”）展台，两款重磅新品成为硬件升
级的典型代表。新一代构网型大功
率 组 串 式 液 冷 储 能 变 流 器 TE435/
392K-HV 采用全智能液冷散热与超
高功率密度集成设计，体积与重量密
度大幅提升，可直接降低储能电站的
占地面积与初始投资；搭配高速控制
平台，具备构网型能力，可实现与跟
网模式的无缝毫秒级切换。该公司
同期发布的 500kW 组串式光伏逆变
器将单机功率推向全球新高度，采用
第三代半导体碳化硅器件，具备-
40℃至 70℃的超宽工作温域及 5000
米海拔无降额运行能力，功率响应时
间快至20毫秒以内。

“光伏和储能本身就是双轮驱
动。”杭州禾迈电力电子股份有限公司
（以下简称“禾迈股份”）总裁杨波对记
者表示，公司从 2021 年开始聚焦光
储，已将光储充产品线从户用、工商业
到地面场景全部完善，目标是成为全
场景解决方案供应商。

相对于特变电工新能源与禾迈股
份，隆基绿能科技股份有限公司（以下
简称“隆基绿能”）则选择了系统级的
横向整合。此次展会，隆基绿能发布
了“全栈隆基 LONGi ONE”战略。

隆基绿能相关负责人对《证券日
报》记者表示，该战略旨在用工程化思
维解决“七八个玩家拼凑”的行业痛
点，实现从高效 BC 技术到储能系统
5S（BMS、PCS、EMS、TMS、iCCS）的原
生融合。其中，Hi-MO One光储一体
化融合终端深度融合 BC 组件 24.8%
量产效率与储能系统 90.3%最大系统
效率，打造光储一体巅峰效率，响应速
度≤20毫秒，赋能工商企业在光储全
场景中最大化多元收益。

“在能源转型的下半场，客户需要
的不是更多设备，而是更可靠的伙
伴。”该负责人强调。

无论哪条路径，安全都是不可逾越
的底线。厦门海辰储能科技股份有限
公司公布了其∞Power 6.25MWh长时
储能系统的大规模火烧测试成果：全球
首次搭载千安时级电芯的开门火烧测
试，在预制舱全开门、背靠背极限间距、
电芯满电等严苛工况下，系统成功将火
情控制在单一预制舱内。阳光电源股
份有限公司发布了覆盖全维度的储能
安全白皮书。特变电工新能源的新一
代构网型储能变流器具备 IP66+C5-M
高防护等级与多重主动安全设计，并与
智慧能源管理平台无缝对接。

隆基绿能的 OneBank2.0 搭载独
创的 iCCS安全检测系统，依托多维热
失控预警模型实现毫秒级故障隔离，
硬件系统级故障率较行业平均水平降
低60%。

从政策驱动到技术突围，从硬件
迭代到系统重构，中国储能产业正在
告别“低价内卷”的粗放时代，转向以
真实力、长寿命、高安全、智能化为核
心的高质量发展新航道。

ESIE 2026观察：

储能已蜕变为电力系统“价值中枢”

本报记者 刘 钊

日前，多家车企陆续披露2026年3
月份销量及交付数据。在经历1月份、
2月份阶段性承压后，国内车市需求于
3 月份明显修复，头部车企销量普遍
回升。

业内普遍认为，随着春节后复工复
产持续推进、各地促消费政策逐步显
效、新车密集上市以及终端优惠力度加
大，前期积压的部分购车需求在3月份
加快释放，推动汽车市场重回修复
通道。

中国汽车流通协会相关负责人对
《证券日报》记者表示，春节后特别是进
入3月份，在多地限时消费券发放及新
车密集上市的带动下，汽车市场逐步回
暖，预计3月份乘用车终端零售量约为
180万辆。

传统车企销量率先回升

从3月份已披露的数据来看，传统
车企率先迎来了市场修复，且头部企业
销量规模仍然稳居行业前列。

上汽集团 3月份汽车销量为 38万

辆，同比下降 2.56%；今年累计销量为
97万辆，同比增长 2.95%。比亚迪 3月
份销量为 30.02 万辆，虽然同比下滑
20%，但环比增长 58%，其中出口接近
12万辆，同比增长65%。奇瑞集团3月
份 销 售 汽 车 24.07 万 辆 ，同 比 增 长
12.1%，一季度累计销售汽车 60.17 万
辆。吉利汽车3月份销量达到23.30万
辆，环比增长13%；3月份出口销量超8
万辆创新高，同比大增 120%。长城汽
车 3月份销售新车 10.62万辆，同比增
长8%，环比增长46%。

整体来看，头部自主品牌在3月份
均实现了较为明显的环比修复，说明市
场此前承压更多是受春节假期、有效销
售工作日减少以及消费者观望情绪影
响，并未改变全年车市恢复的基本
趋势。

从行业运行情况看，传统车企3月
份销量回升，并不只是简单的季节性反
弹，更体现出自主品牌在产品、渠道、出
口和新能源转型等方面的支撑作用正
在增强。

黄河科技学院客座教授张翔在
接受《证券日报》记者采访时表示，头
部企业一方面依靠较大的销量基盘

稳定市场表现，另一方面也通过新能
源车型投放、海外市场拓展和终端促
销政策强化增长韧性。尤其是在出
口和新能源汽车成为重要增量来源
的背景下，传统车企的增长逻辑正在
由单一国内销量支撑，逐步转向国内
与海外、燃油车与新能源汽车协同
发力。

新势力车企重回增长轨道

在传统车企销量回暖的同时，新势
力车企在 3月份也迎来了一轮明显的
需求回升，并呈现出交付节奏加快、头
部新势力车企集中度进一步提升的
特点。

按照3月份交付量排序，零跑汽车
位居前列，全系交付 5.00万辆，同比增
长35%，环比增长78%。零跑汽车创始
人、董事长兼首席执行官朱江明表示，
零跑汽车 3月份交付重返 5万辆以上，
稳居造车新势力领先位置。与此同时，
零跑汽车 2025年首次实现年度盈利，
成为中国造车新势力中第二家实现年
度盈利的企业。

紧随其后的是理想汽车和蔚来

公司。理想汽车 3 月份交付 4.11 万
辆，环比增长 56%；蔚来公司 3月份交
付 3.55 万辆，同比增长 136.0%，环比
增长 70.6%，第一季度累计交付 8.35
万辆。

蔚来公司创始人、董事长李斌对
《证券日报》记者表示，历经一年的挑
战与锤炼，蔚来公司整体战斗力上了
新台阶，已经迈入以高质量增长为核
心目标的第三发展阶段，此前 11年的
长期战略投入，已经在 2026年转化为
实 实 在 在 的 体 系 竞 争 力 与 市 场 竞
争力。

小鹏汽车 3月份交付 2.74万辆，一
季度总交付量达 6.27万辆；小米汽车 3
月份交付量超过 2万辆，与 2月份基本
持平。

与 2月份相比，新势力车企 3月份
的修复特征尤为明显。此前受春节长
假、节前清库存以及消费者等待春季促
销等因素影响，多家车企交付承压。进
入 3月份后，随着复工复产深入推进，
车企交付节奏恢复正常，终端客流和订
单情况逐步改善，前期被压制的部分需
求开始释放，推动新势力车企重新回到
增长轨道。

3月份车市回暖 新势力车企交付集体修复

本报记者 金婉霞

2026年第二季度刚刚“开局”，
创新药板块实现领跑。截至4月2日
收盘，Wind资讯创新药指数4月1日
和4月2日的累计涨幅达6.22%；港股
创新药板块涨幅更加明显，恒生港
股通创新药指数累计上涨9.11%。

本 轮 行 情 或 由 基 本 面 驱 动 。
Wind资讯数据显示，截至3月底，已
有113家在港上市的生物医药企业
陆续披露2025年财报，其中72家生
物医药企业实现了营收正增长，占
比达63.72%，较2024年提升5.10个
百分点；其中，有10家企业营收同
比增幅超100%（2024年为8家），有
13家企业实现扭亏为盈（2024年为
10家）。

“2025年，港股生物医药企业
中实现营收增长的企业数量和比
例较2024年均有所提升，行业整体
复苏；同时，高增长企业数量增加，
部分创新药企商业化进程加速，业
绩爆发力明显增强。”一位行业分
析师对《证券日报》记者表示。

一方面，传统制药企业在经历
集采阵痛后，加速向创新药转型，
2025财年的数据显示，部分企业的
收入结构持续调整，来自创新药的
营业收入实现稳定增长。中国生
物制药有限公司（以下简称“中国
生物制药”）在报告期实现创新产
品收入152.2亿元，同比增长26.2%，
2023年至2025年的年复合增长率
超24%。

创新药收入同比增速喜人的
还 有 翰 森 制 药 集 团 有 限 公 司 。
2025年，该公司由创新药与合作产
品销售产生的收入达123.54亿元，
同比增长30.4%，创新产品占该公
司总收入的比重提升至82.2%。先
声药业集团有限公司营业收入中
逾 八 成 也 由 创 新 药 销 售 收 入 贡
献。 2025年，该公司创新药收入
63.04亿元，占总收入的比例提升至
81.5%，创历史新高。

另一方面，创新型药企则不断
发挥创新的长板优势，通过对外授
权、进医保等方式优化现金流，不

少企业营收大幅增长，部分企业实
现扭亏。

2025年对信达生物制药（以下
简称“信达生物”）来说是“具有里
程碑意义”的一年。该年度，信达
生物的18款上市产品中有12款纳
入医保，推动产品收入增长44.6%；
该公司还首次实现了全年盈利，净
利润为8.14亿元。诺诚健华医药
有限公司（以下简称“诺诚健华”）
因奥布替尼等产品销售放量及潜
在授权收入增长，总收入同比增长
135.27% 并 实 现 年 度 盈 利 。 2025
年，康方生物科技（开曼）有限公
司的全部产品所有适应症被纳入
国家医保，全年新药销售收入达
30.33亿元，同比增长51%。虽仍未
实现盈利，但该公司创始人、董事
长、总裁兼首席执行官夏瑜认为，
企业已在新药商业化、临床开发全
球化布局与拓展、药物创新研发体
系和企业机制体系实现了“全方位
跨越”。

良好的发展势头下，不少上市
公司管理层选择回购增持，以“真
金白银”展示信心。港交所最新权
益披露资料显示，3月底，中国生物
制药获执行董事谢炳增持该公司
349.6万股，该公司董事会主席谢其
润增持174.8万股。Wind资讯数据
进一步显示，截至4月2日，包括中
国生物制药、诺诚健华在内的30家
港股生物医药企业已进行了股份
回购。

摩根大通大中华区医疗健康
行业研究主管黄旸对《证券日报》
记者表示，摩根大通依然看好创新
药。“首先，创新药板块基本面强
劲，对外授权交易屡创新高、趋势
向好；其次，部分子板块自2025年
第四季度起开始回调，估值已较
2025年的高位水平明显降低；第
三，2026年《政府工作报告》首次将
生物医药列为国家打造的‘新兴支
柱产业’之一，未来，行业有望获得
政策的进一步支持。”黄旸表示，建
议投资者或可关注创新药、医药研
发制造外包服务（CXO）及医疗服
务等子板块。

基本面驱动
港股创新药板块表现亮眼
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