
2026年4月8日 星期三
本版主编：陈 炜 责 编：曹原赫 制 作：闫 亮公司新闻0303

本报记者 冯雨瑶

据同花顺iFind数据，截至4月7
日记者发稿，已有5家锂电相关上市
公司披露2025年年报，其中4家净利
润实现正增长。“锂矿双雄”——江
西赣锋锂业集团股份有限公司（以
下简称“赣锋锂业”）、天齐锂业股份
有限公司（以下简称“天齐锂业”）的
业绩表现释放出行业修复信号。数
据显示，2025年，赣锋锂业实现净利
润16.13亿元，同比扭亏为盈；天齐
锂业实现净利润4.63亿元，同比扭
亏为盈。

对于净利润增长，赣锋锂业表
示，在供需格局转变、锂产品市场波
动的影响下，锂产品价格经过去年上
半年持续下跌创下新低后强势反弹，
使得公司经营业绩同比有所改善。
天齐锂业则表示，受锂产品市场波动
的影响，去年公司锂产品销售价格较
上年同期下降。但得益于定价周期
错配影响大幅减弱、重要联营公司
SQM（智利化工矿业公司）业绩同比
大幅增长、澳元持续走强等因素，业
绩情况有所好转。

2025年，电池级碳酸锂价格呈
现V字反转，去年下半年碳酸锂价格
累计涨幅超过100%，实现显著修
复。天齐锂业在年报中披露，进入
2025年下半年，多重利好因素驱动
市场景气度强劲回升。全球电化学
储能需求的超预期爆发与动力电池

排产回暖形成强劲共振，叠加部分
矿山阶段性停产，供应端出现结构
性收紧。

陕西巨丰投资资讯有限责任公
司高级投资顾问朱华雷对记者表示，
2026年锂电产业链的盈利结构将呈
现“上游资源分化、中游材料修复、下
游电池受益”的特征。

“上游锂盐企业盈利高度依赖
资源自给率，拥有盐湖等低成本资
源的企业利润弹性大，而依赖外购
矿石的企业则面临成本压力；中游
四大主要材料环节在经历‘反内卷’
和产能出清后，供需格局优化，价格
与盈利能力迎来实质性修复，其中
电解液和隔膜环节因供需紧张，盈
利改善预期尤为明确。”朱华雷表
示，下游电池厂直接受益于储能市
场的爆发和动力电池需求的稳健增
长，通过产品结构优化和规模效应，
盈利水平有望持续提升。

展望后市，朱华雷对记者表示，
从需求端看，国内新能源汽车出口高
增，叠加“金三银四”传统旺季补库存
需求，以及储能领域需求的爆发式增
长，共同构成了对碳酸锂价格的坚实
支撑。

深度科技研究院院长张孝荣也
对《证券日报》记者直言，当前国内锂
盐库存偏低，而新能源车、储能需求
持续回暖，碳酸锂短期将维持供需紧
平衡，第二季度电池级碳酸锂价格易
涨难跌。

供需格局优化

多家锂电上市公司去年业绩增长

本报记者 舒娅疆

4月7日下午，盛新锂能集团股份
有限公司（以下简称“盛新锂能”）召
开2025年年度网上业绩说明会。公
司在2025年实现营业收入50.64亿
元，同比增长10.54%，归属于上市公
司股东的净利润亏损8.88亿元，亏损
额度同比扩大。

对于未来计划采取哪些措施来
降低锂价波动对公司的影响，盛新锂
能董事长周祎对《证券日报》记者表
示，在锂矿原料端，公司将持续加强
与原材料供应商的沟通，确保原材料
的稳定充足供应，同时加强价格预
判，通过加强管理、批量采购、适度储
备等方式控制生产成本，保障稳定生
产。在锂盐产品端，公司将加强对行
业趋势的研究分析，实现灵活定价机
制；运用期货金融工具进行套期保
值，降低产品价格波动对经营业绩的
影响。

从主营业务来看，盛新锂能2025
年实现锂产品产量7.75万吨，同比增
长14.58%，销量7.28万吨，同比增长
9.75%；在锂资源端，公司在国内外
均布局了锂资源项目，2025年其下属
子公司实现的锂精矿产量合计达
29.98万吨，同比增长4.82%。

资料显示，盛新锂能旗下的木绒

锂矿作为自然资源部新一轮找矿突
破战略行动的重要成果之一，已查
明Li2O资源量98.96万吨，平均品位
1.62%，为四川地区锂矿品位最高的
矿山之一，设计生产规模为300万
吨/年（折碳酸锂当量约7.5万吨/年）。

那么，目前木绒锂矿项目的建设
进展如何？对此，盛新锂能董秘雷利
民表示：“截至目前，木绒锂矿施工前
的准备工作已基本完成，包括已取得
四川省发展和改革委员会的项目核
准批复、四川省自然资源厅建设项目
用地预审与选址意见书的批复、四川
省生态环境厅对采选尾工程环境影
响报告书的批复、矿山安全设施设计
通过了国家矿山安全监察局组织的
审查等，大规模开工建设将于近期启
动。”

此外，盛新锂能也在积极夯实自
有锂矿的资源保障。对于未来规划，
盛新锂能董事兼总经理邓伟军在业
绩说明会上表示：“盛新锂能坚定看
好锂行业的长期发展前景，持续加大
对优质锂矿资源的布局，当前公司将
全力推进木绒锂矿的开发建设，尽快
实现锂矿资源的大幅度增量供给。
同时，公司将在全球范围内继续积极
寻求优质的锂资源项目，重点关注四
川、非洲及南美地区，为锂盐业务发
展提供可靠且优质的锂资源保障。”

盛新锂能：
尽快实现锂矿资源大幅度增量供给

本报记者 丁 蓉

4月7日，深圳微芯生物科技股份有
限公司（以下简称“微芯生物”）举行业
绩说明会，公司董事长鲁先平向《证券
日报》记者表示：“今年，公司将持续稳
固西达本胺在血液瘤领域的优势，并推
动其全力向结直肠癌、黑色素瘤等大病
种渗透。西格列他钠将继续深耕‘糖肝
共管’市场痛点。同时，公司将持续深
化在研产品的临床开发，积极推进重点
项目的临床试验与数据读出，力争在肿
瘤、自身免疫、代谢性疾病等重点领域
实现多项里程碑。”

数据显示，微芯生物2025年实现
营业收入9.10亿元，创历史新高，同比

增长38.32%；实现归属于上市公司股
东的净利润 5095.92万元，同比扭亏
为盈。

微芯生物表示，2025年，公司的核
心产品西格列他钠销售收入同比增长
约123%，夯实了公司将其打造为“代谢
性疾病综合治疗基础药物”的愿景。西
达本胺销售收入同比增长约16%，主要
得益于弥漫大B淋巴瘤新适应症纳入
医保。该产品也于2025年末纳入国家
医保目录常规乙类管理，极大增强未来
价格稳定性。

商业化方面，西达本胺和西格列他
钠的新进展不断。鲁先平表示：“面对
广阔的肿瘤免疫治疗市场，西达本胺联
合IO疗法针对全球黑色素瘤的Ⅲ期临

床试验已完成入组，我们正等待完整数
据的读出，国内结直肠癌Ⅲ期临床已完
成入组，此外，下一代表观免疫ADC药
物NW001的临床前研究也在有序进
行。西格列他钠二甲双胍缓释片IND
已获批。”

研发方面，微芯生物持续进行源
头创新。该公司2025年研发投入占营
业收入的比例为33.99%，持续聚焦核
心领域研发创新，取得了多项重要进
展。一方面，成熟管线持续推进。例
如，西达本胺针对一线治疗DLBCL的
Ⅲ期临床试验达到主要终点，成为该
领域近20年来的重要突破，也为产品
打开了更具潜力的第二增长曲线。另
一方面，早期管线加强纵深。例如，公

司正全力推进西奥罗尼胰腺癌一线治
疗Ⅲ期临床研究。此外，口服小分子
PD-L1抑制剂CS23546、透脑Aurora B
选择性抑制剂CS231295、TYK2高选择
性小分子变构抑制剂CS32582的早期
探 索 研 究 均 在 顺 利 推 进 中 ，透 脑
PRMT5-MTA抑制剂CS08399已获得临
床试验批件。

苏商银行特约研究员武泽伟在接
受《证券日报》记者采访时表示：“我国
生物医药产业目前正处于从‘仿制药主
导’向‘创新驱动’转型的关键阶段。一
批创新药企的核心产品商业化进程持
续向前迈进，源头创新成果不断涌现。
从市场空间看，未来创新药市场规模预
计将持续快速增长。”

微芯生物：持续深化在研产品临床开发

本报记者 李万晨曦

4月 6日，中国科学院物理研究所
胡勇胜团队在《自然·能源》发表重磅成
果，该团队成功开发出一种具有自保护
功能的可聚合不燃电解质（PNE），全球
首次在安时级钠离子电池中实现彻底
阻断热失控。这破解了钠离子电池商
业化落地的关键安全瓶颈。

“本次研发成果为钠离子电池在电
动汽车、大规模储能等领域的商业化落
地奠定了坚实基础。”国际智能运载科
技协会秘书长、黄河科技学院客座教授
张翔在接受《证券日报》记者采访时表
示，“在锂资源供需矛盾加剧、能源安全
需求提升的背景下，钠电凭借资源丰
富、成本可控、安全优异等核心优势，正
迎来商业化、规模化的历史拐点，其有
望与锂电形成错位竞争、互补发展的新
格局，加速重塑全球新能源产业版图。”

去年以来，我国钠离子电池核心技
术攻坚持续突破，为商业化落地提供核
心支撑。此前，中国科学院物理研究
所/北京凝聚态物理国家研究中心团队
提出了构建单壁碳纳米管导电限域网

络的策略，为开发下一代高能量密度钠
离子电池提供了可拓展的实用化路径；
中国科学院大连化学物理研究所陈忠
伟院士团队在全固态钠离子电池界面
改性研究中取得新进展，其创新性地提
出了一种电诱导加速聚合的界面修复
策略，有效解决了固态电解质隔膜在应
用过程中面临的界面不稳定、空气敏感
及易产生裂纹等问题。

“目前，我国钠离子电池产业已实
现多元化布局，能够充分满足储能、动
力电池等不同场景的应用需求，为产业
规模化、商业化发展筑牢了根基。”眺远
营销咨询董事长兼CEO高承远在接受

《证券日报》记者采访时表示。
“从商业化应用场景来看，钠离子

电池在储能、动力电池等细分赛道的比
较优势持续凸显。”中国电子商务专家
服务中心副主任郭涛在接受《证券日
报》记者采访时表示。根据起点研究院
（SPIR）数据，2025 年全球钠离子电池
出货量达 9GWh，其中储能钠电池出货
5.6GWh，占比62.2%。

从资本视角看，钠离子电池赛道的
热度持续攀升。今年 4月 7日，深圳珈

钠能源科技有限公司宣布已完成A+轮
数亿元融资，融资将重点赋能公司钠离
子电池关键材料的技术迭代、产能扩张
及全球市场拓展。2025年 12月 9日，
无锡钠科能源科技有限公司宣布完成
数千万元A轮战略融资，融资将主要用
于建设年产 1GWh新型电池系统集成
产线及年产 1万吨高性能钠离子电池
正极材料生产线，并配套建设研发中
心。

“未来，钠离子电池将在储能、低速
交通等领域持续提升商业化渗透率，并
逐步向中高端动力、特种储能等更广阔
场景拓展。”苏商银行特约研究员武泽
伟在接受《证券日报》记者采访时表示。

在多重利好驱动下，钠离子电池产
业链各环节企业纷纷抢滩布局，加码技
术研发。

惠州亿纬锂能股份有限公司近期
在深交所互动易平台上表示，2025年9
月份，公司首套大容量钠离子电池储能
系统在荆门基地成功并网调试，正式转
入商业化运行阶段。此外，亿纬钠能总
部项目动工仪式于2025年12月份正式
举行，园区建成后将成为国内领先的钠

电产业化基地。
宁德时代新能源科技股份有限公

司于2025年9月8日宣布，其自主研制
的钠新电池通过《电动汽车用动力蓄电
池安全要求》（GB38031-2025）认证，成
为全球首款通过新国标认证的钠离子
动力电池。

广州鹏辉能源科技股份有限公司
相关负责人表示，公司基于不同形态钠
电产品可实现差异化性能，比如圆柱钠
电，结构采用全极耳设计，并通过超导
SP应用，实现石墨烯和磁性纳米粒子
复合，实现 20C高倍率持续放电，满足
启停等细分场景应用需求。

北京艾文智略投资管理有限公司
首席投资官曹辙在接受《证券日报》记
者采访时表示，钠离子电池产业链上市
企业需聚焦核心技术，重点突破正极材
料性能瓶颈、优化电解液与电芯适配
性；立足差异化，深耕储能、低速交通核
心场景；强化产业链上下游协同，严控
材料及生产成本，同步布局钠电材料回
收，夯实规模化盈利基础。这也是当前
钠电企业突破同质化竞争、实现可持续
发展的关键路径。

钠离子电池商业化提速

本报记者 张晓玉

近日，北京市首个“AI+中医”产业
创新联合体与公共服务平台——北京
数智中医产业发展研究院（以下简称

“研究院”），在中关村（朝阳）数字医疗
产业园正式落成运行。该研究院由
12家顶尖科研院所、医疗机构及实体
企业共同创建，旨在构建“政产学研用
金”六位一体的数智中医产业生态，全
力打造首都数智中医药产业集群与国
际创新高地。

作为首批核心共建单位，中科尚
易健康科技（北京）有限公司（以下简
称“中科尚易”）凭借其在“AI+中医”领
域的深耕实践备受关注。公司创始
人、董事长杨育沣在接受《证券日报》
记者专访时表示，中科尚易将以核心
产品SY-4 AI循经调理疼痛（治疗）机
器人为载体，积极参与生态共建，共同
破解行业瓶颈，推动中医智能化从“原
型验证”迈向“规模应用”。

破解三大共性问题

谈及参与共建研究院的初衷，杨
育沣直言，是为了系统性解决“AI+中
医”领域长期存在的三大共性问题：数
据孤岛、医工转化断层与行业标准缺
失。

“中医领域AI技术的进步高度依
赖高质量、标准化的临床数据，但过去
企业、医院、高校之间的数据难以打
通，形成了‘数据孤岛’。”杨育沣解释，
研究院构建的公共平台，能联合北京
顶尖三甲医院与科研院所共建专病数
据库，为算法训练提供宝贵的数据资
源。

同时，中医的“经验医学”属性与
现代工程技术的融合存在天然鸿沟。
杨育沣表示，中医属经验医学，技术属
工程学科，二者脱节导致实验室算法
到二类医疗器械注册周期漫长。研究
院构建“政产学研用金”闭环，将大幅
缩短成果转化周期。

“更为关键的是标准。一个新兴
行业若没有统一、权威的疗效与安全
评价标准，就难以获得广泛认可和规

模化发展。”杨育沣表示，在行业早期
深度参与研究院工作，有助于中科尚
易与业界同仁共同确立“循经调理”等
技术路线的规范。

作为发起单位，中科尚易将主动
担当、深度参与、全力落地，以SY-4为
核心，为研究院提供多重支撑。“一方
面是全力投入共性技术平台建设，深
度参与‘AI+中医’共性技术平台，聚焦
中医治疗类智能装备、联合实验室开
展关键技术攻关，将我们的机器人技
术、循经诊疗技术开放共享，支撑平台
形成可复制、可转化、可推广的核心技
术底座。”杨育沣表示。

“另一方面，深度参与产业链生态
战略合作，围绕中医智能装备、智慧康
养等合作方向，把中科尚易的产品、渠
道、场景能力全面接入研究院生态，与
西苑医院、北京中医医院、京东方健
康、北京中医药大学等伙伴协同，打造
可落地、可规模化的标杆场景。”杨育
沣表示，此外，共建标准与生态，开放
合作，配合研究院建立数智中医技术
标准、应用标准、数据标准；同时以开
放姿态，吸引更多优质企业加入，打造

全国领先中医创新生态平台。

市场空间广阔

为何选择“AI+中医经络”作为主
攻赛道？杨育沣透露，这是政策支持、
市场需求与技术可行性共同作用的结
果。国家相关政策明确鼓励针灸、推
拿等中医机器人的研发，而传统推拿
行业面临的“好师傅难复制、人力成本
高、服务标准化难”等痛点，为技术解
决方案提供了广阔的市场空间。

当前市场上理疗机器人品类众
多，但多数仅停留在“机械按摩”“程序
化理疗”层面，而SY-4定位为“中医循
经诊疗设备”，二者存在本质差异。

杨育沣强调，普通机器人的底层
逻辑是程序化肌肉放松，感知仅为简
单压力反馈，执行精度停留在区域按
摩，数据仅记录使用次数，监管多属于
消费电子或一类器械。SY-4则以中
医经络辨证为核心，通过AI三维视觉
识别经络、深度学习动态调整方案，实
现毫米级穴位定位与多物理因子协同
刺激，生成结构化疗效数据用于算法

迭代，且严格按二类医疗器械路径研
发申报。

“SY-4不是在模仿人手，而是执
行一套数字化中医临床路径。”杨育沣
表示，该产品已在中国中医科学院西
苑医院等机构落地应用，通过精准复
刻名医手法，解决传统理疗标准化缺
失、疗效不稳定的痛点，为AI中医器
械商业化提供可复制样本。

在杨育沣看来，当前“AI+中医”
康养（治疗机器人）正处于“临床价值
验证与商业模式跑通”的关键期，已
跨越简单机械臂演示、概念性产品阶
段，头部企业推出具备真实诊疗逻辑
的工程样机，在社区、康养机构开展
真实世界研究，积累疗效证据。未来
1年至 2年，随着更多产品取得械证、
进入医院采购目录，行业将迎来规模
化放量。

“通过共建研究院，中科尚易旨在
联合产业力量，共同推动中医外治技
术从依赖个人经验的‘艺术’，走向可
量化、可复制、可验证的‘数据驱动’科
学，让‘AI+中医’真正惠及民生。”杨育
沣表示。

中科尚易创始人、董事长杨育沣：

推动中医智能化从“原型验证”迈向“规模应用”

本报记者 何文英

4月 7日晚间，盐津铺子食品股
份有限公司（以下简称“盐津铺子”）
披露 2025年年报。报告期内，公司
实 现 营 收 57.62 亿 元 ，同 比 增 长
8.64%；归母净利润 7.48 亿元，同比
增长16.95%。

盐津铺子董秘张杨对《证券日
报》记者表示，2025年盐津铺子坚守

“产品领先、渠道为王、体系护航”战
略主轴，聚焦三大核心零食赛道，以
品类品牌战略为牵引，凭借大单品矩
阵、全渠道布局及股东回馈举措，实
现稳健发展。

2025年，“大魔王”与“蛋皇”两
大战略子品牌构成的大单品矩阵，成
为该公司业绩增长的核心引擎。年
报显示，2025年公司休闲魔芋制品
营 收 达 17.37 亿 元 ，同 比 增 长
107.23%，占总营收比重为 30.15%。
其中，“大魔王”与六必居联名的麻酱
素毛肚成为现象级爆款，2025年8月
份单月销售额突破2亿元。“蛋皇”品
牌表现亮眼，蛋类零食全年营收6.28
亿元，同比增长8.35%。

广东省食品安全保障促进会副
会长朱丹蓬在接受《证券日报》记者
采访时认为：“大单品战略是盐津铺
子营收净利双增的核心，未来公司有
望复制‘大魔王’的成功模式，打造更
多爆款。同时，公司精准卡位细分赛

道，产品力与渠道力深度融合，有望
进一步提升市场份额。”

2025 年，盐津铺子构建起全渠
道网络，国内国际市场协同发力。国
内市场中，量贩渠道与鸣鸣很忙等头
部品牌深度合作；会员制商超渠道已
在山姆上新三款蛋白质类SKU；定量
流通渠道聚焦三四线城市，成为新增
量引擎。

面对电商流量成本上升，该公司
聚焦核心单品、清理低效 SKU，优化
费效比，并提出从供应商升级为商超

“增长伙伴”，重构渠道价值。
此外，公司海外市场实现重大突

破，全年海外收入 1.71亿元，同比增
长172.47%。目前，公司产品已远销
30多个国家和地区，与泰国 7-11等
主流渠道建立合作。

股东回报方面，盐津铺子推出
大规模股份回购方案，拟以不超过
109.32 元/股的价格，回购 260 万股
至 300万股股份，回购期限不超过 6
个月。继 2025年中期 10派 4元（含
税）之后，公司此次又打算实施 10
派 10 元（含税）的 2025 年利润分配
方案，合计派发现金股利 2.73 亿
元。本次利润分配顺利实施后，公
司自 2017年 2月份上市至今累计现
金分红将达到 21.19亿元，远超 IPO
募集资金 2.83 亿元。此外，公司已
连续 7 年获深交所信披评价考核

“A”级评价。

盐津铺子去年营收净利双增长
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