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第一节 重要提示
1、本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到www.sse.com.cn网站仔细阅读年度报告全文。
2、本公司董事会及董事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、完整性，不存在虚

假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。
3、公司全体董事出席董事会会议。
4、容诚会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。
5、董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案
经公司第七届董事会第十六次会议以及2024年年度股东大会决议，公司2025年半年度以实施权

益分派股权登记日登记的总股本为基数分配利润，向全体股东每10股派发现金红利0.50元（含税），
合计派发现金红利26,400,921.20元（含税）。本次不送股，不转增股本，剩余未分配利润全部结转以后
年度分配。

经公司第七届董事会第二十次会议决议，公司2025年度拟以实施权益分派股权登记日登记的总
股本为基数分配利润，向全体股东每10股派发现金红利0.70元（含税），不以公积金转增股本、不送红
股。截至 2026 年 4 月 21 日，公司总股本为 528,018,424 股，以此计算合计拟派发现金红利 36,961,
289.68元（含税），本年度公司现金分红（包括 2025年半年度已分配的现金红利 26,400,921.20元（含
税））总额63,362,210.88元（含税），占2025年度合并报表归属于上市公司股东的净利润的30.88%。剩
余未分配利润结转至下年度。

如在公司2025年度利润分配方案公告披露之日起至实施权益分派股权登记日期间，公司总股本
发生变动的，公司拟维持每股分配比例不变，相应调整分配总额。

本次利润分配预案尚需提交公司股东会审议。
截至报告期末，母公司存在未弥补亏损的相关情况及其对公司分红等事项的影响
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2、报告期公司主要业务简介
（一）洁净室概述
1、洁净室定义
洁净室是指将一定空间范围内空气中的微粒子、有害气体、细菌等微污染物排除，并将室内的洁

净度、温度、湿度、压力、气流速度与流向、噪音、电磁干扰、微振动、照度、静电等控制在某一需求范围
内，而给予特别设计的空间。

2、洁净室分类
洁净室按主要受控对象及应用领域，可以分为工业洁净室及生物洁净室。两种洁净室的差异体

现在控制对象不同，且不同的应用场景对于洁净室建设的复杂性和难度也存在较大差异。
工业洁净室以无生命微粒为主要控制对象，主要应用领域包含半导体及泛半导体、新型显示、航

空航天及其他高端制造业，对无生命微粒控制标准严格洁净度等级更高。生物洁净室以无生命悬浮
微粒和微生物等生命微粒为主要控制对象，主要应用领域涵盖生命科学、食品药品大健康、医院手术
室等领域，对于微生物等生命微粒控制标准更加严格。

3、洁净室构成
洁净室由洁净室系统、洁净室工艺系统及二次配系统构成，但工业洁净室和生物洁净室的具体构

成存在一定差异。
1）工业洁净室构成
①洁净室系统，主要包括洁净室结构系统（保证洁净室正压或负压的结构系统）、通风空调系统、

电气系统、消防系统、洁净室控制系统和防微震系统等；
②洁净室工艺系统（保障生产制程设备运行的系统，也称“一次系统”），主要包括纯水系统、废水

系统、废液处理系统、工艺排气系统、特气系统、大宗气系统、化学品系统、工艺真空及清扫真空系统、
工艺冷却水系统、工艺控制系统、工艺自动化系统等；

③二次配系统，指在洁净环境下，将工艺系统从一次系统与各种工艺设备有效连结，确保工艺设
备有效运行的连接系统。

工业洁净室构成情况如下：

2）生物洁净室构成
①洁净室系统，主要包括洁净室结构系统（保证洁净室正压或负压的结构系统）、通风空调系统、

电气系统、弱电系统、消防系统、洁净室控制系统、环境监测系统等；
②洁净室工艺系统，主要包括工艺冷却水系统、纯水系统、注射水系统、纯蒸汽系统、纯压缩空气

系统、特气系统、生产废水系统、活毒废水系统、除尘系统、排气系统等；
③二次配系统，指在洁净环境下，将工艺系统从一次系统与各种工艺设备有效连结，确保工艺设

备有效运行的连接系统。
生物洁净室构成情况如下：

4、洁净室的重要性
洁净室为高科技产业科研及生产过程创造稳定有效、参数受控的环境空间，降低外部环境干扰，

保证高科技产品的良品率和安全性，是高科技产业不可分割的组成部分。
高科技产业对产品加工的精密化、微型化、高纯度、高质量和高可靠性要求严苛，洁净环境及工艺

系统是保证高科技产品研发、生产顺利进行的关键因素。例如，在半导体行业的芯片生产过程中，空
气中的微小粒子附着于电路上，会引起微电子元器件和电路缺陷，影响产品良率甚至导致企业停工，
造成巨大的经济损失；在生物制药方面，细菌等微生物产生的污染可能会导致药品质量不达标，严重
时危害生命健康。

5、洁净室的特点
1）应用于下游新兴高科技领域，是与高科技领域并行的投资驱动型行业
洁净室是高科技产业的基础性建设设施，其需求通常来源于对环境要求严格的半导体及泛半导

体、新型显示、生命科学等高科技产业的新建厂房或厂房改造活动，是高科技产业发展必要的前序性
投入。因此，洁净室行业发展与高科技产业投资紧密相连。

2）洁净室非标准化特征明显
洁净室应用于高科技产业的众多细分行业，生产工艺复杂，技术要求多样化，即使为同一领域，由

于产品生产工艺的不同也会导致洁净室的各项指标存在较大的差异，同一洁净室根据工序的不同也
存在区域性的指标差异。因此，洁净室作为提升高科技产品生产良品率和安全性的基础性产业，其建
造需要进行差异化设计，并采用不同功能的子系统集成以实现洁净空间各项指标受控，非标准化特征
明显。

3）设计和建设复杂，建造费用高
洁净室的建造与高科技产业的技术、工艺具有紧密的关联性，需要在深刻理解客户需求，结合客

户产品制程的情况下，合理配置洁净室等级，确定项目方案和洁净控制技术，并采用差异化的子系统
集成以实现洁净环境受控，具有设计和建设复杂的特点。且由于半导体及泛半导体、新型显示等高科
技产业一次性建厂投资规模大，产线的建设通常分阶段完成，现有产线的技改及产能扩充需在设备生
产运行条件下完成，相关建设难度大。

随着产品的迭代更新和技术提升，高科技产业对洁净室环境的要求不断提高，洁净室内子系统也
不断增多，导致洁净室设计和建造难度不断增加，建造费用也随之提高。

（二）行业发展情况
洁净室为高科技产业提供洁净的研发和生产环境，保证高科技产品的良品率和安全性，是高科技

产业不可分割的组成部分。
《中华人民共和国国民经济和社会发展第十四个五年规划和2035年远景目标纲要》明确聚焦新

一代信息技术、生物技术、新能源、新材料、高端装备、新能源汽车、绿色环保以及航空航天、海洋装备
等战略性新兴产业，加快关键核心技术创新应用，加快生物医药、生物育种、生物材料、生物能源等产
业的发展。随着制造强国战略的持续推进，国内半导体及泛半导体、新型显示、生物医药等国家战略
新兴产业快速发展，洁净室是高科技产业发展必要的前序投入，高科技产业投资的快速增长驱动洁净
室行业市场的持续扩容。

海外市场方面，近年来，东南亚成为世界经济增长最快的区域之一，在全球市场和产业链中的重
要性日益提升，通过实施积极的财政和货币政策，凭借低劳动成本、税收优惠等优势，逐渐成为众多企
业构建全球化产业布局的重要选择。尤其在电子产业领域，大型科技企业纷纷在东南亚国家投资建
厂。中国洁净系统集成服务商基于公司战略发展规划及全球化业务布局的考虑，也在积极拓展东南
亚市场，提高市场占有率、国际化服务水平以及影响力。

（1）半导体及泛半导体产业
伴随人工智能、云计算、物联网、大数据、5G/6G、产业数字化等新一代信息技术应用，数据中心、

无人驾驶等产业发展的驱动，以及我国半导体产业国产化替代进程的不断推进，自给率的不断提升，
半导体产业投入将持续加大，新建产能不断增长。同时，新技术、新工艺的不断更新迭代，推动半导体
产业的可持续发展，促使半导体产业产线改造及技术升级。伴随半导体产业需求增长和技术升级迭
代的演变，洁净室市场亦将迎来良好发展。

2024年5月，国家集成电路产业投资基金（以下简称“大基金”）三期正式设立，注册资本达3,440
亿元人民币，本次大基金三期的注册资本超过前两期之和，规模超预期，彰显了我国政府对半导体产
业的支持力度，大基金的设立有助于本土半导体产业加速发展，国产替代比例较低的领域（如先进制
程产业链、存储产业链等）有望获得大基金的支持，届时将为洁净室行业提供广阔的市场空间。

我国芯片自给率较低，急需国产替代，以碳化硅（SiC）、氮化镓（GaN）、氧化锌（ZnO）等为代表的第
三代半导体也是未来主要增长点之一。第三代半导体由于其具备高击穿电场、高热导率、高电子饱和
速率及抗强辐射能力等优异性能，更适合于制作高温、高频、抗辐射及大功率电子器件，在半导体照

明、新一代移动通信、能源互联网、高速轨道交通、新能源汽车、消费类电子等领域有广阔的应用前
景。受益于新能源汽车、快充电源、光伏及储能等下游应用领域高速发展，以及大尺寸将成为第三代
半导体主要趋势，推动第三代半导体实现高速增长，进而带动洁净室建设投资增加。

另外，随着光伏技术的不断进步，光伏产业将呈现技术多元化的发展趋势，以TOPCon、BC和HJT
为代表的N型技术作为新一代光伏技术，凭借高发电量、高效率、更低度电成本等显著优势，迅速占据
市场主导地位。光伏新能源先进产能的快速扩建，也将带动洁净室行业需求持续放量。

（2）新型显示产业
在AI等驱动消费电子迭代升级的大趋势下，消费电子产品的深度与广度持续扩展，整体向着品

质化、个性化方向不断发展，智能手机、平板电脑、车载显示、可穿戴设备等新产品持续涌现，中高端显
示面板需求旺盛，随着OLED下游各应用领域的显示面板更新换代，为积极抢占市场机遇，全球头部
显示面板厂商如京东方、维信诺、华星光电、天马微电子等均在加速产能布局，投资建设高世代OLED
产线，进而带动洁净室建设需求规模不断增长。

在市场需求和技术创新的双重驱动下，LCD、OLED等主流技术仍将不断迭代演进，并通过渐进式
创新提升消费者体验。除了处在主赛道上的LCD、OLED技术之外，Mini-LED、Micro-LED、激光等新
兴显示技术也在竞相发展，为显示终端市场提供了更多差异化产品，创造了新的应用场景，成为促进
新型显示行业可持续发展的重要推动力，也为洁净室升级改造提供了广阔的市场空间。

（3）生命科学及食品药品大健康产业
近年来，以生命科学为基础的生物技术不断突破，已广泛应用于单克隆抗体、重组蛋白、疫苗及基

因和细胞治疗药物等生物医药行业，带动生物医药行业不断发展。另外，我国提出健康中国发展理
念，将“大健康”行业上升为国家战略，食品、化学药品、医疗器械等作为食品药品大健康产业的重要组
成部分，其产品的安全性成为人民健康的最基本保障。

尽管短期内医药产业有待慢慢复苏，但从长期来看，随着生物医药的不断发展，以及人们对食药
安全的持续关注、对健康意识的不断增强，生命科学、食品药品大健康产业将获得较好发展，其对生物
洁净室的需求量将不断增加。

（三）行业主要壁垒

（1）项目经验及客户资源壁垒
洁净室是半导体及泛半导体、新型显示、生命科学等高科技产业研发、生产过程中不可分割的组

成部分，其系统的安全和稳定是客户生产运营的重要保障。经验丰富且拥有良好品牌声誉，能够提供
安全、稳定洁净室系统的企业将会是客户首选对象。一方面，洁净室下游行业建厂投资巨大，而洁净
室作为其研发、生产环节的核心组成部分，一旦系统和环境稳定性出现问题，将对客户产能、产品质量
等产生重大影响，造成客户巨大的损失。另一方面，洁净室系统的不稳定，可能会导致有害气体或微
生物的泄露，将会危害人体健康，甚至危及生命。因此，洁净室服务无试错机会，客户一旦与之建立合
作关系，在合作过程中表现出良好的专业服务能力、稳定的产品性能和品牌声誉优势的企业更容易与
客户建立长期稳定的合作关系，同时客户往往具有较强的粘性。

丰富的项目经验和稳定的客户资源等都是企业生产经营的长期积淀，而行业新进入者往往较难
在短时间内形成较强的影响力及获得客户的认可。因此，项目经验及客户资源是进入该行业的壁垒。

（2）项目管理能力壁垒
半导体及泛半导体、新型显示、生命科学等领域投资巨大，且半导体及泛半导体、新型显示等产品

周期更新迭代快，需要快速投入生产，并形成收益。洁净室作为上述产业研发、生产必不可少的组成
部分，投资方对其建设工期要求较高，周期相对较短。同时由于洁净室系统复杂，涵盖的专业领域众
多，相关设备及材料的品牌、种类及质量等级差异大，各分包商人员众多，需要精细化的管理能力，能
够对各环节进行有效的协调安排。此外，洁净室系统的复杂性导致其需要根据客户需求和项目实际
情况及时优化改进，只有具备丰富的经验积累、能够理解和实现客户需求，以及对项目快速细节变更
的准备和快速响应等综合管理能力的企业，才能在较短周期内完成洁净室建设并达到安全稳定可交
付状态，有效助力客户管控成本和工期。

综合全面的管理能力需要企业长时间地学习掌握，新的行业进入者很难在短期内实现这一目
标。因此项目管理能力是进入该行业的壁垒。

（3）技术壁垒
洁净室是数十项系统的集成，是跨行业、跨专业、跨学科的技术密集型产业，具有专业程度高，系

统性强的特征。随着我国制造业的产业升级，智能制造的全面推进，为了满足高科技产业研发、生产
过程对洁净环境的要求，洁净室已经发展成为一个高度系统化、智能化、现代化的集成系统。从而要
求行业内企业具备强大的技术实力、丰富的技术储备和持续的技术创新。新进入者难以在短期内形
成完善的技术体系，无法保障洁净室项目及时、高质量的交付。因此对新进入者而言，本行业具备一
定的技术壁垒。

（4）行业资质和项目业绩壁垒
我国对洁净室行业实行严格的资质管理，颁布了一系列的法律法规，建立了严格的市场准入机

制。拥有的资质等级直接关系到企业在行业中的业务承接能力。通常洁净室建设规模大、投资额高，
下游行业基于项目质量管控考虑，往往通过招标的形式确定供应商，招标方要求投标企业具备应标资
质以及类似项目实施业绩，企业只有取得相应等级的资质证书以及具备类似项目实施业绩，才有资格
入围相应项目。而申请应标资质需要企业在过往业绩、注册资本、专业技术人员、技术实力和管理能
力等方面满足相应的要求；同时，项目实施业绩也是企业长期不断积累形成，是企业自身实力的证
明。因此，本行业具有较高的资质和项目业绩壁垒。

（5）人才壁垒
洁净室行业属于技术密集型产业，其核心竞争力之一是技术人员和管理人员的规模和素质。技

术人员不仅需要全面掌握本行业涉及的专业知识，还要深刻理解下游行业技术情况。下游客户对洁
净室等级要求的不断提升，对技术人才的要求也越来越高，具备本行业及下游行业较强的专业知识和
丰富的实践经验的复合型技术人才团队是生产经营的重要保障。

同时，本行业企业需要在满足客户需求的基础上，协调项目实施各环节有序进行，并实现全流程
的高效组织。只有具备丰富项目经验和综合管理能力的人才团队，才能在项目过程中综合协调各要
素、及时调整项目变更，保证在要求工期内完成项目交付。培养技术与管理人才需要一定的时间和项
目经验积累，从外部引进高端人才需支付较高的人力成本。对于行业新进入者，很难在短期内聚集大
量的技术与管理人才，因此本行业具备一定的人才壁垒。

（四）行业竞争格局
随着下游半导体及泛半导体、新型显示、生物制药等行业的发展，传统机电安装企业也纷纷转型

试图进入本行业。
由于洁净室系统结构复杂，专业程度高，系统性强，本行业内大部分企业规模较小，技术水平与综

合解决方案能力有限，普遍集中在对洁净等级要求不高的低端市场，价格竞争激烈。而只有较少企业
具备专业技术、资金实力、项目经验与业界口碑及综合管理能力，能够提供大规模、中高等级洁净室系
统集成服务。

大规模、中高等级洁净室市场应用领域广泛，部分企业受自身规模、发展阶段、项目经验和管理水
平等综合能力的限制，往往只专注于某一领域，以求在其优势行业内站稳一席之地。而少数项目经验
丰富的企业，能够掌握洁净室系统集成关键技术，并通过自身优势，使其有能力在不同行业提前布局，
将项目经验应用在各个领域，在自身发展过程中逐步形成了多领域洁净室服务品牌优势，其在行业发
展过程中受下游产业周期性变化的影响较小，具有较强的业务扩展能力、抗风险能力和盈利能力，在
市场中占据较为稳定的市场份额。

（五）公司主营业务情况
公司专注于为国内外高科技产业的建厂、技改等项目提供专业的洁净系统集成整体解决方案，深

度聚焦电子（半导体及泛半导体、新型显示、精密电子等）以及生命健康（生命科学、食品药品大健康
等）两大中高端产业领域，是国内少数具备承接多行业主流项目的洁净系统集成解决方案提供商之
一，凭借在跨行业应用、大规模大跨度洁净空间管控、高精度洁净控制等关键核心技术的深厚积累，以
及众多主流标杆项目的实施经验，构建起差异化竞争优势。

1、公司的服务内容
公司作为高科技产业洁净系统集成解决方案高价值服务提供商，具备“设计-采购-制造-施工”

（EPFC）全生命周期及一体化服务能力，能够为客户提供包括工业洁净室和生物洁净室的项目咨询、
设计、采购、制造、项目管理及实施、系统调试及验证、二次配管配线、运行维护等一系列专业化服务。

公司一体化服务体系

2、公司的业务范围

3、公司服务的下游产业领域
公司长期聚焦于中高端洁净市场领域，中高端需求由于技术难度更高、对洁净室实施质量标准要

求更为严格等，具有一定的行业壁垒。同时，公司在下游多产业领域综合布局，在发展过程中逐步形
成了多领域洁净系统集成服务品牌优势，具有较强的业务扩展能力、抗风险能力和盈利能力。

4、公司的业务资质
公司拥有较为全面的业务资质，能够更好地为国内外客户提供全方位、全过程服务。

5、公司的行业地位
公司深耕洁净系统集成行业30余年，已发展成为我国洁净系统集成行业头部企业之一。公司凭

借优质的客户资源、丰富的项目经验、良好的服务质量与业绩口碑、下游多产业领域布局优势等，形成
了较强的市场竞争力，在中高端洁净市场占据较为稳定的市场份额。

（六）公司主要经营模式
公司主要为国内外高科技产业客户提供洁净系统集成专业服务，公司在洁净室传统建设模式下，

嵌入“F”（工厂化制造）能力，运用模块化技术，重构项目交付逻辑，逐步采取现场安装施工与工厂模块
化制造相结合的混合交付模式，以更灵活、更高价值的EPFC整体解决方案，进一步提升服务质量和
服务效率。

公司主要通过招投标方式承接项目。在项目建设前期，公司专业团队提供可研与咨询服务；项目
承接后，公司与客户共同完成详细设计与合规性审查，并制定详细的项目管理和实施方案；在项目执
行过程中，组织供应链、物流完成定制化的物料供应；并结合设计方案及项目实际，对部分工序、系统
等进行工厂模块化预制，或者在工厂内制造成为功能性的模块化产品，让项目建设从施工现场转移至
工厂，再运输至现场进行简单安装，快速调试测试，即可投入使用，完成高质量、高效率交付。

公司配备有设计、采购管理、模块化制造、施工管理、分包管理、进度控制、安全管理、质量管理、调
试验证等完备的管理和实施团队，在项目实施过程中，管理团队对项目全过程进行集中统筹、组织协
调、监督指导和统一管理，着重对核心工艺和工序进行实施把控，将非关键、技术含量不高的环节进行

分包。
在洁净室实施完成且系统调试通过后，伴随生产设备进入洁净室，进一步实施二次配业务，对相

关生产设备与洁净系统管线进行有效衔接并调试，使设备进入可运行状态。项目完工后，进行项目验
收及竣工结算和后续的项目维保。

3、公司主要会计数据和财务指标
3.1 近3年的主要会计数据和财务指标
单位：元 币种：人民币

总资产

归属于上市公司股东的
净资产

营业收入

利润总额

归属于上市公司股东的
净利润

归属于上市公司股东的
扣除非经常性损益的净

利润

经营活动产生的现金流
量净额

加权平均净资产收益率
（%）

基本每股收益（元／股）

稀释每股收益（元／股）

2025年

5,497,011,561.58
2,994,860,269.14
4,133,254,366.41
288,489,432.73
205,164,795.79

196,393,954.60

77,184,355.80
6.97
0.39
0.39

2024年

5,659,873,743.21
2,879,737,936.82
5,244,345,617.93
293,826,699.59
212,259,296.51

204,385,449.63

215,318,494.08
7.48
0.41
0.41

本年比上年
增减(%)
-2.88
4.00

-21.19
-1.82
-3.34

-3.91

-64.15
减少0.51个百分点

-4.88
-4.88

2023年

5,078,410,279.81
2,771,582,658.58
3,979,609,508.87
280,208,775.26
213,973,470.76

209,613,278.96

213,593,519.31
9.44
0.45
0.45

3.2 报告期分季度的主要会计数据
单位：元 币种：人民币

营业收入

归属于上市公司股东的净利
润

归属于上市公司股东的扣除
非经常性损益后的净利润

经营活动产生的现金流量净
额

第一季度
（1-3月份）

1,037,005,668.00
44,197,410.03
42,221,981.27

-677,945,041.55

第二季度
（4-6月份）

1,386,842,554.97
39,297,876.79
36,922,447.21
35,230,290.26

第三季度
（7-9月份）

852,589,716.64
49,461,177.36
46,928,219.11
-44,310,885.35

第四季度
（10-12月份）

856,816,426.80
72,208,331.61
70,321,307.01
764,209,992.44

季度数据与已披露定期报告数据差异说明
□适用 √不适用
4、股东情况
4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况
单位: 股

截至报告期末普通股股东总数（户）

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户）

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户）

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户）

前十名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称
（全称）

柏盈柏诚投资控股（无
锡）有限公司

过建廷

无锡荣基企业管理合伙
企业（有限合伙）

无锡金源融信产业投资
企业（有限合伙）

王治星

徐刚

王强

香港中央结算有限公司

沈亚芬

许琨

上述股东关联关系或一致行动的说明

表决权恢复的优先股股东及持股数量
的说明

报 告 期 内 增
减

-529,600
642,610

370,144

期末持股数量

260,000,000
100,000,000
15,000,000
3,680,000
1,741,310
1,550,093
1,414,500
1,122,940
1,067,100
922,900

公司股东柏盈柏诚投资控股（无锡）有限公司和无锡荣基企业管理合伙企
业（有限合伙）均系过建廷控制的企业。除此之外，公司其他股东之间，未

知是否存在关联关系，也未知是否属于一致行动人。

无

比 例(%)

49.24
18.94
2.84
0.70
0.33
0.29
0.27
0.21
0.20
0.17

持有有限售条
件的股份数量

260,000,000
100,000,000
15,000,000

38,638
33,959

0
0

质押、标记或冻结
情况

股份
状态

无

无

无

无

无

无

无

无

无

无

数量

0
0
0
0
0
0
0
0
0
0

股东
性质

境内非国有
法人

境内自然人

境内非国有
法人

境内非国有
法人

未知

未知

未知

未知

未知

未知

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图
√适用 □不适用

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图
√适用 □不适用

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前10 名股东情况
□适用 √不适用
5、公司债券情况
□适用 √不适用
第三节 重要事项
1、公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。
（1）新增合同额
2025年度，公司新增合同额（不含税）376,226.21万元；其中，分行业看，半导体及泛半导体、新型

显示、生命科学及食品药品大健康、其他电子金额分别为269,749.64万元、40,365.55万元、35,841.03万
元、29,485.67万元，占比分别为 71.70%、10.73%、9.53%、7.84%；分业务看，洁净室系统集成及机电工
艺系统合计金额 198,617.44万元，二次配金额 175,940.58万元，占比分别为 52.79%、46.76%；分地区
看，境内、境外金额分别为335,949.55万元、40,276.66万元，占比分别为89.29%、10.71%。

（2）在手订单
截至2025年12月31日，公司在手订单（即：尚未确认收入部分）金额244,845.68万元（不含税），其

中，分行业看，半导体及泛半导体、新型显示、生命科学及食品药品大健康、其他电子金额分别为164,
154.42 万元、41,798.95 万元、27,786.19 万元、10,352.27 万元，占比分别为 67.04%、17.07%、11.35%、
4.23%；分业务看，洁净室系统集成及机电工艺系统合计金额111,359.92万元，二次配金额132,074.89
万元，占比分别为45.48%、53.94%；分地区看，境内、境外金额分别为223,474.07万元、21,371.62万元，
占比分别为91.27%、8.73%。

公司在手订单根据项目履约进度逐步转化为收入。正常情况下，公司项目的密集执行期一般为
6-12个月，其中，二次配业务执行周期可能会受到业主方工艺机台分批到货的影响而有所延长。

2026年1月1日至4月21日，公司新增合同额（不含税）432,154.47万元，其中主要为境内半导体
及泛半导体产业订单，占比80.39%；叠加2025年末在手订单情况，公司2026年度经营业绩得到有力
保障。

（3）经营成果分析
2025年度，公司实现营业收入413,325.44万元，较上年同期下降21.19%，主要系下游产业客户建

厂计划节奏、公司项目承接时点及项目执行周期等因素所致。
2025年度，公司半导体及泛半导体、新型显示、生命科学及食品药品大健康、其他电子实现收入

分别为 287,202.44万元、53,671.58万元、36,255.44万元、35,519.98万元，占主营业务收入比例分别为
69.49%、12.99%、8.77%、8.59%。受益于下游半导体、新型显示等电子产业的投资扩容保持高景气，公
司电子产业（半导体及泛半导体、新型显示以及其他电子合计）收入占比近三年保持在85%-92%，贡
献公司主要收入。

2025年度，公司洁净室系统集成、机电工艺系统、二次配业务实现收入分别为 175,801.24万元、
121,999.69万元、114,359.90万元，占主营业务收入比例分别为42.54%、29.52%、27.67%。从业务构成
来看，公司二次配业务占比逐年提升。

2025年度，公司境内、境外业务实现收入分别为377,501.24万元、35,790.56万元，占主营业务收入
比例分别为91.34%、8.66%；其中，境外业务收入较上年同期大幅增长101.04%，且相对占比有所提升。

2025年度，公司实现归属于母公司股东的净利润20,516.48万元，较上年同期下降3.34%，实现扣
除非经常性损益后归属于母公司股东的净利润19,639.40万元，较上年同期下降3.91%。得益于综合
毛利率持续改善以及坏账准备计提金额收窄，公司 2025年度净利润下降幅度低于营业收入下降幅
度，具体分析如下：

①综合毛利率持续改善
2025年度，公司实现综合毛利率11.93%，较上年同期增加1.93个百分点。
国内业务方面，面对国内市场一定的竞争压力和挑战，公司坚定执行“提质增效”计划，深挖各种

潜力，不断优化经营策略，加强项目承接、成本预算、项目执行以及项目结算等各环节的精细化管控，
持续提升经营质量。公司 2025年度国内业务实现综合毛利率 11.63%，较上年同期增加 1.67个百分
点，“提质增效”行动取得一定成效。

海外业务方面，公司积极开拓东南亚海外市场，公司2025年度海外业务实现综合毛利率15.07%，
较国内业务综合毛利率要高出3.44个百分点，海外业务在收入快速增长的同时毛利率较国内要高，对
公司整体毛利率提升明显。

②坏账准备计提金额收窄
2025年度，公司持续强化项目应收款项回收管理，执行每周专项跟踪和监督等常态化机制，明确

各事业部、各项目的回款目标和具体计划，将责任落实到人，多举措全方位推进项目款项的回收，期末
项目应收款项规模得到有效控制。2025年度，公司项目应收款项（报表科目包括应收账款、合同资产
以及重分类列示于其他非流动资产的到期期限在一年以上的质保金）坏账准备计提金额为 2,373.26
万元，较上年同期减少3,130.32万元。

（4）现金流分析
报告期内，公司高度重视现金流管理，贯彻落实项目进度款、验收、决算等事项的事前、事中、事后

持续跟踪机制，提升项目结算及回款效率，严控回款风险，同时，强化资金收支和整体统筹力度，保持
现金流稳定、健康。2025年度，公司经营活动现金流量净额为7,718.44万元，截至2025年12月31日，
公司现金及现金等价物余额为211,548.74万元，现金流整体情况良好。

2、公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终
止上市情形的原因。

□适用 √不适用
董事长：过建廷
董事会批准报送日期：2026年4月21日


