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本报记者 丁 蓉

4月23日，集邦咨询顾问（深圳）有限公司在深圳市
举行2026新型显示产业研讨会，Micro LED（微型发光
二极管）在光通信领域的产业落地进程成为与会者关
注的焦点。该公司资深研究副总经理邱宇彬在接受

《证券日报》记者采访时表示：“显示与非显示领域的双
轨应用，让Micro LED技术价值重塑，更多资本有望投
向这一赛道，推动产业规模扩大、成本下降。未来3年
至5年，将是Micro LED技术发展的关键窗口期。”

2025年，Micro LED在显示领域的商业化落地迎
来重要进展，多家智能眼镜厂商采用这一技术，使该
技术在智能眼镜市场的渗透率快速攀升。与此同时，
Micro LED技术开始在光通信等非显示应用领域崭露
头角。

“在光通信领域，Micro LED最大的优势是功耗非
常低，同时因为传输距离很短，Micro LED信号在光传
输上的损耗也可控，这些优势让Micro LED成为一个
非常好的解决方案。”邱宇彬表示。

显示行业企业高度关注这一技术发展趋势，并凭
借技术积累，积极进行跨界布局。

深圳市洲明科技股份有限公司在投资者互动平
台上表示：“相比传统‘窄而快’的激光器方案，Micro
LED光通信是一种‘宽而慢’的通信方式，依托Micro
LED阵列组成并行通信架构能有效提升带宽。这一
技术路线自微软开发了原型机后，得到了业界广泛关
注，但目前整体成熟度较低。公司与上游伙伴进行了
相关技术的研讨与探索，从技术到实际产品需要全产
业链共同推动。”

厦门乾照光电股份有限公司在Micro LED光通信
领域积极与高校、企业开展产学研合作，针对性开发
多款专用芯片，已进入送样验证阶段。该公司2025年
年报显示，2026年，公司计划推出Micro LED光通信产
品高速样机，持续验证核心性能及应用场景，为共封
装光学短距光互联的商用落地提供核心器件支撑。

三安光电股份有限公司与清华大学等在Micro
LED光电器件与高速光通信领域展开深度合作，共同
推进相关技术的研发与应用验证。该公司相关负责人
在投资者互动平台上表示：“公司生产的Micro LED光
源器件已送样国内外头部企业进行模组组装验证。”

深圳市兆驰股份有限公司依托在Micro LED芯片
与光通信领域的技术及经验积累，已对Micro LED光
互连技术进行前瞻性、系统性布局，目前处于前期研
发阶段。该公司相关负责人表示，公司主要承担核心
光源供给角色，向合作科研机构提供Micro LED光源，
并配合开展键合工作。

邱宇彬表示：“显示企业凭借技术积累和产能优
势，有望在这一新兴赛道抢占先机。同时，显示企业
需重视与原有光通信领域厂商发挥协同效应，充分发
挥各自生产优势，推进该技术商业化落地，实现自身
的转型升级。”

中信证券股份有限公司研报显示，Micro LED有
望凭借在功耗、速率、稳定性等方面的优势，成为中距
离光互连的重要解决方案。目前行业仍处于前期准备
及研发阶段，核心瓶颈在于发光芯片性能、光学系统配
合等环节，行业有望在2027年后逐步进入落地阶段。

Micro LED跨界光通信
显示企业迎发展新机遇

本报记者 李豪悦

近期，影视行业与AI深度融合的话题频频登上
热搜。

在4月21日举行的爱奇艺世界大会论坛上，爱奇
艺首席内容官王晓晖表示，AI技术有效破解了“大规
模、个性化、头部内容”的不可能三角。

据了解，在此次大会上，爱奇艺宣布推出“三大计
划”。其中，“燎原计划”将大幅提升AIGC作品数量，
2026年全年计划上线40余部电影，后续立项制作的项
目中，AIGC电影占比将达50%。此外，全AI生成电影

《灵魂摆渡·浮生梦》已在开发中。在基础设施层面，
爱奇艺已推出专业级影视制作平台纳逗Pro，集成近
70个智能体，覆盖编剧、导演、美术、剪辑全流程，并向
创作者开放IP库、数字资产库等核心资源。

4月15日，在第十三届中国网络视听大会上，就AI内
容制作的最新进展，腾讯公司副总裁、腾讯在线视频董
事长孙忠怀表示，腾讯视频将推出全流程AI制作的长视
频内容，包含十几集连续剧与90分钟电影，预计2026年
第三季度正式发布。“目前业界利用AI做的视频更多是
两三分钟的‘玩梗’‘创意’内容，30分钟以上的内容比较
少，腾讯视频正在突破这一空白地带。”孙忠怀说。

两大视频平台加码押注AI，根源在于传统长剧的
吸引力和商业价值不断走弱。云合数据统计，2025年
上新长剧霸屏榜TOP20正片有效播放296亿，同比缩
减20%。

短剧和AI剧的快速发展对传统长剧形成了显著
冲击。《中国网络视听发展研究报告（2026）》显示，
2025年12月份，微短剧应用人均单日使用时长达129
分钟，已超越长视频。DataEye数据显示，2026年一季
度，AI剧/漫剧总播放量近1300亿，其中AI仿真人剧播
放量约750亿。

“全力转向AI，已成为行业共识。”某头部影视公
司高管对《证券日报》记者表示，“现在不投入AI，万一
错过机会被淘汰了怎么办？”

不过需要注意的是，影视行业与AI的加速融合，
也引发了部分质疑。艾媒咨询调研数据显示，46.7%
的用户对AI漫剧的配音情感不足感到不满，还有
44.9%的用户认为AI生成的角色过于扁平化。

“AI或许能解决成本与效率的燃眉之急，但不能
避开影视以人为本的核心本质。如果抛开人的价值，
无视用户的情感需求，技术追赶到最后未必能带来打
动人心的作品。”上海夏至良时咨询管理有限公司高
级研究员杨怀玉对《证券日报》记者表示。

在此次爱奇艺世界大会论坛上，知名导演贾樟柯
表示，电影中最迷人的部分往往来自与自然的互动和
意外，如何在AI电影中保留这种灵性，是需要持续思
考的命题。

视频平台加码押注AI内容
本报记者 刘 欢

东方财富Choice数据显示，截
至4月23日，A股钢铁行业已有24家
上市公司披露了 2025年年度报
告。综合年报及行业数据来看，钢
铁企业展现出强劲的韧性，行业整
体盈利修复态势显现。同时，以高
端化、数智化、绿色化为核心的转
型战略加速落地，我国钢铁行业正
加速从规模扩张迈向高质量发展。

企业持续推进降本增效

2025年，钢铁行业以“减量提
质、结构重塑”为核心，呈现出盈利
修复、波动前行的特征，这一态势
从行业宏观数据与企业年报中均
可以得到清晰印证。

国家统计局数据显示，2025
年，全国粗钢产量9.61亿吨，同比下
降4.4%；生铁产量8.36亿吨，同比下
降3%；钢材产量14.46亿吨，同比增

长3.1%；折合粗钢表观消费量8.29
亿吨，同比下降7.1%。

中国钢铁工业协会统计数据
显示，2025年，重点统计企业累计
营业收入为6.1万亿元，同比下降
3.1%；营业成本为5.7万亿元，同比
下降4.5%；利润总额1151亿元，同
比增长1.4倍，其中钢铁主业盈利
445亿元，实现扭亏为盈；平均利润
率为1.9%，同比上升1.13个百分点。

从A股钢企年报数据来看，在
已披露2025年年报的钢企中，有10
家归属于上市公司股东的净利润
同比增长，7家亏损收窄，2家扭亏。

其中，新兴铸管股份有限公
司、方大特钢科技股份有限公司归
属于上市公司股东的净利润分别
达9.47亿元、9.42亿元，同比分别增
长465.67%、280.18%；马鞍山钢铁
股份有限公司（以下简称“马钢股
份”）、安阳钢铁股份有限公司减亏
显著，归属于上市公司股东的净利
润分别亏损2.09亿元、4.97亿元，同

比收窄95.52%、84.81%。
成本管控方面，多家钢企在年

报中明确提出“深挖降本潜力”，降
本增效成效持续显现。以马钢股
份为例，公司聚焦“四大成本”管控
核心，将706项成本要素、525项质
量要素管理下沉至作业区，2025年
全年实现质量降本1.45亿元；同时
组建能源管理专项工作组，统筹推
进能源结构优化与节能技术升级，
实现能源降本4.4亿元，全年吨钢成
本同比削减115元。

有行业分析师向记者表示：
“钢企通过精细化管理、技术升级
实现降本增效，不仅筑牢了盈利修
复的根基，也为后续盈利持续改善
提供了支撑。”

转型提速锻造核心竞争力

A股钢铁企业将高端化、数智
化、绿色化作为转型核心，以技术
创新与管理变革挖掘增长潜力，为

业绩修复提供关键支撑。
高端化转型成为破局关键。

整体来看，钢企普遍加快产品结构
调整，缩减普钢低效产能，重点布
局造船、新能源汽车、核电等领域
高附加值产品，向“精钢”“特钢”转
型步伐加快。

例如，鞍钢股份有限公司强化
高价格、高利润高端产品及新产品
研发，2025年“6+N”高端产品销量
占比同比提升3.2个百分点。其中，
绿钢产品正式进入规模化应用阶
段，获16家车企认证并通过7家客
户现场审核。

兰格钢铁研究中心主任王国
清向《证券日报》记者表示：“钢企
要进一步优化利润空间，核心在于
开拓高附加值产品市场，重点发展
新能源汽车用钢、高端装备材料等
需求增长领域，推动行业整体竞争
力提升。”

同时，行业智能化转型进入落
地见效期。以湖南华菱钢铁股份

有限公司为例，该公司深入推进数
智化建设，2025年实现46个人工智
能大模型应用场景上线，钢铁主业
机器人累计应用261台套。

绿色化转型同步推进。作为
高耗能行业，钢铁行业超低排放改
造成效显著。中国钢铁工业协会
数据显示，截至2025年底，我国钢
铁行业超低排放改造工程圆满收
官，80%以上粗钢产能实现超低排
放。以甘肃酒钢集团宏兴钢铁股
份有限公司为例，该公司2025年完
成14个超低排放改造项目，“富余
煤气综合利用节能降碳项目”顺利
投运，有效降低碳排放强度。

展望2026年钢铁行业发展趋
势，苏商银行特约研究员付一夫在
接受《证券日报》记者采访时表示：

“预计2026年钢铁行业需求温和复
苏；价格走势或呈现区间震荡，受
成本支撑与供需平衡制约；盈利修
复空间取决于供需关系、成本控制
及转型成效等多重因素。”

钢铁行业去年盈利修复态势显现

本报记者 徐一鸣

当清晨的阳光穿过玻璃窗洒
在金属工件上，埃夫特智能机器
人股份有限公司（以下简称“埃夫
特”）厂房内已是一派繁忙景象。
六轴机械臂精准完成抓取、翻转、
装配，金属碰撞声、伺服电机低吟
与机床轰鸣交织。操作台前，研
发工程师王师傅指尖轻拂屏幕，
一站式集成开发平台墨斗IDE的
3D仿真界面实时流转……

近日，《证券日报》记者深入
埃夫特生产与研发一线，探寻这
家皖江智造企业如何在行业竞争
加剧、技术分化的关键节点，以破
釜沉舟之心深耕机器人整机领
域，走出一条突围之路。

集中资源攻坚核心技术

埃夫特的征程，始于一群工
程师“中国也要造自己的工业机
器人”的赤诚初心。

2007年，依托奇瑞装备公司
（埃夫特前身）的根基，一群工程
师开启对国产工业机器人的探
索。彼时，设备昂贵、维护成本
高、技术封锁，种种不利因素使本
土企业自动化升级举步维艰。

“当年调研时，曾遇到进口机
器人故障，海外工程师一周后才
到现场，生产线停滞导致企业亏
损。”埃夫特工程师秦基伟说，“我
们从系统集成起步，用海外本体
搭配自主工艺方案，为多行业提
供非标产线，先破‘有无’，再谋

‘强弱’。”
凭借接地气的方案与高效的

服务，埃夫特快速打开市场、扩大
规模。但繁华之下隐忧暗生，随
着行业参与者激增，公司利润萎
缩。同时，“既卖整机、又做集成”
的模式也让埃夫特的市场拓展
承压。

“最忙的时候，我们同时承接
十几个集成项目，研发人员精力
分散，机器人核心技术研发投入

不足。”秦基伟坦言，企业陷入“规
模 不 小 、竞 争 力 不 强 ”的 尴 尬
局面。

2022年底，一场“断臂式”的
调整在公司内部悄然展开：国内
集成业务退出逾九成，海外仅保
留头部车企核心客户，其余非核
心项目关停转让。

外界质疑声不断：放着现成
业务不做，埃夫特图什么？对此，
埃夫特证代陈青向《证券日报》记
者表示：“国内集成业务关停基本
收官，海外整合稳步推进，我们认
为唯有聚焦核心才能行稳致远。”

“机器人是长周期技术赛道，
短期阵痛是长期健康发展的必经
之路。”埃夫特董事长游玮表示，
早期做集成是“入门必修课”，但
完成积累后仍固守，便是本末倒
置，难成大器。

游玮进一步向记者阐释：“整
机是核心主业。我们宁愿短期亏
损，也要集中资源攻坚核心技术，
摒弃‘短平快’的幻想，坚守‘难而
正确’的道路。”

埃夫特战略收缩的成效，最
先显现在生产一线。在埃夫特机
器人生产车间，正在调试ER300重
载机器人的一线技术工人李师傅
向记者坦言：“此前业务繁杂、精
力分散，产品精度难以保障；如今
聚焦整机装配调试，调试ER300产
品的时间大幅缩短，合格率也得
到了较大提升。”

全栈自研“智能大脑”

业务收缩是埃夫特的“舍”，
攻坚核心技术则是笃定的“得”，
在公司看来，这是筑牢根基、掌握
主动的关键。

当前国内工业机器人行业，
硬件日趋成熟，但自主决策的“大
脑”（即集成感知、认知、决策与执
行能力的计算系统）缺位，底层技
术高度依赖海外。“企业可以买海
外组件快速做产品、快速变现，但
走不远。”游玮说。

因此，埃夫特毅然选择全栈
自研之路，从机器人底层操作系
统到工艺算法包，追求完全自主
可控，誓要打造中国工业机器人
的“智能大脑”，打破海外垄断。

在埃夫特研发实验室里，记
者看到，ARC弧焊机器人正在运
转，工程师通过放置铁块模拟干
扰机器人运行轨迹的场景——这
是传统机器人的“软肋”。“传统机
器人只会盲目冲撞，而我们的机
器人能实时感知干扰、自主调整
轨迹。”埃夫特创始团队成员、总
工程师肖永强边说边按下测试
键，只见机器人瞬间识别障碍，合
理规划绕行路径，不足0.5秒便回
归轨迹完成焊接。

“我们的‘智能大脑’能实现
感知、决策、执行全协同，这能使
机器人如同经验丰富的老技工，
可自主应对现场突发情况，无需
人工干预。”肖永强表示。

据介绍，埃夫特研发锚定焊
接、喷涂、胶接三大场景。在精密
胶接工位，记者看到，机器人正在
为新能源电池外壳涂胶，直线段
匀速出胶、拐角处降速减胶，遇凸
起实时调量，全程无堆胶、漏胶，
胶线均匀规整。

胶接工程师一边向记者展示
涂胶过程一边说：“胶层厚度误差
不超过0.1毫米，均匀度达99%以
上。对新能源汽车而言，胶接精
度直接关系电池安全，我们用技
术守住安全底线。”

据介绍，通过精密供胶单元
与实时反馈，可消除胶液波动误
差；人工涂胶合格率仅70%，而如
今使用机器人作业，合格率可达
99.8%，还能节省30%的胶材，降低
企业成本。

“胶接的核心是机械与供胶
的联动，真正的竞争力在底层算
法与‘大脑’。”肖永强坦言，这项

突破打破海外垄断，带动上下游
协同，未来还将拓展至航空航天
领域，成为公司新的增长曲线。

中商产业研究院预测，2026
年中国工业机器人市场规模有望
冲击600亿元，行业增长确定性
强。但与此同时，挑战同样严
峻。国内市场竞争加剧，海外品
牌占据高端市场，国产机器人品
牌影响力仍需提升。

“困难是暂时的，我们对机器
人产业长期价值充满信心。”游玮
表示，产业升级需求、人工智能驱
动，决定了机器人行业将成为未
来重塑全球生产力的核心引擎。

车间里，机械臂不停挥动；实
验室中，研发人员精益求精……
埃夫特的故事，是中国工业机器
人产业坚守长期主义、深耕核心
技术的缩影。在国产机器人崛起
的浪潮中，埃夫特正以坚守与创
新，书写中国智造新篇章。

埃夫特：以“舍”与“得”深耕国产机器人赛道

本报记者 王 僖

4月23日晚间，歌尔股份有限
公司（以下简称“歌尔股份”）发布
2025年年报及2026年一季报。数
据显示，2025年公司实现营业收入
965.5亿元；实现归属于上市公司股
东的净利润39.4亿元，同比大幅增
长47.85%。进入2026年，公司增长
势头进一步确立，一季度实现营收
186.59亿元，同比增长14.44%；归母
净利润5.03亿元，同比增长7.28%，
其中更能体现主营业务的扣非净
利润同比增长19.57%，实现良好
开局。

年报显示，歌尔股份2025年归
母净利润同比大增47.85%，但扣非
净利润同比下降38.17%，且该公司
第四季度扣非净利润为-5.87亿元。

对此，歌尔股份董秘徐大朋对
《证券日报》记者表示，这主要是

2025年第四季度的一次性、季节性
因素导致的。

“2025年二季度，受国际贸易
格局变化影响，下游客户集中调整
海外供应链布局，导致越南等地的
用工需求在第四季度旺季出现超
预期的短期缺口。”徐大朋表示，为
保障核心客户的生产交付，公司临
时加大了招聘激励力度，导致当季
度综合用工成本显著上升，从而拉
低了单季度盈利能力及全年扣非
归母净利润的表现。

“该问题属于因宏观环境突变
与行业旺季叠加产生的短期扰动，
我公司迅速采取了优化商务条款、
调整产能分布、提升自动化率等一
系列措施，问题已在2026年一季度
得到有效缓解。”徐大朋说。

抛开该一次性因素的干扰，公
司 的 核 心 财 务 指 标 依 然 扎 实 。
2025年，公司经营活动产生的现金

流量净额达68.49亿元，同比增长
10.46%。从业务结构看，公司的两
大核心引擎运转良好：精密零组件
业务营收同比增长19.45%，毛利率
提升2.01个百分点；以AI智能眼镜
为代表的智能硬件业务毛利率同
样提升了2.2个百分点。

此外，公司持续通过“真金白
银”回购与分红回馈股东。2025年
公司斥资约9.5亿元回购股份，并拟
每10股派发现金红利2.00元（含
税），现金分红与回购股份合计金
额达16.5亿元。

歌尔股份的增长逻辑正从传
统声学整机向“AI+智能硬件”切
换。在年报中，公司将AI智能眼镜
列为最重要的新兴业务方向。

徐大朋表示：“AI智能眼镜既
是AI大模型端侧落地的理想硬件
形态，也是AI采集自然数据、实现
交互闭环的关键入口。随着声学

交互、MEMS传感器、光学显示及轻
量化材料等技术的成熟，该产品有
望在未来几年迎来爆发性增长。”

据年报援引IDC数据，2025年
全球AI智能眼镜出货量同比增长
241%，成为消费电子增速最快的
赛道。

值得关注的是，公司在精密光
学领域的战略布局已取得实质性
进展。2025年，歌尔股份推动控股
子公司歌尔光学科技有限公司（以
下简称“歌尔光学”）通过资本运作
整合优质产业资源，显著增强了歌
尔光学在AI智能眼镜、AR增强现实
和MR混合现实等产品的精密光学
器件及模组领域的竞争优势和行
业地位。

努曼陀罗商业战略咨询创始
人霍虹屹对《证券日报》记者表示，
当前AI眼镜产业的矛盾在于“供应
链先行、场景后置”。真正的拐点

需要“技术、场景、价格”三者共振，
其中“非眼镜不可”的应用场景是
引爆关键，比如某个应用因为解决
了高频需求快速走红，带动用户规
模增长，进而吸引更多开发者加
入，推动技术迭代和成本下降，形
成产业飞轮。

歌尔股份方面认为，随着生
成式AI技术的快速发展和应用，
MR混合现实行业也出现了值得
期待的新变量，内容创作效率的
显著提升和内容成本的迅速下
降，有望在未来几年中逐步扭转
内容匮乏对产业发展的制约，为
相关硬件产品的长期发展提供有
力支持。

公司表示，2026年将紧抓AI与
新兴智能硬件融合机遇，深化大客
户战略，持续投入研发与人才建
设，以稳健的经营与清晰的战略，
实现企业高质量发展。

歌尔股份AI智能眼镜业务加速成长

图①埃夫特工厂一角 公司供图
图②埃夫特零部件一览
图③埃夫特智能化服务展示 徐一鸣/摄


