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一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，

投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

致同会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用R不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用R不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

R适用 □不适用

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以 96,118,748为基数，向全体股东每10股派发现

金红利5元（含税），送红股0股（含税），以资本公积金向全体股东每10股转增3股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 □不适用

二、公司基本情况

1、公司简介
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2、报告期主要业务或产品简介

1、公司主营业务及产品

（1）主营业务

公司长期深耕电动工具领域，聚焦研发、设计、生产与全球化销售，是国内具备综合竞争力的电动

工具专业制造商，致力于成为电动工具领域ODM专业制造商和OBM品牌商。

2025年，公司顺应行业趋势，持续强化技术研发与产品迭代，构建覆盖多场景的产品矩阵，经过多

年的技术积累与年度研发投入，目前已形成电热类、喷涂类、吹吸类、钉枪类、冲磨类、电源类、其他类

七大系列、近400种规格型号，全方位满足家庭装修、工业制造、建筑施工、园林维护等多元工况与客

户需求，应用场景持续拓展至新能源汽车维保、智能家居安装等多个新兴领域。

公司凭借持续的技术创新、丰富的产品设计与生产经验、快速的需求响应能力以及完善的售后服

务体系等优势，深度服务国际知名电动工具品牌商及头部零售商，已进入了如Stanley Black＆Decker
（史丹利·百得）、BOSCH（博世）、Makita（牧田）、Einhell（安海）、ADEO（安达屋）、Kingfisher（翠丰）、Har⁃
bor Freight Tools（HFT）、LOWE'S（劳氏）、Hikoki/Metabo（高壹/麦太保）等核心供应商体系，与之建立了

长期、稳定且良好的合作伙伴关系，客户粘性与行业口碑持续提升。

在全球化布局方面，公司产品远销欧洲、美洲、亚太等市场的近百个国家和地区，依托海外渠道深

耕与本地化服务，稳步提升国际市场份额。同时，在“ODM+OBM双轮驱动”的战略方向下，公司依托

多年来积累的研发设计和生产制造优势，加速自有品牌建设与推广，通过产品差异化与品牌运营，以

进一步提升品牌价值和企业综合竞争力，构建国内国际双循环发展格局。

（2）主要产品

公司产品按功能用途划分为电热类、喷涂类、吹吸类、钉枪类、冲磨类、电源类、其他类七大类，覆

盖热风枪、电动喷枪、电动钉枪、吸尘器、吹风机、喷雾器、打胶枪、打气泵、螺杆切割机、电钻、角磨、清

洗刷等多款核心产品。主要应用于家庭装修、工业制造、建筑施工、园林维护等场景，并逐步延伸至汽

车维保、家居清洁等新兴应用领域。

公司主要产品对应分类和具体情况如下：

公司紧跟行业锂电化、智能化、绿色化发展趋势，以横向品类拓展和纵向技术升级双向发力，持续

开发新产品、完善产品矩阵。由于电动工具多为手持操作，对产品的便携性、操作轻巧舒适、安全可靠

性要求较高，锂电类（DC）电动工具在无绳便捷、操控轻盈、安全稳定等方面优势显著。随着锂电池能

量密度提升、成本下降与快充技术成熟，锂电化已成为行业核心发展方向。

公司在巩固交流类（AC）电动工具市场竞争力的基础上，加大锂电动力系统研发投入，有序推进

锂电新品迭代与市场化落地，稳步扩大锂电类（DC）电动工具业务规模与市场占比。同时，公司在现

有细分赛道持续深耕精耕，推动产品系列向通用级、专业级和工业级全覆盖布局，精准匹配家用消费、

专业维修、工业制造等不同客户群体的差异化需求，全面提升产品竞争力与市场适配能力。

2、主要经营模式

报告期内，公司主要经营模式未发生重大变化，公司坚持“ODM+OBM”双轮驱动的经营战略，在

持续深耕并巩固ODM核心业务、服务全球优质客户的基础上，大力布局并推广自有品牌，稳步拓展

OBM业务规模与市场覆盖面，不断提升品牌影响力与市场竞争能力，推动业务结构持续优化。

3、市场地位

公司一直专注于电动工具产品的研发、生产和销售，坚持以技术创新对标国际先进水平，持续提

升产品性能与核心竞争力。经过多年深耕与积累，公司已与近三百家客户建立了长期稳定的合作关

系，产品畅销近百个国家和地区，凭借稳定的品质与高效的服务获得市场高度认可，多次获得国际知

名电动工具品牌商如Stanley Black＆Decker（史丹利·百得）的最佳供应商奖项，并获得Einhell（安海）

的电动工具核心供应商认证，在全球电动工具供应链体系中树立了优质、可靠的市场形象与行业口

碑。

根据中国电器工业协会电动工具分会出具的证明，公司热风枪系列产品连续6年（2019-2024）销

量位居国内同类企业首位，细分领域龙头优势突出，行业地位稳固。

4、业绩驱动

报告期内，面对复杂多变的国际市场形势与贸易环境不确定性，公司积极顺应外部环境变化，及

时优化调整经营发展战略，坚持开源增收与降本增效协同推进。在市场开拓方面，公司坚持存量深耕

与增量拓展并重，持续巩固核心客户合作基础和订单规模，大力拓展新兴市场及高附加值产品业务，

不断优化订单结构与客户结构，提升市场抗风险能力与盈利空间；在内部运营方面，公司持续深化精

益管理，多措并举实现降本增效，销售费用率及管理费用率均有所下降，运营效率持续提升。凭借内

外兼修的经营举措，公司成功将外部市场挑战转化为自身结构性增长机遇，经营业绩实现稳步增长。

报告期内，公司实现营业收入93,053.59万元，同比增长6.72%，归属于上市公司母公司的净利润为7,
276.04万元，同比增长15.49%，扣除非经常性损益后的净利润为5,826.03万元，同比增长7.49%。

营业收入与利润双增，不仅说明公司经营质量持续提升，也展现出公司较强的经营韧性和发展潜

力。

（1）持续推进全球化战略，以国际知名客户和全球化布局牢筑护城河

公司始终坚持全球化市场战略，以深耕重点市场与布局新兴市场并行，持续完善全球化销售网络

与全域市场布局，以广阔的市场空间拓宽业绩增长上限。公司产品远销欧洲、美洲、亚太等近百个国

家和地区，已成功进入了 Stanley Black＆Decker（史丹利·百得）、Makita（牧田）、Einhell（安海）、ADEO
（安达屋）、Harbor Freight Tools（HFT）、LOWE'S（劳氏）、Hikoki/Metabo（高壹/麦太保）等多家国际知名

品牌商和零售商的核心供应链体系，建立了长期稳定、互信共赢的战略合作关系。凭借突出的综合服

务能力，公司多次荣获Stanley Black＆Decker（史丹利·百得）的最佳供应商奖项，并获得Einhell（安海）

的电动工具核心供应商认证，客户认可度与品牌影响力持续提升。

报告期内，公司与电动工具领域领先的国际知名品牌商、欧洲锂电工具领域标杆企业签订了战略

合作协议，约定未来五年（含2025年）的电动工具采购总量累计超人民币7亿元，该重大战略合作的落

地，充分体现了全球头部客户对公司技术创新能力、产品研发能力、规模化生产交付能力、快速响应效

率以及全流程服务质量的高度认可，进一步筑牢公司核心竞争壁垒，为中长期经营业绩持续稳健增长

提供了强有力的订单支撑与业绩保障。

（2）研发创新筑牢核心竞争力，逐步完善全层级产品矩阵

公司始终坚持创新驱动发展，将研发创新作为核心发展战略，秉持“生产一代、研发一代、储备一

代”的研发理念，持续加大研发投入，构建技术成果梯次研发与高效转化机制。报告期内，公司稳步推

进多个重点研发项目，完成多款新产品的开发与迭代升级，产品品类与规格持续丰富，推动产品结构

由通用级向专业级、工业级加速延伸。目前，热风枪产品已实现通用级至专业级全覆盖，钉枪类、喷涂

类等核心品类亦推出工业级和专业级产品，高附加值产品占比稳步提升。未来，公司将持续优化产品

结构，加快构建“通用-专业-工业”全场景产品矩阵，推动公司从规模扩张到质量效益型发展实现质的

提升。

公司高度重视知识产权体系建设，建立健全知识产权管理机制与常态化专利布局，持续筑牢技术

护城河，有效防范经营风险，巩固行业技术领先优势。截至报告期末，公司已累计获得境内外专利共

584项，其中发明专利65项，实用新型专利240项，外观专利279项，形成了完备的自主知识产权体系。

依托持续的技术积淀与完善的知识产权布局，公司研发实力与产品品质获得权威认可，多项成果

荣获省级荣誉与资质认证。报告期内，公司锂电气缸钉枪产品获评“2025年浙江制造精品”、带有红外

测温功能的热风枪被认定为“浙江省科学技术成果”、职工创新工作站入选“2025年省级企业职工创新

工作站建设名单”。同时，公司测试中心获得“中国合格评定国家认可委员会（CNAS）实验室认可证

书”，检测能力与管理水平达到国际通用标准，检测结果具备国际互认性，为公司产品品质提升与全球

化市场拓展提供了强有力的技术支撑。

同时，公司作为中国电器工业协会团体标准《电动工具产品领跑技术要求 便携式热风枪》（T/
CEEIA 890—2025）、《电动工具产品领跑技术要求 电动钉钉机》（T/CEEIA 891—2025）、《电动工具质

量分级技术要求 电喷枪》（T/CEEIA 918-2025）、《电动工具质量分级技术要求 电池式喷雾器》（T/CEE⁃
IA 919-2025）的主要起草单位，深度参与多项技术标准的编制，为行业规范化发展贡献力量。

（3）全面深化精益管理，多措并举实现降本增效

公司深入践行精益管理理念，围绕“降本、提质、增效”核心目标，系统推进全价值链成本管控与运

营效率优化，提升公司盈利能力和抗风险能力。报告期内，在营业收入稳步增长的同时，公司费用结

构持续优化，期间费用率同比下降 1.46个百分点，降本增效成效显著。其中，销售费用率同比下降

1.74个百分点，一方面得益于公司前期营销推广投入的成果显现，另一方面得益于公司调整营销策

略、优化产品结构，使得平台服务费等相关支出有所下降；管理费用率同比下降0.19个百分点，主要得

益于公司通过精细化管理严格控制各项费用支出实现精准节流。

（4）推进重要部件自主自制，深化产业链垂直整合

公司持续深化产业链垂直整合，积极推进电机、电池包、PCB等电动工具产品重要部件自主研发

和自制，不断提升产业链关键环节自主可控能力。公司控股子公司普成电子已实现PCBA自主研发

与规模化制造，具备稳定交付能力，核心PCB产品能够实现“对内赋能+对外服务”的双向发展，对内精

准匹配集团定制化研发与生产需求，对外已进入Stanley Black＆Decker（史丹利·百得）、Makita（牧田）

等国际知名客户供应链体系，形成内外协同的业务格局。

同时，公司依托自主研发的12V/18V通用锂电电池包平台，实现电池包与整机产品的高效适配、

平台化共用，构建“电池+整机”的协同发展模式，更好满足终端用户对无线化、轻量化、环保节能的需

求。通过突出的平台化优势，公司已成为欧洲知名大型超市ALDI（奥乐齐）在电动工具领域的重要合

作伙伴，为其提供多系列锂电平台产品及整体解决方案，进一步提升公司电动工具产品在欧洲市场的

覆盖能力与品牌影响力。目前，锂电类产品已成为公司业绩增长的重要引擎。

产业链的纵向延伸能够有效实现成本优化与运营效率提升，增强了公司应对市场波动的经营韧

性。公司将持续推进重要部件的自主研发与制造，通过产业链垂直整合构筑差异化竞争壁垒，将关键

环节的掌控力转化为市场竞争的主动权，为公司经营业绩持续稳健增长提供坚实保障。

（5）中泰双基地产能协同释放，筑牢经营抗风险屏障

报告期内，公司募投项目“年产 800万台DC锂电电动工具项目”达到预定可使用状态并顺利结

项，国内产能进一步提升。同时，泰国子公司作为公司全球化产能布局的重要支点，积极推进产能爬

坡，并于2025年底实现满产，形成国内与海外两大生产枢纽联动布局的产能格局。

依托中泰双基地协同制造模式，公司构建起更灵活高效、弹性充足的全球化供应体系，实现全球

化产能配置，不仅大幅提升了跨区域生产组织效率与全球订单快速交付能力，更有效分散单一市场政

策、贸易环境波动等外部风险，极大增强了公司在复杂国际市场环境下的经营韧性和抗风险能力。随

着境内外产能持续释放与高效协同，公司规模化制造优势进一步巩固，为持续承接全球优质订单、实

现中长期稳健发展提供了坚实产能支撑。

（6）数字化、智能化、自动化深度赋能，驱动制造能级跃升

公司作为国内较早实现锂电工具全流程自动化、柔性化、敏捷化生产的标杆企业，始终以数字化

转型为制造升级核心抓手，聚焦“先进制造+企业大脑+数据驱动+业务协同”的建设目标，深度融合物

联网、大数据、人工智能、5G通信等前沿数字技术，全面推进生产制造全环节的智能化升级与数字化

改造，率先建成行业领先的数字孪生工厂，实现生产全过程的动态监控、仿真模拟和预警预测，推动生

产效能、运营效率实现跨越式提升。

通过全方位推进数字化、智能化、自动化转型，公司不仅大幅提升了制造效率与产品品质，更打造

出行业差异化核心制造竞争优势，搭建起适配国际化发展的现代生产组织、管理系统和产业生态，为

自身高质量发展及产业链协同创新提供了强劲支撑，制造水平与智能化程度稳居行业前列。

报告期内，公司凭借突出的数字化转型成效与智能制造实力，斩获多项国家级、省级权威荣誉与

资质认证，先后获得“数据管理能力成熟度评估（DCMM）贯标二级认证”、“2025年国家级5G全连接工

厂”、“2025年浙江省制造业数字化转型典型案例”、“2025年浙江省先进级智能工厂（第一批）”、“金华

市中小企业‘链式’数字化转型试点企业”等多项荣誉。

（7）海外并购整合成效凸显，全球化业务布局持续增效

2023年10月，公司完成BATAVIA B.V.的收购并将其纳入了合并报表范围，旨在依托其成熟的产

品设计能力、欧洲本土优质销售渠道资源，构建“研发设计-生产制造-营销渠道”的全链条协同发展体

系，发挥欧洲市场“桥头堡”作用，进一步深化公司在欧洲区域的市场布局，完善全球化营销与服务网

络。

收购完成后，公司围绕集团整体发展战略推进深度整合工作，以战略重构明确发展方向，全面梳

理BATAVIA.BV战略目标与业务规划，明确其在集团全球化战略中的核心定位；以绩效引擎为驱动，

引入集团成熟的管理体系与考核机制，保障发展目标同向、业务执行高效；以内部控制为基石，推进内

部控制流程统一，财务报告体系规范，强化内部监督与风险管控，全面提升运营规范性与抗风险能力。

伴随海外自主品牌市场拓展、渠道建设及品牌建设等阶段性投入，相关业务经营效益逐步释放。

报告期内，随着业务结构持续优化、市场拓展成效显现，规模效应与协同价值充分体现，业务发展态势

显著向好，经营质量实现稳步提升，公司全球化布局与自主品牌发展战略逻辑得到有效验证。2025年

度，BATAVIA B.V.实现营业收入同比增长超50%，市场竞争力持续增强，已成为公司深耕欧洲市场、

驱动全球业务增长的重要战略支点，为公司整体业绩增长提供了强劲动力。

（8）自有品牌业务持续增长，品牌影响力逐渐提升

依托公司较强的研发设计能力与生产制造能力，结合多年来与国际知名品牌商及零售商合作所

积累的丰富品牌运作经验，公司根据不同国家和地区的市场成熟度、产品性能要求及应用场景等差

异，建立了涵盖“恒动”、“纽迈特（NEUMASTER）”、“PRULDE”、“邦他”、“BATAVIA”、“PHALANX”等品

牌的全系列差异化的品牌组合。

公司紧跟行业发展趋势，积极主动布局销售渠道，借助电商平台在电动工具领域销售的兴起，开

设天猫（T-Mall）、亚马逊(Amazon)、沃尔玛（Walmart）、Temu、Tik Tok等线上平台品牌旗舰店，产品销往

美国、欧洲、澳洲和印度等市场。通过线上渠道的持续拓展与精细化运营，公司自有品牌销售额实现

良好增长，市场份额逐步提升，收入占比不断提高，截至报告期末自有品牌营收占比近20%，品牌认知

度与客户粘性进一步增强。

未来，公司将继续优化品牌矩阵，深化渠道布局，推动自有品牌业务持续健康发展。

3、主要会计数据和财务指标

（1）近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是R否

元

总资产

归属于上市公司股东的净资产

营业收入

归属于上市公司股东的净利润

归属于上市公司股东的扣除非经
常性损益的净利润

经营活动产生的现金流量净额

基本每股收益（元/股）

稀释每股收益（元/股）

加权平均净资产收益率

2025年末

1,538,074,950.74
1,303,925,501.33

2025年

930,535,881.67
72,760,441.89
58,260,323.69
77,109,375.65

0.74
0.74
5.66%

2024年末

1,499,774,843.48
1,263,426,163.83

2024年

871,981,236.11
62,999,663.25
54,201,008.73
34,830,717.51

0.65
0.65
4.99%

本年末比上年末增
减

2.55%
3.21%

本年比上年增减

6.72%
15.49%
7.49%

121.38%
13.85%
13.85%
0.67%

2023年末

1,490,484,262.38
1,271,757,356.53

2023年

713,147,712.97
78,623,868.94
70,269,186.11
88,881,898.90

0.89
0.89
8.05%

注：报告期内，公司实施了资本公积金转增股本，按照调整后的总股数 9,818.1249 万股重新计算

了列报期间的基本每股收益、稀释每股收益等指标。

（2）分季度主要会计数据

单位：元

营业收入

归属于上市公司股东
的净利润

归属于上市公司股东
的扣除非经常性损益

的净利润

经营活动产生的现金
流量净额

第一季度

227,286,136.13
17,762,417.07

16,001,988.92

14,182,631.10

第二季度

233,332,433.50
27,890,636.36

17,510,130.51

60,264,553.83

第三季度

236,025,140.13
15,851,626.63

14,025,386.27

27,795,884.42

第四季度

233,892,171.91
11,255,761.83

10,722,817.99

-25,133,693.70

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是R否

4、股本及股东情况

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普通股股东
总数

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

杨伟明
韩挺

金华市诚昊电器有限
公司

金华科隆塑胶有限公
司

金华卓屹企业管理合
伙企业（有限合伙）

金华亿和企业管理咨
询 合 伙 企 业 有 限 合

伙）
金华市金投集团有限

公司
杨婧雯

金华市金东国有资产
经营有限公司

海南盛富丽创业投资
合伙企业（有限合伙）

上述股东关联关系或一致行动的说
明

7,256

股东性质

境内自然人
境内自然人

境 内 非 国 有
法人

境 内 非 国 有
法人

境 内 非 国 有
法人

境 内 非 国 有
法人

国有法人

境内自然人

国有法人

境 内 非 国 有
法人

年 度 报 告
披 露 日 前
一 个 月 末
普 通 股 股

东总数

持股比例

17.13%
14.02%
10.72%
8.77%
8.44%

8.44%

1.19%
1.14%
0.88%
0.69%

上述股东中杨伟明通过直接持有及通过金华市诚昊电器有限公司、金华卓屹企
业管理合伙企业（有限合伙）、金华亿和企业管理咨询合伙企业（有限合伙）合计
控制公司44.73%的股份；韩挺通过直接持有及金华科隆塑胶有限公司合计控制
公司 22.79%的股份；两人合计控制公司 67.52%的股份，两人于 2020年 7月签署

《一致行动协议》，为公司共同的控股股东、实际控制人。除此之外，公司未知前
10 名其他股东之间是否存在关联关系或一致行动关系。

7,410

持股数量

16,819,647
13,761,228
10,529,103
8,615,022
8,287,500

8,287,500

1,170,468
1,114,823
861,432
677,269

报告期末
表决权恢
复的优先
股股东总

数

0

持有有限售条件的
股份数量

16,819,647
13,761,228
10,529,103
8,615,022
8,287,500

8,287,500

年度报告披露日前
一个月末表决权恢
复的优先股股东总

数

质押、标记或冻结情况

股份状态

不适用
不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

0
持有特别
表决权股
份的股东
总 数（如

有）

数量

0

报告期末，公司回购专用证券账户持有无限售条件普通股 2,062,501股，不存在质押、冻结等情

形。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用R不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用R不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用R不适用

（2）公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用R不适用

三、重要事项

2025年9月，公司与电动工具领域领先的国际知名品牌商、欧洲锂电工具行业的领跑者签订了战

略合作协议，约定未来五年（含2025年）的电动工具采购总量累计超人民币7亿元，占公司2024年度

经审计营业收入的比例超 80%。具体内容详见公司 2025年 9月 22日在巨潮资讯网（www.cninfo.com.
cn）披露的《关于签署战略合作协议的公告》（公告编号：2025-028）。

证券代码：301092 证券简称：争光股份 公告编号：2026-018
浙江争光实业股份有限公司

2025年年度报告摘要
一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，

投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

天健会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用R不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用R不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

R适用 □不适用

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以2025年度权益分派股权登记日的总股本（扣

除回购账户中的股数）为基数，向全体股东每10股派发现金红利2.60元（含税），送红股0股（含税），以

资本公积金向全体股东每10股转增0股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 □不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称
股票上市交易所

联系人和联系方式
姓名

办公地址

传真
电话

电子信箱

争光股份
深圳证券交易所

董事会秘书
吴雅飞

浙江省杭州市临平经济技
术开发区羽书街1号

0571-86319310
0571-86319310

wyf@chinaresin.com

股票代码

证券事务代表
车程

浙江省杭州市临平经济技
术开发区羽书街1号

0571-86319310
0571-86319310

chec@chinaresin.com

301092

2、报告期主要业务或产品简介

1、公司主营业务

公司主要从事离子交换与吸附树脂的研发、生产及销售，并致力于产品在新领域的推广与应用。

公司凭借完善的化工基础设施、自行研发的专利技术以及丰富的生产工艺流程控制经验，是国内

领先的能够规模化生产离子交换与吸附树脂的企业，并实现了对部分国外进口离子交换与吸附树脂

的替代。除国内市场外，公司产品还销往德国、瑞士、俄罗斯、意大利、韩国、美国、非洲等多个国家和

地区。公司主要客户包括众多上市公司与国内外大型企业，如德国 BRITA、日本三菱化学、瑞士

AQUIS、三花智控（002050.SZ）、韩国BORN CHEMICAL、中国石化（600028.SH）、中广核集团、中核集

团、厦门钨业（600549.SH）、美国嘉吉、益海嘉里，格林美，湖南中伟、新和成、美国FRANKLIN等。

诚信、创新、专业、务实、团结、共赢是公司多年的经营坚守和文化积淀。其中创新是保证公司稳

定发展和持续壮大的根本源动力，公司自成立以来就非常重视研发创新工作，在硬件方面公司的技术

研发中心的技术设施、仪器设备、工作环境都能够满足中高端技术研发的工作需要；在技术研发中心

的日常管理方面，公司推行使用技术研发管理系统，使各项研发工作严谨有序；在人才建设方面，截至

2025年12月31日，公司技术研发人员共有94人，占公司员工总数的18.99%，公司技术中心也被浙江

省科学技术厅认定为“省级高新技术企业研究开发中心”。这些都是公司敢为行业先的基础与底气，

通过多年的努力，公司先后获得“国家火炬计划重点高新技术企业”、“国家高新技术企业”、国家专精

特新“小巨人”企业，国家级制造业单项冠军示范企业、国家重点专精特新“小巨人”企业。是国内少数

几家掌握核级树脂、粉末树脂、均粒树脂、抛光树脂、生物医药用树脂、凝结水树脂及食品级树脂等中

高端离子交换与吸附树脂生产技术的企业，也是国内同行业中第一家获得国内核电领域准入资格的

企业。在今后经营中，公司在不断稳定、提升传统产品的基础上，将会在突破发达国家的技术垄断及

实施以国代进方面做出更大的贡献。

在技术人才引进方面，报告期内，公司引进 2名博士研究生、6名硕士研究生；在专利方面，截至

2025年12月31日，公司共拥有有效专利22项，其中发明专利14项、实用新型专利8项。

公司每年均通过 IOS9001：2015质量管理体系认证、IOS14001：2015环境管理体系认证、ISO45001:
2018职业健康安全管理体系认证、SA8000：2014社会责任管理体系认证证书的复审，并通过美国水质

协会金印认证（WQA Gold Seal Certificate）、KOSHER认证、HALAL认证、FDA注册、IFANCA HALAL证

书、NSF international、法国ACS认证等资质，为优质的产品提供保障。

2、主要产品及用途

公司主要产品是离子交换与吸附树脂，公司生产的“争光”、“Hydrolite”牌离子交换与吸附树脂覆

盖20多个系列400多种型号，产品广泛应用于工业水处理、食品及饮用水、核工业、电子、新能源、生物

医药、环保、湿法冶金等国民经济多个领域。离子交换与吸附树脂是作为具备高性能分离及吸附功能

的材料，可通过对被交换物质的离子交换和吸附，达到物质的分离、提纯、浓缩、富集等功能。公司凭

借产品可靠的质量和稳定的性能，对于提升下游行业客户的产品品质、减少环境污染、促进工艺革新、

降低生产成本发挥重要作用，帮助下游行业客户提升核心竞争力，为客户创造价值。

离子交换与吸附树脂的主要应用领域情况如下：

分类

工业水处理领域

食品及饮用水领域

核工业领域

电子领域

生物医药领域

环保领域
湿法冶金领域

新能源领域

用途
在普通工业水处理领域，主要用于硬水软化和纯水制备

在高端工业水处理领域，主要用于中大型发电厂凝结水精处理及发电机组内冷水处理等
应用于饮用水及糖、酒、乳品、油脂、果汁、饮料的除盐、脱色、分离、提纯、去味、催化等方面

应用于核电站核反应堆一回路冷却水和发电机组二回路循环水的净化处理，化学除盐水处理，
放射性废液的处理，放射性元素的分离提纯等

应用于半导体及大规模集成电路行业超纯水处理等
应用于西药原料药、中药及植物有效成分的提取、抗生素的提取、血液净化、固相多肽合成、蛋白

分离纯化、药物缓释、核药、体外诊断等
应用于高浓度、难降解有机物和重金属污染的工业废水处理，VOCs废气处理

应用于贵金属、稀散金属及稀土金属的分离提取
应用于金属锂、镍、钴提取回收，萃余液和反萃液中油的去除，钴/镍/锰产品中杂质（铜、铁、锌、

镉、铅、有机物等）的去除，盐湖卤水中锂的提取和杂质的去除等

3、主要产品工艺流程图

公司整体生产工艺流程图示如下：

因公司产品规格型号较多，不同型号加工工艺不完全相同，阴离子树脂与阳离子树脂、凝胶型树

脂与大孔型树脂、精处理树脂与常规树脂的原材料及生产工艺亦存在较大差异，主要工艺流程为以下

几个环节：

①聚合工艺（半成品合成阶段）

②功能基团反应工艺（功能化阶段）

③纯化精处理（精处理阶段）

4、主要产品的上下游产业链

（1）上游行业

离子交换与吸附树脂的上游行业为石油化工行业。生产离子交换与吸附树脂的主要原材料包括

苯乙烯、硫酸、二乙烯苯、丙烯酸甲酯等，此外还涉及甲醇、甲缩醛等数十种化工原料。这些基础化工

原料的产品供求变化和相关产品价格波动对本行业的发展具有一定影响。 目前，我国大多数基础化

工原料能够满足国内生产需求。

（2）下游行业

下游行业的发展带动了离子交换与吸附树脂行业的发展，离子交换与吸附树脂在下游产业的应

用领域广泛，涉及工业水处理、食品及饮用水、核工业、电子、新能源、生物医药、环境保护、湿法冶金等

诸多国民经济领域。离子交换与吸附树脂在这些行业的生产工艺中起着不可替代的作用。下游需求

的扩大与投资机会的增加都能够扩大本行业的市场需求。在行业应用中，电力、石化行业的离子交换

与吸附应用已经较为成熟，需求稳定；食品饮用水、核工业、电子、新能源、生物医药、湿法冶金等新兴

行业应用的进一步发展将为本行业发展带来更广阔的空间。同时，离子交换与吸附树脂具有一定的

使用寿命，在使用过程中由于破碎损失、污染等多种因素的影响会导致树脂工作交换容量逐渐下降。

因而下游行业除了新增产能需要增加离子交换与吸附树脂的需求量外，还必须定期补充和周期性更

换离子交换与吸附树脂。

5、经营模式

（1）研发模式

公司以自主研发为主，合作研发为辅。研发主要分为合成研发和应用研发，合成研发主要是新产

品新工艺的研发，应用研发主要是产品新应用领域的研发。

销售部门根据市场情况、客户的需求收集信息，与研发部门进行沟通后，研发部门组织相关研发

小组召开项目立项评审会议，开展包括立项、管理、研发、设计、小试、中试等工作，并落实具体研发小

组各研发人员职责，明确各阶段的要求，开展研发工作。

（2）采购模式

公司采购模式为“以销定产、以产定购，兼顾安全库存”。公司对外采购的内容主要包括各类原材

料、树脂及白球。 原材料系公司自产离子交换与吸附树脂所需的化工原料，主要有苯乙烯、二乙烯

苯、二甲基丙二胺、硫酸等，均为大宗石化产品，市场供应较为充足，价格透明、质量稳定、标准统一。

同时，公司亦会对外采购粗品树脂及白球，主要系公司现有产品应用领域较广，需求量较大，且受限于

园区内环保排放限制，生产线长期满负荷运行，产能存在瓶颈，故公司通过外购粗品树脂及白球以提

高生产弹性，应对订单承接的波动；此外，公司还将部分白球委托外协厂商生产工艺相对简单的基础

型树脂，主要系部分客户交期较短，公司自有产能无法满足客户需求所致。

公司与树脂生产商及外协厂商签订框架合作协议，明确产品的工艺标准、质量要求。公司对外采

购及外协加工的树脂一般为基础型树脂，公司严格按照有关标准和质量规范对树脂进行质量检验，检

验合格后，对其进行纯化精处理或碱洗、酸洗或直接清洗。对于检验质量不合格的厂商，公司会结合

实际情况提出整改要求或取消对其采购订单。

（3）生产模式

公司生产部门根据销售部门销售计划并结合树脂库存量，统计出当月树脂实际需要生产量。当

月树脂生产能力大于销售需求的，征询销售部门意见后按“订单优先、兼顾库存”的原则安排生产；当

月树脂生产能力无法满足销售需求的缺口部分，由生产管理部通知采购部门对外采购粗品树脂或白

球。

由于离子交换与吸附树脂应用范围涉及到从工业到民用的多个行业领域，面临着复杂的分离环

境和多种分离对象，由此带来生产流程中不同的配方，产品种类多，生产呈现出“小批量、多品种、柔性

化”的特点。

公司采用行业内先进的集散控制系统（DCS系统）进行生产控制，能够实现生产过程中的自动投

料、自动计量、自动执行工艺，保证生产过程各批次产品间品质稳定。

（4）销售模式

公司销售模式以直销为主、贸易商和代理商为辅。公司获取订单以询价谈判为主，同时还有代理

商销售、招投标、第三方介绍等方式。公司设有专门的销售部门负责产品的市场开拓、营销以及售后

服务等管理工作。

6、主要的业绩驱动因素

离子交换与吸附树脂作为一种特殊的功能性分离材料，其应用市场正在发生日新月异的变化，由

于树脂产品功能稳定，分离纯度高，适用面广，全球各行各业的市场应用面均不断提升。公司主要在

以下几个领域加大拓展力度，这些领域主要是：

（1）生物医药及大健康产业

随着人们对健康意识的提高，高龄人口结构比例增加，国内生物医药产业增速良好。目前全球色

谱填料市场均由国际大公司掌握，随着国内生物医药市场快速发展以及技术逐步突破，将迎来国产填

料的快速提升，预计在2030年国内生物药用市场将达到一万亿以上，以减重药为代表的GLP-1类多

肽药物快速发展，催生了对固相合成载体的旺盛需求。2023年多肽药物销售前八名均用于治疗糖尿

病或者肥胖，分别为司美格鲁肽、度拉糖肽、替尔泊肽、甘精胰岛素、门冬胰岛素、利拉鲁肽、人胰岛素、

赖脯胰岛素，其中司美格鲁肽销售额高达 211.61亿美元，同比增长 93.8%。未来随着消费者对于降

糖、健康等需求不断增加，减重降糖类GLP-1药物的需求增加有望推动多肽市场规模持续增长。公司

将努力开发生物医药系列高附加值产品，包括固定化酶载体、固相合成载体，琼脂糖等系列产品，加快

发展生物医药细分市场。

（2）新能源市场

公司已在新能源的原料市场以及碳酸锂制备过程中的分离和纯化积累了众多产品和技术应用，

公司研发的新型锂吸附材料，目前进展顺利，力争尽快能够批量化生产，并进一步研发各种类型的锂

吸附材料。2025年，我国新能源汽车销量为1649万辆，较2024年度同比增长28.2%，2023-2025年，我

国新能源车销量同比分别增长37.9%/35.5%/28.2%，新能源汽车的快速渗透发展，对动力电池的需求

拉动明显，未来仍有望保持较高增速。而碳酸锂则受益于新能源汽车在我国的快速发展产量快速提

升，2023年-2025年，我国碳酸锂产量分别同比增长31.1%/38.1%/39.3%。在电池回收领域，公司产品

能分离提取客户生产废液中的锰、钴、镍等金属元素，为客户进一步降低成本、创造价值。同时开展对

太阳能多晶硅领域中的纯化和催化树脂的研发推广，相关工作都在展开过程中。公司产品应用于核

电领域是公司的传统优势，公司与国家相关核技术权威部门开展多项合作研发，推出以国代进产品，

已进入实质性应用，使公司在核电一回路系统中增加高附加值产品种类。

（3）电子级树脂在超纯水领域的扩大和提升

公司在电子级超纯化水领域的应用已经有几十年，随着半导体领域的技术要求的提高，应用于半

导体行业中电子级树脂的出水要求以及应对的电子级树脂的质量和品质是衡量一个树脂生产企业技

术水平的标准。根据WSTS（世界半导体贸易统计组织）数据，2025年全球半导体销售额同比增长

25.6%至7,917亿美元，预估2026年全球半导体市场销售额继续保持强劲增长，将同比增长26.3%，实

现9,750亿美元。在国家政策扶持以及市场应用带动下，国内半导体集成电路产业保持快速增长。根

据中国半导体行业协会数据显示，2010年我国集成电路产业销售规模仅为1,424亿元，2025年上升至

14,313亿元。从我国集成电路产量及变化趋势来看，基本与行业销售情况保持一致，根据wind数据显

示，2025年全国生产集成电路4,843亿块，较2015年1,087亿块增长3,756亿块，增长率高达345.48%。

公司将在确保现有电子级树脂产能提升的情况下，结合汉杰特精处理车间以及荆门项目建设，建设高

质量的（18.2兆、TOC≤5PPb）电子级树脂及抛光树脂生产线。

（4）大力推进公司产品应用于环保行业

在国家未来的几十年中，环保产业将会给公司的产品带来巨大的市场。离子交换与吸附树脂在

废气治理（VOCS）以及CO2的吸附中起到关键作用。公司产品能使用在对各种挥发性有机物的吸附

处理，市场增幅明显。公司与华中科技大学联合研发高容量吸附CO2树脂力争在CO2的吸附中有良

好的性能突破。与浙江工业大学双极膜研发项目有序推进。同时公司产品在各种工业废水、废液中

去除有机物和重金属也取得较良好业绩。

（5）有机酸领域加大开发力度

有机酸行业树脂用量较大，是食品行业树脂用量较大的产业之一。特别是聚乳酸（PLA）作为目

前国家确定生物可降解塑料，致使该产业发展迅猛，离子交换树脂在其生产过程中（发酵液）主要是有

去色素、蛋白、重金属的作用，市场前景良好。公司已经加大乳酸及有机酸行业产品的开发，部分产品

已经用于乳酸制造企业，公司有望在近年内提供优良的系列有机酸树脂产品。

（6）加快提升产品品质和技术水平，做好替代进口

2025年进口离子交换树脂达到了2.16万吨，进口单价约达到7.82万元/吨，而我国离子交换树脂

的出口均价仅约1.62万元/吨，高端产品尚有较大的进口替代空间，这些进口产品中有部分进口产品

与公司产品在理化性能和技术要求上接近，公司后续将继续加大对进口替代产品应用性能和应用参

数的研究，完善各种技术参数，提供强大的技术培训和服务，通过国家对产业进口替代的政策引导，逐

步替代进口进程或将加快。

（7）中高端水处理市场是未来公司争取更多份额的目标

高参数高容量发电厂是国家电力发展的方向。由于凝结水处理占锅炉给水量的90%以上，凝结

水处理的好坏对电厂的安全生产十分重要，凝结水处理树脂要求强度高，耐热稳定性好，树脂的粒径

均匀，产品附加值高，进口替代空间较大。快速增长的发电装机容量是推动离子交换与吸附树脂的市

场容量不断扩大的重要因素，近年来我国电力行业发展快速，2025年发电装机容量升至389,134万千

瓦，较 2014年发电装机容量 136,463万千瓦增长 185.16%。来自下游电力行业工业水处理的需求增

加，将扩大上游离子交换与吸附树脂市场的规模。

（8）大幅提升食品级饮用水用树脂内在品质

中国净水市场处于快速发展阶段，根据Frost＆Sullivan数据，2022年以美国、欧洲、日本、韩国为代

表的发达国家净水器普及率均达80%以上，渗透率分别为80%、82%、80%和95%，而中国净水器的普

及率仅为23%；当前我国一、二线城市净水器渗透率约为40%，存量市场高端换新和下沉市场需求释

放并存，净水市场仍拥有广阔的空间，市场增长潜力巨大。公司严格执行符合国际及国家要求的标准

和工艺及检测方法，确保食品及饮用水安全处理的法定要求。努力争取在高品质生活和消费升级要

求中把握市场机会及品牌的影响力，加大这些领域的市场介入，挖掘新兴市场的亮点。

3、主要会计数据和财务指标

（1）近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是R否

元

总资产
归属于上市公司股东的净资产

营业收入

2025年末

2,192,364,329.67
1,959,937,805.56

2025年
651,578,252.28

2024年末

2,210,322,450.41
1,886,045,107.20

2024年
571,839,030.51

本年末比上年末
增减

-0.81%
3.92%

本年比上年增减
13.94%

2023年末

2,039,438,290.26
1,819,379,854.45

2023年
526,200,402.55

归属于上市公司股东的净利润
归属于上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润
经营活动产生的现金流量净额

基本每股收益（元/股）
稀释每股收益（元/股）

加权平均净资产收益率

100,271,839.84
95,327,677.24
115,864,855.28

0.75
0.75
5.23%

102,995,483.38
87,705,450.24
82,657,049.60

0.77
0.77
5.58%

-2.64%
8.69%
40.18%
-2.60%
-2.60%
-0.35%

108,791,131.72
93,022,187.27
86,344,182.88

0.81
0.81
6.17%

（2）分季度主要会计数据

单位：元

营业收入
归属于上市公司股东

的净利润
归属于上市公司股东
的扣除非经常性损益

的净利润
经营活动产生的现金

流量净额

第一季度
133,050,946.32
24,237,160.12

22,416,986.00

15,062,628.83

第二季度
193,841,076.37
29,143,018.61

27,147,620.95

9,496,939.76

第三季度
158,582,289.07
25,685,680.22

24,386,462.69

64,672,716.92

第四季度
166,103,940.52
21,205,980.89

21,376,607.60

26,632,569.77
上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是R否

4、股本及股东情况

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末
普通股股
东总数

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

沈建华

汪选明

劳法勇

王焕军

安徽省捌
号职业年
金计划－
中信银行

#谢燕瑜

#陈斌

江苏省捌
号职业年
金计划－
光大银行
#厦门劲
亿进出口
有限公司

#黄学应

上述股东关联关系或
一致行动的说明

11,877

股东性质

境 内 自 然
人

境 内 自 然
人

境 内 自 然
人

境 内 自 然
人

其他

境 内 自 然
人

境 内 自 然
人

其他

其他

境 内 自 然
人

年度报告披露
日前一个月末
普通股股东总

数

持股比例

51.64%
9.92%
9.92%
0.88%

0.25%

0.24%
0.24%

0.23%

0.22%

0.20%
公司未知上述股东之间是否存在关联关系或为一致行动人。

10,
137

持股数量

69,480,000.00
13,341,800.00
13,341,800.00
1,180,400.00

330,135.00

320,828.00
317,100.00

312,500.00

293,800.00

275,000.00

报告期末表
决权恢复的
优先股股东

总数

0

持有有限售条
件的股份数量

52,110,000.00
10,006,350.00
10,006,350.00
885,300.00

0.00

0.00
0.00

0.00

0.00

0.00

年度报告披露日前一个月末
表决权恢复的优先股股东总

数

质押、标记或冻结情况

股份状态

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

0
持有特别表
决权股份的
股 东 总 数
（如有）

数量

0.00
0.00
0.00
0.00

0.00

0.00
0.00

0.00

0.00

0.00

0

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用R不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用R不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用R不适用

（2）公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用R不适用

三、重要事项

无


