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第一节 重要提示
1、本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到www.sse.com.cn网站仔细阅读年度报告全文。
2、重大风险提示
公司已在本报告中详细阐述公司在生产经营过程中可能面临的各种风险及应对措施，敬请查阅

本报告“第三节管理层讨论与分析”之“四、风险因素”。
3、本公司董事会及董事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、完整性，不存在虚

假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。
4、公司全体董事出席董事会会议。
5、立信会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。
6、公司上市时未盈利且尚未实现盈利
□是 √否
7、董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案
鉴于公司2025年度归属于上市公司股东的净利润为负，综合考虑经营状况、发展规划、资金需求

以及全体股东的长远利益等因素，根据《上市公司监管指引第3号——上市公司现金分红》及《公司章
程》等有关规定，公司拟定2025年度利润分配预案为：不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股
本。

上述方案已经公司第三届董事会第二十四次会议审议通过，尚需提交公司2025年年度股东会审
议。

母公司存在未弥补亏损
√适用 □不适用
8、是否存在公司治理特殊安排等重要事项
□适用 √不适用
第二节 公司基本情况
1、公司简介
1.1 公司股票简况
√适用 □不适用

公司股票简况
股票种类

A股
股票上市交易所及板块
上海证券交易所科创板

股票简称
海目星

股票代码
688559

变更前股票简称
无

1.2 公司存托凭证简况
□适用 √不适用
1.3 联系人和联系方式

姓名

联系地址

电话
传真

电子信箱

董事会秘书
罗筱溪

深圳市龙华区观湖街道鹭湖社区观盛五路科姆龙科

技园B栋
0755-23325470
0755-27985966
ir@hymson.com

证券事务代表
孙晓东

深圳市龙华区观湖街道鹭湖社区观盛五路

科姆龙科技园B栋
0755-23325470
0755-27985966
ir@hymson.com

2、报告期公司主要业务简介
2.1 主要业务、主要产品或服务情况
海目星主要从事高端智能装备的研发设计、生产和销售，致力于成为全球领先的激光及自动化技

术创新企业。公司以激光精密加工技术与自动化系统集成能力为核心技术平台，依托自研光学、超快
激光、微纳制造及自动化系统集成能力实现跨领域技术同源复用，构建覆盖多赛道、全制程的高端装
备产品体系。公司紧密围绕下游产业前沿技术发展趋势，持续拓展技术应用边界，深耕锂电、消费电
子、光伏、精密微纳加工等高景气领域，为行业头部客户提供设备研发、工艺开发及全周期服务一体化
智能制造解决方案。

1、锂电业务
公司锂电业务覆盖动力、储能及消费锂电池领域，为全球锂电池厂商提供基于激光精密加工技术

与自动化系统集成能力等核心技术平台的电芯制造全过程解决方案，提供电极涂布、辊压、高速分切、
激光清洗、激光打孔、高速卷绕、高精度叠片、电芯装配、电芯干燥、物流仓储系统等电芯制造全环节核
心装备。公司全新推出自主研发在线CT检测设备，可实现叠片电芯内部缺陷全域无损检测与精准识
别，有效消除内部安全隐患，显著提升电池产品良品率与长期使用安全性。在下一代固态电池技术领
域，公司前瞻布局深远，为业内首家同时覆盖氧化物+锂金属负极、硫化物+硅碳负极双技术路线的锂
电装备服务商。目前已构建固态电池全环节完整装备体系，实现从固态电极制备、固态电解质膜成
型、膜层转印复合、裸电芯装配、高温等静压到化成分容全工艺流程装备全覆盖。相关核心产品包含
高速混合机、成膜减薄复合机、硫化物电解质涂布机、微凹超薄涂膜机、锂金属压延减薄复合一体机、
激光制痕设备、边框绝缘装备及高精度叠片设备等，全面支撑固态电池产业化量产落地。

2、消费电子业务
公司消费电子业务深度绑定全球头部终端客户，围绕智能手机、智能手表、AR/VR眼镜，以及智能

手机外围配套硬件，数码电池，精密结构件等消费电子产品制造需求。深耕AI产业链头部客户，在芯
片返修，高速连接器及高速线、AI服务器电源、液冷板等细分行业。提供定制化激光精密加工与自动
化集成整体解决方案。依托底层激光光学与精密制程技术优势，公司持续延伸高端应用场景，布局散
热器件、光学模组、增材制造等高附加值项目，助力下游客户实现产品迭代与技术创新。

核心产品涵盖全自动钢壳电池电芯组装、测试、后端PACK全流程解决方案，全自动AI高速线组
装线，超快激光表面处理设备、双平台玻璃切裂一体机、精密料带激光切焊一体机、激光锡球焊接机、
钢壳电池电芯及PACK全自动装配线、SMA OIS马达自动组装线等。在前沿技术应用方面，公司基于
BST空间光整形技术优化增材制造光路，实现3D打印加工效率翻倍；在消费电子散热领域，自研绿光
激光低热输入焊接工艺，实现了全行业首家超薄VC均热板高精度密封焊接技术的突破，解决超薄器
件焊接易损伤、密封性不足等行业痛点。

3、精密激光加工装备业务
公司依托超快激光、微纳精密加工底层技术，面向先进封装、光电子、新型显示、高端材料加工等

前沿高端制造领域，打造多元化精密加工装备产品矩阵，提供微纳精细加工、制程开发及系统一体化
解决方案，实现激光技术在高端微电子领域的深度延伸。先进封装领域，公司重点布局TGV 玻璃通
孔核心技术，同步自研激光刻蚀、激光诱导变性两大工艺路径，结合激光加工与湿法协同制程完成多
维度技术储备，卡位高端芯片封装国产替代赛道，目前进入向头部客户送样阶段；光电子领域，公司具
备铌酸锂体材料及薄膜光波导精密加工能力，可制备低损耗光波导结构，满足高端光通信器件高精度
加工需求；新型显示领域，公司深耕Micro-LED全流程装备，自研芯片激光去除设备攻克微米级芯片
精准剔除难题，同步研发巨量转移装备，设备验证良率逐步趋近国际先进水平；高端材料领域，公司掌
握金刚石全流程精密加工技术，自主研发金刚石-铜复合导热材料加工方案，可实现器件导热性能翻
倍提升。

4、光伏业务
公司专注于光伏电池及组件领域精密激光工艺装备研发，紧扣行业多技术路线并行发展趋势，完

成TOPCon、xBC、HJT、钙钛矿全路线技术储备，以激光工艺创新赋能光伏电池效率提升，为下游企业
提供设备配套、工艺优化一体化解决方案。核心产品主要包括两类：一是电池片制程装备，涵盖背面
激光减薄设备、TOPCon 激光掺杂设备、BC大光斑激光开膜设备等；二是组件端自动化装备，包含全自
动接线盒安装机、全自动接线盒焊接设备。同时公司联合头部组件企业开展超薄太空电池前沿技术
研发，以新型激光焊接工艺替代传统串焊制程，助力电池片薄片化升级，拓展光伏器件轻量化应用场
景。

5、钣金业务
公司依托通用激光切割与自动化集成技术，面向工程机械、建筑装备、智能家居、厨卫五金、汽车

制造、船舶重工等通用工业领域，提供全系列激光切割装备及自动化产线解决方案。核心产品包含高
速平面激光切割机、管材激光切管机、全自动卷料切割生产线、型材专用激光切割机及配套自动化集
成系统，满足各行业金属板材、管材高效高精度加工需求，夯实工业激光装备基本盘。

6、医疗激光业务
公司立足自主可控的中红外飞秒激光器底层核心技术，深耕激光医疗设备与生物医学应用领域，

专注于高端激光器自研、医用激光设备开发及临床场景化应用技术转化，聚焦皮肤医学、毛发再生、微
创医美等应用方向。目前公司已完成长波红外飞秒激光器整机样机开发，各项核心技术指标达到设
计要求，并围绕毛发再生、皮肤微创治疗等场景开展系统性生物医学基础研究与应用验证，持续拓展
超快激光在生命健康领域的产业化空间。

2.2 主要经营模式
1、研发模式
公司核心产品的研发，采用集成产品开发模式，进行跨部门组建研发项目团队，开展包括市场需

求调研、产品定位及竞品分析、概念设计、方案及计划制定、开发验证、小批量试产、结项发布等阶段性
工作。各关键环节交付件由产品技术委员会和产品部门技术专家组进行联合质量评审，评审通过的
各类技术方案归档并为后续项目提供成熟方案和数据。

公司研发主要流程如下：
阶段

概念R1
计划R2
开发R3
验证R4

小批量R5

主要工作描述
需求分析、概念设计

立项
工艺验证、方案设计、图纸输出、物料采购

装配调试、测试验证
优化设计、小批量验证

2、采购模式
公司采购依据公司发展战略，制定相关采购规划，拆解物料品类采购策略。公司主要采用“以销

定产，以产定采”与“按销售计划采购”相结合的模式。在销售合同双签后，设计部根据与客户签署的
技术协议，拆解技术方案并提出物料需求计划，计划部门根据库存和需求计划制定采购清单，采购部
门通过询价、招标竞价和谈判等多种方式确定供应商及价格，按审批通过后的方案执行采购订单。公
司通过战略备货，充分竞争和多渠道供货等方式确保成本效益和满足交期要求，同时通过物料质量前
置管理和严格的入库检验保证质量。公司推行“0采购等待成本”策略，打造敏捷柔性的超级供应链体
系。

3、生产模式
公司产品包括标准化产品及非标准化产品，根据业务特点，公司的生产以“以销定产”并辅以“战

略储备”模式，一般情况下，接受客户订单以后，按照客户确定的产品规格、供货时间、应用要求和数量
组织生产，为客户量身定制产品。对于部分需求较大的标准化产品，公司适度进行战略储备，以缩短
交货周期，增强市场竞争力。

4、销售模式
公司的产品包括标准化的设备及非标准化的设备或产线。
（1）标准化设备：公司根据客户需求匹配自有产品，并向客户提供产品方案和样机测试。若公司

提供的产品满足其生产需求，双方经过协商确定价格后签订合同，公司按合同交付产品并结算货款。
该客户在后续采购时，会根据需求直接下单，双方按照既定模式交易。

（2）非标准化设备或产线：该类设备或产线，需根据客户的具体生产需要定制某个环节的设备或
定制某条产线，公司根据客户特定需求设计产品方案，该类客户通过招标、方案比对、商务谈判的方式
确定供应商。在成功取得订单后，双方通过深入沟通确定设计方案细节并形成最终方案，公司根据最
终方案安排生产并实现产品销售。

2.3 所处行业情况
(1). 行业的发展阶段、基本特点、主要技术门槛
海目星致力于成为全球领先的激光及自动化技术创新型科技企业。公司核心归属高端激光智能

制造装备行业，深度聚焦激光光学和自动化整线集成的底层同源核心技术，依托自研核心技术平台，
实现技术跨领域、多场景高效复用，业务覆盖锂电、消费电子、半导体、光伏、医疗激光及先进封装等多
元高端制造赛道。公司以定制化智能装备、核心工艺研发、整线系统集成与全周期运维服务为核心抓
手，持续为各行业头部企业提供一体化智能制造解决方案。根据国家统计局《国民经济行业分类》
(GB/T4754-2017)，结合公司主营业务布局与产品应用属性，公司所属行业为制造业（C）—专用设备制
造业（C35）。

（1）智能制造装备及激光设备行业整体分析
①行业发展阶段
当前，国内激光加工与智能制造装备产业已彻底告别早期粗放式规模扩张、低价竞争的发展模

式，整体全面迈入技术自主化、工艺高端化、应用多元化、服务一体化的成熟进阶高质量发展阶段。激
光技术作为现代工业制造的基础性、战略性核心工艺，凭借无可替代的精密加工优势，持续替代传统
切削、焊接、蚀刻等落后工艺，从基础工业切割、常规焊接等传统场景，加速向超快微纳加工、半导体先
进封装、高端医疗、AI 算力芯片硬件配套、光通信等高精尖、高附加值领域深度延伸。2025 年中国激
光产业实现全面复苏，产业结构持续优化升级，中国光学学会发布的《2026中国激光产业发展报告》数
据显示，2025年中国激光设备市场销售收入达958亿元，同比增长6.8%，在全球激光产业中的市场占
比稳步提升至58%，长期稳居全球最大单一消费及生产市场。随着国内激光核心元器件、高端超快激
光器、精密光学镜头、运动控制系统等关键零部件国产替代进程持续提速，核心部件自主可控能力不
断增强，叠加AI大模型产业化落地、高端制造产业升级、传统制造业智能化技改、新兴战略产业扩容
等多重需求共振，国内激光设备产业发展逻辑持续迭代，逐步从单一规模扩张，全面转向技术创新突
破+新兴场景拓展双轮驱动模式，行业长期成长逻辑清晰、发展确定性充足。

智能制造装备领域，国内行业发展已完成单点自动化设备零散应用的初级阶段，全面迈入系统化
集成、柔性化生产、数字化协同、智能化管控的深度发展新阶段。在工业互联网、工业大模型、智能感
知传感器、数字孪生、人机协作机器人等前沿技术深度赋能下，新能源、半导体、高端消费电子、生物医
药、高端装备制造等战略性新兴产业持续扩容，叠加国内人口结构变化、劳动力成本持续上行、企业降
本增效需求迫切等现实因素，智能制造装备行业迎来长达五年以上的黄金发展周期。据行业权威机
构测算，2025-2030年将成为我国智能制造装备行业的核心增长期，国内智能制造装备市场规模预计
将以年均 12%-15%的速度稳定增长。在此背景下，具备跨行业平台化技术研发能力、非标定制化开
发能力、整线集成交付能力与全球化服务体系的头部装备企业，将持续拉开与中小厂商差距，行业马
太效应持续强化。

②行业基本特点
1）技术高度同源，场景跨界复用，平台化属性突出，激光光路仿真设计、精密光斑调控、高速运动

控制、自动化程序集成、机器视觉在线检测、智能算法调度是激光智能制造装备行业的通用底层核心
技术，技术通用性、延展性极强。依托统一的技术研发平台，公司积累的光学设计、精密机械、自动控
制、工艺调试等核心能力，可快速迁移适配锂电、光伏、消费电子、半导体、医疗、通用工业等多个下游
领域，无需重复搭建研发体系。行业天然具备技术同源、研发协同、产能共享、场景延伸的平台化特
征，优质头部企业能够依托稳固的核心技术底座，稳步实现多赛道协同布局、分散单一行业周期波动
风险，持续放大综合竞争优势。

2）下游技术迭代快速，定制化属性显著。公司下游覆盖的新能源、消费电子、半导体、医疗等行业
均属于技术密集型产业，产品更新迭代速度快、生产工艺升级周期短，终端厂商持续向高性能、高精
度、高安全性方向升级。下游头部客户生产工艺差异化显著，产线布局、制程标准、品质要求各不相
同，标准化通用设备难以满足量产需求。因此，高端激光智能装备以非标定制化开发为核心形态，要
求装备企业具备快速响应客户需求、联合工艺研发、定制化结构设计、快速落地交付的综合能力，深度

绑定客户中长期产能规划与技术升级节奏。

3）设备与工艺深度绑定，综合服务壁垒持续加深随着高端制造工艺不断升级，激光装备行业竞争

已脱离单纯硬件设备比拼的初级阶段，逐步形成核心设备 + 专属工艺方案 + 现场调试落地 + 长期运

维升级的一体化服务商业模式。激光加工的最终效果高度依赖光路匹配、参数调试、制程适配等工

艺 know-how 积累，优质装备企业不仅需要提供高性能硬件设备，更要深度参与客户前端工艺研发、制

程优化、良率提升全流程。长期量产沉淀形成的工艺数据库、场景化调试经验、定制化方案设计能力，

构成行业难以复制的长期护城河，持续提高行业竞争门槛。
4）行业集中度持续提升，头部集约化发展趋势明确下游锂电、光伏、消费电子、半导体等行业集中

度持续提升，市场资源、产能规划、资本开支进一步向各细分领域龙头企业集中。头部终端客户出于
量产稳定性、供应链安全、工艺协同升级的考量，更倾向于选择技术储备全面、交付能力强、品质管控
严格、全球化服务网络完善、经营稳健的综合型装备企业进行长期战略合作。行业内技术单一、研发
能力薄弱、仅依靠低价竞争的中小型厂商，市场生存空间持续压缩，行业订单、技术、资本、客户资源不

断向具备多赛道布局、自研能力、品牌优势显著的头部企业集中，行业整体呈现集约化、高质量发展格
局。

③主要技术门槛
1）核心光学与激光底层技术壁垒
高端激光装备的核心竞争力源于底层激光技术自研能力，高功率连续激光器、超快飞秒 / 皮秒激

光器研发、精密光学系统架构设计、BST 光斑整形优化、长稳定光路调校、微纳级激光刻蚀与改性等核
心技术，研发周期长、前期投入大、光学理论与工程化结合难度高。同时，高端光学镜片、特种激光材
料、精密光学元器件的选型、适配与调校需要长期工程经验积累，核心算法与光路控制逻辑难以短期
复刻，是限制行业新进入者切入高端市场的核心技术卡点。

2）精密机械设计与高速运动控制壁垒
高端智造场景对设备加工精度、运行稳定性、动态响应速度提出严苛要求，微米级精密加工控制、

高速往复运动动态平衡、非标复杂结构模块化设计、高精度传动系统匹配、密封防尘与环境适应性设
计等技术门槛较高。设备需兼顾高速运行效率与长期连续量产稳定性，在温差、粉尘、高频运行等复
杂工业环境下保持精度恒定，对机械仿真、材料选型、精密加工制造、结构优化能力形成严格约束，具
备极高的工程化落地壁垒。

3）自动化整线集成与智能算法控制壁垒
现代化智能制造产线多为多工序联动的柔性生产线，需要实现多设备协同作业、工序无缝衔接、

物料自动流转、在线品质检测、数据实时采集与调度优化。多轴联动控制系统开发、机器视觉缺陷检
测算法、智能产线调度系统、自动化上下料集成、数字化数据对接等核心能力，需要融合机械、电子、软
件、算法、自动化等多学科交叉技术，依托大量项目落地经验持续迭代优化。新进入者难以快速掌握
整线集成逻辑与系统协同技术，难以满足头部客户采购需求。

4）细分行业工艺 know-how 壁垒
锂电、光伏、先进封装、医疗激光、半导体等细分赛道生产制程差异巨大，不同场景的材料特性、加

工要求、良率标准、安全规范各不相同。高端激光加工并非单一标准化操作，需要结合下游材料属性、
制程流程、量产痛点进行针对性工艺开发与参数优化。装备企业需要长期深度绑定下游龙头客户，参
与中试研发、小批量试产、大规模量产全流程，积累海量场景化工艺数据与调试经验。长期沉淀的行
业专属工艺 know-how 具备极强排他性，新进入者难以在短时间内实现工艺适配与量产验证。

5）高端供应链准入与行业资质认证壁垒
半导先进封装、医疗激光、消费电子、动力电池、光伏等领域，具备严格的供应商准入体系，客户资

质审核周期长、认证标准严苛，对企业研发实力、品质管控、生产规模、合规体系、交付能力、售后响应
速度进行全方位考核。同时，医疗激光设备还需满足医疗器械监管合规要求，半导体领域存在严格的
体系认证与环保安全规范，长期的准入审核与资质认证，进一步抬高了行业综合进入门槛，稳固头部
企业竞争地位。

（2）公司业务应用下游行业发展概况
①锂电池设备行业
发展阶段
当前，全球锂电装备行业整体处于存量产能智能化升级 + 下一代新技术路线量产落地双线并行

的成熟发展阶段。传统液态锂电池市场需求稳健增长，动力、储能、消费三大应用场景需求同步扩容，
全球头部电池企业持续推进产能优化升级与全球化建厂布局，海外本土化产能建设节奏加快，带动海
外锂电设备增量需求持续释放。与此同时，以固态电池为代表的下一代储能技术快速成熟，行业技术
发展路线逐步清晰，半固态电池已实现小规模量产应用，全固态电池加速推进中试验证与产线搭建，
行业正式迈入商业化落地前夕。固态电池在电极材料、电解质结构、封装工艺、制造流程上与传统液
态电池差异显著，传统产线设备无法兼容量产需求，全面带动锂电整线设备迭代革新与存量替换需
求。在双碳目标、新型电力系统建设、能源结构转型的政策引导下，叠加全球 AI 算力芯片基础设施大
规模建设带来的算力芯片储能、备用电源刚需，储能电池行业突破传统新能源配套定位，升级为新型
电力系统稳定运行的核心基础设施，行业正式迈入高增长超级周期，成为拉动锂电设备行业中长期增
长的核心增量赛道。

行业特点
锂电行业整体市场集中度处于高位，国内动力电池、储能电池 TOP10 企业占据行业主要产能份

额，头部客户产能规划清晰、资本开支稳定，设备采购以长期战略合作、集中批量采购为主，供应链合
作粘性强。动力、储能、消费三类锂电池应用场景不同，产品性能要求、制造工艺、产线布局差异明显，
要求装备企业具备多品类、定制化、全工序的方案开发与交付能力。行业技术迭代节奏持续加快，硅
碳负极、高镍正极、固态电解质、复合集流体等新材料、新工艺持续落地，倒逼生产设备向高精度、高稳
定性、高安全性、柔性化方向升级，存量产线改造、设备更新需求持续释放，为锂电装备企业带来持续
的业绩增量。

技术门槛
锂电池制造全流程工序复杂，生产环境、精度控制、安全标准严苛，核心技术门槛涵盖电芯前段涂

布均匀性控制、高压辊压稳定性、极片高速分切无毛刺加工、激光精密清洗与打孔改性；中段高速卷
绕 / 叠片动态对齐控制、极片无损转运、高精度电芯装配；后段电芯干燥环境管控、模组集成封装、高
压安全检测等关键核心技术。同时，在线 CT 无损检测、AI 视觉缺陷识别、全域安全监测等智能化检
测技术，是保障电池良品率与长期使用安全的关键。在固态电池领域，固态粉体高速混合、超薄电解
质膜均匀涂布、复合层转印成型、高压等静压封装、低温化成分容等新型专属工艺装备，技术研发难度
大、工艺适配要求高，具备极高的差异化技术壁垒。2025 年国内锂电设备市场需求旺盛，全年锂电设
备产能招标规模超 240GWh，市场规模约 540 亿元，随着头部企业海外产能投放与固态产线建设提
速，预计 2026 年行业市场规模将突破 680 亿元。动力电池方面，全球新能源汽车渗透率持续攀升，
2025 年全球动力电池装车量 1187GWh，同比增长 31.7%，中国电池企业凭借技术与产能优势，全球市
占率稳步提升。储能行业高景气度延续，海外大型储能、户用储能订单爆发式增长，叠加算力芯片储
能配套需求，打开行业长期增长空间；消费电池依托 AI 智能终端、可穿戴设备、小型储能产品迭代升
级，需求稳步修复，持续带动精密锂电设备需求扩容。

②光伏电池设备行业
发展阶段
全球光伏激光装备行业已全面进入N 型高效电池全面普及 + 多技术路线并行迭代 + 降本增效深

度落地的高质量成熟发展阶段。经过多年行业洗牌与技术迭代，光伏产业已完成从传统 P 型电池向
高效 N 型电池的全面切换，落后低效产能加速出清，行业供给格局从阶段性产能过剩逐步转向结构性
优化。目前 TOPCon 电池量产工艺持续优化、成本稳步下行，成为现阶段规模化量产主流路线；HJT、
xBC 电池凭借高效率优势，产能建设持续提速；钙钛矿 - 晶硅叠层电池作为下一代终极高效路线，研
发与中试进度持续加快，薄片化、轻量化、高功率、高效率成为光伏产业长期核心发展方向，持续带动
激光精密加工设备升级迭代。

行业特点
激光加工技术是光伏电池实现提效、降本、提质的核心关键工艺，电池片转换效率提升、组件功率

升级高度依赖激光掺杂、边缘钝化、精准开膜、薄片化切割等专属工艺，激光设备的工艺适配性直接决
定下游客户产品核心竞争力。光伏行业技术迭代周期短、产业化落地速度快，头部电池与组件企业研
发投入力度大，持续推动新技术、新工艺量产落地，高效激光专用设备的替换与新增需求长期稳定。
同时，国内光伏全产业链具备全球领先的产能规模、技术水平与成本优势，全球化出口布局持续深化，
海外产能建设稳步推进，国内激光装备企业凭借完善的产品矩阵、成熟的工艺方案、高性价比优势，持
续主导全球光伏设备供应链。

技术门槛
光伏激光装备核心技术门槛聚焦于高效激光微纳加工工艺优化，包括 TOPCon 精准激光掺杂、电

池片边缘隔离钝化、BC 电池大光斑精准开膜、超薄硅片低损伤激光切割与减薄、异质结电池精密蚀刻
等核心工艺技术。随着电池片薄片化趋势加剧，如何在极薄硅片加工过程中控制热影响、降低碎片
率、保障量产良率，成为行业核心技术难点。同时，钙钛矿叠层电池复合制程适配、多技术路线设备柔
性兼容、自动化产线高效集成、组件新型焊接工艺替代等技术研发，对装备企业跨路线研发、工艺迭
代、快速适配能力提出更高要求。2025 年全球清洁能源转型持续推进，光伏作为最具性价比的新能
源发电方式，装机需求维持高位，全年全球光伏新增装机约 580GW，国内新增装机规模稳居全球首
位。行业供给侧结构性改革成效显著，产业链价格逐步修复，企业盈利水平回暖，研发投入能力提升，
进一步加速新技术量产落地。电池薄片化、组件大功率化、叠层电池产业化的行业趋势，持续拉动激
光减薄、精密焊接、高效蚀刻、无损切割等高端激光设备需求，具备核心工艺壁垒的头部设备企业充分
受益行业升级红利。

③消费电子设备行业
发展阶段
全球消费电子行业正式迈入周期底部复苏 + AI 智能硬件全面创新的上升回暖阶段。传统智能

手机、PC、平板电脑等成熟终端产品历经持续去库存后，换新需求逐步释放，出货量稳步修复；AI服务
器、AI 手机、AI PC、折叠屏终端、AR/VR 智能穿戴、智能家居、服务机器人等创新品类快速迭代放量，
成为行业核心增长引擎。下游终端产品持续向轻薄化、小型化、高性能、低功耗、长续航方向升级，内
部结构件精密化、集成化程度不断提升，高速连接器及高速线、散热、封装、数码电池、精密结构件等配
套产业链同步升级，全面带动激光精密加工与自动化智造设备更新迭代。

行业特点
消费电子行业产品迭代周期短、市场竞争充分，终端厂商创新节奏快，对上游设备厂商的快速研

发、快速落地、柔性换型能力要求极高。高端电子制造场景精细化程度高，零部件尺寸微小、结构复
杂，传统加工工艺难以满足量产要求，超快激光非接触式加工凭借高精度、低热损伤、柔性化优势，成
为高端电子制造的核心工艺。同时，行业头部客户集中度高，全球龙头品牌供应链准入严格，合作周
期长、粘性强，一旦进入核心供应链体系，将形成长期稳定订单支撑。随着 AI 硬件功耗大幅提升，高
功率AI服务器电源，超薄 VC 均热板、复合散热模组、微型液冷结构等新型散热方案快速渗透，进一步
打开激光精密焊接、异质材料复合焊接、微纳加工设备增量空间。

技术门槛
消费电子领域激光加工技术门槛集中在超快激光精密切割、微焊点精密焊接、材料表面改性与活

化、超薄器件低热输入精准控制等核心领域。针对轻薄化产品，需实现极低热影响区加工，避免精密
元器件变形、损伤；在散热模组制造领域，绿光激光精密焊接、真空密封焊接、异种材料复合焊接等工
艺技术难度高；3D 金属打印、精密结构件增材制造领域，BST 光斑整形、打印路径优化、粉末材料适
配、成型精度控制等核心技术，需要长期研发积累与量产验证。同时，产线高度自动化、小型化、集成
化设计，也是消费电子设备的重要竞争壁垒。2025 年全球消费电子终端出货量稳步回升，行业景气
度持续改善，AI 终端全产业链爆发式增长，倒逼上游零部件制造工艺全面升级，带动高端散热模组、
精密结构件、微型电池、光学组件等配套设备需求扩容。折叠屏技术持续成熟，头部厂商加大布局力
度，铰链、柔性屏幕、密封结构等核心部件精密加工需求旺盛，叠加可穿戴设备、无人机、电动工具等细
分场景增量释放，持续拓宽激光设备应用边界，为行业带来长期稳定的成长空间。

④半导体、先进封装精密激光装备行业
发展阶段
在国内半导体产业自主可控、国产替代加速推进的大背景下，国内先进封装、光电子器件、新型显

示、第三代半导体材料加工等高端精密制造领域，正处于技术快速突破、产能加速建设、进口替代提速
的高景气成长阶段。全球芯片产业重心逐步向国内转移，国内封测企业持续扩产，Chiplet、2.5D/3D 先
进封装技术快速普及，带动 TGV 玻璃通孔、载板精密加工、晶圆切割等核心设备需求快速增长，已成
为激光装备行业第二增长核心曲线。

行业特点
半导体及先进封装行业属于技术高度密集、资金投入大、认证周期长的高端制造领域，产品加工

精度要求达到微米乃至亚微米级别，生产环境、良率标准、稳定性要求远高于传统制造行业。行业技
术壁垒高耸，海外设备厂商长期占据主导地位，国产替代空间广阔。算力芯片芯片、高速光通信、激光
通信、新型显示产业的高速发展，持续拉动微纳激光刻蚀、精密打孔、薄膜加工、特种材料切割等高端
激光设备刚性需求，行业增长具备高确定性与高附加值属性。

技术门槛
先进封装领域核心技术涵盖 TGV 深层玻璃通孔激光刻蚀、激光内部改性、湿法协同复合加工、超

薄玻璃精密切割；光电子领域具备铌酸锂晶体、薄膜光波导精密刻蚀与低损耗结构加工技术；新型显
示领域 MicroLED 芯片巨量剥离、微米级精准去除、巨量转移同步控制等核心工艺；同时，金刚石、碳化
硅等第三代半导体硬质材料精密切割、磨抛、复合导热改性加工，表面微纳加工，材料硬度高、加工难
度大，对激光功率、光路控制、工艺参数调试提出极高要求，整体技术壁垒深厚。

⑤医疗激光行业
发展阶段
超快激光在医疗健康领域的产业化应用，正处于核心技术自主研发 + 临床试验验证 + 商业化场

景探索的快速起步与突破阶段。随着国民健康消费升级、医美行业规范化发展、皮肤科精准治疗需求
提升，高端医用激光设备市场规模持续扩容。中红外飞秒激光凭借独特的生物组织作用优势，在皮肤
微创修复、毛发再生、医美抗衰、慢性皮肤病治疗等细分场景具备不可替代的应用价值，行业研发热度
持续提升，核心技术逐步从实验室研发走向工程化、产品化落地。

行业特点
医疗激光行业兼具高端制造与生物医药双重属性，技术研发跨学科融合度高，医用激光器核心技

术长期被海外企业垄断，国产化替代空间巨大。行业监管体系严格，医疗器械产品注册、临床验证、质
量管控流程复杂，认证周期长、准入门槛高。下游医疗机构、医美终端对设备稳定性、安全性、治疗精
准度要求严苛，高端产品附加值高、市场需求刚性强，具备技术自研能力的企业能够构建差异化竞争
优势，长期发展潜力巨大。

技术门槛
医疗激光核心技术门槛包括中红外飞秒激光器全链路自主研制、长波激光输出稳定性控制、生物

组织适配性激光参数优化、微创低损伤加工工艺研发等核心内容。同时，医疗设备合规化设计、生物
安全性检测、多场景临床试验体系搭建、医疗级品质管控标准，是企业实现商业化落地的必要条件，综
合技术与资质壁垒共同构筑行业护城河。

⑥钣金通用激光设备行业
发展阶段
传统工业钣金激光装备行业整体进入存量设备更新换代 + 海外新兴市场扩容的稳健成熟发展阶

段。国内传统制造业自动化、智能化改造持续推进，传统冲压、切割、焊接等落后工艺加速被激光工艺
替代，存量老旧设备替换需求稳定释放。虽然短期受宏观环境波动影响，国内通用工业设备需求存在
阶段性调整，但全球制造业格局重构背景下，东南亚、中东、拉美、中亚等新兴制造产业集群快速崛起，
海外工业自动化升级需求旺盛，为国产钣金激光设备出海出口提供广阔增量空间，行业长期成长逻辑
稳固。

行业特点
钣金激光设备产品标准化、模块化程度相对较高，行业市场化竞争充分，下游应用场景广泛，全面

覆盖工程机械、建筑装备、智能家居、厨卫五金、汽车零部件、船舶重工、仓储设备等泛工业领域，需求
具备强抗周期、高韧性特征。行业竞争逐步从单一价格竞争，转向设备稳定性、能耗控制、智能化水
平、自动化配套、定制化产线集成的综合实力比拼，具备全球化渠道、完善售后体系、智能化产品布局
的企业优势持续凸显。

技术门槛
钣金激光设备核心技术门槛集中在大幅面板材高速切割动态稳定性、厚板加工质量控制、管材异

形件柔性切割成型、多型材通用化适配、自动化上下料产线集成、智能排版降耗优化等方面。同时，设
备长期连续运行可靠性、极端工况环境适应性、智能化操作系统开发、远程运维数字化管控能力，也是
提升产品竞争力、满足工业客户长期量产需求的重要技术保障。2025 年全球激光切割设备市场规模
保持稳健增长，海外新兴制造国家工业化进程加快，带动通用激光设备需求持续上升。国内头部钣金
设备企业加速海外渠道布局，依托高性价比、完善的产品矩阵与本地化服务，持续提升全球市场份额，
为行业长期稳定发展提供有力支撑。

(2). 公司所处的行业地位分析及其变化情况
（1）行业地位
公司深耕激光精密加工与智能制造装备领域，依托激光光学技术及自动化集成的同源技术底座，

已成长为国内激光装备行业第一梯队企业，是全球领先的激光及自动化综合解决方案服务商之一。
在锂电中段设备、光伏激光加工、消费电子超快精密加工等细分领域，公司市场份额位居行业前列，深
度绑定全球的行业头部客户，核心产品竞争力持续获得头部一线客户认可。近年来，公司持续加大固
态电池、半导体、先进封装和医疗激光等高景气赛道的研发布局，技术迭代与场景拓展能力不断增强，
叠加多项国家级行业荣誉与资质认证，公司行业影响力稳步提升，已从单一设备供应商逐步迈向平台
型技术企业，行业地位实现持续巩固与向上突破。

（2）行业地位变化趋势：从精密激光服务商迈向多赛道协同的激光自动化平台型企业
公司行业地位演进脉络清晰，整体历经三阶段有序升级：
1）消费电子深耕积淀期
公司成立初期聚焦消费电子精密激光加工与自动化装备业务，深耕消费电子精密制造场景，持续

积累激光光学设计、精密运动控制、非标自动化集成等底层核心技术，完成量产交付能力、工艺体系与
优质客户资源的全面积淀，筑牢长期发展的技术底座。

2）锂电赛道突围期
公司作为行业首家实现量产激光极耳切割设备的供应商，以动力电池激光极耳切割迭代传统机

械模切作为核心技术突破口，依托激光加工高效率、低损耗、高良率的核心优势精准解决行业量产痛
点，成功切入动力电池核心客户，先后进入宁德时代、特斯拉核心供应体系。此后持续扩大合作版图，
陆续落地中创新航、亿纬锂能等一众锂电头部企业。截至目前，公司在锂电中段装配设备领域，已实
现锂电设备海外市场 100% 覆盖、国内市场 70% 的覆盖率。同时，公司以中段设备为基本盘与核心优
势，持续向锂电前段、后段工序双向延伸，不断完善锂电池全工艺流程装备布局，对标同行整线化发展
路径，快速确立在新能源锂电装备领域的核心竞争地位。

3）多赛道延伸与技术平台引领期
依托激光与自动化同源技术的可复用优势，公司通过首创TOPCon激光一次硼掺杂技术切入光伏

激光装备业务，同时全面覆盖多技术路线激光加工设备，从而实现了公司新能源双赛道布局。2023
年以来，公司进一步强化超快微纳加工、高端自动化集成技术研发，前瞻布局固态电池、半导体、先进
封装、医疗激光等高景气新兴赛道，持续推进全球化经营布局。企业由单一消费电子激光设备供应
商、锂电细分龙头，稳步成长为多领域协同发展、全链条解决方案能力突出的激光 + 自动化平台型智
能制造企业。

近年来，公司行业影响力与话语权持续提升，研发与专利实力领跑行业：累计授权专利超 1000
项、软件著作权超400 余项，研发投入长期占营收10%以上，自主掌握超快激光器、微凹超薄涂膜等核
心工艺。公司蝉联“深圳知名品牌”、获评“制造业单项冠军企业”“国家高新技术企业”，先后斩获高
工锂电金球奖“全球领航企业大奖”、维科杯“激光行业最具影响力企业奖”、广东省科技进步奖等重
磅荣誉，行业标杆地位持续夯实。

（3）核心竞争壁垒与地位巩固逻辑
公司行业地位的稳固与提升，根植于四大不可复制壁垒：
1）技术同源壁垒：统一激光光学与自动化控制平台，技术跨领域快速复用，研发效率高、迭代速度

快；
2）客户壁垒：深度绑定全球各行业龙头，参与客户前端工艺研发，粘性强、认证周期长、新进入者

难以替代；
3）工艺 know-how 壁垒：十余年量产沉淀，积累海量场景化工艺数据库，设备 + 工艺一体化解决

方案能力突出；
4）全球化服务壁垒：海内外制造基地与本地化服务网络，快速响应客户交付与售后需求，支撑全

球扩张。
展望未来，随着新能源、半导体、先进封装、医疗健康等战略性产业持续高景气，公司依托技术平

台化、赛道多元化、客户高端化、服务全球化战略，行业地位将进一步巩固与提升，加速向全球激光及
自动化技术创新引领者的目标迈进。

(3). 报告期内新技术、新产业、新业态、新模式的发展情况和未来发展趋势
报告期内，全球高端制造产业加速向智能化、高端化、绿色化转型，新能源、AI算力芯片、半导体、

医疗健康等战略性新兴产业持续高景气，驱动激光及自动化装备行业迎来新技术迭代、新产业崛起、
新业态涌现、新模式升级的发展新格局。公司紧跟行业发展趋势，依托核心技术积淀，在各细分赛道
持续突破，同步把握行业未来发展机遇，实现技术与业务协同升级。

（1）储能爆发与固态电池革新 驱动锂电设备产业复苏升级
经历2022至2024年的行业调整后，2025年锂电设备行业依托下游动力电池需求回暖、储能电池

市场爆发式增长的双重驱动，正式步入行业复苏周期；与此同时，固态电池、大圆柱电池、钠离子电池、
锂硫电池等新一代电池技术路线加速落地演进，持续推动锂电设备产业在工艺、装备及产线方案上实
现全方位技术迭代升级，行业竞争格局向具备核心技术壁垒的头部企业集中。

在下游回暖态势中，储能电池爆发成为核心引擎，2025年全球锂电池出货量大幅增长，我国储能
电池出货全球占比攀升至96.7%，国内新型储能累计装机规模同比大幅增长，储能需求强劲增长带动
上游锂电设备市场扩容与采购回暖，成为锂电设备行业增长的核心支撑。报告期内，公司成功攻克
684AH电池合芯和焊接、1175AH极耳焊接、问顶电池焊接等多项行业首创技术，装配产品已全面覆盖
当前市场主流储能电池型号，314AH、588AH、684AH、790AH、1175AH等规格均有对应装配线设备实
现批量出货。

同时，固态电池迈入技术验证关键期，2025年头部电池企业加速布局，中试线密集落地，为设备企
业带来早期订单与技术合作机会。公司作为固态设备行业首家、能够实现固态电池锂金属高能量密
度首家商业化落地的固态电池整线供应商，率先布局固态电池全流程装备，目前已成功签订2GWh固
态电池量产产线订单，抢占行业技术制高点，同时公司也是业内首家同时进行“锂金属负极+氧化物电
解质”与“硅碳负极+硫化物电解质”双技术路线布局的企业，在固态电池核心设备领域具备独特技术
优势。

全固态电池的技术路线彻底改变了传统锂电池生产逻辑，产线整体更新幅度高达80%以上，前段
设备中干法工艺逐步替代湿法工艺，新增多种设备且辊压设备需升级，可大幅降低生产成本并适配硫
化物固态电解质；中段设备取消注液相关设备，软包叠片成主流并衍生新设备；后段设备新增高压化
成分容设备以提升电池性能。在此背景下，锂电设备行业的竞争格局与核心能力要求亦随之演变，行
业整线集中度持续提升，细分赛道逐步呈现差异化竞争态势。

具备固态电池关键设备系统化交付能力、在关键细分环节拥有差异化技术壁垒，同时能够深度绑
定下游核心客户、实现协同研发与规模化配套的锂电设备厂商，将率先抢占产业升级红利。长远来
看，储能需求将持续引领行业进入新一轮高增长阶段，固态电池设备市场空间快速扩容并有望迈向千
亿级规模，消费电池领域或将率先实现固态电池商业化渗透，持续驱动锂电设备产业技术迭代与规模
增长。

（2）AI 算力芯片驱动消费电子升级，激光技术赋能设备行业新机遇
2025 年消费电子行业在传统品类增速放缓、AI 新动能崛起的结构性分化中实现复苏，AI 算力芯

片成为核心驱动力，深度重塑上游 3C 电子设备行业格局。端侧 AI 推动 AI 手机、AI PC 加速落地，带
动存储封装、高端 PCB、热管理及电池封装等设备需求，CoWoS 工艺扩产为先进封装测试设备带来稳
定订单，3D 打印技术也将在消费电子领域加速渗透；全球半导体市场量价齐升，国内晶圆扩产与国产
替代共振，推动半导体设备迎来新一轮增长。具身智能机器人带动精密结构件、微型传动装配等 3C
设备需求，高景气的智能穿戴市场尤其是 AR 设备高速增长，拉动光学显示与轻量化材料成型设备升
级，而消费电子激光技术迭代则成为 3C 设备高端化的核心支撑。

消费电子激光技术向超快、高功率、智能化加速迭代，为 3C 设备行业注入新动能。皮秒/飞秒激
光器成本下探实现规模化应用，可完成微米级微纳加工；万瓦级与短波长激光拓展了玻璃、半导体等
材料的加工边界；激光设备与工业互联网、AI 算法深度融合，自适应加工与视觉检测逐步普及。工艺
层面，激光切割、微焊接、表面处理、清洗修复迭代提速，应用场景持续拓宽：三维五轴切割适配复杂曲
面零件，解决新型材料加工崩边问题；微焊接应用延伸至折叠屏铰链等结构件；激光表面处理实现个
性化质感升级，激光清洗更环保、修复可延长产品寿命，全面适配 3C 行业高端精细化需求。海目星在
新型显示/半导体领域攻克50微米级巨量转移技术，进一步拓展乐其激光技术在消费电子、半导体领
域的应用边界，提升核心竞争力。

长远来看，AI算力芯片持续向边缘侧下沉，端侧AI硬件创新将长期驱动半导体、机器人、智能穿
戴领域需求升级，推动 3C 电子设备行业持续扩容与迭代。消费电子激光技术将向更快、更高功率、更
智能方向升级，成本持续优化，应用场景进一步拓宽。同时激光技术将与 3D 打印、AI 视觉、工业互联
网深度融合，助力 3C 设备向高精度、自动化、整线集成方向升级，适配高端洁净标准与国际合规要
求。随着消费电子全球化布局推进，具备自主专利、跨地域交付与国际标准适配能力的激光设备厂商
将占据竞争优势，依托技术创新把握新兴赛道机遇，实现高质量发展。

（3）产能出清+技术迭代双轮驱动，光伏设备打开发展新空间
报告期内，光伏行业在产能出清、技术迭代与政策重塑的多重作用下迈入高质量发展新阶段。宏

观环境的变化直接传导至上游设备环节，为光伏设备行业带来全新增长机遇，海目星凭借技术创新，
在光伏领域持续突破，进一步巩固行业地位。 2025年，全球光伏装机累计并网突破1200GW正式迈
入“太瓦时代”。但前期非理性扩张导致行业深陷结构性过剩、供应链价格低位徘徊，倒逼制造端加速
产能出清与技术升级，N型技术已成为绝对主流，P型产线加速淘汰；政策“反内卷”治理与海外合规要
求（如欧盟碳足迹认证、美国关税政策），进一步推动行业向高质量转型，光伏设备商的订单需求也从

“规模扩张”全面转向“技术升级”。 2025年以来，光伏电池片技术路线分化明显，行业已完成P型向
N型的技术代际切换，TOPCon、HJT、BC与钙钛矿等前沿技术加速迭代。据 InfoLink报告，2025年上半
年TOPCon电池片出货占比达88.3%，BC电池占比不足1%，HJT电池片因工艺难度较高占比偏低；P型
HJT电池正从实验室走向工程化、产业化。其中，海目星在光伏设备行业首创TOPCon一次硼掺杂技
术，大幅提升电池转换效率，降低生产成本，获得晶科能源、天合光能等头部光伏企业的广泛认可与合
作。 展望未来，2026年光伏行业将从全行业亏损转向“头部盈利、尾部出清”，N型技术全面普及，铜
代银等新工艺将拉大企业间差距，市场新需求将持续推动光伏激光设备实现技术突破。海目星将持
续深耕光伏激光设备领域，依托核心技术迭代，把握行业升级与新兴赛道机遇，进一步提升市场份额
与行业影响力。

（4）智造转型赋能，激光切割技术迭代升级
在全球制造业智能化转型浪潮下，智能化激光切割已成为高端装备制造的核心环节，持续重塑工

业生产模式。激光切割技术加速向大功率、超高速、智能化、复合化及绿色低碳方向升级，依托 3D 视
觉识别、机器学习算法等智能技术，实现板材自动识别、参数实时调节与切割路径优化，有效提升加工
精度与材料利用效率，适配现代制造业高端化、柔性化生产需求。

2025 年激光切割行业变革趋势显著，作为激光设备应用最广、占比最高的核心细分领域，行业全
球及国内市场格局持续优化，我国激光设备产业规模领跑全球，高端激光切割产品市场份额稳步提
升；产品形态加速迭代，从单一切割设备逐步升级为集切割、焊接、打标、表面改性于一体的多功能加
工中心，结合机器人协同作业，全面赋能柔性自动化生产。同时，国内制造业智能化改造与工业设备
更新政策形成共振，大幅加快传统加工设备的存量替换节奏；行业竞争进一步向头部集中，龙头企业
凭借激光器自研、整机集成、工艺方案输出的垂直一体化优势，以及多领域整线交付能力，持续构筑技
术与服务壁垒，引领行业长期高质量发展。

海目星深耕激光切割领域多年，依托激光光学与自动化集成核心技术，持续推动激光切割设备迭
代升级，产品覆盖钣金加工、高端制造等多元场景，具备高速、高精度、高稳定性的核心优势，能够满足
下游客户柔性化、定制化生产需求。未来，公司将持续跟进激光切割技术发展趋势，融合 AI、工业互
联网等前沿技术，推动产品向智能化、复合化升级，同时拓展海外新兴市场，提升全球市场竞争力。

（5）医疗激光设备迈向多模态高端化
得益于激光的优异特性，激光医疗凭借应用范围广、精确度高、见效快、安全可靠、副作用小等优

势，已成为现代医学不可或缺的重要分支和疗效显著的治疗手段，广泛应用于激光诊断、激光治疗、激
光美容、激光检测等多个场景。随着行业持续发展，市场对激光脉冲宽度、持续时间、激光功率等核心
技术指标提出更高要求，同时微小纳米技术、神经科学、分子生物学及量子激光等前沿技术的融入，不
断完善和更新激光医疗技术功能，进一步提升其安全性与可靠性。

当前，医疗激光设备正突破单一能量输出模式，向多模态融合、精准导航的高端形态加速升级，叠
加医疗设备招采进入“规模扩张与结构升级并行”的新阶段，产品高端化趋势愈发显著。其中，海目
星在医疗激光领域全球首创推出高功率可调谐中红外飞秒激光器，打破海外技术垄断，填补医疗激光
行业空白，该产品在皮肤医美、微创治疗、毛发再生等场景具备独特优势，目前毛发生长以及胶原蛋白
生长等皮肤科以及抗衰领域的相关设备已进入临床试验阶段，未来商业化潜力巨大。

中长期来看，在医疗器械行业“创新迭代 + 国产替代 + 国际化”的明确趋势下，国产企业在核心
光源技术、光学设计及临床注册方面持续突破，具备核心光源技术及零部件设计能力的企业，将率先
享受市场与政策红利，引领行业高质量发展。海目星将持续加大医疗激光领域研发投入，推进核心产
品临床试验与商业化落地，依托技术创新，抢占国产医疗激光高端市场，助力行业国产替代进程。

3、公司主要会计数据和财务指标
3.1 近3年的主要会计数据和财务指标
单位：元 币种：人民币

总资产
归属于上市公司股东的净

资产
营业收入

扣除与主营业务无关的业

务收入和不具备商业实质

的收入后的营业收入
利润总额

归属于上市公司股东的净

利润
归属于上市公司股东的扣

除非经常性损益的净利润
经营活动产生的现金流量

净额
加 权 平 均 净 资 产 收 益 率

（%）
基本每股收益（元／股）
稀释每股收益（元／股）

研发投入占营业收入的比

例（%）

2025年

14,006,589,861.83

2,370,302,501.58

4,217,003,957.19

4,166,752,333.76

-875,255,110.83

-879,556,138.21

-951,508,340.42

791,005,141.50

-31.41

-3.60
-3.60

14.54

2024年

11,498,956,762.63

3,226,415,996.06

4,524,717,231.68

4,516,494,367.21

-208,206,897.10

-163,068,194.77

-215,671,228.57

-711,994,053.72

-6.27

-0.76
-0.76

10.67

本年比上年

增减(%)
21.81

-26.53

-6.80

-7.74

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用
不适用

增加3.87个百分点

2023年

10,884,656,995.20

2,345,035,767.33

4,804,512,316.57

4,799,738,009.73

292,063,879.80

321,744,171.69

248,503,250.51

-993,064,982.05

14.74

1.60
1.59

11.31

3.2 报告期分季度的主要会计数据
单位：元 币种：人民币

营业收入
归属于上市公司股东的净利

润
归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益后的净利润
经营活动产生的现金流量净

额

第一季度

（1-3月份）
538,906,533.66

-188,801,982.52

-197,268,823.04

84,262,960.72

第二季度

（4-6月份）
1,125,522,951.97

-519,609,134.79

-520,514,974.82

163,659,088.43

第三季度

（7-9月份）
1,039,161,787.92

-204,107,173.17

-210,911,888.18

139,302,142.01

第四季度

（10-12月份）
1,513,412,683.64

32,962,152.27

-22,812,654.38

403,780,950.34

季度数据与已披露定期报告数据差异说明
□适用 √不适用
4、股东情况
4.1 普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特别表决权股份的股东总数及前 10

名股东情况
单位: 股

截至报告期末普通股股东总数(户)
年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数(户)
截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户）

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户）
截至报告期末持有特别表决权股份的股东总数（户）

年度报告披露日前上一月末持有特别表决权股份的股东总数（户）

17,238
17,935

前十名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

（全称）

南京盛世海康创业投资合伙

企业（有限合伙）

盐城海合恒辉一号创业投资

合伙企业（有限合伙）

泰安海合恒辉二号投资合伙

企业（有限合伙）
高盛国际－自有资金

香港中央结算有限公司
赵盛宇
UBSAG
卢源

招商银行股份有限公司－南

方中证 1000 交易型开放式

指数证券投资基金

郑涛

报告期内增减

0

0

-1,200,000

1,799,255
35,991

635,563

期末持股数量

39,095,550

14,291,250

11,034,000

5,745,187
3,264,554
2,636,441
2,191,832
2,138,279

1,832,689

1,487,078

比例(%)

15.78

5.77

4.45

2.32
1.32
1.06
0.88
0.86

0.74

0.60

持有有限售

条件股份数

量

0

0

0

0
0
0
0
0

0

0

质押、标记或冻结情况

股份

状态

无

无

无

无
无
无
无
无

无

无

数量

0

0

0

0
0
0
0
0

0

0

股东

性质

其他

其他

其他

境外法人
境外法人

境内自然人
境外法人

境内自然人

其他

境内自然人

上述股东关联关系或一致行动的说明

表决权恢复的优先股股东及持股数量的说明

公司实际控制人赵盛宇先生持有南京盛世海康创业投资合伙企业

（有限合伙）80.26%股权，持有盐城海合恒辉一号创业投资合伙企业

（有限合伙）92.35%股权，持有盐城海合恒辉二号创业投资合伙企业

（有限合伙）90.00%股权，上述三个股东为同一控制关系公司股东聂

水斌持有南京盛世海康创业投资合伙企业（有限合伙）19.74%股权。

除上述关联关系外，公司未知其他股东之间是否存在关联关系或一

致行动关系
不适用

存托凭证持有人情况
□适用 √不适用
截至报告期末表决权数量前十名股东情况表
□适用 √不适用
4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图
□适用 √不适用
4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图
√适用 □不适用

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前10 名股东情况
□适用 √不适用
5、公司债券情况
□适用 √不适用
第三节 重要事项
1、公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。
参考第三节的“管理层讨论与分析”之“二、经营情况讨论与分析”的相关表述。
2、公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。
□适用 √不适用

证券代码：688559 证券简称：海目星 公告编号：2026-023
海目星激光科技集团股份有限公司

关于2024年限制性股票激励计划第二个
归属期归属条件未成就并作废部分已授予

但尚未归属的限制性股票的公告
本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性依法承担法律责任。
海目星激光科技集团股份有限公司（以下简称“公司”）于2026年4月28日召开了第三届董事会

第二十四次会议，审议通过了《关于2024年限制性股票激励计划第二个归属期归属条件未成就并作
废部分已授予但尚未归属的限制性股票的议案》，根据公司《2024年限制性股票激励计划》（以下简称

“《激励计划》”或“本激励计划”）的规定，公司2024年限制性股票激励计划第二个归属期未满足公司
层面业绩考核要求，归属条件未成就，第二个归属期已获授予但尚未归属的部分限制性股票全部取消
归属并作废失效。现将有关事项说明如下：

一、2024年限制性股票激励计划实施情况概要
（一）本次股权激励计划概述
1、股权激励方式：限制性股票（第二类限制性股票）。
2、授予数量：4,763,531股，约占本激励计划草案公告时公司股本总额
203,962,000股的2.34%，本次授予为一次性授予，无预留权益。
3、授予价格：本激励计划的激励对象中董事长兼总经理赵盛宇先生的
限制性股票授予价格为每股26.10元，其余激励对象的限制性股票授予价格为每股18.77元。
4、激励人数：本次激励计划授予对象共计568人，包括：
（1）公司董事、高级管理人员；
（2）核心技术人员；
（3）董事会认为需要激励的其他人员。
5、归属期限及归属安排
（1）本激励计划授予的限制性股票的各批次归属比例安排如下表所示：

归属安排

第一个归属期

第二个归属期

第三个归属期

归属期限

自授予之日起12个月后的首个交易日至授予之日起24个月内的最后一个交易

日止
自授予之日起24个月后的首个交易日至授予之日起36个月内的最后一个交易

日止
自授予之日起36个月后的首个交易日至授予之日起48个月内的最后一个交易

日止

归属权益数量占授予权益

总量的比例

30%

30%

40%

（2）激励对象归属权益的任职期限要求
激励对象归属获授的各批次限制性股票前，应满足12个月以上的任职期限。
（3）满足公司层面业绩考核要求
本激励计划考核年度为2024-2026年三个会计年度，每个会计年度考核一次。根据各年度业绩

考核目标完成情况确定公司层面归属系数比例，授予部分各年度业绩考核目标和归属系数安排如下
表所示：

归属期

第一个归属期
第二个归属期
第三个归属期

对应

考核年度
2024
2025
2026

考核目标

目标值（Am）

营业收入达到55亿元
营业收入达到60亿元
营业收入达到65亿元

触发值（An）

营业收入达到44亿元
营业收入达到48亿元
营业收入达到52亿元

按照以上业绩考核目标，各归属期公司层面归属比例与相应归属期业绩考核指标的实际完成情
况相挂钩，则公司层面限制性股票归属比例（X）确定方法如下：

注：上述“营业收入”以经公司聘请的会计师事务所审计的合并报表所载数据为计算依据。
若公司未满足上述业绩考核目标，则所有激励对象对应考核当年计划归属的限制性股票全部取

消归属，并作废失效。
（4）满足激励对象个人层面绩效考核要求
激励对象个人层面绩效考核按照公司现行的相关规定组织实施，薪酬与考核委员会将对激励对

象每个考核年度的综合考评进行打分，依照激励对象的绩效考核结果确定其实际归属的股份数量。
激励对象的绩效考核结果划分为优秀（A）、合格（B）、不合格（C）三个档次，届时根据下表确定激励对
象个人层面实际归属的股份数量：

考核评级
个人层面归属比例

优秀（A）
100%

合格（B）
80%

不合格（C）
0%

激励对象当年实际归属的限制性股票数量=个人当年计划归属的数量×公司层面归属系数×个人
层面归属比例。

激励对象当期计划归属的限制性股票因考核原因不能归属或不能完全归属的，作废失效，不可递
延至下一年度。本激励计划具体考核内容依据《海目星激光科技集团股份有限公司2024年限制性股
票激励计划实施考核管理办法》（以下简称“《考核管理办法》”）执行。

（二）本激励计划已履行的相关审批程序
（1）2024年2月7日，公司召开第三届董事会第三次会议，会议审议通过了《关于＜海目星激光科

技集团股份有限公司2024年限制性股票激励计划（草案）＞及其摘要的议案》《关于＜海目星激光科
技集团股份有限公司2024年限制性股票激励计划实施考核管理办法＞的议案》《关于提请股东大会
授权董事会办理公司2024年限制性股票激励计划相关事宜的议案》等。

同日，公司召开第三届监事会第三次会议，审议通过了《关于＜海目星激光科技集团股份有限公
司2024年限制性股票激励计划（草案）＞及其摘要的议案》、《关于＜海目星激光科技集团股份有限公
司2024年限制性股票激励计划实施考核管理办法＞的议案》以及《关于核实＜海目星激光科技集团
股份有限公司2024年限制性股票激励计划激励对象名单＞的议案》，公司监事会对本激励计划的相
关事项进行核实并出具相关核查意见。

（2）2024年2月8日，公司在上海证券交易所网站（www.sse.com.cn）披露了《海目星激光科技集团
股份有限公司关于独立董事公开征集委托投票权的公告》。根据公司其他独立董事的委托，独立董事
周泳全先生作为征集人就2024年第一次临时股东大会审议的公司股权激励计划相关议案向公司全
体股东公开征集投票权。

（3）2024年2月8日至2024年2月18日，公司对本激励计划授予激励对象的姓名和职务在公司内
部进行公示。在公示期内，公司监事会未收到与本激励计划激励对象有关的任何异议。2024年2月
20日，公司于上海证券交易所网站（www.sse.com.cn）披露了《海目星激光科技集团股份有限公司监事
会关于2024年限制性股票激励计划激励对象名单公示情况说明及核查意见》。

（4）2024年2月26日，公司召开2024年第一次临时股东大会，审议通过了《关于＜海目星激光科
技集团股份有限公司2024年限制性股票激励计划（草案）＞及其摘要的议案》《关于＜海目星激光科
技集团股份有限公司2024年限制性股票激励计划实施考核管理办法＞的议案》和《关于提请股东大
会授权董事会办理公司2024年限制性股票激励计划相关事宜的议案》。公司实施本激励计划获得股
东大会批准，董事会被授权确定限制性股票授予日、在激励对象符合条件时向激励对象授予限制性股
票并办理授予限制性股票所必需的全部事宜。

（5）2024年2月28日，公司召开第三届董事会第四次会议与第三届监事会第四次会议，审议通过
了《关于＜向激励对象授予限制性股票＞的议案》。监事会对授予日的激励对象名单进行核实并发表
了核查意见。

（6）2025年5月23日，公司召开了第三届董事会第十六次会议及第三届监事会第十六次会议，审
议通过了《关于2024年限制性股票激励计划第一个归属期归属条件成就的议案》及《关于作废部分已
授予尚未归属的2024年限制性股票的议案》。相关议案已经公司第三届董事会薪酬与考核委员会第
七次会议事前审议通过。董事会及监事会均认为本次股权激励计划第一个归属期规定的归属条件已
经成就，批准公司为符合条件的激励对象办理限制性股票归属相关事宜。监事会就本次股权激励计
划第一个归属期归属名单发表了明确同意的核查意见。

（7）2026年4月28日，公司召开了第三届董事会第二十四次会议，审议通过了《关于2024年限制
性股票激励计划第二个归属期归属条件未成就并作废部分已授予但尚未归属的限制性股票的议
案》。该议案已经公司第三届董事会薪酬与考核委员会第十次会议审议通过。董事会认为本次股权
激励计划第二个归属期规定的归属条件未成就，决定作废部分已授予但尚未归属的限制性股票。

（三）限制性股票授予情况
本次股权激励计划授予限制性股票情况如下：

授予日期

2024年2月28日

授予价格

本激励计划的激励对象中董事长

兼总经理赵盛宇先生的限制性股

票授予价格为每股26.10元，其余

激励对象的限制性股票授予价格

为每股18.77元

授予数量

476.35万股

授予人数

568人

授予后限制性股票剩余

数量

0

二、本激励计划授予的限制性股票归属条件未成就的说明
（一）本次作废处理限制性股票的原因和数量
根据公司《激励计划》及《考核管理办法》的相关规定，2024年限制性股票激励计划第二个归属期

的公司层面业绩考核要求如下：
触发值为2025年营业收入达到人民币48亿元；
目标值为2025年营业收入达到人民币60亿元。
根据立信会计师事务所（特殊普通合伙）出具的《审计报告》（信会师报字[2026]第Z110378号），公

司2025年度营业收入42.17亿元，未达到48亿元，本次归属期公司考核指标层面的归属系数为0，故对
公司层面业绩不达标不能归属的限制性股票予以作废，共计1,292,414股。

鉴于公司2024年限制性股票激励计划中有29名激励对象离职，已不具备激励对象资格，需作废
处理其已获授但尚未归属的限制性股票 186,678股，剩余 465名在职的激励对象对应考核年度（即
2025年度）当期已获授予但尚未归属的1,212,409股全部取消归属，并作废失效。本次合计作废1,399,
087股已授予但尚未归属的限制性股票。

（二）董事会就授予的限制性股票归属条件是否成就的审议情况
2026年4月28日，公司召开第三届董事会第二十四次会议审议通过了《关于2024年限制性股票

激励计划第二个归属期归属条件未成就并作废部分已授予但尚未归属的限制性股票的议案》。董事
会认为：根据《上市公司股权激励管理办法》《激励计划》《考核管理办法》等相关规定，公司2024年限
制性股票激励计划第二个归属期归属条件未成就，决定作废部分已授予但尚未归属的限制性股票。
根据公司2024年第一次临时股东大会的授权，本议案无需提交公司股东会审议。

三、本次作废限制性股票对公司的影响

本次作废部分限制性股票不会对公司的财务状况和经营成果产生实质性影响，不会影响公司技

术团队和管理团队的稳定性，也不会影响公司股权激励计划的继续实施。

四、薪酬与考核委员会意见

薪酬与考核委员会认为：公司2024年限制性股票激励计划第二个归属期归属条件未成就并作废

部分已授予但尚未归属的限制性股票符合《上市公司股权激励管理办法》《激励计划》等相关规定。因

此，薪酬与考核委员会同意公司对上述已授予尚未归属的第二类限制性股票进行作废处理。

五、法律意见书的结论性意见

泰和泰（南京）律师事务所认为：截至本法律意见书出具日，公司未归属及本次作废的相关事项履
行了现阶段必要的批准和授权；本次激励计划授予部分已进入第二个归属期且归属条件未成就；本次
未归属及作废的安排符合《上市公司股权激励管理办法》《激励计划》的相关规定。

特此公告。
海目星激光科技集团股份有限公司
董事会
二零二六年四月三十日


