
2026年6月10日 星期三
本版主编：沈 明 责 编：刘 慧 制 作：闫 亮公司纵深0202

本报记者 曹 琦

在“亚洲锂都”——江西宜春，江
特电机董事长王新以八年的坚守，成
就了一段资本与产业双向奔赴的佳
话。2017年，王新以 973万股入局坐
拥稀缺锂矿资源、深耕特种电机与锂
电材料双主业的老牌赣企——江特电
机。八年时光里，锂电行业历经两轮
牛熊更迭，市场浪潮起伏、行业格局不
断洗牌，王新始终笃定坚守、穿越周
期。2025年底，他正式拿下江特电机
控制权并出任董事长，完成从二级市
场投资人到上市公司掌舵人的蜕变。

作为北京大学毕业的产业资本从
业者，王新兼具央企实业管理经验与
深厚的资本市场运作能力，长期深耕
新能源核心赛道，深谙产业运营逻辑、
精通资本布局之道，产业视野开阔、战
略格局深远。站在新起点，他为江特
电机确立“3A+3J”发展战略。依托本
地锂资源与数十年电机技术底蕴，江
特电机一边夯实锂矿资源优势，一边
布局高端装备、储能材料、智能电机等
赛道，在新能源与高端制造浪潮中实
现价值重塑。

八年坚守
投资人变掌舵人

江特电机的发展史，既是宜春制
造业的缩影，也是中国锂电产业发展
的生动写照。该公司前身为宜春农具
厂，从生产农耕铁器起步，1967年转
型试制电机，1971年自主研发首台工
业电机，正式切入特种电机领域。
1991 年江特电机完成股份制改造，
1998年引入民营资本焕新经营，此后
十余年间起重、冶金、塔吊专用电机畅
销市场，跻身国内特种电机骨干企
业。2007年，该公司登陆深交所中小
板，成为宜春首家民营上市企业，也是
全国特种电机行业首家上市公司。

依托宜春占全国九成以上的锂云
母资源，江特电机2009年布局新能源
赛道，2012年收购银锂新能源，攻克
锂云母焙烧提锂技术难关，成为国内
云母提锂先行者与行业标准制定者，
确立特种电机与锂矿深加工双主业
格局。

鼎盛时期，该公司业务一度延伸
至整车制造、锂电材料等领域，却因行
业变化叠加锂价暴跌，整车业务亏
损。2020年，江特电机业绩巨亏、股
价大跌，被实施退市风险警示，陷入建
厂以来最艰难时期，众多机构与股东
相继撤离。危难之际，王新逆势重仓
入局。他精准研判宜春超亿吨锂矿储
量的长期战略价值，在江特电机股价
低迷、业绩承压、被实施退市风险警示
的市场恐慌期持续增持，从千万元级
流通股东逐步成为第二大股东，再通
过股权转让、表决权委托等资本运作，
最终稳固实控地位。

谈及八年坚守的核心逻辑，王新
在接受《证券日报》记者专访时表示，
新能源产业早已脱离单纯的政策风口
属性，成为关乎国家能源安全、制造业

转型升级、全球产业竞争的核心领
域。当前国内锂电产业已形成完整全
产业链闭环，具备全球领先的产业优
势，而宜春世界级的锂云母资源，不仅
是江特电机的核心竞争底气，更是保
障国内新能源产业链供应链安全的重
要战略支撑。

在他看来，布局新能源赛道、深耕
江特电机，核心是看好中国制造业升
级与关键资源自主可控的国家战略大
势，更坚信江特电机依托“资源+技术”
双重优势，能够在产业迭代中完成价
值重估，实现跨越式发展。

3A筑底3J拓局
构建发展闭环

王新结合自身多年产业与资本实
操经验，为江特电机量身定制了“3A+
3J”发展战略，以清晰的发展路径破解
发展瓶颈，助力企业摆脱周期束缚、重
塑核心竞争力。王新表示，“3A”是支
撑江特电机全域发展的核心底盘，为
所有业务板块赋能增效，搭建起抗风
险、强研发、智能化的现代化经营体
系，三大主要能力全方位夯实企业发
展根基。

其一为 AI 智能智造数字化赋
能。该公司全面推进全业务链路数字
化升级，覆盖锂矿开采、锂盐提炼、军
工电机生产、供应链管理等核心环节，
通过AI仿真研发、智能排产、在线参
数精准调控等数字化手段，有效提升
产品良品率、压缩研发迭代周期、降低
生产能耗与人工成本，实现从传统经
验化生产向数据驱动、精准高效的现
代化生产模式转型。

其二为AIR（人工智能与机器人）
产业高端跃迁能力。该公司主动规避
低端通用电机市场的同质化价格内
卷，依托数十年电机研发制造技术积
淀，全力攻坚高端机电一体化产品，重
点布局航空低空、工业机器人、储能配
套等高端领域的电机及电控系统，将
单一设备制造能力，升级为高附加值、
一体化的高端装备解决方案能力，全

面提升产品核心竞争力与盈利空间。
其三为 Alltime 全天候抗周期韧

性能力。该公司全力构建锂产业全产
业链闭环，立足宜春核心锂矿资源优
势，实现采矿、选矿、提锂全环节自主
可控、一体化布局，保障核心原材料
100%自给自足，大幅压低综合生产成
本，有效对冲锂价暴涨暴跌的周期性
风险，确保企业在行业波动中稳定生
产、稳健经营、持续盈利。

王新表示，江特电机以“3A”底层
能力为支撑，精准布局军工、聚能（储
能与新材料）、just dig it（矿业与关键
资源）等“3J”高景气增长赛道。这是
公司未来实现高毛利、高增长的关键，
深度契合国家战略方向与新能源产业
发展大势。

其中，军工高端装备电机赛道，是
江特电机稳健盈利的核心基本盘。凭
借多年积淀的特种电机核心技术与稀
缺军工资质壁垒，江特电机深耕航空、
舰载、防务、无人机等高端场景的精密
电机产品，赛道准入门槛高、客户黏性
强、盈利质量优异，竞争格局稳定优
质，为公司提供持续稳健的现金流
支撑。

储能+锂电新材料赛道，是该公司
长期成长的核心增量。紧抓新型电力
系统建设风口，公司未来考虑重点布
局飞轮储能、电网调频调峰等核心储
能业务，同时前瞻研发固态电池配套
材料、新型锂电材料等前沿产品，跳出
传统碳酸锂同质化低价竞争困境，卡
位下一代新能源技术赛道，打开长期
成长天花板。

锂矿等关键资源规模化开发赛
道，是该公司发展的核心底盘。江特
电机以茜坑锂矿为核心，持续推进矿
山扩产与一体化产能优化升级，自主
可控的锂资源体系，既能为储能、新材
料、高端电机等自有业务提供低成本
原料保障，降低内部生产成本，富余锂
盐产能又可对外销售增厚利润，全方
位筑牢公司新能源产业发展根基。

对于战略核心逻辑，王新总结道：
“‘3A’是企业做强做实的能力根基，

解决‘有实力竞争’的核心问题；‘3J’
是企业做大做优的赛道选择，解决‘有
空间增长’的发展问题。二者双向赋
能、闭环联动、自我强化，以底层能力
升级驱动赛道落地，以赛道市场需求
反向倒逼技术迭代，构建起可持续的
高质量发展体系。”

发力业绩修复
开启发展新程

“我公司 2026年核心经营目标明
确，全力实现整体扭亏为盈。短期业
绩修复将依托茜坑锂矿投产放量、军
工高端业务增量双轮驱动，两大核心
业务落地路径清晰、确定性极强，将为
公司经营反转提供坚实支撑。”王新明
确了企业短期发展目标。

目前，江特电机核心增量项目茜
坑锂矿已成功取得采矿权证，安设和
环评等投产前置工作稳步推进，项目
建设有序落地。随着茜坑锂矿全面投
产，江特电机将彻底实现锂原料自给
自足，不仅大幅压缩原材料采购成本、
直接提升核心盈利水平，更能依托稳
定、低成本的锂资源，反哺储能新材
料、智能高端电机等核心业务，推动各
板块协同联动、高效发展，真正构建起

“资源—加工—终端应用”的完整产业
闭环。

“届时，我公司经营态势将更加稳
健，业绩拐点也将得到确立。”王新表
示，未来江特电机将依托宜春当地丰
富的锂矿资源禀赋与完善的产业配
套，强化全产业链协同优势，以锂资源
自主可控为核心基石，以军工装备、新
能源新材料为增长引擎，稳步提升经
营质量与抗周期能力。

同时，江特电机将持续加大在赣
研发投入、产能布局与人才引进力度，
带动上下游产业链集聚成势，助力江
西新能源产业集群提质扩容、先进制
造业转型升级，以实业初心反哺地方
发展，在服务江西打造全国重要新能
源产业基地的进程中，实现公司发展
与区域经济的同频共振、互利共赢。

江特电机董事长王新：

锚定“3A+3J”重塑核心竞争力

本报记者 李万晨曦

6月9日，电子布（电子级玻璃纤维
布）概念股集体大涨。截至当日收盘，中
材科技股份有限公司（以下简称“中材科
技”）、中国巨石股份有限公司、金安国纪
集团股份有限公司等个股涨停，重庆国
际复合材料股份有限公司（以下简称“国
际复材”）等多只个股大幅上涨。

“目前，行业头部企业高端电子布
生产线满负荷生产，核心产品订单已排
至2027年，出货量持续攀升，成为行业
高景气的核心支撑。”苏宁金融研究院
高级研究员付一夫在接受《证券日报》
记者采访时表示。

AI驱动行业景气度攀升

“AI算力基础设施的升级迭代，从
产品性能标准、单机材料用量、整体市
场规模三重维度重构电子布需求体
系。”付一夫表示。

电子布是覆铜板、印制电路板的
核心绝缘基材，传统需求高度绑定手
机、PC 等消费电子产品，行业增长平
稳、周期性波动强，盈利空间与成长空
间受限。

2025年以来，AI服务器、高速交换
机等高端算力设备需求持续攀升，对
PCB、覆铜板的绝缘性、运行稳定性、工
艺精度要求大幅升级，高端电子布成为
AI算力设备制造的核心刚需材料，推
动行业产品结构全面向高端化迭代。

除产品性能升级外，算力设备大幅
提升电子布单机耗材用量。华泰证券研
报显示，2025年算力GPU带来的低介电
电子布市场需求约6857万米，2026年将
增至1.4亿米。QYResearch市场调研数
据显示，2025年，全球高端电子玻璃纤维
布市场规模达到 15.96 亿美元，预计
2026年将进一步增长至16.92亿美元。

需求端增量爆发的同时，供给端结
构性矛盾进一步加剧供需失衡，推动电
子布涨价。中国数实融合50人论坛智
库专家洪勇在接受《证券日报》记者采访
时表示，本轮行业紧缺核心缘于产能结
构迁移与高端扩产高壁垒的双重约束。

洪勇表示：“一方面，不少企业主动
调整产品结构，缩减普通电子布产能，
将产线与原料转向利润更高的AI专用
高端电子布，常规品类供给随之收缩；
另一方面，高端电子布具备极高的技术
与产能壁垒，单条高端产线的建设、调
试及投产周期长达 18个月至 24个月，

短期内新增产能无法快速释放，行业供
需紧缺态势将延续。”

北京科方得科技发展有限公司研
究负责人张新原在接受《证券日报》记
者采访时表示，当前，电子布行业产业
链传导效应清晰完整，价格上涨可沿着

“电子布—覆铜板—PCB—终端算力设
备”平稳逐级传递。随着AI服务器、高
速交换机、先进封装等下游赛道持续扩
容，高端电子布刚需将持续释放，行业
高端化、高景气、高成长的发展格局将
长期延续。

上市企业加快布局

在行业高景气、高端产品供不应求
的背景下，国内上市企业纷纷抢抓AI
产业机遇，聚焦高端电子布优质赛道。
当前行业头部企业产能利用率持续维
持高位，订单储备充足，满产满销已然
成为行业常态。

5月13日，国际复材在业绩说明会
上表示，公司风电纱、电子布尤其是高
频低介电相关产品目前产能处于满负
荷运行状态，整体产销衔接顺畅，在手
订单储备充足。

5月 8日，江苏聚杰微纤科技集团

股份有限公司发布公告，公司计划募集
资金总额不超过 11亿元，在扣除发行
费用后，将全部用于高端电子布建设项
目。

中材科技此前也披露定增方案，拟
定增募资总额不超过 44.81亿元，投向
特种玻纤领域，包括年产 3500万米低
介电纤维布项目、年产 2400万米超低
损耗低介电纤维布项目。

在全力扩产的同时，企业持续深耕
高端核心技术研发，筑牢产品壁垒。湖
北菲利华石英玻璃股份有限公司相关
负责人表示，公司通过持续自主研发，
相继推出多种高端极薄布、超薄布、极
细纱、超细纱等产品，并成功研发出超
低介电、超低膨胀系数等高性能电子级
石英纤维和石英布。

盘古智库（北京）信息咨询有限公
司高级研究员余丰慧在接受《证券日
报》记者采访时表示，上市企业当前的
产能扩张，不仅是抢抓短期行业红利的
务实举措，更是构筑长期差异化竞争优
势的战略布局。随着新增高端产能逐
步投产，行业竞争格局将持续优化，高
端电子布领域的国产化进程将全面提
速。具备技术、产能、产业链优势的头
部企业有望持续享受行业红利。

AI赋能电子布 上市公司加码高端产能

本报记者 丁 蓉

近期上市公司回购活跃。Wind
数据显示，截至6月9日，近一个月A
股 上 市 公 司 实 施 回 购 总 金 额 为
176.45亿元，相比去年同期的127.74
亿元，增长38.13%。

苏商银行特约研究员武泽伟在
接受《证券日报》记者采访时表示：

“当前A股整体估值处于合理区间，
部分公司经营性现金流同比改善，
多重因素共同推动回购力度明显优
于去年同期。上市公司实施回购，
展示对公司持续发展的信心，有利
于公司稳定健康发展。”

根据Wind数据，5月9日至6月9
日，实施回购的A股上市公司为226
家，去年同期则有315家上市公司实
施回购。实施回购的上市公司数量
减少，但回购总金额却大幅提升。对
此，眺远影响力研究院院长高承远对

《证券日报》记者表示：“回购集中度
显著提升，是因为头部公司回购规模
大幅提升。头部公司现金储备充裕，
实施大额回购能够传递强烈的价值
信号，管理层有充足的动力通过大额
回购稳定估值。同时，头部公司在获
得回购增持贷款方面具有一定优势，
资源向优质企业倾斜。”

记者梳理发现，5月9日至6月9
日，实施回购金额居前五的上市公司
为京东方科技集团股份有限公司、美
的集团股份有限公司、顺丰控股股份
有限公司、贵州茅台酒股份有限公
司、东鹏饮料（集团）股份有限公司，
分别为22.14亿元、21.96亿元、17.81

亿元、14.79亿元、8.89亿元。
“头部公司的回购具有较强的

示范效应，往往能够‘以点带面’，有
效带动市场情绪。”高承远表示。

除了已经实施回购的公司之
外，还有不少A股上市公司抛出了回
购计划。

6月9日，福建龙净环保股份有
限公司（以下简称“龙净环保”）发布
的公告显示，拟以7000万元至1.00亿
元（含）回购公司股份。对于回购股
份的目的，龙净环保方面表示：“公
司拟使用自有资金继续回购公司部
分社会公众股股份，用于实施员工
持股计划。如公司未能在股份回购
实施完成之后3年内将已回购股份
使用完毕，尚未使用的已回购股份
将被注销。”

此外，国金证券股份有限公司
（以下简称“国金证券”）6月9日披露公
告称，公司控股股东基于对公司持续
发展的信心和对公司价值的高度认
可，为维护广大投资者的利益，提议
公司以自有资金通过上海证券交易
所交易系统以集中竞价方式回购公
司股份。国金证券控股股东提议，此
次回购资金总额为1.5亿元至3亿元。

南开大学金融学教授田利辉对
《证券日报》记者表示：“上市公司回购
是‘三赢’战略。对公司，能提升每股
价值、优化资本结构；对投资者，能传
递信心、有利于增强回报；对市场，能
稳定情绪、促进健康发展。回购的实
质化、规模化和常态化标志着A股市场
从‘融资驱动’向‘回报驱动’的转变，
是资本市场高质量发展的关键一步。”

上市公司近一月回购总额超170亿元
头部企业示范效应渐显

本报记者 吴奕萱
见习记者 戚辰琪

6月 7日，国家能源投资集团有
限责任公司（以下简称“国家能源集
团”）发布的消息显示，我国自主研
发的氢煤混烧技术首次实现了 50%
绿氢大比例掺烧以及 100%纯氢燃
烧，标志着清洁低碳氢煤混烧技术
取得重大突破。

“双碳”目标下，煤电在能源体
系中的功能定位正加速重构。今年
以来，低碳技术创新持续赋能煤电
行业绿色低碳转型。氢煤混烧、碳
捕集、利用与封存（CCUS）及熔盐储
热、高效超超临界发电等关键技术
不断取得突破，为存量煤电机组节
能降碳改造与转型升级提供了全新
路径。

5月30日，国电电力发展股份有
限公司廊坊热电厂二期项目 4号机
组应用的世界首例耦合烟气熔盐储
热锅炉实现一次点火成功，为煤电
高效灵活转型提供全新技术路径。

在碳捕集技术方面，5月 12日，
国家能源集团基于实际燃煤烟气的
千吨级碳捕集试验平台顺利通过72
小时试运行，该平台设计年二氧化
碳捕集量达 1000吨，烟气处理能力
650标准立方米每小时。

努曼陀罗商业战略咨询创始人
霍虹屹对《证券日报》记者表示：“随
着低碳技术成熟，煤电在新型电力
系统中的功能将逐渐转变为保障电
网稳定的‘压舱石’和新能源的‘补
充者’。未来 5年至 10年，煤电行业

将呈现‘量稳质升、多元协同’的格
局。一方面，落后产能持续退出，低
效机组加速淘汰；另一方面，煤电企
业积极向综合能源服务商转型，通
过‘煤电+新能源+储能+碳捕集’的
一体化模式，实现多能互补。”

在此背景下，煤电行业上市公司
正加快工艺革新与低碳改造步伐。
杭州热电集团股份有限公司（以下简
称“杭州热电”）发布的公告显示，公
司推广应用固废掺烧、污泥焚烧、余
热回收等新技术和新工艺，安吉天子
湖燃煤耦合项目和临江环保资源综
合利用项目投入运行，节能降耗减排
成效显著，公司绿色低碳转型取得阶
段性进展。

在新型能源体系建设上，构建
多元化供能结构已成为企业的核心
布局方向。浙江浙能电力股份有限
公司（以下简称“浙能电力”）加快推
动现役机组“三改联动”升级，积极
关注新型储能、虚拟电厂行业动向。

2025年，浙能电力着力拓展“电
厂+”业务，公司台州临港热电扩建
项目桩基开工，乐电污泥掺烧项目
开展试烧。杭州热电参股公司绍兴
上虞杭协热电有限公司推进机炉升
级改造工程，进行生物质掺烧，加快
拓展压缩空气供应等业务。

浙江物产环保能源股份有限公
司则有序推进低碳园区建设，公司
基于混合储能的多能耦合智慧低碳
供能示范项目已完成首次熔盐供
汽，该项目可实现工业蒸汽连续供
应，实现谷电消纳、稳定供能与电力
上网的协同优化。

核心技术持续突破

煤电企业绿色低碳转型提速

本报记者 张 敏
见习记者 李亚男

6月9日下午，倍加洁集团股份
有限公司（以下简称“倍加洁”）召
开2025年年度暨2026年第一季度
业绩说明会，对公司研发投入、业
务规划等投资者关注的问题进行
了详细回应。

倍加洁主要从事口腔清洁护理
用品、一次性卫生用品以及益生菌
制品的研发、生产和销售，其中，益
生菌业务主要由控股子公司善恩康
生物科技（苏州）有限公司（以下简
称“善恩康”）开展。

对于2025年实现扭亏为盈，倍加
洁董事长、总经理张文生在回复《证
券日报》记者提问时表示：“公司口腔
护理产品营业收入稳定增长；通过对
善恩康开展投后赋能工作，聚焦于大
客户开发，AKK菌差异化产品打造，
工艺研发持续降本等，善恩康业绩大
幅改善；通过及时了解参股子公司薇
美姿实业（广东）股份有限公司的经
营状况并提出合理化建议，其业绩相
比2024年有较大改善。”

分产品来看，口腔护理产品为

公司当前主要营业收入来源，产品
主要包括牙刷、牙膏、牙线签、齿间
刷等。2025年，倍加洁口腔护理产
品实现营业收入10.37亿元，同比增
长23%。湿巾产品2025年实现营业
收入3.79亿元，同比下降2.33%；益生
菌产品2025年实现营业收入1.07亿
元，同比增长91.94%。

“在口腔护理产品中，牙刷产品
是公司第一大品类，2025年该产品
实现营业收入5.12亿元，占公司营业
收入约33%。”倍加洁副总经理、董事
会秘书薛运普在回复《证券日报》记
者提问时表示，在口腔护理行业从
基础清洁向精准护理升级的过程
中，公司产品中心在功能性产品方
面进行了相应的研发投入和配方储
备，以支撑除牙刷之外的其他口腔
护理产品的创新和营业收入增长。

值得一提的是，倍加洁主营业
务收入以ODM（原始设计制造商）代
工收入为主，自有品牌“倍加洁”

“HEY PERFECT”产品收入占比较
小。“公司将在保证稳健发展的前提
下，逐步投入建设自有品牌，在确保
经营质量的前提下优先进行规模发
展。”张文生如是说。

倍加洁逐步投入建设自有品牌
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