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（上接D15版）
（1）科研试剂产品结构及保质期情况

公司存货中科研试剂按照产品特征可以分为化学试剂和生物试剂。其中化学试剂保质期较长，

无明确的过期时间。生物试剂的保质期根据具体产品的类别有效期一般在3个月至5年不等。公司

科研试剂产品结构及库龄如下：

项目

科研试剂

合计

具体构成

化学试剂
生物试剂

截至2025年末
账面余额

62,747.07
9,024.60
71,771.67

占比

87.43%
12.57%
100.00%

截至2025年末库龄

1年以内

21,061.33
6,936.90
27,998.23

占比

75.22%
24.78%
100.00%

1至2年

33,378.84
1,788.46
35,167.30

占比

94.91%
5.09%

100.00%

2年以上

8,306.90
299.23

8,606.13

占比

96.52%
3.48%

100.00%

公司化学试剂保质期较长，无明确的过期时间。针对化学品公司会根据每个存货的类别、批次在

系统中设置复检周期（3 个月、半年、一年、二年等不同时间），到达复检周期节点的产品，ERP 系统会

提前1个月生成检测任务提醒分析部人员进行复检；检测不合格的产品由产品部人员与OEM厂商一

起进行纯化或其他处置；生物试剂的保质期根据具体产品的类别有效期一般在3个月至5年。公司根

据具体的产品信息设置生物试剂的有效期，产品部定期更新生物试剂有效期外的产品清单。

截至2025年末，公司科研试剂1-2年库龄存货为35,167.30万元，其中94.91%为化学试剂，2年以

上为8,606.13万元，其中96.52%为化学试剂。公司1年以上的科研试剂以保质期较长可通过纯化处置

的化学试剂为主，保质期相对较短的生物试剂占比较小，生物试剂1-2年存货为1,788.46万元，2年以

上的仅299.23万元。且公司对效用期外的科研试剂已全额计提存货跌价准备。公司科研试剂具有产

品种类丰富、客户需求多样性等特点，公司拥有四个自主试剂品牌：Adamas、Adamas life、TEDIA和Gre⁃
agent，同时对外销售 Sigma-Aldrich、Merck、Fisher、TCI 等国际知名品牌，提供了超过数百万种不同试

剂、形成较完善的科研试剂产品线。

综上所述，结合公司业务模式及公司1年以上科研试剂以化学试剂为主，公司科研试剂产品库存

具有合理性。

同时公司整体存货2年以上的占比并未明显增加，2025年末2年以上存货占比为10.63%，2024年

末2年以上存货占比为7.54%。2025年末2年以上存货占比较2024年增加3.09%，2025年2年以上存

货账面金额增加 3,507.58万元，主要是 2025年 12月 19日收购英国试剂公司Apollo Scientific Limit所
致，其中Apollo Scientific Limit 2年以上存货账面金额为2,984.14万元。扣除收购公司影响公司2年以

上存货没有明显增加，公司存货规模及库龄分布符合企业经营策略，不存在重大变动或者异常。

（二）、对应订单情况及期后结转情况

1、公司2025年度存货期后结转具体情况如下：

项目

原材料

库存商品

低值易耗品

在产品

发出商品
合计

具体构成
试剂原材料

科研仪器零部件
科研试剂

特种化学品
科研仪器及耗材
直接包装材料

尚未建设完成的实验室建设及信息化服
务项目

已发出尚未签收的库存商品

账面余额
2,223.42
1,377.24
71,771.67
13,808.30
17,432.83
1,392.13

1,737.36

318.58
110,061.53

期后结转/销售额
2,218.36
537.82

7,037.02
7,088.78
7,035.70
489.84

543.19

318.58
25,269.29

期后结转/销售率
99.77%
39.05%
9.80%
51.34%
40.36%
35.19%

31.27%

100.00%
22.96%

注：2025 年末存货期后结转情况统计至 2026年4月末。

2、公司2024年度存货期后结转具体情况如下：

项目

原材料

库存商品

低值易耗品

在产品

发出商品
合计

具体构成
尚未加工及分装的试剂

科研仪器零部件
科研试剂

特种化学品
科研仪器及耗材
直接包装材料

尚未建设完成的实验室建设及信息化服
务项目

已发出尚未签收的库存商品

账面余额
1,084.16
1,221.46
65,898.12
15,935.78
19,772.04
1,265.62

3,154.52

346.38
108,678.09

期后结转/销售额
965.78
997.10

25,782.25
11,018.23
13,090.18
591.37

2,721.96

346.38
55,513.25

期后结转/销售率
89.08%
81.63%
39.12%
69.14%
66.21%
46.73%

86.29%

100.00%
51.08%

注：2024 年末存货期后结转情况统计至期后1年。

2025年末存货期后结转情况，截至2026年4月末的转销率为22.96%。2024年末存货期后结转情

况，截至2025年末的转销率为51.08%。其中2025年末存货转销率较低由于距期后截止日时间较短且

受春节节假日影响，导致各项存货期后结转比例相对较低，具有合理性。

二、分析近三年存货周转率持续下滑的原因，与同行业可比公司的差异及原因；

1、公司及同行业最近三年存货周转率情况如下表所示

公司简称
阿拉丁（688179）

毕得医药（688073）
皓元医药（688131）
安谱实验（832021）

同行业平均值
泰坦科技（688133）

2025年
0.47
0.85
1.18
3.08
1.40
1.88

2024年
0.40
0.89
1.02
3.03
1.34
2.24

2023年
0.39
1.07
1.00
2.62
1.27
2.36

公司最近三年的存货周转率为2.36、2.24、1.88，同行业最近三年存货周转率平均值为1.27、1.34、
1.40。公司存货周转率高于同行业平均水平，且远高于阿拉丁、毕得医药及皓元医药，同时同行业中

毕得医药最近三年存货周转率持续下降。与同行业相比公司存货周转率的变动趋势与同行业不存在

重大差异，且公司存货周转率远高于同行业平均值。

公司最近三年存货周转率呈现出下降趋势，其中 2024年存货周转率较上年度差异较小，仅下降

5.08%；2025年存货周转率较上年度下降较多，下降16.07%。主要原因如下：

（1）最近3年，受宏观经济增速放缓、行业周期性波动等多重因素的影响，科学服务行业整体出现

周期性下行，下游客户需求下降，导致公司产品销售放缓，存货出货量减少。特别是2025 年度公司进

行经营策略调整，强化客户需求与公司能力的匹配，在经营中主动放弃部分难以盈利或占用资金周期

较长的客户订单，使得营业收入出现下滑，同时降低了存货的出货量，公司2025年营业成本较2024年

同比下降13.54%，但是公司为保持市场的竞争力及市占率，存货库存量并未下降，是公司2025年存货

周转率下降的主要原因。同行业公司存货周转率亦受到行业周期影响，呈现不同程度下滑趋势或保

持低水平。

（2）公司在自主开发自主品牌的基础上，同时通过投资并购不断丰富自主品牌产品线及全球市

场。其中2025年12月19日公司完成对英国试剂公司Apollo Scientific Limit的收购，逐步打开英国市

场。2025年12月31日Apollo Scientific Limit的存货公允价值为4,791.64万元，合并日（2025年12月19
日）至资产负债表日（2025年 12月 31日）的营业成本 185.97万元。合并Apollo Scientific Limit 导致

2025年合并报表中存货增加4,791.64万元，营业成本仅增加185.97万元，进一步降低了2025年度的存

货周转率。

三、结合产品市场价格、可变现净值、存货周转效率及同行业可比公司情况，详细说明存货跌价准

备的计提政策、测算过程、关键参数及依据，论证存货跌价准备计提的充分性、合理性，并说明公司主

动放弃业务涉及的存货内容、跌价准备计提情况；

（一）、存货跌价准备的计提政策、关键参数及依据

资产负债表日，存货按照成本与可变现净值孰低计量，并按单个存货项目计提存货跌价准备，但

对于数量繁多、单价较低的存货，按照存货类别计提存货跌价准备。

库存商品、发出商品和用于出售的材料等直接用于出售的商品，其可变现净值按该存货的估计售

价减去估计的销售费用和相关税费后的金额确定；用于生产而持有的材料存货，其可变现净值按所生

产的产成品的估计售价减去至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用和相关税费后的金额确

定。

（二）、存货计提跌价准备测算过程

1、公司存货产品的主要分类

公司存货主要分为原材料、库存商品、低值易耗品、在产品及发出商品，其中库存商品按产品线可

以分类为科研试剂、特种化学品、科研仪器及耗材，原材料主要为尚未分装加工的试剂产品及尚未组

装完成的科研仪器零部件；低值易耗品主要为直接包装材料；在产品主要为公司实验室建设及信息化

服务项目在验收前发生的采购支出；发出商品为已发出尚未签收的产成品。2025年末，库存商品是存

货的主要来源，占比为93.60%。

2、结合产品特性，公司各类存货可变现净值的确认

（1）公司存货中科研试剂、特种化学品及科研试剂的原材料，按照产品特征可以分为化学试剂和

生物试剂。

①化学试剂保质期较长，无明确的过期时间，存货的跌价风险主要来自于市场价格的下跌。针对

化学品公司会根据每个存货的类别、批次在系统中设置复检周期（3 个月、半年、一年、二年等不同时

间），到达复检周期节点的产品，ERP 系统会提前1个月生成检测任务提醒分析部人员进行复检；检测

不合格的产品由产品部人员与OEM厂商一起进行纯化或其他处置；无法进行纯化操作的，由产品人

员分类为效用期外存货，全额计提存货跌价准备，或者直接安排专业废弃物处置公司进行回收销毁

等。

②生物试剂的保质期根据具体产品的类别有效期一般在3个月至5年，公司根据具体的产品信息

设置生物试剂的有效期，产品部定期更新生物试剂有效期外的产品清单。对于在资产负债表日有效

期外的生物试剂，公司全额计提存货跌价准备或者直接安排专业废弃物处置公司进行回收销毁等。

对于效用期较短的生物试剂，公司根据产品的市场、货期、毛利率等情况设置科学的存货管理及

备货政策。截至2025年12月31日公司存货中生物试剂存货账面余额为9,024.60万元，占存货余额的

8.20%，占比较小。生物试剂库龄在1年以内、1-2年、2年以上的金额分别为6,936.90万元、1,788.46 万

元、299.23 万元，其中2年以上生物试剂的金额为299.23 万元仅占生物试剂的3.32%，占比较小。公司

对效用期外的生物试剂已全额计提存货跌价准备。

（2）公司科研仪器耗材类存货、科研仪器原材料及包装物等产品在外观包装完整的情况下保质期

较长，存货的跌价风险主要来自于市场价格的下跌。

公司效用期内的存货可变现净值分两类进行测算，第一类为直接对外销售的存货，主要为直接对

外销售的库存商品、发出商品，该类存货按不含税估计售价减去估计的销售费用以及相关税费后的金

额确定其可变现净值；第二类为需后续加工的存货，主要为在产品、部分原材料等，该类存货按不含税

估计售价减去至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用以及相关税费后的金额确定其可变现

净值。

第一类存货计算公式如下：

存货的可变现净值=估计售价-估计的销售费用和相关税费

该类存货估计售价参照公司最新售价及市场价格测算确定；估计的销售费用及相关税费根据对

应公司 2025年销售费用率及相关税费费率测算。

第二类存货计算公式如下：

存货的可变现净值=估计售价-至完工估计将发生的成本-估计的销售费用和相关税费

该类存货估计售价参照公司最新售价及市场价格测算确定，估计的销售费用及相关税费根据对

应公司 2025年销售费用率及相关税费费率测算。其中在产品为实验室建设和信息化服务类项目完

工验收前发生的相关支出，按照单个合同进行核算，因此在产品估计售价主要来源于已签订的合同价

格。

（三）、同行业存货跌价准备的计提政策及周转效率

1、同行业存货跌价准备的计提政策

公司简称

毕 得 医 药
（688073）

安 谱 实 验
（832021）

皓 元 医 药
（688131）

存货跌价准备的计提政策

资产负债表日，存货采用成本与可变现净值孰低计量。存货可变现净值是按存货的估计售价减去至完工时估计将要
发生的成本、估计的销售费用以及相关税费后的金额。在确定存货的可变现净值时，以取得的确凿证据为基础，同时
考虑持有存货的目的以及资产负债表日后事项的影响，除有明确证据表明资产负债表日市场价格异常外，本期期末存
货项目的可变现净值以资产负债表日市场价格为基础确定，其中：1)产成品、商品和用于出售的材料等直接用于出售
的商品存货，在正常生产经营过程中以该存货的估计售价减去估计的销售费用和相关税费后的金额确定其可变现净
值；2)需要经过加工的材料存货，在正常生产经营过程中以所生产的产成品的估计售价减去至完工时估计将要发生
的成本、估计的销售费用和相关税费后的金额确定其可变现净值；资产负债表日，同一项存货中一部分有合同价格约
定、其他部分不存在合同价格的，分别确定其可变现净值，并与其对应的成本进行比较，分别确定存货跌价准备的计

提或转回的金额。
期末按照单个存货项目计提存货跌价准备；但对于数量繁多、单价较低的存货，按照存货类别计提存货跌价准备；与在
同一地区生产和销售的产品系列相关、具有相同或者类似最终用途或目的，且难以与其他项目分开计量的存货，则合
并计提存货跌价准备。计提存货跌价准备后，如果以前减记存货价值的影响因素已经消失，导致存货的可变现净值高

于其账面价值的，在原已计提的存货跌价准备金额内予以转回，转回的金额计入当期损益。

资产负债表日，存货按照成本与可变现净值孰低计量，当期可变现净值低于成本时，提取存货跌价准备，并按单个存货
项目计提存货跌价准备，但对于数量繁多、单价较低的存货，按照存货类别计提存货跌价准备。以前减记存货价值的
影响因素已经消失的，存货跌价准备在原已计提的金额内转回。 在确定存货的可变现净值时，以取得的确凿证据为

基础，同时考虑持有存货的目的以及资产负债表日后事项的影响。

资产负债表日按成本与可变现净值孰低计量，存货成本高于其可变现净值的，计提存货跌价准备，计入当期损益。 在
确定存货的可变现净值时，以取得的可靠证据为基础，并且考虑持有存货的目的、资产负债表日后事项的影响等因
素。 ①产成品、商品和用于出售的材料等直接用于出售的存货，在正常生产经营过程中，以该存货的估计售价减去估
计的销售费用和相关税费后的金额确定其可变现净值。为执行销售合同或者劳务合同而持有的存货，以合同价格作
为其可变现净值的计量基础；如果持有存货的数量多于销售合同订购数量，超出部分的存货可变现净值以一般销售价
格为计量基础。用于出售的材料等，以市场价格作为其可变现净值的计量基础。 ②需要经过加工的材料存货，在正
常生产经营过程中，以所生产的产成品的估计售价减去至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用和相关税费后
的金额确定其可变现净值。如果用其生产的产成品的可变现净值高于成本，则该材料按成本计量；如果材料价格的下
降表明产成品的可变现净值低于成本，则该材料按可变现净值计量，按其差额计提存货跌价准备。 ③本公司一般按
单个存货项目计提存货跌价准备；对于数量繁多、单价较低的存货，按存货 类别计提。 ④资产负债表日如果以前减
记存货价值的影响因素已经消失，则减记的金额予以恢复，并在 原已计提的存货跌价准备的金额内转回，转回的金额

计入当期损益。

2、公司同行业存货周转效率详见本回复“二、分析近三年存货周转率持续下滑的原因，与同行业

可比公司的差异及原因”。公司存货周转率，高于同行业存货周转率。

（四）、说明公司主动放弃业务涉及的存货内容、跌价准备计提情况

公司所处的科学服务行业具有产品种类繁多、客户需求多样性的特点。截至2025年底公司累计

服务超过6万家客户，超过100万科研人员，支持众多生物医药、新材料、新能源、节能环保、高端装备

制造等领域企业的前沿研发，同时也是行业内产品最丰富的公司之一。2025年公司调整经营策略，对

订单及服务进行精细化管理，主要体现在（1）持续优化仓储、配送等环节的流程细节，围绕供应链管

理、客户结算、供应商结算等环节，全方位进行降本增效。（2）逐步执行“大产品、大客户、大订单”战略：

针对市场需求总量大、进口替代性强的细分产品线，建立匹配的产品线竞争能力；围绕各行业领域的

重点客户进行业务拓展，提升大客户的综合服务能力，进一步提升大客户的市场占有率；在现有平台

型服务订单优势基础上，强化项目型大订单、单产品大订单及年度持续型大订单突破，确保销售收入

的持续提升。在上述经营策略的指导下，公司结合供应链管理信息、仓储、配送等环节的流程细节将

公司的内部资源，首先完成大客户、大订单及高毛利订单，对不符合公司战略的订单比如运费较高的

订单、未在公司正常配送线路的订单，公司在完成大客户、大订单及高毛利订单有剩余内部资源时才

会承接上述订单，否则将主动放弃上述订单。因此公司主动放弃业务不涉及具体的存货内容不影响

公司存货跌价准备计提情况。

综上所述，公司存货跌价计提政策与同行业可比公司不存在重大差异，且公司存货周转率高于同

行业平均水平，公司存货跌价准备计提充分。

四、说明跌价准备转回或者转销涉及的存货类别或性质、跌价准备的计提时间、报告期转回的具

体原因，存在2024年计提的存货跌价准备在本报告期转回的，结合转回的确定依据及其与计提时测

算的差异，说明前期存货跌价准备计提的合理性；

（一）说明存货跌价准备转回或转销涉及的存货类别或性质、存货跌价准备的计提时间、报告期转

回的具体原因。

1、报告期期末，公司存货跌价准备计提和转销或转回情况：

项 目

原材料
低值易耗品

在产品
库存商品
发出商品

合计

2024/12/31

15.56
50.48

2,190.83
5.88

2,262.75

本期增加金额
计提
141.49
10.64
6.57

4,072.58
4.05

4,235.33

本期减少金额
本期转销

1.86
6.48

999.21
5.88

1,013.43

本期转回
0.04
9.09

976.16

985.29

2025/12/31

155.15
45.55
6.57

4,288.05
4.05

4,499.36

2、公司存货跌价准备计提逻辑、计提时点报告期转回的具体原因如下：

公司存货采用成本与可变现净值孰低计量，按照单个存货成本高于可变现净值的差额计提存货

跌价准备。

公司存货跌价准备转销的原因如下：对于已经计提存货跌价准备的原材料及低值易耗品，当其重

新领用或销售时，结转相关销售成本并转销相关存货跌价准备；对于已经计提存货跌价准备的库存商

品、在产品及发出商品，当其对外销售时，结转相关销售成本并转销计提相关存货跌价准备。

公司存货跌价准备转回的情况如下：对于已经计提存货跌价准备的存货，如果以前减记存货价值

的影响因素已经消失，导致存货的可变现净值高于其账面价值的，在原已计提的存货跌价准备金额内

予以转回。报告期对于已经计提存货跌价准备转回的主要原因为市场价格的恢复，在原已计提的存

货跌价准备金额内予以转回。

（二）2024年计提的存货跌价准备在本报告期转回的，结合转回的确定依据及其与计提时测算的

差异，说明前期存货跌价准备计提的合理性；

1、2024年计提的存货跌价准备在本报告期转回的主要存货种类

项 目
原材料

低值易耗品
在产品

库存商品
发出商品

合计

2025年度计提
141.49
10.64
6.57

4,072.58
4.05

4,235.33

2024年计提本期转回
0.04
9.09

976.16

985.29

转回占计提比例
0.03%
85.43%

23.97%

23.26%

2、存货跌价准备在本报告期转回的主要具体产品及市场变动情况：

单位：人民币元

产品名称

BUTYL GLYCOL ETHER 乙
二醇丁醚（散水）

胎牛血清 澳洲原装进口 Fetal
Bovine Serum, qualified, Aus-

tralia
4-氯-5-氟-1H-吲哚-2-羧

酸甲酯
三羟甲基氨基甲烷

硝酸(易制爆)
合计

期初账面价值

3,408,986.59

751,990.80

78,383.04

80,708.96
230,600.40

4,550,669.79

期初跌价金额

727,694.49

83,354.47

43,969.31

55,506.89
26,731.58
937,256.74

本期转回金额

727,694.49

75,776.79

43,969.31

55,506.89
26,731.58
929,679.06

2024 年年末预计
售价

9.47

6,902.65

1,628.32

376.57
672.66

2025 年年末预计
售价

14.16

7,610.62

9,028.08

1,665.28
898.40

注：由于公司存货具有种类多，单位价值小的特点，以上仅列是本期转回的主要产品情况。

公司2024年计提存货跌价准备在2025年转回的金额占2025年计提存货跌价准备的23.26%，占

比较低。2024年计提的存货跌价准备在本报告期转回的主要种类为库存商品，依据主要为最新售价

及市场价格上涨所致。截至2025年底公司销售的产品SKU超过700万，是行业内产品最丰富的公司

之一，同时拥有Adamas（高端试剂）、Adamas-life（高端生物试剂）、General-Reagent（通用试剂）、Titan
Scientific（实验室仪器、实验耗材）、Titan Scientific Lab（实验家具）、Titan SRM（科研信息化）、Tichem（特

种化学品）、TEDIA（高纯溶剂）、RADOBIO（科学仪器）、MAGAL（科学仪器）、Clinx（科学仪器）、Deepflow
（纯水系统）、Yetta Bio（食品快检）、Enormicro（色谱分离）等14个自主品牌，存货种类及数量较多。公

司在每个资产负债表日，存货按照成本与可变现净值孰低计量并计提存货跌价准备，但是由于公司产

品品牌、产品线及存货的种类较丰富，存在少量产品在2024年计提存货跌价准备后，2025年度由于市

场供需的变化存在价格恢复情况，因此在2025年度予以转回。

综上所述，公司 2024年度在资产负债表日存货已按照成本与可变现净值孰低计量，足额计提了

存货跌价准备。由于公司产品线及存货种类较多，2025年度存在少量产品由于细分市场供需的变化

存在价格恢复情况，公司在原已计提的存货跌价准备金额内予以转回。公司前期存货跌价准备计提

是合理的。

五、请年审计师说明对公司报告期末存货的盘点程序及比例，是否实施了有效程序并获得充分适

当的审计证据。

（一）、年审会计师执行的监盘程序及盘点方法包括但不限于：

1、向公司管理层了解公司的存货管理制度，包括但不限于存货内容、性质、各存货项目的重要程

度、存放场所及日常存货盘点的具体安排和实际执行情况。

2、在 2025年末，与公司管理层沟通盘点及监盘相关事项，获取公司盘点计划，了解仓储地点及库

存状态，并制定存货监盘计划。

3、获取公司最新的存货结存明细，观察盘点现场，确定应纳入盘点范围的存货已经适当整理和排

列，检查存货是否附有盘点标识、是否损毁或残次、是否存在未纳入盘点范围的存货。

4、监盘过程中，核对存货的标签、与监盘表记录的名称及规格是否一致，核对存货数量与监盘表

记录是否一致。

5、监盘过程中随机选取样本，通过检查及计数的方式验证存货型号、数量及内容的准确性。

6、选取存货明细表中存货追查至实物，以验证存货的存在认定，选取现场实物与存货明细表进行

核对，以验证存货的完整性。

7、针对盘点日不是资产负债表日的，获取盘点日与资产负债表日之间的存货变动记录，测试记录

的准确性。

（二）、报告期末存货的盘点比例

截止 2025 年末，公司存货的监盘情况如下：

项目

原材料

库存商品

低值易耗品

在产品

发出商品
合计

账面余额

3,600.66

103,012.80

1,392.13

1,737.36

318.58
110,061.53

占比

3.27%

93.60%

1.26%

1.58%

0.29%
100.00%

具体内容
尚未加工及分装的试剂及科研仪器零

部件
科研试剂、特种化学品、科研仪器及耗

材
包装材料

实验室建设和信息化服务类项目完工
验收前发生的相关支出
在途或尚未签收商品

是否实施监盘

是

是

是

不适用

不适用

监盘比例

58.96%

58.96%

77.67%

55.30%

2025年底，公司存货以库存商品为主，占比为93.60%，公司库存商品、原材料及低值易耗品均存

放在自有仓库中，我们对上述存货执行监盘程序，总体监盘比例为55.30%。同时对不适用盘点程序在

产品及发出商品，检查其销售合同、出库单及期后签收情况。

我们认为，通过执行上述程序已获取了关于公司存货项目认定的充分、适当审计证据。

年审会计师核查程序及核查意见：

（一）我们按照中国注册会计师审计准则的要求，针对上述事项我们执行的主要程序如下：

1、了解和评价管理层与存货跌价准备计提相关的内部控制设计和运行的有效性。

2、向公司管理层了解存货的采购以及备货策略、公司所处行业的市场波动 情况、存货构成及余

额变动的原因、关于存货消化采取的相关措施；并结合公司 的采购、生产和销售情况分析其合理性。

向公司财务负责人了解公司存货跌价准 备的计提政策、计提过程。

3、获取并核查公司的存货跌价准备的计算表、存货库龄明细表，结合资产 负债表日销售价格等

复核公司的存货跌价准备，核查公司存货跌价计提的充分性。 获取了公司存货的成本明细构成，结

合产品的近期销售价格和同类产品市价情况，检查存货可变现净值的准确性及相应减值准备计提的

充分性。获取存货跌价准备在本报告期转回明细，确认转回的确定依据是否充分、前期存货跌价准备

计提是否合理。

4、对期末的存货执行监盘程序，观察公司仓库存货的状态，检查存货是否存在损坏、过期、技术

淘汰等情况。

5、分析复核存货周转效率及与同行业对比情况。

（二）基于执行的审计程序，我们认为：

1、公司已列示存货各科目细分情况，包括具体构成、库龄、期后结转情况 等。

2、公司存货跌价计提政策与同行业可比公司不存在重大差异，且公司存货周转率高于同行业可

比公司平均水平。本年度公司存货跌价准备计提相关政策与前期一致，存货跌价准备计提具有充分

性、合理性，前期存货跌价准备计提合理。

3、通过执行监盘程序已获取了关于公司存货项目认定的充分、适当审计证据。

问题4、关于应收账款。

年报显示，公司2025年末应收账款账面价值为66,742.40万元，占流动资产比例为22.41%，占营业

收入比例为26.47%。报告期内，公司主要客户均为高校、科研院所、政府机构和企业研发检测部门。

其中，2-3 年账龄的应收账款余额0.40亿元，较上年同期的0.20亿元增长95.42%。

请公司：（1）区分企业类客户与政府类客户（包括高校、科研院所、政府机构），披露应收账款账龄

结构、余额，说明 2-3 年账龄应收账款大幅增长的原因及合理性；（2）区分企业类客户与政府类客户，

披露前十大欠款方名称、交易背景、是否为关联方、销售金额、账龄、逾期情况及期后回款情况；（3）结

合客户信用状况变化、历史回款情况及同行业可比公司坏账计提比例，说明公司坏账准备（包括单项

计提与组合计提）的计提政策、依据、关键参数及测算过程，论证坏账准备计提的充分性、审慎性；（4）
结合公司对企业类客户和政府类客户信用政策、历史回款情况等，分析公司对企业类客户和政府类客

户采取相同坏账准备计提政策和比例的原因及合理性。

回复：

一、分企业类客户与政府类客户（包括高校、科研院所、政府机构），披露应收账款账龄结构、余额，

说明 2-3 年账龄应收账款大幅增长的原因及合理性。

（一）公司报告期内应收账款结构及余额如下表所示：

1、2025年末应收账款余额及账龄结构

客户分类

政府类客户
企业类客户

合计

2025/12/31 应 收 账
款余额

26,651.45
47,183.62
73,835.07

1年以内

20,656.09
38,426.23
59,082.32

1-2年

4,476.76
3,546.11
8,022.87

2-3年

808.77
3,175.87
3,984.64

3-4年

480.35
646.65

1,127.00

4-5年

153.04
343.33
496.37

5年及以上

76.45
1,045.42
1,121.87

2、2024年末应收账款余额及账龄结构

客户分类

政府类客户
企业类客户

合计

2024/12/31 应 收 账
款余额

25,364.76
50,102.45
75,467.21

1年以内

21,795.57
40,427.98
62,223.55

1-2年

2,359.57
5,844.79
8,204.36

2-3年

839.70
1,194.44
2,034.14

3-4年

259.84
677.08
936.92

4-5年

35.09
1,128.74
1,163.83

5年及以上

75.00
829.41
904.41

公司2025年公司应收账款余额为73,835.07万元较2024年下降2.16%，其中2-3 年账龄应收账款

较上年度增长1,950.50万元，占应收账款余额的2.64%。从客户类型来看，政府类客户应收账款账龄

较上年度未有明显变化，2-3年应收账款增加主要为企业类客户。主要原因系随着行业融资环境收

紧，行业整体应收账款周转放缓，部分客户2024年、2025年因资金紧张，还款周期相应拉长，导致公司

企业类客户2-3年应收账款余额上升。政府类客户受整体环境影响较小因此未有明显变化，符合公

司客户群体特征及行业所处的整体环境情况，具有合理性。同时公司已进一步加强应收账款管理，系

统性推进应收账款清收工作、重点监控高风险项目的回款进度及密切跟踪客户信用状况变化。

二、分企业类客户与政府类客户，披露前十大欠款方名称、交易背景、是否为关联方、销售金额、账

龄、逾期情况及期后回款情况；

1、2025年度公司企业类客户与政府类客户前十大欠款方信息如下表所示：

名称

企业类客户：

宁波泓韵新材料科技有限
公司

北旭（湖北）电子材料有限
公司

材翼新材料科技（苏州）有
限公司

西格玛奥德里奇（上海）贸
易有限公司

上海凯莱英生物技术有限
公司

上海凯莱英生物制药有限
公司

保定储宇商贸有限公司

上海子瑞化工有限公司

上海政星发国际贸易有限
公司

信达生物制药（苏州）有限
公司

政府类客户：

上海交通大学

华东理工大学

苏州大学

上海大学

上海应用技术大学

东华大学

同济大学

上海中医药大学

上海科技大学

石河子大学

交易背景

销售商品

销售商品

销 售 商 品/项
目服务

销售商品

销售商品

销售商品

销售商品

销售商品

销售商品

销售商品

销 售 商 品/项
目服务

销 售 商 品/项
目服务

销售商品

销售商品

销 售 商 品/项
目服务

销售商品

销售商品

销售商品

销售商品

销 售 商 品/项
目服务

是 否 为 关
联方

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

应 收 账 款 余
额

1,060.17

566.48

491.72

410.75

371.35

367.95

366.61

323.86

304.26

299.49

775.24

633.77

532.72

447.36

426.95

389.35

386.51

378.81

369.89

349.78

销售金额

1,745.28

2,569.24

400.72

1,571.29

342.45

385.05

972.48

1,669.96

922.83

527.39

247.94

479.20

342.92

344.20

499.96

314.09

1,137.24

账龄

1年以内

1年以内

1年以内、1-2年

1年以内

1年以内

1年以内

5年及以上

1年以内

1年以内

1年以内

1年以内

1年以内、1-2年

1年以内

1年以内、1-2年

1年以内

1年以内、1-2年

1年以内

1年以内

1年以内、1-2年

1年以内

逾期情况

218.80

366.61

18.65

168.06

0.54

19.66

期后回款情况

364.00

566.48

0.76

410.75

316.13

150.29

25.73

299.49

389.26

205.14

61.58

43.77

64.11

94.47

89.84

35.06

103.82

21.59

公司会综合考虑客户单位的信用状况，例如企业客户的规模、资质、行业等级等方面；同时公司还

考虑客户采购产品的类别（产品毛利率的高低）、历史交易记录、采购频率、采购规模等方面因素，根据

具体情况制定相应的信用政策。公司前十大企业客户逾期情况较少，其中企业类客户保定储宇商贸

有限公司关联公司处于破产清算中无力偿还公司应收账款，公司已单项全额计提跌价准备，其他客户

期后陆续回款中。政府类客户由于付款审批程序较长及采购课题组较多等原因存在部分客户出现逾

期情况，逾期款项大部分已收回，且期后正在正常回款中。针对逾期客户，公司已结合期后回款状况

及公司催款制度进行积极催收。

三、结合客户信用状况变化、历史回款情况及同行业可比公司坏账计提比例，说明公司坏账准备

（包括单项计提与组合计提）的计提政策、依据、关键参数及测算过程，论证坏账准备计提的充分性、审

慎性；

（一）、公司客户信用状况变化、历史回款情况及同行业可比公司坏账计提比例情况

1、公司应收账款历史回款情况及客户信用状况如下：

项目

2023年末应收账款
2024年末应收账款
2025年末应收账款

金额

79,164.38
75,467.21
73,837.05

截至2026年4月30日累计回款
金额

71,549.96
61,538.16
33,208.19

回款占比

90.38%
81.54%
44.97%

未回款占比

9.62%
18.46%
55.03%

截至 2026年 4月 30日，公司 2025年末的应收账款回款率为 44.97%，低于前两年回款率主要为

2026年1-4月受春节假期的影响，实际的回款时间不足4个月，且公司下游高校及科研院所客户在1-
4月假期普遍长于企业类客户因此2025年1-4月份回款比率较低。

公司针对客户日常性、重复性采购的标准产品，公司会根据决策群体的不同，区别制定信用政

策。一方面，公司会综合考虑客户单位的信用状况，例如企业客户的规模、资质、行业的等级等方面；

另一方面，公司还考虑客户采购产品的类别（产品毛利率的高低）、历史交易记录、采购频率、采购规模

等方面因素，根据具体情况制定相应的信用政策，结合公司最近两年的历史情况及客户资质，公司最

近两年客户信用状况未发生重大改变。

2、公司与同行业上市公司坏账准备政策的对比情况如下：

账龄
1年以内
1-2年
2-3年
3-4年
4-5年

5年以上

阿拉丁
5.00%
10.00%
30.00%
50.00%
50.00%
100.00%

毕得医药
5.00%
20.00%
50.00%
100.00%
100.00%
100.00%

皓元医药
5.00%
20.00%
50.00%
100.00%
100.00%
100.00%

安谱实验
5.00%
20.00%
50.00%
100.00%
100.00%
100.00%

泰坦科技
5.00%
10.00%
30.00%
50.00%
80.00%
100.00%

公司的坏账计提政策与同行业可比公司的坏账计提政策不存在较大差异，高于同行业阿拉丁。

（二）、说明公司坏账准备（包括单项计提与组合计提）的计提政策、依据、关键参数及测算过程，论

证坏账准备计提的充分性、审慎性；

1、公司坏账准备计提政策

（1）单项金额重大并单独计提坏账准备的应收款项

单项金额重大的判断依据或金额标准

单项金额重大并单项计提坏账准备的计提方法

应收款项账面余额400万元（含400万元）以上款项
单独进行减值测试，根据其未来现金流量现值低于其账面价值的差额计提

坏账准备。

（1）按信用风险特征组合计提坏账准备的应收款项

组合名称
账龄组合

坏账准备计提方法
账龄分析法

组合中，采用账龄分析法计提坏账准备的：

账龄
计提比例

1年以内
5.00%

1-2年
10.00%

2-3年
30.00%

3-4年
50.00%

4-5年
80.00%

5年以上
100.00%

（3）单项金额不重大但单独计提坏账准备的应收款项

单项计提坏账准备的理由

坏账准备的计提方法

公司对于单项金额虽不重大但具备以下特征的应收款项，单独进行减值测
试，有客观证据表明其发生了减值的，根据其未来现金流量现值低于其账
面价值的差额，确认减值损失，计提坏账准备：与对方存在争议或涉及诉
讼、仲裁的应收款项；已有明显迹象表明债务人很可能无法履行还款义务

的应收款项等
单独进行减值测试，根据其未来现金流量现值低于其账面价值的差额计提

坏账准备

2、公司坏账准备计提政策相关参数及测算过程

公司结合应收账款的历史回款情况，计算历史应收账款迁徙率，基于谨慎性的原则，结合当前市

场情况以及对未来情况的预测，通过计算应收账款的平均迁徙率，对账龄组合下的预计损失率进行判

断和预估。通过应收账款迁徙率方式计算出的历史损失率低于原来的账龄计提比例，基于谨慎性和

一致性原则，公司对损失率不进行调整，2025年按照账龄计提比例作为预期损失率。关键参数及测算

过程如下：

账龄
1年以内
1-2年
2-3年
3-4年
4-5年

5年以上

转化率平均值
8.33%
44.75%
69.94%
53.83%
57.27%

测算历史损失率
0.80%
9.65%
21.56%
30.83%
57.27%
100.00%

原历史损失率
5.00%
10.00%
30.00%
50.00%
80.00%
100.00%

综上所述，公司坏账准备计提政策与同行业相比不存在重大差异，客户信用状况未出现明显变

化，公司已结合应收账款的历史回款情况，计算历史应收账款迁徙率，基于谨慎性的原则，对账龄组合

的预计损失率进行判断和预估，坏账准备计提具有充分性和审慎性。

四、结合公司对企业类客户和政府类客户信用政策、历史回款情况等，分析公司对企业类客户和

政府类客户采取相同坏账准备计提政策和比例的原因及合理性。

1、公司对企业类客户和政府类客户信用政策如下：

公司制定信用政策时不简单按照客户是否为企业类客户和政府类客户制定不同的信用政策，而

是按照客户的综合情况、历史采购情况、历史信用情况、产品类别、订单毛利率等综合制定更具体化的

信用政策，具体方式如下：

针对客户日常性、重复性采购的标准产品，公司会根据决策群体的不同，区别制定信用政策。一

方面，公司会综合考虑客户单位的信用状况，例如企业客户的规模、资质、行业的等级等方面；另一方

面，公司还考虑客户采购产品的类别（产品毛利率的高低）、历史交易记录、采购频率、采购规模等方面

因素。针对客户个性化需求较高或者非日常重复性采购的产品或者服务，公司根据具体情况制定信

用政策，一事一议。

2、企业类客户和政府类客户历史回款情况如下：

项目

2024年末应收账款

2025年末应收账款

客户类型
企业类客户
政府类客户
企业类客户
政府类客户

金额
50,102.45
25,364.76
47,185.72
26,649.35

历史回款金额
41,651.95
19,886.21
28,538.35
4,669.84

回款占比
83.13%
78.40%
60.48%
17.52%

未回款占比
16.87%
21.60%
39.52%
82.48%

从公司企业类客户和政府类客户历史回款情况来看，短期内企业类客户回款比率高于政府类客

户。2025年末应收账款截止到2026年4月末的回款率：企业类客户的回款比率为60.48%，政府类客

户的比例仅17.52%，政府类客户的短期回款率远低于企业类客户,主要系高校、科研院所及政府类客

户涉及的课题组较多，且付款审批流程一般长于企业类客户。但从整个回款周期来看，企业类客户和

政府类客户回款比例趋于一致，2024年末应收账款截止到2026年4月末的回款率：企业类客户和政府

类客户分别为83.13%、78.40%，未有明显差异。

3、同行业对企业类客户和政府类客户的坏账准备计提政策

公司名称

阿拉丁（688179）

毕得医药（688073）

皓元医药（688131）

安谱实验（832021）

客户群体

公司下游客户较为分散，主要包括高等院校、科研院所及科研相关企业等
机构客户

公司客户主要包括境内外创新药企业、科研院所及CRO机构
工具化合物和生化试剂主要客户是生物医药研究领域的高校、科研院所以
及新药研发企业。分子砌块客户群主要是合成工具化合物和功能材料等

客户群，合成化学、药物化学和材料化学科研院所和制药公司实验室
公司专注食品安全、环境检测和药品检验等领域，为政府、第三方检测机
构、高校、企业提供色谱产品、化学试剂、标准品、实验室用品、分析仪器配

件及耗材综合服务

是否区分企业类客户与政府
类客户组合

否

否

否

否

公司与同行业可比公司的坏账计提政策基本一致，均未单独区分企业类客户与政府类客户制定

坏账计提政策。

综上所述，结合公司制定信用政策时不简单按照客户是否为企业类客户和政府类客户制定不同

的信用政策。从整个回款周期来看，企业类客户和政府类客户回款比例趋于一致，及同行业公司也未

对企业类客户和政府类客户采取不同的坏账准备计提政策。因此公司对企业类客户和政府类客户采

取相同坏账准备计提政策和比例具有合理性。

年审会计师核查程序及核查意见：

（一）我们按照中国注册会计师审计准则的要求，针对上述事项我们执行的主要程序如下：

1、了解和评价销售与收款循环相关的内部控制设计和运行的有效性。

2、了解公司应收账款坏账准备会计政策及计提方法，并评价是否符合《企业会计准则》的相关规

定。

3、了解公司不同销售模式的结算方式及信用政策，取得公司不同客户的具体信用政策，分析应收

账款变动的原因，并查验应收账款期后回款情况。

4、取得报告期公司的坏账计提政策及应收账款坏账实际计提比例，与同行业可比公司予以比对

分析。

5、获取并检查公司应收账款账龄明细表，复核账龄分类的准确性。根据客户信用状况变化、历史

回款情况复核坏账计提依据、关键参数及测算过程。

（二）基于执行的审计程序，我们认为：

1、公司已按企业类客户与政府类客户分别披露应收账款账龄结构、余额，同时按企业类客户与政

府类客户分别披露前十大欠款方名称、交易背景、是否为关联方、销售金额、账龄、逾期情况及期后回

款情况，相关信息披露正确。随着行业融资环境收紧，行业整体应收账款周转放缓，公司2-3 年账龄

应收账款大幅增长具有合理性。

2、结合客户信用状况变化、信用政策、历史回款情况、计提依据、关键参数及同行业可比公司坏账

计提比例，公司坏账准备计提的充分，公司对企业类客户和政府类客户采取相同坏账准备计提政策和

比例具有合理性。

问题5、关于固定资产。

年报显示，公司2025年末固定资产账面价值为122,379.23万元，占非流动资产比例为64.59%，同

比增长193.43%，主要系泰坦科技生命科学总部园项目、宜昌泰坦科技湖北宜昌工业用地项目一期、二

期等项目在建工程转固所致。2022年至2025年，公司在建工程余额分别为25,488.64万元、33,012.42
万元、56,187.83万元、11.71万元，2025年末公司在建工程基本全部转固。

请公司：（1）分项目说明在建工程转入固定资产的具体情况，包括转固时点、具体依据、达到预定

可使用状态的时点，补充最近三年在建工程的建设进度及投入情况，相关会计处理是否符合《企业会

计准则》的规定；（2）结合新投产基地的实际运营情况、产能利用率、产销率、在手订单及市场竞争格

局，量化分析新增固定资产规模与业务规模的匹配性，说明是否存在产能闲置或资产减值风险；（3）补

充披露近三年公司固定资产折旧政策及减值测试方法，与同行业公司是否存在差异。

回复：

一、分项目说明在建工程转入固定资产的具体情况，包括转固时点、具体依据、达到预定可使用状

态的时点，补充最近三年在建工程的建设进度及投入情况，相关会计处理是否符合《企业会计准则》的

规定；

1、在建工程转入固定资产的具体情况

本期公司固定资产增加中由在建工程转入固定资产的金额及构成如下：

项目
在建工程转固

房屋及建筑物
75,800.66

机器设备
7,827.80

电子设备
182.01

合计
83,810.47

本期在建工程转入固定资产的金额为83,810.47万元，主要为房屋建筑物及机器设备。其中重要

项目的转固时点、具体依据、达到预定可使用状态的时点等相关信息如下：

序号

1

2

3

合计

项目名称

泰坦科技生命科学
总部园项目

宜昌泰坦科技湖北
宜昌工业用地项目

一期
宜昌泰坦科技湖北
宜昌工业用地项目

二期
宜昌泰坦科技湖北
宜昌工业用地项目

二期

资产类型

房 屋 建 筑
物

房 屋 建 筑
物

房 屋 建 筑
物

机器设备

主要工程及用
途

办公、研发、生
产及仓储

科研楼、仓库、
洁净车间及公

共工程

生产线及配套
生产车间

建 设 周 期
（月）

43

40

转固金额

36,800.31

22,842.18

15,034.66

7,009.52

81,686.67

转固时点

2025年7月

2025年1月

2025年6月

2025年6月

转固依据

竣工验收报告、装
修完工报告

竣工验收报告、竣
工验收报告、装修

完工报告
竣工验收报告、试
运行报告开始试

生产

设备验收单、开始
试生产

达到预定可使用状态
的时点

竣工验收后装修主体
完成可投入使用时点

竣工验收后装修主体
完成可投入使用时点

竣工验收后，改造完
成可以开始试生产时

点

设备验收后，开始试
生产时点

2、最近三年在建工程的建设进度及投入情况，相关会计处理是否符合《企业会计准则》的规定。

近三年上述重大在建工程的建设进入及投入情况如下：

项目名称

泰坦科技生命科
学总部园项目

宜昌泰坦科技湖
北宜昌工业用地

项目一期

宜昌泰坦科技湖
北宜昌工业用地

项目二期

合计

2023年度
工程进度

25.00%

61.00%

当期增加

8,832.35

12,970.77

21,803.12

2024年度
工程进度

62.00%

95.00%

40.00%

当期增加

12,230.24

9,202.80

10,728.42

32,161.46

2025年度
工程进度

100.00%

100.00%

100.00%

当期增加

15,338.77

11,315.76

26,654.53

综上所述，公司在建工程严格按照企业会计准则及公司固定资产相关管理制度执行，于在建工程

达到预定可使用状态的时转入固定资产核算，相关会计处理符合《企业会计准则》的规定。

二、结合新投产基地的实际运营情况、产能利用率、产销率、在手订单及市场竞争格局，量化分析

新增固定资产规模与业务规模的匹配性，说明是否存在产能闲置或资产减值风险；

1、新投产基地的实际运营情况

2025年公司投入使用两个新基地，分别是位于湖北省宜昌市高新区的“高端科研试剂研发生产基

地项目”和位于上海市奉贤区综合保税区的“泰坦科技生命科学总部园项目”，其中，“高端科研试剂研

发生产基地项目”的一、二期均已投入使用；“泰坦科技生命科学总部园项目”的办公及部分研发、生产

已投入使用，剩余部分研发、生产需待相关研发、生产设备安装调试完成后投入使用。

2、新投产基地的产能利用率、产销率、在手订单及市场竞争格局，量化分析新增固定资产规模与

业务规模的匹配性

（1）高端科研试剂研发生产基地项目

本项目位于宜昌高新区白洋园区，占地面积约150亩，生产内容主要包含高端试剂和通用试剂分

装与复配、试剂精馏纯化、医药中间体中试合成、功能材料、高端耗材制造等。

高端科研试剂研发生产基地项目分两期分别于2025年1月第一期工程（科研楼、仓库、洁净车间

及公共工程）和2025年6月第二期工程（生产线配套生产车间）转入固定资产。2025年6月生产线调

试完成后开始进入试生产阶段。截至2026年5月29日，通用试剂生产线已经完成10种以上核心产品

的分装调试工作，高端试剂生产线完成部分种类产品的分装调试工作，制备级试剂纯化工艺调试也稳

步推进，功能材料-填料、粉体材料和生产配套原料试剂的生产工艺也按计划进度稳步进行。

由于宜昌项目属于新建项目，产能建设需要一个逐步爬坡的过程，产能形成后，还需要同步推动

市场推广逐步消化产能。公司预计到 2026年年底，项目实际形成产值 1.7亿左右，产销率超过 95%。

未来3年产能会得到进一步的消化吸收，预计2028年实现满产，产能利用率达到100%。

（2）泰坦科技生命科学总部园项目

本项目于 2022年 6月在奉贤综合保税区内购置 82.7亩土地，折 55,154.7平方米，新增建筑面积

66,200.00 平方米。本项目聚焦生物医药、新材料、大健康、基础研究等领域的研发升级，实现生物高

端试剂耗材、高端仪器的研发、生产、检测、储备以及进出口一体化业务，形成以生命科学方向为主，集

研发制造、进出口以及物资储备功能于一体的综合保税区生命科学产业基地，为客户提供自研产品、

第三方高端产品以及配套的研发技术、通报关等服务。

建设项目细分类别如下表：

序号

1

2
3

项目大类

科学服务研发转化功能型平
台

科研物资战略储备基地
科研物资进出口通报关平台

细分类别

科研试剂研发制造类

科研仪器研发制造类

功能辅助类

不适用
不适用

具体平台名称
高洁净等级实验室/制造平台

先进反应制备平台
精密加工技术综合平台

关键核心部件研发制造平台
科研动物体外平台

分析检测综合技术平台
不适用
不适用

项目经过 3年的建设，于 2025年 7月工程主体建设完成，办公场地于 2025年 11月底装修完成并

投入使用。由于建筑工程受各类审核、天气环境等因素的影响，项目进度较预期有所延迟，部分设备

的购买安装进度延后，另外设备购置受价格波动、供应商的产能等因素影响。因此设备购置及安装预

计较原延长时间仍有延后，涉及的研发、生产主体功能尚未完全投入使用。

截至目前高洁净等级实验室/制造平台和先进反应制备平台涵盖的色谱耗材研发生产线、生物检

测试剂盒生产线、已经调试完成并开始步入试生产阶段。分析检测综合技术平台的相关设备已到位，

尚在安装调试阶段。精密加工技术综合平台、关键核心部件研发制造平台涵盖的生物培养箱、光学成

像设备、纯化设备生产线及核心零部件生产线的设备由于和工艺结合比较精密，在陆续到位，并集中

进行调试。配套的仓储及报关平台建设已完成，并进行了流程试运行，需待产品批量生产制造后完全

投入使用。整体来看，“泰坦科技生命科学总部园项目”预计在2027年全面投入使用并产生相关的收

入。

3、是否存在产能闲置或资产减值风险

公司根据未来产能建设和逐步释放的过程对项目收入、净利润、息税前利润和营业现金流量进行

测算，具体数据如下：

（1）高端科研试剂研发生产基地项目

项 目

营业收入

减：营业成本

税金及附加

销售费用

管理费用

研发费用

财务费用

营业利润

所得税

净利润

息税前利润

加：折旧及摊销

减：资本性支出

营业现金流量

折现系数

折现值

折现值合计

2026年

17,471.10

14,962.94

44.37

38.00

475.00

380.00

625.00

945.80

236.45

709.35

1,575.80

1,786.82

70.00

3,292.62

0.9380

3,088.43

91,751.82

2027年

33,618.50

27,238.23

109.62

38.00

503.00

408.00

555.00

4,766.66

1,191.66

3,574.99

5,326.66

1,786.82

100.00

7,013.48

0.8253

5,787.91

2028年

62,110.00

48,718.50

227.54

48.00

533.80

438.80

485.00

11,658.36

2,914.59

8,743.77

12,148.36

1,786.82

100.00

13,835.18

0.7261

10,045.37

2029年

62,110.00

48,718.50

227.54

48.00

567.68

472.68

380.00

11,695.60

2,923.90

8,771.70

12,080.60

1,786.82

100.00

13,767.42

0.6388

8,794.80

2030年

62,110.00

48,718.50

227.54

48.00

604.95

509.95

240.00

11,761.06

2,940.27

8,820.80

12,006.06

1,786.82

100.00

13,692.89

0.5620

7,695.92

2030年之后

62,110.00

48,718.50

227.54

48.00

604.95

509.95

240.00

11,761.06

2,940.27

8,820.80

12,006.06

1,786.82

100.00

13,692.89

4.1145

56,339.38

从测算的结果来看，销售收入从2026年17,471.10万元开始逐步释放，到2028年达到设计产能并

完全释放，销售收入达到62,110.00万元。未来现金流折现值合计91,751.82万元，完全能覆盖已有投

入，无资产减值风险。

（2）泰坦科技生命科学总部园项目

项 目

营业收入

减：营业成本

税金及附加

销售费用

管理费用

研发费用

财务费用

营业利润

所得税

净利润

息税前利润

加：折旧及摊销

减：资本性支出

营业现金流量

折现系数

折现值

折现值合计

2026年

2,465.00

1,227.69

20.04

1,698.76

973.49

460.59

-11.00

-1,904.57

-476.14

-1,428.43

-1,904.57

1,786.82

70.00

-187.74

0.9380

-176.10

91,640.29

2027年

14,424.17

7,553.54

111.51

3,837.51

2,046.74

1,448.77

-11.00

-562.90

-140.73

-422.18

-562.90

1,786.82

100.00

1,123.92

0.8253

927.52

2028年

22,724.09

11,785.70

177.46

4,172.64

2,153.73

1,502.67

-11.00

2,942.91

735.73

2,207.18

2,942.91

1,786.82

100.00

4,629.73

0.7261

3,361.53

2029年

34,473.03

17,917.98

268.60

4,413.93

2,240.63

1,558.77

-11.00

8,084.13

2,021.03

6,063.10

8,084.13

1,786.82

100.00

9,770.95

0.6388

6,241.80

2030年

51,621.50

27,014.79

399.35

4,593.94

2,312.51

1,617.16

-11.00

15,694.74

3,923.68

11,771.05

15,694.74

1,786.82

100.00

17,381.56

0.5620

9,769.10

2030年之后

51,621.50

27,014.79

399.35

4,593.94

2,312.51

1,617.16

-11.00

15,694.74

3,923.68

11,771.05

15,694.74

1,786.82

100.00

17,381.56

4.1145

71,516.44

从测算的结果来看，销售收入从 2026年 2,465.00万元开始逐步释放，到 2030年达到设计产能并

完全释放，销售收入达到37,289.00万元。未来现金流折现值合计91,640.29万元，完全能覆盖已有投

入，无资产减值风险。

三、补充披露近三年公司固定资产折旧政策及减值测试方法，与同行业公司是否存在差异。

1、近三年公司固定资产折旧政策及减值测试方法

公司固定资产主要为：房屋及建筑物、机器设备、电子设备、运输设备，折旧方法采用年限平均法，

根据各类固定资产的性质和使用情况，确定固定资产的使用寿命、预计净残值。固定资产具体折旧政

策如下：

资产类别
房屋及建筑物

机器设备
电子设备
运输设备

预计使用寿命（年）
20-40
3-10
3-5
3-10

预计净残值率（%）
5.00
5.00
5.00
5.00

年折旧率（%）
2.38-4.75
9.50-31.67
19.00-31.67
9.50-31.67

近三年公司固定资产折旧政策未发生变化。

根据《企业会计准则第8号-资产减值》规定，企业应当在资产负债表日判断资产是否存在可能发

生减值的迹象。如果存在减值迹象，应当进行减值测试，估计资产的可收回金额。公司根据固定资产

的公允价值减去处置费用后的净额与资产预计未来现金流量的现值两者孰高确定可收回金额，并结

合《企业会计准则第8号-资产减值》中关于减值迹象的明细规定，以及固定资产的状态对固定资产进

行了减值迹象的具体分析：

序号

1

2

3

4

5

6

7

企业会计准则规定

资产的市价当期大幅度下跌，其跌幅明显高于因时间
的推移或者正常使用而预计的下跌。

企业经营所处的经济、技术或者法律等环境以及资产
所处的市场在当期或者将在近期发生重大变化，从而

对企业产生不利影响。
市场利率或者其他市场投资报酬率在当期已经提高，
从而影响企业计算资产预计未来现金流量现值的折现

率，导致资产可收回金额大幅度降低。

有证据表明资产已经陈旧过时或者其实体已经损坏。

资产已经或者将被闲置、终止使用或者计划提前处置。

企业内部报告的证据表明资产的经济绩效已经低于或
者将低于预期，如资产所创造的净现金流量或者实现
的营业利润（或者亏损）远远低于（或者高于）预计金额

等。

其他表明资产可能已经发生减值的迹象。

公司具体情况

公司固定资产主要为房屋建筑物、机器设备
等，公司固定资产处于正常使用状态，市价未

发生大幅下跌。
公司业务正常发展，经营所处环境以及资产所
处的市场在近期不存在重大不利变化，未对公

司产生不利影响。

市场利率或者其他市场投资回报率未发生明
显波动。

期末，公司对固定资产进行了盘点，未发现存
在陈旧过时或者实体损坏的情况。

公司资产状况良好，不存在闲置、终止使用或
计划提前处置的资产。

公司资产持续为公司带来经济效益，未发现资
产的经济效益已低于或将低于预期的情况。

公司不存在其他表明资产可能已经发生减值
的迹象

是否存在减值迹
象

否

否

否

否

否

否

否

2、固定资产折旧政策及减值测试方法，与同行业公司是否存在差异

公司同行业公司折旧政策及减值测试方法如下：

（1）阿拉丁

①固定资产折旧政策：

类别
房屋及建筑物

机器设备
运输设备

办公电子设备及其他

折旧方法
年限平均法
年限平均法
年限平均法
年限平均法

折旧年限（年）
20-45

10
8
5

残值率（%）
5
5
5
5

年折旧率（%）
2.11-4.75

9.5
11.88
19

②固定资产减值测试方法：

公司在资产负债表日判断固定资产是否存在可能发生减值的迹象，如果存在减值迹象的，以单项

资产为基础估计其可收回金额，难以对单项资产的可收回金额进行估计的，以该资产所属的资产组为

基础确定资产组的可收回金额。资产可收回金额的估计，根据其公允价值减去处置费用后的净额与

资产预计未来现金流量的现值两者之间较高者确定。

（2）皓元医药

①固定资产折旧政策：

类别
房屋建筑物

生产及研发设备
运输工具
电子设备

办公设备及其他

折旧方法
年限平均法
年限平均法
年限平均法
年限平均法
年限平均法

折旧年限（年）
20-40
5-10
4-5
3-5
3-5

残值率（%）
5
5
5
5
5

年折旧率（%）
2.38-4.75
9.50-19.00
19.00-23.75
19.00-31.67
19.00-31.67

②固定资产减值测试方法：

公司对固定资产于资产负债表日判断其是否存在可能发生减值的迹象，存在减值迹象的，将估计

其可收回金额，进行减值测试。可收回金额根据资产的公允价值减去处置费用后的净额与资产预计

未来现金流量的现值两者之间较高者确定。当资产的可收回金额低于其账面价值时，将其账面价值

减记至可收回金额，减记的金额计入当期损益，同时计提相应的资产减值准备。

综上所述，公司与同行业公司关于固定资产折旧及减值测试的会计政策不存在重大差异。

年审会计师核查程序及核查意见：

（一）我们按照中国注册会计师审计准则的要求，针对上述事项我们执行的主要程序如下：

1、查阅公司的固定资产折旧政策、折旧年限、残值率、减值测试方法等，与同行业公司相关政策进

行比较分析；

2、分析公司固定资产折旧的会计核算是否合规，核查折旧计提的充分性；了解各期期末公司对固

定资产、在建工程执行减值测试的过程，复核公司有关固定资产减值测试过程、关键参数、判断依据的

合理性；

3、获取并查阅公司固定资产台账、在建工程明细表、在建工程设备调试、验收记录以及与转固相

关的凭证等；

4、对公司固定资产、在建工程进行监盘，核实资产是否真实存在及使用状态，实地查看主要生产

设备、房屋建筑物使用情况及在建工程项目的建设情况，与固定资产、在建工程的财务账数据进行核

对，检查固定资产、在建工程是否存在毁损、盘亏、长期闲置的情形；

（二）基于执行的审计程序，我们认为：

1、公司的各类别固定资产折旧政策、折旧年限、残值率等要素与可比公司不存在重大差异，具备

合理性，相关会计核算合规、折旧计提充分；

2、固定资产、在建工程减值测试的过程和计算方法合理，不存在闲置资产，固定资产不存在减值

迹象；

3、公司在建工程转固及时，转固依据合理，不存在延迟转固的情况。

问题6、关于商誉。

年报显示，期末公司商誉账面余额 15,261.95万元。本期首次计提商誉减值准备 2,955.31万元。

本期上海迈皋科学仪器有限公司（以下简称上海迈皋）业绩承诺完成率-147.95%，本期计提商誉减值

准备1,313.46万元；上海润度生物科技有限公司（以下简称上海润度）计提减值准备1,641.85万元，未

披露业绩承诺完成率；上海勤翔科学仪器有限公司（以下简称上海勤翔）业绩承诺完成率61.20%，本期

未计提商誉减值准备。

请公司：（1）说明商誉对应被收购资产或业务组合的具体情况，包括收购时间、交易对价、业绩承

诺及完成情况、近三年主要经营数据及变动趋势；（2）详细说明商誉减值测试的具体测算过程，包括资

产组认定、预测期营业收入、收入增长率、毛利率、费用率、折现率等关键参数的取值、依据及变化情

况，对比说明预测业绩与实际业绩出现重大差异的原因；（3）结合相关被收购公司业绩下滑趋势、在手

订单、客户稳定性及核心竞争力，分析商誉减值是否充分，并充分提示相关风险。

回复：

一、说明商誉对应被收购资产或业务组合的具体情况，包括收购时间、交易对价、业绩承诺及完成

情况、近三年主要经营数据及变动趋势；

（一）、商誉基本情况

序号

1

2

3

4

被购买方名称

上海迈皋

上海润度

上海勤翔

安徽天地

合并时点

2024.10.31

2024.7.31

2024.8.31

2021.12.31

股 权 取 得 比 例
（%）

50.00

43.3333

53.3333

77.55

交易对价

2,000.00

2,600.00

3,200.00

17,682.38

于购买日取得的可
辨认净资产公允价

值份额

686.54

958.15

967.08

7,608.67

商誉金额

1,313.46

1,641.85

2,232.92

10,073.71

商 誉 是 否
减值

是

是

否

否

（二）、业绩承诺及完成情况

1、上海迈皋

1）业绩承诺约定

收购协议约定，上海迈皋注册资本由100.00万元增加至142.86万元，由泰坦科技及泰坦合源创投

合计缴付1,200万元“增资认购款”认购上海迈皋新增注册资本42.86万元，占交易后上海迈皋30.00%
股权，其中：泰坦科技增资800.00万元，占上海迈皋增资后20%股权，泰坦合源创投增资400.00万元，

占上海迈皋增资后10%股权。

（下转D17版）


