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■ 何文英

年度股东会是上市公司对接投资者、传递企
业价值的重要平台。当前，中小投资者的专业素
养与维权意识持续提升，传统形式化、流程化的股
东会模式，已难以满足双向沟通的需求。笔者认
为，上市公司应主动革新年度股东会的会议模式，
进一步畅通投资者沟通渠道。

一方面，优化会议流程、强化双向互动，是做
好投资者沟通的基础。

企业需精简冗余环节、重构会议节奏，保障全
体股东的平等话语权。一方面，严格落实监管要
求，提前将会议议案与经营资料挂网披露，方便股
东提前研读、准备问题；另一方面，压缩刻板宣讲
内容，延长互动答疑时长，全力保障股东提问交流
空间，认真回应各类诉求，拉近企业与投资者的
距离。

另一方面，创新参会模式、拓展沟通场景，是
深化投资者信任的关键举措。

传统股东会往往局限于会场问答，投资者仅
依托书面资料和口头讲解了解企业经营数据，难
以直观掌握具体动向，易产生信息偏差。走出会
场、实地探访，能让沟通更具象、更务实。

例如，有公司在线下会场打造沉浸式体验场
景，参会股东可现场体验、了解公司产品。还有公
司依托年度股东会契机，组织参会股东走进生产
车间、研发基地和重点项目现场。投资者可近距
离了解企业生产运营、技术研发与项目建设情况，
直观感知企业的核心实力与发展潜力。这能有效
弥补会场沟通的短板，破解信息不对称难题，打消
市场疑虑。

总之，对上市公司而言，唯有以真心凝聚市场
共识、以诚意积累资本市场信任，才能进一步激活
股东会的治理与沟通价值。

用好年度股东会
进一步畅通投资者沟通渠道

本报记者 李雯珊

A 股市场分红力度持续加码。Wind 数据显
示，截至 6 月 30 日，上半年已实施分红的 A 股上
市公司数量增至 2763家，同比增长 1.2%，累计现
金分红总额约 9245亿元。

从头部央企、行业龙头到科技型企业，越来
越多上市公司主动回馈股东。常态化、制度化、
多元化分红格局加速成型，彰显A股上市公司盈
利韧性与回报意识的全面提升。

“本轮年中分红热潮中，分红主体大幅扩容，
覆盖面持续拓宽。往年分红多集中于金融、能源
等传统大盘蓝筹企业，而今年参与分红的企业数
量大幅增长。同时，分红质量稳步提升，高比
例、稳定分红企业占比持续提高，企业分红意愿
和兑现能力显著增强。”万联证券研究所首席策
略分析师宫慧菁在接受《证券日报》记者采访时
表示。

上市公司实施分红通常集中在每年 5 月份
至 7月份。Wind数据显示，2026年 6月份是A股
年度分红集中兑现窗口期，有 1722 家上市公司
实施了分红派息，单月分红规模约 5680亿元。

6 月 1 日至 6 月 30 日期间，中国移动有限公
司、中国平安保险（集团）股份有限公司、中国石
油化工股份有限公司、中信银行股份有限公司、
兴业银行股份有限公司、中国石油天然气股份有
限公司、贵州茅台酒股份有限公司（以下简称

“贵州茅台”）、紫金矿业集团股份有限公司（以
下简称“紫金矿业”）、美的集团股份有限公司
（以下简称“美的集团”）等 9 家公司实施分红均
超百亿元。

多家上市公司以实打实的分红举措，践行长
期价值发展理念。以贵州茅台为例，该公司持续
坚守高比例分红承诺，2025 年度分红按每股
28.02423元（含税）的标准进行派发，分红总额高
达 350.33 亿元；美的集团向全体股东每 10 股派
发现金 38元（含税），分红总金额为 259.2亿元。

紫金矿业 2025年度向全体股东每 10股派发
现金红利 3.8 元（含税），此次分红总额达 100.75
亿元。“除前述已落地的分红外，公司还将实施
2026 年中期分红，每 10 股再派息不低于 3.8 元，
预计全年分红将超 200亿元。此外，公司对未来
分红规模有清晰指引，依据《未来三年（2026—
2028 年度）股东分红回报规划》，未来三年累计
现 金 分 红 不 少 于 同 期 累 计 可 供 分 配 利 润 的
35%。依托强劲盈利能力与充沛现金流形成的
坚实支撑，后续分红具备明确、可持续的保障。”
紫金矿业证券部相关负责人向《证券日报》记者
表示。

此外，7月份，178家上市公司将实施现金分
红派发，预计新增派发现金额约 425亿元。

值得关注的是，不少科技型上市企业积极加
入分红队伍，打破市场对科技企业重投入、少分
红的固有认知。例如，存储芯片企业深圳市江波
龙电子股份有限公司实施 2026年第一次中期分
红，向全体股东每 10 股派发现金股利 6.5 元（含
税），合计拟派发现金股利约 2.72亿元（含税）。

此外，航天科技控股集团股份有限公司在连
续三年暂停分红后重启分红计划。该公司 2026
年一季度权益分派方案显示，拟向全体股东每 10
股派发现金红利 0.1元（含税），合计现金分红总
额约 798.2 万元（含税）。此次恢复分红，充分彰
显了国有企业提质增效、经营向好的发展成效。

上半年A股上市公司
累计现金分红总额超9200亿元

记者观察

本报记者 李乔宇

7 月 1 日起，民航业正式进入
暑运高峰。去哪儿旅行数据显示，
上周（6月 22日至 6月 28日）暑期
出行机票预订量环比增长 1.2倍，
本周末（7月 4日至 7月 5日）将迎
来暑运首个出行小高峰。从机票
价格看，受国际油价波动、暑运航
班加班及今年中小学放假较晚影
响，2026年暑期机票价格处于近年
来低位。

华泰证券交运行业首席分析
师沈晓峰表示，短期来看，国际油
价从高位回落，航空成本压力及航
班削减等问题有望缓解。暑运旺
季期间，若国际油价持续下跌，或
将进一步推动板块反转。“中长期
看，民航业供给收紧趋势不变，我
们认为供需改善叠加‘反内卷’，航
司具备提价能力和空间，看好行业
收益水平持续改善。”

完善航线布局

为迎接暑运，部分上市航司已
做好准备。

中国南方航空股份有限公司
（以下简称“南方航空”）计划于7月
1日至8月31日期间执行航班超19
万班次（往返航班按两个班次统
计），每日航班量超3000班，全力保
障旅客暑期顺畅出行。

国内航线方面，南方航空将重
点在东北、西北、西南等地的热门
旅游城市新开和加密航线航班。

国际及地区航线方面，暑运旺季期
间南方航空计划执行航线超 130
条。今年暑运叠加世界杯热潮，目
前南方航空在北美运营 7条航线，
每周航班量达38班，全力保障旅客
出行需求。

在国产客机运营方面，南方航
空 计 划 在 暑 运 期 间 投 入 11 架
C919，进一步完善国产飞机航线网
络布局。

7 月 1 日，上海吉祥航空股份
有限公司（以下简称“吉祥航空”）
正式启动2026年暑运保障工作。7
月 1日至 8月 31日，吉祥航空计划
执行国内外及地区航班约2.4万班
次，日均约387班次，较去年同期实
现稳步增长。在国内航线布局上，
吉祥航空重点发力西北游、新疆
游、草原游及东北避暑游等热门方
向，全新开通上海浦东至锡林浩特
航线，同步恢复上海浦东至嘉峪
关、白山、西宁、敦煌等热门旅游目
的地航线。在国际航线方面，吉祥
航空计划执行国际及地区航班逾
2500班次。

吉祥航空旗下九元航空计划
执行国内外航班超8330班次，日均
约 134班次。国际航线方面，九元
航空恢复广州至吉隆坡航班，加密
广州至曼谷航班，并宣布于 8月 10
日正式开通广州至新加坡航线。

民航票价持续走低

暑运期间，旅客出行逐步升
温。据航旅纵横民航官方直销平

台大数据，截至6月30日，7月份国
内航线机票预订量超1580万张，较
6月 24日数据增长约 68%；出入境
航线机票预订量超497万张。

受国际油价波动影响，目前暑
运期间机票价格不涨反跌。飞友
科技有限公司数据显示，随着国内
航油价格回落，民航票价持续走
低。6月 22日至 6月 28日，国内航
线平均票价（含税）为 806.4元，环

比下降 9%，同比下降 9%；国内航
线平均座公里收入为 0.448元，环
比下降10%，同比下降11%。

去哪儿旅行数据显示，7 月 1
日至7月7日起飞的国内机票预订
均价较去年低近两成。平台数据
显示，截至目前，7月份第一周仍有
不少裸票低于300元的机票在售。

“有别于以往基于需求侧、供
给侧的预测，2026年暑运期间国际

油价将是影响民航市场的最主要
因素。”飞友科技有限公司旗下数
据分析机构CADAS行业分析师李
卓峻告诉《证券日报》记者。

李卓峻表示，油价上涨会压缩
民航航线的盈利空间，部分航线的
机票收入无法覆盖基础飞行成
本。他预测，航空公司为维持航线
布局、保留市场份额，或将根据油
价变化调整航班运力。

暑运拉开帷幕 上市航司多措并举保出行

本报记者 张芗逸

2026年上半年，房地产市场继
续处在调整与修复的过程中。在政
策持续优化、需求逐步释放的背景
下，市场呈现出积极变化。

中指研究院数据显示，2026年
上半年，100城新建商品住宅销售面
积同比下降约12%。二季度以来成
交量整体趋于平稳，4月份100城新
建商品住宅销售面积与去年同期基
本持平，5月份、6月份同比分别小幅
下降5%、4%。

在二手房市场，中指研究院数
据显示，上半年重点城市二手住宅
成交约76万套，同比增长约6%。

中指研究院指数研究部总经理
曹晶晶分析称，2026年上半年，新房
与二手房交易总量整体平稳，二手

房表现继续强于新房，市场分化特
征延续。去年年末以来的积压需求
持续释放，叠加核心城市政策进一
步优化，推动春节后二手房成交量
保持较高活跃度，同时挂牌量趋稳
带动价格跌幅整体收窄，部分核心
城市已出现阶段性企稳迹象。相比
之下，新房市场的修复则更为分化，
一线城市及部分核心二线城市在优
质改善项目带动下成交量有所回
升。

“2026年上半年，楼市在分化的
大背景下呈现出明显复苏迹象，其
中一线城市修复力度明显更强。”58
安居客研究院院长张波在接受《证
券日报》记者采访时表示，同时，市
场情绪也有所向好，从安居客线上
数据来看，二手房市场大面积降价
抛售的行情已经结束，房东调价指

数从年初的40%以下回升至目前的
45%以上，惜售情绪明显抬头，购房
者信心指数在5月份达到近1年来新
高，线上找房热度呈现阶段性上升
的态势。

从供给端来看，“因城施策控增
量、去库存、优供给”的政策效果正
逐步显现。截至5月末，50个代表城
市新建商品住宅可售面积为2.95亿
平方米，供应持续缩量推动库存规
模回落，5月份环比下降1.8%，同比
下降4.3%。

二手房挂牌量在上半年也呈现
下降趋势。截至2026年5月末，25个
重点城市二手房挂牌量为211万套，
相比去年10月份的高点下降5%。
其中，北京、上海二手房挂牌量分别
较去年高点下降17%和26%。

随着供需结构逐步修复，住宅

交易价格也释放出积极信号。据中
指研究院统计，2026年以来，100城
二手房价格环比跌幅整体保持收窄
态势，部分城市率先止跌，上海连续
数月环比上涨。同时，在新房市场，
受部分核心城市改善型楼盘入市带
动，前5个月100城新房价格累计上
涨0.42%。

展望下半年楼市走势，张波认
为，总体来看，目前二手房市场企稳
信号明确，而大量城市的新房仍处
于磨底阶段，不同城市、不同板块的
分化还将长期持续。未来，一线城
市复苏力度有望进一步加强，二线
城市持续温和修复，三线、四线城市
则在底部震荡，二手房市场将继续
跑赢新房市场。

“下半年，核心城市二手房市场
有望保持较高活跃度，成交持续改

善叠加挂牌趋稳，有望推动价格跌
幅进一步收窄，部分城市价格企稳
基础逐步增强。新房市场受2025年
同期基数较低影响，销售同比降幅
有望逐步收窄。但市场修复仍以优
质供给带动的结构性改善为主，市
场全面企稳仍需时间。”曹晶晶认
为，人口持续流入、产业发展动能较
强的城市，市场恢复节奏有望相对
领先。

“下半年房地产市场情况会受
到城市更新项目落地放量规模、新
房市场供给结构、二手房‘以旧换
新’的推动节奏等关键因素影响。”
张波表示。

房地产市场呈现明显复苏迹象

本报记者 陈 潇

6月30日，广州2026年上半年土
拍市场迎来收官。当日，番禺洛浦
街、海珠琶洲中二区两宗涉宅用地
成功出让，分别由厦门国贸地产集
团有限公司（以下简称“国贸地
产”）、越秀地产股份有限公司（以下
简称“越秀地产”）竞得，成交总金额
约24亿元，两宗地块溢价率分别达
到55%和46.3%，再次体现出房企对
核心城市优质地块的争夺热度。

具体来看，广州番禺区洛浦街
地块经过74轮竞价，最终由国贸地
产以 10.3亿元竞得，成交楼面价
18791元/平方米；海珠区琶洲中二
区地块吸引保利发展控股集团股份

有限公司（以下简称“保利发展”）、
建发房地产集团有限公司（以下简
称“建发房产”）、越秀地产等多家房
企参与竞拍，经过88轮竞价后，由越
秀地产以13.7亿元竞得，成交楼面
价60706元/平方米。

中指研究院广州分院研究主管
陈雪强向《证券日报》记者表示，两
宗地块均具备较强的区位优势。其
中，番禺洛浦街地块距离地铁2号线
南浦站约200米，周边商业、教育等
生活配套成熟，同时规划配建42班
九年制学校，此次出让将补充区域
新房供给。海珠琶洲中二区地块位
于广州人工智能与数字经济试验区
核心区域，毗邻万胜围地铁站，周边
汇聚保利广场、万胜广场、广交会展

馆等商业及公共服务资源，并紧邻
抖音华南总部、唯品会、趣丸科技等
企业总部，产业支撑优势突出。

随着上述两宗地块成交，广州
上半年土拍市场正式收官。中指研
究院数据显示，今年上半年，广州共
成交10宗涉宅用地，成交金额约320
亿元。在“控增量、优供给”政策导
向下，广州土地市场呈现总量收缩、
核心区域竞争激烈的特点。

事实上，除广州外，6月30日，上
海、杭州、成都等多个城市土地市场
有新动作，头部房企拿地积极，保利
发展、建发房产、绿城中国控股有限
公司（以下简称“绿城中国”）、越秀
地产等企业频繁出现在热点城市土
地竞拍现场，持续补充优质土地

储备。
其中，6月30日，上海静安区大

宁地块经过168轮竞价，由建发房产
以72.89亿元竞得，溢价率29.6%；同
日，保利发展不仅参与广州两宗热
门宅地竞拍，还在杭州以13.78亿
元、12.22%的溢价率竞得西站新城
地块，并在上海底价摘得松江洞泾
地块，持续补充长三角土储；绿城中
国同样在上海、杭州等热点城市积
极参与优质地块竞拍，在杭州补仓
良 渚 东 地 块 ，在 上 海 分 别 以 约
19.1%、19.9%的溢价拿下嘉定新城、
浦东周浦两宗宅地，整体溢价区间
约20%。

从溢价率来看，不少城市上半
年土地市场保持较高热度。例如，

2026年上半年杭州成功出让34宗涉
宅地，总成交价481亿元，土拍平均
溢价率达36.0%；上海市场热度也在
持续攀升，上半年，上海涉宅用地合
计供应17宗，成交总金额约435亿
元。

展望下半年，中指研究院上海
数据总经理张文静向《证券日报》记
者表示，各地“减量提质”的供地导
向预计不会发生方向性改变。核心
区域优质地块仍将是头部房企竞相
争夺的焦点，高溢价成交态势大概
率延续。与此同时，随着“好房子”
产品陆续转化为新增供应入市，新
房市场的供需结构将加速走向明朗
化，这也将为后续土地投资决策提
供更清晰、精准的市场指引。

头部房企角逐核心城市优质地块
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重点房企销售表现出现积极
变化。6月30日，中指研究院发布
数据显示，今年上半年，百强房企
（按全口径销售额排序，下同）实现
销售总额15863.6亿元，同比降幅较
前5个月收窄1.3个百分点，已连续
第四个月收窄。其中，6月份单月，
百强房企全口径销售额环比增长
11.8%。

头部房企仍保持较强规模优
势。上半年，全口径销售额排名前
三的房企依次为保利发展控股集团
股份有限公司（以下简称“保利发
展”）、中海企业发展集团有限公司

（以下简称“中海地产”）、华润置地
有限公司（以下简称“华润置地”），
销售额分别为1351.0亿元、1343.5亿
元、1165.0亿元。

多位业内人士认为，头部房企
业绩趋于稳定，离不开核心城市楼
市的止跌回稳。广东省住房政策
研究中心首席研究员李宇嘉对《证
券日报》记者表示，一方面，一线城
市前期房价调整相对充分，部分区
域价格已逐步企稳，甚至出现结构
性回升预期，市场预期边际改善；
另一方面，近年供地与新开工持续
收缩，使得核心城市供需关系逐步
趋于平衡。同时，“好房子”产品集
中入市，也对改善性需求释放形成

一定带动。
在此背景下，已有部分房企业

绩实现较快增长。中海地产、中国
金茂控股集团有限公司等企业上半
年销售额同比增长约10%，北京城
建集团有限责任公司等企业上半年
销售额同比增速超过20%。

中指研究院企业研究总监刘水
向《证券日报》记者表示，一方面，这
类企业近年投资持续向北上广深等
核心城市集中，优质项目供应增加，
带动去化表现改善；另一方面，通过
差异化产品策略，围绕首置、改善及
高端客群进行分层布局，推动项目
实现较好销售转化。

此外，中指研究院数据显示，上

半年，20家代表房企45.5%的销售业
绩来源于一线城市，较去年同期增
长5.8个百分点，占比已超二线城市
的44.6%，成为房企主要业绩贡献来
源。二线城市销售业绩贡献占比较
去年同期下降3.2个百分点。三四
线城市业绩贡献占比持续下滑至
9.8%，同比下降2.6个百分点。

与此同时，房企销售进一步向
重点城市集中。数据显示，今年上
半年，20家代表房企在前十大城市
销售贡献率达70.5%，同比提升6.7
个百分点。

“近年，头部房企新增投资持续
聚焦北上广深等核心城市核心区
域，一线城市优质项目供应增加。

同时，在限购优化、公积金支持等政
策带动下，改善性住房需求持续释
放，推动核心区域项目保持较好去
化水平，量价共同支撑了一线城市
销售贡献占比提升。”上海易居房地
产研究院副院长严跃进对《证券日
报》记者表示。

对于下半年市场走势，刘水认
为，“下半年核心城市更多‘好房子’
项目将持续入市，叠加公积金等支
持政策继续发力，一线及部分核心
二线城市市场活跃度有望保持，新
房销售同比降幅将继续收窄；二手
房市场成交有望继续好于新房，核
心城市价格跌幅进一步收窄，部分
城市企稳基础逐步增强。”

上半年百强房企实现销售总额超1.5万亿元


