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博瑞生物医药（苏州）股份有限公司关于

2025年年度报告的信息披露监管问询函的
回复公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对

其内容的真实性、准确性和完整性依法承担法律责任。

博瑞生物医药（苏州）股份有限公司（以下简称“公司”或“博瑞医药”）于近日收到上海证券交易所

科创板公司管理部下发的《关于博瑞生物医药（苏州）股份有限公司2025年年度报告的信息披露监管

问询函》（上证科创公函【2026】0331号）（以下简称“问询函”）。根据问询函的要求，公司与年审会计师

公证天业会计师事务所（特殊普通合伙）对问询函所提及的事项进行了认真核查，现就问询函所涉及

问题回复如下：

在本问询函相关问题的回复中，若合计数与各分项数值相加之和在尾数上存在差异，系四舍五入

所致。如无特别说明，本回复涉及币种为人民币。

基于商业秘密和商业敏感信息，根据相关法律法规、规范性文件，公司对本次问询函回复中相关

内容进行豁免披露处理。

问题一：关于营业收入和毛利率。年报显示，公司2025年实现营业收入12.24亿、归母净利润0.55
亿，同比分别下降4.59%、71.18%，主要系受流感趋势变化及竞争格局变化影响，以及本报告期客户阶

段性商业需求波动及产品价格波动等。不同产品收入和毛利率变动差异较大，其中抗病毒类原料药、

抗真菌类原料药收入分别同比下滑60.04%、21.39%；抗病毒类原料药、制剂类产品毛利率分别同比减

少 21.80个百分点、减少 24.52个百分点；其他类原料药营业收入 4.08亿，同比增长 25.87%；技术权益

及服务收入1.11亿，毛利率为86.28%。

请公司：（1）以表格形式列示各产品类别中主要产品的品种、销售收入、毛利率、对应制剂品种及

适应症，说明收入及毛利率变动原因及合理性；（2）结合市场需求、竞品情况、成本构成，分品种量化分

析抗病毒类原料药收入、毛利额、毛利率变动原因，与同行业竞品变动趋势是否一致；（3）列示抗真菌

类原料药的主要销售客户、近三年销售收入、量价情况、毛利率，并结合商业模式、主要客户在研产品

的商业化进展、已上市品种的销售情况等，说明客户阶段性商业需求及销售价格波动的原因、抗真菌

类原料药近三年收入变动较大的合理性，不同客户销售毛利率是否存在显著差异；（4）列示其他类原

料药的主要品种、近两年销售收入、毛利率，结合市场需求、竞品、量价变动，量化分析收入持续增长，

且在其他品种毛利率大幅波动背景下能够保持毛利率稳定的原因及合理性；（5）区分产品是否进入集

采，结合量价变动、成本明细，列示主要制剂品种的销售收入、毛利率、同比变化情况及原因，说明制剂

类产品销售收入同比增长、毛利率同比下滑的原因及合理性；（6）列示技术转让或服务、产品权益分成

收入涉及的品种、合作方、销售收入、毛利率、合同约定情况，说明相关收入确认方法，以及毛利率显著

高于其他业务的原因及合理性，相关会计处理是否与合同约定一致，是否符合《企业会计准则》相关要

求；（7）结合市场需求变化等，说明公司第四季度营收最高的原因及合理性、第四季度销售回款情况，

是否存在期后退货情况，本期应付退货款计提是否充分，收入确认是否审慎；（8）说明分季度营业收入

与净利润、经营活动现金流净额的变动趋势匹配性。

回复：

一、以表格形式列示各产品类别中主要产品的品种、销售收入、毛利率、对应制剂品种及适应症，

说明收入及毛利率变动原因及合理性。

报告期内，公司主要产品涵盖抗真菌类、抗病毒类、免疫抑制类及其他类产品。2025年度，公司实

现营业收入12.24亿元，同比下降4.59%；归属于母公司股东的净利润0.55亿元，同比下降71.18%。公

司收入及毛利率变化主要受流感趋势变化、国家集采政策执行、市场竞争格局变化、客户阶段性采购

需求波动及产品结构变化等因素共同影响。

（一）公司主要产品的品种、销售收入、毛利率、对应制剂品种及适应症：

单位：万元

产 品
类别

抗 真
菌类

抗 病
毒类

免 疫
抑 制
类

其 他
类

主要产品

米卡芬净

注 射 用 米
卡芬净钠

卡泊芬净

阿尼芬净

泊沙康唑

奥司他韦

奥 司 他 韦
制剂

恩替卡韦

恩 替 卡 韦
片

吡美莫司

依维莫司

非达米星

达巴万星

舒 更 葡 糖
钠

产 品 形
态

原料药

制剂

原料药

原料药

原料药

原料药

制剂

原料药

制剂

原料药

原料药

原料药

原料药

原料药

产 品 对 应
制剂

注 射 用 米
卡芬净钠

/

注 射 用 醋
酸 卡 泊 芬

净

/

/

奥 司 他 韦
制剂

/
恩 替 卡 韦

片

/
/

/

/
/

/

主要适应症/用途

由曲霉菌和念珠菌
引起的真菌血症、
呼吸道真菌病、胃

肠道真菌病
用于经验性治疗中
性粒细胞减少、伴
发热病人的可疑真
菌感染，以及侵袭
性曲霉菌感染治疗
念珠菌血症及其他
类型念珠菌感染、
食管念珠菌感染

侵袭性曲霉菌和念
珠 菌 感 染 预 防 治
疗，以及口咽部念

珠菌感染治疗

甲型、乙型流感病
毒的治疗和预防

慢性乙型肝炎感染
治疗

轻度至中度特应性
皮炎（湿疹）

晚期肾细胞癌、神
经内分泌肿瘤及结
节性硬化症相关疾

病等治疗
成人艰难梭菌相关

性腹泻治疗
急性细菌性皮肤和
皮肤结构感染治疗
拮抗罗库溴铵或维
库溴铵诱导的神经

肌肉阻滞

2025 年销售收
入

9,793.61
7,204.18

10,872.92

10,647.65

695.04

4,632.46
6,659.55
2,337.88
491.71
8,961.49

1,522.94

6,498.26
9,362.85

5,733.10

2025 年毛利
率

**
**

**

**

**

**
**
**
**
**

**

**
**

**

2024 年销售收
入

14,863.85
6,926.51

11,932.71

11,973.50

1,946.51

13,774.66
6,434.46
3,666.46
407.87
6,528.20

1,676.13

8,700.64
2,122.52

3,607.98

2024 年毛利
率

**
**

**

**

**

**
**
**
**
**

**

**
**

**

收入变动率

-34.11%
4.01%

-8.88%

-11.07%

-64.29%

-66.37%
3.50%

-36.24%
20.55%
37.27%

-9.14%

-25.31%
341.12%

58.90%

注：上表仅列示各产品类别中的主要产品，大类合计数据包含其他非主要产品。

（二）说明收入及毛利率变动原因及合理性：

1、抗真菌类产品收入及毛利率变动的原因及合理性

公司抗真菌类产品主要包括米卡芬净、卡泊芬净、阿尼芬净及泊沙康唑等。2025年度，公司抗真

菌类原料药收入同比下降21.39%，主要系米卡芬净、卡泊芬净、阿尼芬净及泊沙康唑等产品收入下降

所致。

米卡芬净原料药实现销售收入9,793.61万元，同比下降34.11%，毛利率有所减少；卡泊芬净原料

药实现销售收入10,872.92万元，同比下降8.88%，毛利率有所减少；阿尼芬净原料药实现销售收入10,
647.65万元，同比下降11.07%，毛利率基本保持稳定；泊沙康唑原料药实现销售收入695.04万元，同比

下降64.29%，毛利率有所减少。

抗真菌类产品收入下降主要受市场竞争格局变化及客户阶段性需求波动影响。近年来，同类仿

制药获批企业数量增加，市场竞争趋于激烈，部分产品平均销售价格下降；同时，部分客户采购节奏、

订单结构及年度需求发生变化，导致相关产品收入同比下降。毛利率方面，米卡芬净、泊沙康唑等产

品受销售价格下降及产品结构变化影响以及生产场地搬迁，新厂区转固车间增加，同时生产及辅助人

员规模扩大，导致人工制造费用显著增长，毛利率有所下降；卡泊芬净、阿尼芬净毛利率整体较为稳

定。因此，抗真菌类产品收入及毛利率变动具有合理性。

2、抗病毒类产品收入及毛利率下降的原因及合理性

公司抗病毒类产品主要包括奥司他韦、恩替卡韦等。2025年度，公司抗病毒类原料药收入同比下

降60.04%，毛利率同比减少21.80个百分点，主要受奥司他韦产品收入及毛利率下降影响。

奥司他韦主要用于甲型、乙型流感病毒的治疗和预防。2025年度，奥司他韦原料药实现销售收入

4,632.46万元，同比下降66.37%，毛利率有所减少；奥司他韦制剂实现销售收入6,659.55万元，同比略

有增长，毛利率有所减少。

上述变动主要系：一是集采政策持续影响产品价格。奥司他韦相关制剂纳入国家带量采购后，终

端销售价格下降并逐步向产业链上游传导，导致原料药及制剂销售价格承压；二是市场竞争加剧。随

着磷酸奥司他韦仿制药获批数量持续增加，同类产品供应增加，市场竞争进一步加剧，产品价格及盈

利空间被压缩；三是客户采购需求存在阶段性波动。流感趋势变化导致下游客户备货及采购节奏相

应变化，导致原料药销售量及销售收入下降。

恩替卡韦产品市场竞争较为充分，产品价格处于较低水平，报告期内原料药及制剂毛利率整体较

低，对抗病毒类产品整体毛利率形成一定影响。因此，抗病毒类产品收入及毛利率下降与集采政策、

市场竞争加剧及下游需求变化相匹配，具有合理性。

3、免疫抑制类产品收入变动的原因及合理性

公司免疫抑制类产品主要包括吡美莫司和依维莫司。2025年度，吡美莫司原料药实现销售收入

8,961.49万元，同比增长37.27%；依维莫司原料药实现销售收入1,522.94万元，同比下降9.14%。

吡美莫司主要用于轻度至中度特应性皮炎（湿疹）治疗。报告期内，公司凭借该产品首仿先发优

势、稳定的产品质量及持续的市场开拓，客户需求增加，带动销售收入较快增长。依维莫司收入下降

主要系客户采购节奏波动所致。整体来看，免疫抑制类产品收入增长主要由吡美莫司销售增长带动，

具有合理性。

4、其他类产品收入变动及毛利率变动的原因及合理性

公司其他类产品主要包括非达米星、达巴万星及舒更葡糖钠等。2025年度，公司其他类原料药营

业收入40,814.88万元，同比增长25.87%，主要系达巴万星、舒更葡糖钠等产品销售增长所致。

达巴万星原料药实现销售收入9,362.85万元，同比增长341.12%；舒更葡糖钠原料药实现销售收

入 5,733.10万元，同比增长 58.90%；非达米星原料药实现销售收入 6,498.26万元，同比减少 25.31%。

其中，达巴万星收入增长较快，但毛利率同比下降，主要系该产品销售规模扩大、客户结构及订单价格

变化所致；舒更葡糖钠毛利率基本稳定；非达米星毛利率同比提升，主要受销售价格、生产成本及订单

结构变化综合影响。上述产品收入变动主要系相关产品市场推广、客户需求增加及订单放量所致。

毛利率上升主要系成本下降幅度大，抵消了部分销售单价下滑带来的影响。成本下滑主要系工艺成

熟后原料损耗减少，且原材料受供需关系影响价格有所下降。因此，其他类产品收入变动及毛利率变

动与产品生命周期、市场需求及订单结构变化相匹配，具有合理性。

5、制剂类产品毛利率下降的原因及合理性

2025年度，公司制剂类产品毛利率同比减少24.52个百分点，主要系奥司他韦制剂毛利率下降影

响。奥司他韦制剂毛利率有所减少，主要受国家集采政策执行、市场竞争加剧及终端销售价格下降影

响。恩替卡韦制剂市场竞争充分，毛利率长期处于较低水平，也对制剂业务整体毛利率形成一定影

响。

此外，报告期内制剂产品内部收入结构发生变化，低毛利产品销售占比提升，亦导致制剂类产品

综合毛利率下降。公司制剂产品毛利率下降与集采政策、市场竞争及产品结构变化相匹配，具有合理

性。

综上，2025年度公司营业收入及毛利率下降主要受奥司他韦等抗病毒类产品价格下降、流感相关

需求波动、抗真菌类产品市场竞争加剧及客户采购节奏变化等因素影响；同时，吡美莫司、达巴万星、

舒更葡糖钠等产品销售增长对公司收入形成一定支撑。公司各产品类别收入及毛利率变动与行业政

策、市场竞争格局、客户需求及产品结构变化情况相匹配，具有合理性。

二、结合市场需求、竞品情况、成本构成，分品种量化分析抗病毒类原料药收入、毛利额、毛利率变

动原因，与同行业竞品变动趋势是否一致。

（一）公司抗病毒原料药收入、毛利额、毛利率情况：

单位：万元

抗病毒类原料药

奥司他韦

恩替卡韦

营业收入
毛利额
毛利率

营业收入
毛利额
毛利率

2025年度
4,632.46

**
**

2,337.88
**
**

2024年度
13,774.66

**
**

3,666.46
**
**

2023年度
25,314.93

**
**

2,779.97
**
**

（二）抗病毒类原料药收入、毛利额、毛利率变动原因，与同行业竞品变动趋势是否一致：

公司抗病毒类产品主要包括奥司他韦、恩替卡韦等。2025年度，公司抗病毒类原料药收入同比下

降60.04%，毛利同比减少86.34%，毛利率同比减少21.80个百分点。其中，奥司他韦原料药收入同比

下降66.37%；毛利额、毛利率同比有所减少。

根据灼识咨询行业研究报告统计，2025年度公司奥司他韦原料药全球市场占有率为2.7%。国内

仿制药供给端持续扩容，截至2023年、2024年及2025年末，国内获批上市的奥司他韦仿制制剂数量分

别超20款、30款、40款，市场供给逐年显著增多。因此，奥司他韦原料药收入、毛利、毛利率下滑，系下

游市场需求、行业竞品产能供给、上下游原材料成本等多重因素叠加所致。

恩替卡韦原料药市场竞争长期处于充分竞争格局，行业产能充足、价格持续低位运行，报告期内

公司恩替卡韦原料药毛利率整体维持低位，进一步拉低抗病毒产品板块综合毛利率。

综上，2025年抗病毒类原料药分年度营收、毛利、毛利率变动趋势均与国内同行业变动保持一致。

三、列示抗真菌类原料药的主要销售客户、近三年销售收入、量价情况、毛利率，并结合商业模式、

主要客户在研产品的商业化进展、已上市品种的销售情况等，说明客户阶段性商业需求及销售价格波

动的原因、抗真菌类原料药近三年收入变动较大的合理性，不同客户销售毛利率是否存在显著差异。

（一）公司抗真菌类原料药的主要销售客户、近三年销售收入、量价情况、毛利率情况：

1、2025年度

单位：万元

客户名称
客户A
客户B
客户C
客户D
客户E

销售收入
6,469.08
3,421.97
3,077.65
2,133.14
1,556.94

销量（克/盒）
78,163.81
43,096.40
57,935.78
106,270.02
50,990.80

单价（元/克（盒））
827.63
794.03
531.22
200.73
305.34

毛利率
**
**
**
**
**

2、2024年度

单位：万元

客户名称
客户A
客户B
客户D
客户F
客户C

销售收入
8,868.82
5,926.55
4,050.00
2,648.80
2,141.60

销量（克/盒）
111,846.69
75,590.00
220,202.06
88,012.50
34,749.97

单价（元/克（盒））
792.94
784.04
183.92
300.96
616.29

毛利率
**
**
**
**
**

3、2023年度

单位：万元

客户名称

客户A
客户G

销售收入

5,140.79
2,520.46

销量（克/盒）

68,722.42
52,255.80

单价（元/克（盒））

748.05
482.33

毛利率

**
**

客户D
客户F
客户H

2,503.95
2,670.63
1,984.29

123,671.02
90,858.25
24,373.63

202.47
293.93
814.12

**
**
**

（二）结合商业模式、主要客户在研产品的商业化进展、已上市品种的销售情况等，说明客户阶段

性商业需求及销售价格波动的原因、抗真菌类原料药近三年收入变动较大的合理性，不同客户销售毛

利率是否存在显著差异。

公司抗真菌类原料药主要包括米卡芬净、卡泊芬净、阿尼芬净及泊沙康唑等。结合商业模式不

同，下游各客户在研品种注册申报、商业化落地节奏、已上市制剂终端动销周期、细分市场竞争格局差

异等原因，导致客户采购规模呈现阶段性波动、产品销售价格及对应客户毛利率存在差异，具体如下：

客户A——公司与该客户同时开展原料药销售及和技贸业务，合作覆盖米卡芬净、卡泊芬净、阿

尼芬净三款芬净产品。2024年该客户因生产场地搬迁，需提前完成原料药采购与生产线工艺验证，相

关验证批次采购需求集中前置释放，当期采购规模阶段性抬升。2025年客户完成场地变更与验证工

作，采购节奏回归常态化。因此，该客户2025年采购需求较2024年度减少，但毛利率基本持平。

客户D——公司与该客户仅开展原料药销售业务，包含米卡芬净、卡泊芬净，2024年客户米卡芬

净和泊沙康唑制剂完成注册获批、进入商业化上市筹备阶段，为满足制剂投产备货需求，2024年原料

药采购量短期大幅增长；2025年客户前期备货库存逐步消化，新增采购需求回落至常规水平，毛利率

同比略有下降。

客户F——公司与该客户仅开展原料药销售业务，且只合作米卡芬净原料药，2023年-2024年为

客户的注册申报阶段，以研发验证采购需求为主。2025年客户制剂进入审评周期，故而需求周期性沉

默。该市场价格稳定，因成本优化而带来毛利率增长。

客户C——公司与该客户仅开展原料药销售业务，米卡芬净、卡泊芬净、阿尼芬净三款芬净产品

均实现商业化供货，客户制剂已完成上市并持续放量。但抗真菌原料药市场供给持续增加，行业价格

竞争趋于激烈，产品销售均价持续下行，工艺优化带来的成本节约无法对冲售价下跌影响，导致毛利

率下滑。

客户 B——公司与该客户仅开展原料药销售业务，仅合作阿尼芬净（作为下游雷扎芬净中间

体）。其终端制剂雷扎芬净于2024年获批上市，上市初期客户加大原料药备货力度，当期采购需求明

显提升。2025年客户前期库存逐步消耗，新增采购量小幅回落，合作产品市场报价整体维持平稳。

客户E——公司与该客户仅开展原料药销售业务，米卡芬净、卡泊芬净、阿尼芬净三款芬净类产

品均在印度市场实现商业化供货，但印度市场竞争较为激烈，原料药定价整体低于欧美高端法规市

场，受区域价格体系约束，面向该客户销售毛利率也略微偏低。

综合前述各客户业务情况，公司抗真菌原料药收入波动核心由下游客户商业化周期驱动：不同客

户分处研发申报、审评等待、上市备货、规模化放量、库存消耗等完全不同的产品生命周期阶段，单家

客户阶段性集中备货或阶段性暂停采购，均会对整体板块收入形成明显拉动或拖累；叠加不同区域市

场竞争程度、价格体系差异，进一步放大各年度收入波动幅度。因此公司抗真菌原料药近三年收入变

动情况具备充分、合理的商业背景。

四、列示其他类原料药的主要品种、近两年销售收入、毛利率，结合市场需求、竞品、量价变动，量

化分析收入持续增长，且在其他品种毛利率大幅波动背景下能够保持毛利率稳定的原因及合理性。

（一）公司其他类原料药的主要品种、近两年销售收入、毛利率情况：

单位：万元

产品名称

达巴万星

舒更葡糖钠

非达米星

适应症

是一种脂糖肽类抗菌药物，适用于治疗由特定敏感革兰阳性菌
菌株引起的急性细菌性皮肤和皮肤结构感染（ABSSSI）的成人及

儿科患者。
在成人中拮抗罗库溴铵或维库溴铵诱导的神经肌肉阻滞。

儿科患者：在儿童和青少年中，仅推荐本品用于常规拮抗罗库溴
铵诱导的阻滞（2～17岁）。

适用于18岁及以上成人治疗艰难梭菌相关性腹泻

2025 年 销 售
收入

9,362.85

5,733.10
6,498.26

2025 年 毛
利率

**

**
**

2024 年 销 售
收入

2,122.52

3,607.98
8,700.64

2024 年 毛
利率

**

**
**

（二）结合市场需求、竞品、量价变动，量化分析收入持续增长，且在其他品种毛利率大幅波动背景

下能够保持毛利率稳定的原因及合理性：

达巴万星原料药2025年销售收入较去年同期增长341.12%，毛利率同比有所减少，主要受客户制

剂产品上市商业化备货影响。据 IQIVA数据，2025年达巴万星制剂全球销售额为334.50百万美元，增

幅为17.90%。目前除公司外仅丽珠医药集团股份有限公司一家原料药获批上市。2026年为欧美市

场全面商业化上市元年，客户为准备制剂产品上市而向公司采购原料药带来销量及收入的增长，2025
年达巴万星原料药销量较去年同期增长684.27%。由于2025年客户从研发采购阶段转向商业化采购

阶段，同时下游制剂端竞争加大带来产品价格有所下降，2025年达巴万星原料药单价较去年同期减少

43.75%，使得毛利率相应下降。

舒更葡糖钠原料药2025年销售收入较去年同期增长58.90%，毛利率与去年同期基本持平，主要

受客户商业化需求增加影响。该产品自2024年起开始在全球各大市场逐步商业化，2025年客户商业

化需求增多带来销量及收入的增长，2025年舒更葡糖钠原料药销量较去年同期增长93.54%。由于目

前制剂和原料药获批厂家较多，价格竞争较为激烈，2025年舒更葡糖钠原料药单价较去年同期减少

17.90%。但由于公司推进规模化量产，持续拉升生产运营效率，单位生产成本下降，毛利率相对稳定。

非达米星原料药2025年销售收入较去年同期减少25.31%，毛利率同比有所增长，主要受客户需

求阶段性波动影响。据 IQIVA数据，2025年非达米星制剂销售额543.80百万美元，增幅为12.90%，其

中美国占比53%，欧洲占比44%。由于2024年客户研发需求及商业化需求集中采购备货带动阶段性

需求激增，2025年客户备货需求回归常态，带来产品销量和收入下降，2025年非达米星原料药销量较

去年同期减少21.32%。目前已获批非达米星原料药的厂家仅公司一家，竞争格局良好，加之该产品

发酵产线完成公用系统节能升级改造，有效削减生产综合能耗，价格及毛利率较为稳定，2025年非达

米星原料药单价较去年同期减少5.07%。

综上，公司其他类原料药收入、毛利率变动主要有下游制剂商业化周期、行业竞争格局差异、产品

量价变动及公司降本措施等原因，具备合理性。达巴万星因海外上市集中备货而收入增长，但采购阶

段变化、制剂端竞争加剧、单价下降，导致毛利率下滑；舒更葡糖钠受益于制剂市场放量实现收入增

长，规模化生产摊薄单位成本，抵消降价影响后毛利率基本持平；非达米星因客户备货需求回归常态

收入有所下滑，但公司节能技改降本，导致毛利率提升。

五、区分产品是否进入集采，结合量价变动、成本明细，列示主要制剂品种的销售收入、毛利率、同

比变化情况及原因，说明制剂类产品销售收入同比增长、毛利率同比下滑的原因及合理性。

2025年度，公司制剂类产品实现销售收入17,619.07万元，较2024年度增长9.33%；综合毛利率为

40.02%，较2024年度下降24.52个百分点。公司制剂类产品销售收入增长而毛利率下降，主要系磺达

肝癸钠注射液、卡前列素氨丁三醇注射液、奥司他韦制剂、注射用米卡芬净钠等品种销量增长带动收

入规模上升，同时受集采及市场竞争影响，部分主要品种销售价格下降幅度高于成本下降幅度；此外，

高毛利品种销售收入占比下降、低毛利或负毛利品种销售收入占比上升，进一步拉低了制剂类产品综

合毛利率。相关变动与产品量价变化、成本结构及产品结构变化相匹配，具有合理性。

（一）2023年至2025年，公司制剂类产品基础数据如下表所示:
年度

2025
2025
2025
2025
2025
2025
2025
2025
2025
2025
2024
2024
2024
2024
2024
2024
2024
2023
2023
2023
2023
2023
2023
2023

品种

注射用米卡芬净钠
奥司他韦制剂

甲磺酸艾立布林注射液
磺达肝癸钠注射液

卡前列素氨丁三醇注射液
恩替卡韦片
地诺孕素片

阿加曲班注射液
其他零星项目

合计
阿加曲班注射液

恩替卡韦片
磺达肝癸钠注射液

甲磺酸艾立布林注射液
奥司他韦制剂

注射用米卡芬净钠
合计

阿加曲班注射液
甲磺酸艾立布林注射液

奥司他韦制剂
恩替卡韦片

注射用醋酸卡泊芬净
注射用米卡芬净钠

合计

是 否 进 入 集
采
是
是
否
否

2025年4月起
否
否
否
否
-
否
否
否
否
是
是
-

2023年8月起
否

2023年8月起
否
否
是
-

销售数量

**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**

平均价格（元）

**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**

销 售 收 入（万
元）

7,204.18
6,659.55
1,257.61
1,038.99
534.28
491.71
186.36
155.46
90.92

17,619.07
295.57
407.87
476.21
1,574.37
6,434.46
6,926.51
16,114.99
206.88
256.71
7,849.52
477.90
22.70

4,987.25
13,800.95

销 售 成 本（万
元）
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**

毛利率

**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**

注：上表“是否进入集采”列中，列示“是”的品种表示当年全年已进入集采；列示具体日期的品种

表示自该日期起进入集采；列示“否”的品种为非集采品种。销售收入及销售成本均以万元列示，金额

差异系四舍五入所致。

（二）公司制剂品种进入集采情况：

集采批次

第七批全国药
品集中采购

第八批全国药
品集中采购

第十批全国药
品集中采购

第十一批全国
药品集中采购

国家组织集采
协议期满接续

中选产品

注射用米卡芬净钠

阿加曲班注射液
磷酸奥司他韦干混

悬剂
卡前列素氨丁三醇

注射液

地诺孕素片

注射用米卡芬净钠
阿加曲班注射液

磷酸奥司他韦干混
悬剂

磷酸奥司他韦胶囊

规格

50mg（按C56H71N9O23S计）

2ml:10mg
0.36g（按C16H28N2O4计）

1ml:250μg（按C21H36O5计）

2mg
50mg（按C56H71N9O23S计）

2ml:10mg
0.36g（按C16H28N2O4计）

75mg（按C16H28N2O4计）

供应清单

1瓶/盒
2支/盒
1瓶/盒
1支

28片/盒
1瓶/盒
1支/支
1瓶/盒
12粒/盒
20粒/盒

中 选 价
（元）

134.43
15.54
15.99
16.96
24.70
72.95
12.80
15.99
16.66
27.26

执行时间

2022.11

2023.7

2025.4
2026.2

2026.3

执行周期

2022.11-2025.11

2023.8-2025.12

2025.4-2027.12
2026.2-2028.12

2026.3-2028.12

注：第十一批全国药品集中采购产品地诺孕素片及国家组织集采协议期满接续品种的执行时间

在2026年及以后，未影响2025年度制剂类产品收入及毛利率。

（三）公司主要制剂品种的销售收入、毛利率、同比变化情况：

2024年至2025年，公司主要制剂产品区分是否进入集采的销售收入及同比变动情况如下：

单位：万元

品种

奥司他韦制剂
注射用米卡芬净钠

甲磺酸艾立布林注射液
磺达肝癸钠注射液

卡前列素氨丁三醇注射液
恩替卡韦片
地诺孕素片

阿加曲班注射液
其他零星项目

合计/平均

是否进入集采

是
是
否
否

2025年4月起
否
否
否
否
-

2025 年销售收
入

6,659.55
7,204.18
1,257.61
1,038.99
534.28
491.71
186.36
155.46
90.92

17,619.07

2025 年毛利
率
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**

2024 年 销 售 收
入

6,434.46
6,926.51
1,574.37
476.21

-
407.87

-
295.57

-
16,114.99

2024 年毛利
率
**
**
**
**
**
**
**
**
**
**

销售收入同
比

3.50%
4.01%

-20.12%
118.18%
不适用
20.55%
不适用
-47.40%
不适用
9.33%

毛利率变动

**
**
**
**
**
**
**
**
**
**

（四）主要品种销售收入及毛利率变动原因：

1、奥司他韦制剂

奥司他韦制剂为已进入集采品种。2025年度，该品种实现销售收入 6,659.55万元，同比增长

3.50%；毛利率同比有所下降。

从量价变动看，2025年度奥司他韦制剂销售数量同比增长 84.01%；平均价格同比下降 43.81%。

受集采执行及市场竞争加剧影响，该产品销售价格下降幅度较大，但销售数量增长较快，销量增长基

本抵消价格下降影响，使得销售收入小幅增长。

从成本变动看，2025年度该产品销售成本较去年同期有所增加，主要系销量增长带动总成本增

加。单位成本同比有所下降，但销售单价下降幅度高于单位成本下降幅度，导致单位毛利下降，毛利

率相应下滑。

2、注射用米卡芬净钠

注射用米卡芬净钠为已进入集采品种。2025年度，该品种实现销售收入7,204.18万元，同比增长

4.01%；毛利率同比有所下降。

从量价变动看，2025年度销售数量同比增长12.99%；平均价格同比下降7.95%。该产品销售价格

有所下降，但销量增长带动销售收入小幅上升。

从成本变动看，2025年度该产品销售成本较去年同期有所增加；单位成本同比有所上升。受销售

价格下降及单位成本上升共同影响，该产品毛利率有所下降，但仍维持较高水平，是制剂业务的重要

利润来源之一。

3、甲磺酸艾立布林注射液

甲磺酸艾立布林注射液未进入集采。2025年度，该品种实现销售收入 1,257.61万元，同比下降

20.12%；毛利率同比有所下降。

从量价变动看，该产品2025年度销售数量同比增长19.44%；平均价格同比下降33.12%。因此，该

产品销售收入下降主要系平均销售价格下降所致，并非销量下降所致。该产品毛利率仍处于较高水

平，但由于销售收入规模下降，其对制剂业务整体毛利率的贡献有所下降。

4、磺达肝癸钠注射液

磺达肝癸钠注射液未进入集采。2025 年度，该品种实现销售收入 1,038.99 万元，同比增长

118.18%；毛利率同比有所下降。

该产品销售收入增长主要系销售数量增加及平均价格上升共同影响。2025年度销售数量同比增

长15.41%；平均价格同比上升89.02%。该产品2025年度单位成本同比有所上升，主要受生产批量、固

定制造费用分摊、产品成本结构等因素影响。该品种销售收入占比提升，对制剂类产品综合毛利率形

成一定拖累。

5、其他制剂品种

卡前列素氨丁三醇注射液自2025年4月起进入集采，2025年度实现销售收入534.28万元，毛利率

为负数。地诺孕素片、恩替卡韦片等品种未进入集采，其中恩替卡韦片2025年度销售收入491.71万

元，同比增长 20.55%，毛利率同比有所改善，但仍为负毛利；地诺孕素片 2025年度实现销售收入

186.36万元，毛利率为负数。上述低毛利或负毛利品种销售收入占比上升，对制剂业务综合毛利率亦

产生一定影响。

（五）说明制剂类产品销售收入同比增长、毛利率同比下滑的原因及合理性：

2025年度，公司制剂类产品销售收入同比增长9.33%，主要系奥司他韦制剂、注射用米卡芬净钠

及磺达肝癸钠注射液、卡前列素氨丁三醇注射液等品种销量增长或销售规模扩大所致。其中，奥司他

韦制剂和注射用米卡芬净钠受集采后终端覆盖提升、客户需求增加等因素影响，销售数量分别同比增

长84.01%和12.99%；磺达肝癸钠注射液销售收入同比增长118.18%、卡前列素氨丁三醇注射液进入集

采带来销售收入同比增长534.28万元，亦对制剂类销售收入增长形成一定贡献。

2025年度，公司制剂类产品综合毛利率同比下降24.53个百分点，主要原因包括：第一，部分主要

品种受集采及市场竞争影响，销售价格下降，且价格下降幅度高于单位成本下降幅度，典型品种为奥

司他韦制剂；第二，注射用米卡芬净钠虽然销售收入小幅增长且毛利率仍较高，但受销售价格下降及

单位成本上升影响，毛利率同比下降；第三，甲磺酸艾立布林注射液等高毛利品种销售收入占比下降，

削弱了高毛利品种对整体毛利率的支撑；第四，磺达肝癸钠注射液、卡前列素氨丁三醇注射液、恩替卡

韦片、地诺孕素片等低毛利或负毛利品种销售收入占比上升，进一步拉低综合毛利率。

综上，公司制剂类产品销售收入增长主要来自部分主要品种销量增长及销售规模扩大；毛利率下

降主要系集采及市场竞争导致部分品种销售价格下降、部分产品单位成本相对较高、高毛利品种销售

收入占比下降以及低毛利或负毛利品种销售收入占比上升共同影响。相关变动与公司主要制剂产品

量价变化、成本结构及产品结构变化相匹配，具有合理性。

六、列示技术转让或服务、产品权益分成收入涉及的品种、合作方、销售收入、毛利率、合同约定情

况，说明相关收入确认方法，以及毛利率显著高于其他业务的原因及合理性，相关会计处理是否与合

同约定一致，是否符合《企业会 计准则》相关要求。

公司现将技术转让/服务收入及产品权益分成收入涉及的品种、合作方、销售收入、毛利率、合同

约定情况、收入确认方法及其合规性说明如下。

（一）权益分成收入：

1、基本情况

权益分成收入共计66,066,225.86元，成本为零，毛利率为100%。具体明细如下：

单位：万元

权益分成收入
客户D
客户 I
客户A
总计

收入
1,661.66
2,394.60
2,550.37
6,606.63

成本
-
-
-
-

品种
艾日布林提成

米卡芬净/吡美莫司提成
米卡芬净/阿尼芬净/卡泊芬净提成

2、业务模式说明

公司与境外客户合作开发境外仿制药制剂，该业务包含两个紧密关联但独立核算的商业环节：

1）原料药销售环节：制剂上市后，公司向客户销售生产所需的原料药（API），公司在此环节单独确

认原料药产品销售收入，并将原料药的生产成本全额结转，匹配原料药销售毛利。

2）权益分成环节：客户将原料药加工为制剂并对外销售后，按照合同约定的制剂净利润比例向公

司支付权益分成款。该分成款系基于客户制剂销售业绩的额外利润分享收益，而非原料药的对价。

3、收入确认方法

根据《企业会计准则第14号——收入》第三十六条规定，企业向客户授予知识产权许可，并约定

按客户实际销售或使用情况收取特许权使用费的，应当在客户后续销售或使用行为实际发生与企业

履行相关履约义务二者孰晚的时点确认收入。

结合业务实质，公司按以下方法确认收入：

-确认时点：公司在客户实现制剂对外销售，且根据经双方确认的结算报告能够可靠计量净利润

时，确认权益分成收入。

-计量依据：以合同约定的净利润乘以对应的分成比例计算，金额能够可靠确定且极可能不会发

生重大转回。

4、毛利率为100%的原因及合理性

权益分成收入毛利率为100%，主要原因如下：

1）成本已在原料药销售环节匹配：原料药的生产成本已在独立的“原料药销售”环节全额结转计

入营业成本，权益分成收入对应的经济利益来源于客户的制剂销售利润，公司当期未就该分成收入发

生增量履约成本，故无对应成本需再次结转。

2）商业模式决定的核算方式：权益分成属于客户制剂销售利润的“二次分享”，而非对公司当期交

付的原材料或劳务的对价补偿。API销售收入覆盖生产成本及基础利润，权益分成作为超额收益单独

列示，其单独核算时毛利率为100%具有充分的商业实质。

5、会计处理与合同约定的一致性及准则符合性

公司严格按照合同约定的净利润分成比例计算确认收入，确认时点不早于客户实际销售发生时

点，与合同主要条款一致，不存在重大异常。相关会计处理符合《企业会计准则第14号——收入》关

于可变对价及基于销售或使用情况收取对价的确认原则的规定，收入与成本核算真实、完整，不存在

人为调节利润的情形。

（二）技术转让及服务收入：

1、技术转让及服务收入共计4,445.93万元，毛利率约为65.90%。具体明细如下：

单位：万元

技术转让及服务
收入

客户 J

客户K

客户L
客户M
客户N

其 他 零 星 单 位
（100 万元以下，

共10家）
总计

收入

2,830.19

188.68
207.55
132.08
508.85
180.92
141.51
256.17
4,445.95

成本

**

**

**
**
**
**
**

品种

客户 J拟受让瑞核医药PSMA-0057系
列产品及相关的知识产权，并负责后
续产品在全球范围内的开发、生产及

商业化等相关工作。
药品上市许可持有人转让合同-依维

莫司片批件
药品上市许可持有人转让合同-磺达

肝癸钠注射液
药品上市许可持有人转让合同-西那

卡塞片
SPD104L2（替尔泊肽注射液）制剂受

托研发及验证批生产
OT-502-S地塞米松眼用混悬注射液

受托研发及验证批生产
喷雾剂吸入软雾装置授权费

合同约定情况

17Lu-PSMA-0057项目临床前全部权益转让完
毕，公司已完成相关技术资料、知识产权或项目
权益交付，客户已取得相关权益控制权，公司不

再保留对已转让权益的继续控制。

药品上市许可持有人转让合同尾款

药品上市许可持有人转让合同尾款

药品上市许可持有人转让合同尾款

按约定里程碑进度结算

按约定里程碑进度结算

合同总额1500万，受益期10年

2、业务模式与成本核算方式

公司研发能力较强，拥有多条自主研发管线。部分项目采用“自主研发+阶段式转让”的业务模

式，即公司在项目研发推进过程中同步寻找商业合作方，通常在取得阶段性研发成果后，与客户签订

技术贸易协议、权益转让协议或其他合作协议。基于该类业务模式，相关成本按照发生时点及支出性

质分别核算：

1）签约前已发生的研发支出

项目作为公司自主研发管线期间发生的研发投入，按照《企业会计准则第6号——无形资产》及

公司研发支出会计政策进行核算。相关支出在发生时根据研发阶段及资本化条件，分别计入研发费

用或开发支出。对于前期已费用化的研发投入，在后续确认技术转让、权益转让或服务收入时，不再

追溯转入营业成本。

2）签约后为履行合同发生的后续支出

自双方签订技术贸易协议、权益转让协议或其他合作协议之日起，项目转为定向履约项目。公司

为履行特定合同而发生的后续研发试验、材料采购、第三方检测、工艺验证、注册文件编制及中介服务

等直接相关支出，按照《企业会计准则第14号——收入》关于合同履约成本的规定，在符合资本化条

件时归集为合同履约成本，并在相关项目最终交付、确认收入时结转计入营业成本；不符合资本化条

件的支出，于发生时计入当期损益。

以客户 J项目为例，签约后发生的后续支出均系为履行该特定转让合同发生的直接相关支出，公

司在确认项目权益转让收入时相应结转计入营业成本；签约前发生的临床前研发支出已按照公司研

发支出会计政策在前期费用化处理，不纳入本次转让收入对应的营业成本。

3、收入确认方法

根据业务类型不同，分别采用以下收入确认方法：

1）技术转让及服务收入（客户 J、客户K三笔）：属于知识产权/药品批件所有权的转让。该履约义

务属于在某一时点履行的履约义务，公司在相关权益转让完毕、客户取得控制权时一次性确认收入。

2）受托研发及验证批生产收入（客户L、客户M）：公司根据合同约定提供技术资料转移、工艺验

证、验证批生产等服务。对于合同约定按照技术资料转移及验证批产品交付进度结算的，公司在相关

技术资料交付、验证批产品完成并经客户确认后，按照已完成的履约义务确认收入。

3）授权费收入（客户N）：合同总额1,500万元，受益期10年，属于在某一时段内履行的履约义务，

公司在授权期内按直线法分期确认收入。

4、毛利率水平及合理性

技术转让及服务收入整体毛利率约为 65.90%，高于传统产品销售业务，主要系该类业务交易标

的为阶段性研发成果、项目权益、药品批件、授权使用权或受托研发服务成果，收入金额主要取决于技

术成果价值、合同谈判及交付节点，而非单纯由材料投入和生产数量决定。签约前自主研发阶段发生

的支出已按照公司研发支出会计政策分别计入研发费用或开发支出；签约后为履行特定合同发生的

直接相关支出，按照合同履约成本或相关成本归集，并在收入确认时结转营业成本。因此，该类业务

收入与成本不具有传统产品销售业务中收入、材料成本随销量同步变动的线性关系，毛利率较高具有

合理性。

5、会计处理与合同约定的一致性及准则符合性

上述各项技术转让及服务收入的确认时点及金额均严格依据合同条款执行，与合同约定的交付

条件、结算方式一致。相关会计处理分别符合《企业会计准则第14号——收入》关于时点履约义务、

时段履约义务及可变对价的相关规定，不存在提前确认收入或跨期确认收入的情形。

（三）综合结论

综上，公司技术转让及服务收入、产品权益分成收入均具有真实的合同背景和业务实质。产品权

益分成收入系公司与合作方基于境外制剂产品后续销售实现情况，按照合同约定的净利润分成比例

确认的收益；相关原料药销售收入及对应生产成本已在原料药销售环节单独确认和结转，权益分成收

入本身不对应公司本期新增交付的产品或劳务，亦未发生直接相关的增量履约成本，因此该类收入毛

利率为100%具有合理性。

技术转让及服务收入主要包括项目权益转让、药品上市许可持有人转让、委托加工费及授权费

等。对于技术权益转让、批件转让等在某一时点完成交付的业务，公司在相关技术资料、项目权益或

批件权利完成交付，客户取得控制权，且收入金额能够可靠计量时确认收入；对于委托加工业务，公司

在加工完成并交付产品时确认收入；对于授权费收入，公司按照合同约定的授权期限或受益期间分期

确认收入。相关收入确认方法与合同约定的交付条件、结算安排及履约义务完成情况相匹配。

公司技术转让及服务收入毛利率较高，主要系相关业务以阶段性研发成果、项目权益、药品批件

或授权使用权为交易标的，签约前自主研发阶段发生的支出已按照公司研发支出会计政策分别计入

研发费用或开发支出；签约后为履行特定合同发生的后续研发试验、材料采购、第三方检测、工艺验

证、注册文件编制及中介服务等直接相关支出，按照合同履约成本或相关成本归集，并在收入确认时

结转营业成本。该类业务收入与成本不具有传统产品销售业务中收入、材料成本随销量同步变动的

线性关系，因此毛利率高于产品销售业务具有商业合理性。

公司上述收入确认及成本结转方法与合同主要条款、业务实质及履约义务完成情况一致，符合

《企业会计准则第14号——收入》《企业会计准则第6号——无形资产》等相关规定；相关收入、成本核

算具有明确依据，毛利率水平与业务模式相匹配，不存在重大异常。

七、结合市场需求变化等，说明公司第四季度营收最高的原因及合理性、第四季度销售回款情况，

是否存在期后退货情况，本期应付退货款计提是否充分，收入确认是否审慎。

（一）结合市场需求变化等，说明公司第四季度营收最高的原因及合理性：

公司2025年度各季度营业收入情况如下：

单位：万元

项目
营业收入

第一季度
24,895.98

第二季度
28,847.89

第三季度
33,681.10

第四季度
34,939.04

公司2025年第四季度实现营业收入34,939.04万元，为全年最高水平。第四季度营业收入较第三

季度增加1,257.94万元，增幅3.73%，主要原因如下：

一方面，公司主营业务经营情况良好，随着市场需求逐步释放及客户订单持续执行，公司主营业

务收入保持稳定增长。

另一方面，公司下属子公司瑞核与客户 J签订的核药技术转让合同于第四季度达到部分里程碑条

件。根据合同约定及《企业会计准则》相关规定，公司于第四季度确认约2,830万元技术转让收入，对

第四季度营业收入增长形成重要贡献。

因此，公司第四季度营业收入高于其他季度，主要系主营业务稳步增长以及技术转让项目达到合

同约定里程碑节点确认收入共同所致，具有合理的商业背景和业务逻辑。

（二）第四季度销售回款情况，是否存在期后退货情况，本期应付退货款计提是否充分，收入确认

是否审慎：

2026年1-5月，公司销售商品、提供劳务收到的现金为43,222.88万元，高于2025年第四季度营业

收入34,939.04万元，公司销售回款情况总体良好，不存在通过放宽信用政策刺激收入增长的情形。

其中前十大客户期后回款情况如下：

单位：万元

序号
1
2
3
4
5
6
7
8
9
10

合计

客户名称
客户A
客户D
客户 I
客户O
客户P
客户Q
客户R
客户C
客户S
客户B

期后回款金额（截止2026.5.30）
0.00

2,464.19
1,305.37
1,178.99
1,942.98
149.06
921.07
751.59
724.50
0.00

9,437.75
其中前十大应收账款期后回款情况如下：

单位：万元

序号
1
2
3
4
5
6
7
8
9
10

合计

应收账款前十名余额的名称
第1名
第2名
第3名
第4名
第5名
第6名
第7名
第8名
第9名
第10名

期后回款（截止2026.5.30）
17.99

1,141.90
2,464.19
1,942.98
613.57
1,305.37
806.03
1,178.99
1,133.18
149.06

10,753.26
2026年1-5月，公司实际发生退货金额2,063.86万元，占2025年度营业收入122,364.01万元的比

例为1.69%，整体占比较低。相关退货主要系日常经营过程中形成的零星退货，不存在集中退货或大

额异常退货情形。

退货具体情况如下：

单位：万元

序号

1
2
3
4
5
6
7
8

退货客户名称

客户1
客户2
客户3
客户4
客户5
客户6
客户7
客户8

退货物料名称

达巴万星

非达米星

达巴万星

地诺孕素片( 2mg)
吸入用布地奈德混悬液（5支/袋/盒）

磷酸奥司他韦干混悬剂

吸入用布地奈德混悬液（5支/袋/盒）

磷酸奥司他韦干混悬剂

退货金额

702.17
492.98
462.94
0.51
0.15
0.05
0.14
0.11

9
10
11
12
13
14
15

合计

客户9
客户10
客户11
客户12
客户13
客户14
客户15

磷酸奥司他韦干混悬剂
吸入用布地奈德混悬液(5支/袋x2)/盒
吸入用布地奈德混悬液(5支/袋x2)/盒
吸入用布地奈德混悬液（5支/袋/盒）

羧基麦芽糖铁
非达米星

吸入用布地奈德混悬液（5支/袋/盒）

0.03
2.12
5.16
0.18
4.41

392.70
0.21

2,063.86
公司严格按照《企业会计准则第14号——收入》的规定确认收入。对于合同约定存在退货条款

的业务，公司在相关退货条件满足、退货风险实质消除后确认收入；对于已确认收入的业务，客户已取

得相关商品控制权，公司不存在重大退货义务。

报告期末，公司结合销售合同约定、历史退货情况及期后退货情况进行评估，未发现存在需要单

独确认重大预计退货义务的情形，因此未单独计提应付退货款。后续实际发生的零星退货金额较小，

公司在实际发生时按照会计政策冲减当期收入进行会计处理。

综上，公司第四季度营业收入增长具有合理商业背景，期后销售回款情况良好，期后退货金额整

体较小，不存在大额异常退货情形。公司收入确认严格按照企业会计准则规定执行，不存在提前确认

收入、跨期确认收入等情形，收入确认审慎、合理，符合企业会计准则的相关规定。

八、说明分季度营业收入与净利润、经营活动现金流净额的变动趋势匹配性。

（一）净利润与经营活动现金流量净额的匹配关系

2025年度，公司净利润调节为经营活动现金流量净额的勾稽情况如下：

单位：万元

项目
净利润

加：信用减值准备
资产减值准备

固定资产折旧、油气资产折耗、生产
性生物资产折旧
使用权资产折旧
无形资产摊销

长期待摊费用摊销
处置固定资产、无形资产和其他长

期资产的损失
固定资产报废损失
公允价值变动损失

财务费用
投资损失

递延所得税资产减少
递延所得税负债增加

存货的减少
经营性应收项目的减少
经营性应付项目的增加
受限货币资金的减少
安全生产费的增加

其他（股份支付摊销）
其他（职工持股计划）

其他
经营活动产生的现金流量净额

2025年1季度
-465.68
320.33
-70.80
3,417.49
338.36
149.53
300.37

-
6.29

-172.22
1,183.10
111.26
-881.17

-
-35.72

10,080.53
-4,227.28
488.11

-
-

156.80
-

10,699.30

2025年1-2季度
165.71
-349.60
276.62
6,865.34
699.18
299.11
601.43

-
20.82

-158.59
2,257.00
542.78
-800.92

-
-1,057.11
6,103.76
-4,642.90
225.06

-
-

313.60
-

11,361.28

2025年1-3季度
3,138.65
312.71
275.59

10,037.03
962.11
444.54
852.35

-
-

-151.39
3,409.73
1,175.40
-1,858.43

-
-477.55
-83.92

-9,211.92
600.09

-
-

470.39
-

9,895.48

2025年1-4季度
3,695.42
2,027.44
1,749.76
13,925.80
1,429.92
589.96
1,103.27

-
49.59

-1,378.48
6,199.60
1,932.14
-3,193.69

-
-595.90
3,652.97
179.05
525.04

-
-

627.19
-

32,519.08
由上表可见，公司净利润调节为经营活动现金流量净额的各项调整金额清晰，经营活动现金流量

净额与净利润之间的差异主要系信用减值准备、资产减值准备、折旧摊销、财务费用、投资损失等非付

现或非经营性损益项目，以及存货、经营性应收项目、经营性应付项目等营运资金变动影响所致。

2025年度，公司实现净利润3,695.42万元，经营活动产生的现金流量净额为32,519.08万元，经营活动

现金流量净额高于净利润，相关差异具有明确勾稽关系，符合公司实际经营情况，不存在重大异常。

（二）营业收入与销售商品、提供劳务收到的现金的匹配关系

2025年度，公司营业收入与销售商品、提供劳务收到的现金的勾稽情况如下：

单位：万元

项目
营业收入（1）

加：销项税额估计（2）
加：应收账款/票据减少额（期初-期

末）（3）
加：合同负债/预收账款增加额（期

末-期初）（4）
减：本期非现金方式满足收入确认

条件的票据（5）
理论销售现金回笼（6）=（1）+（2）+

（3）+（4）-（5）
实际销售商品、提供劳务收到的现

金（7）
差异

2025年1季度
24,895.98
2,111.64
-345.75
686.49
-218.91
27,567.28
27,567.28

-

2025年1-2季度
53,743.87
4,358.31
-6,101.88

80.21
18.36

52,062.16
52,062.16

-

2025年1-3季度
87,424.97
6,487.22

-19,034.51
1,717.99
36.50

76,559.16
76,559.16

-

2025年1-4季度
122,364.01
10,173.63
-24,251.06
8,787.03
54.54

117,019.07
117,019.07

-
由上表可见，公司按照“营业收入+销项税额+应收账款/票据减少额+合同负债/预收账款增加额-

本期非现金方式满足收入确认条件的票据”测算的理论销售现金回笼金额，与现金流量表中“销售商

品、提供劳务收到的现金”金额一致。2025年度，公司理论销售现金回笼金额为117,019.07万元，实际

销售商品、提供劳务收到的现金为117,019.07万元，差异为0。营业收入与销售商品、提供劳务收到的

现金之间的勾稽关系清晰，销售回款与收入确认整体匹配，不存在重大异常。

综上，2025年度公司净利润与经营活动现金流量净额之间的差异主要由非付现损益、非经营性损

益及营运资金变动形成，相关调节项目清晰、勾稽一致；营业收入与销售商品、提供劳务收到的现金之

间能够通过收入、销项税额、应收款项、合同负债及票据结算等项目完整勾稽。公司分季度营业收入、

净利润及经营活动现金流量净额的变动趋势与实际经营情况相匹配，不存在重大异常。

九、年审会计师核查程序及核查意见

（一）核查程序

针对上述事项，年审会计师执行了以下核查程序：

1、了解公司销售与收款、采购与付款等各相关循环内部控制制度，并对关键控制环节执行穿行测

试与控制测试；

2、访谈管理层及相关业务部门，核查报告期内营业收入、扣非后净利润、经营活动现金流、各产品

毛利率及各季度业绩波动的业务背景、审批流程与凭证支撑；

3、查阅行业数据及同业公司公告，核查公司主要产品价格走势及主要原材料成本变动情况，核实

公司营收、利润随市场竞争格局变化及客户阶段性需求波动下滑的真实性，比对公司经营变动趋势与

行业整体是否一致；

4、对比同行业可比公司年度及季度业绩、分产品毛利率变动数据，核查公司主要产品毛利变动的

合理性，确认公司主要产品毛利率变动幅度是否处于行业合理水平、无显著同业异常；

5、核查公司近三年抗真菌类原料药主要客户的收入及毛利率情况，结合其在研产品的商业化进

展，各品种销售情况，分析其收入变动及毛利率差异的原因及合理性；

6、核查公司近两年其他类原料药的主要品种、核实销售收入及毛利率情况，查阅同类竞品的销售

数量及营收毛利率变动，核实其他品种毛利率大幅波动背景下能够保持毛利率稳定的原因及合理性；

7、核查公司近三年制剂类产品进入集采情况，销量、单价、收入成本及毛利率情况，区分主要制剂

产品是否进入集采，核实其收入及毛利率变动情况，分析其变动的原因及合理性；

8、核查技术转让/服务收入及产品权益分成收入涉及的品种、合作方、销售收入、毛利率、查阅相

关合同约定情况、核实收入确认方法，分析毛利率显著高于其他业务的原因及合理性，确认相关会计

处理是否与合同约定一致，是否符合《企业会计准则》相关要求；

9、核查公司四季度营收情况，结合市场需求变化，分析第四季度营收最高的原因及合理性，核查

公司销售结算政策、信用政策、客户回款记录、银行流水及承兑汇票结算台账，查验第四季度销售回款

及2026年1-5月实际退货情况，结合公司销售合同约定、历史退货情况及期后退货情况进行评估，确

认本期应付退货款计提是否充分，收入确认是否审慎；

10、调取公司本年分季度收入成本、毛利、费用、资产减值数据，复核各季度营业收入、成本变动、

减值计提的合规性与公允性，结合销项税款及应收账款/票据减少情况，核实营业收入与净利润、经营

活动现金流净额的变动趋势匹配性。

（二）核查意见

1、公司2025年度各产品营业收入及毛利及毛利率变动原因真实、合理；

2、公司近三年抗病毒类原料药营业收入、销售数量、单价、毛利额、毛利率金额及变动计算真实无

误，与同行业同类产品市场竞争、价格变动趋势不存在重大背离；

3、公司抗真菌类原料药的主要销售客户、近三年销售收入、量价情况、毛利率及变动计算真实无

误，近三年收入变动情况具备充分、合理的商业背景；

4、公司近两年其他类原料药销售收入、销售数量、单价、毛利额、毛利率金额及变动计算真实无

误，毛利率保持相对稳定的原因是合理的；

5、公司近三年，制剂类各产品的销量、单价、销售收入、销售成本及毛利率计算真实无误，制剂类

产品销售收入同比增长、毛利率同比下滑的原因是充分及合理的；

6、公司技术转让/服务收入及产品权益分成收入分品种分客户的收入、成本、毛利率金额计算真

实无误，会计处理与合同约定相符，收入确认方法及会计处理符合《企业会计准则》相关要求；

7、公司销售回款、营业收入及销售回款金额未发现重大异常；期后未发现集中退货或大额异常退

货情形，收入确认具有审慎性；

8、公司利润表及现金流量表编制符合企业会计准则要求、数据无误，营业收入与销售商品、提供

劳务收到的现金可以相互勾稽，整体匹配。

问题二：关于客户和销售模式。年报显示，公司境外收入 5.20亿元，占收入比重达 42.47%；经销

模式收入5.54亿元，同比增加5.96%，占收入比重达45.29%。

请公司：（1）列示前十大客户名称、销售模式、是否境外客户、销售内容、销售收入、毛利率及同比

变动情况、应收账款余额、期后回款金额，是否存在关联关系，说明前三大客户收入同比下降的原因，

前期收入确认是否审慎；（2）对于前述新增的前十大客户，说明公司与新增前十大客户的合作时间、合

作背景、合作内容，合作关系是否稳定、持续；（3）结合销售品种、销售模式，说明公司境外业务收入波

动较大、毛利率显著高于内销收入的原因及合理性；（4）列示主要经销商客户、销售收入、毛利率，说明

主要订单的合同签订时间、发货时间、收入确认时点及依据、终端客户及终端销售情况，是否存在发货

至收入确认间隔时间显著较长的订单，是否存在经销商压货或期后退货情形，相关收入确认是否符合

会计准则要求。

请年审会计师说明对公司境外收入采取的审计程序及其充分性、有效性，包括但不限于境外客户

的函证与走访具体情况、与出口退税、外管局收汇数据、中信保数据等第三方数据的验证及匹配情况

等。

回复：

一、列示前十大客户名称、销售模式、是否境外客户、销售内容、销售收入、毛利率及同比变动情

况、应收账款余额、期后回款金额，是否存在关联关系，说明前三大客户收入同比下降的原因，前期收

入确认是否审慎。

（一）前十大客户名称、销售模式、是否境外客户、销售内容、销售收入、毛利率及同比变动情况、应

收账款余额、期后回款金额、是否存在关联关系情况

单位：万元

序
号

1

2

3

4
5
6

7

8

9
10

客户名称

客户A

客户D

客户 I

客户O
客户P
客户Q

客户R

客户C

客户S
客户B

销售
模式

直销

经销

直销

直销

直销

经销

直销

经销

经销

经销

是 否
境 外
客户

境外

境外

境外

境内

境外

境内

境内

境内

境内

境外

销售内容

阿尼芬净、醋酸卡
泊芬净、米卡芬净
钠等 API+制剂利

润分成

非达米星、米卡芬
净钠、艾日布林等
API+制剂利润分

成

米卡芬净钠、吡美
莫司及其对应的

利润分成

吡美莫司

达巴万星、米卡芬
净钠

主要销售奥司他
韦胶囊

米卡芬净钠、舒更
葡糖钠、醋酸卡泊
芬净、磷酸奥司他
韦、艾沙康唑、非

达米星

醋酸卡泊芬净、阿
尼芬净、米卡芬净
钠、舒更葡糖钠、
磷酸奥司他韦等

API
俄罗斯市场的原
料药业务，丙酸交

沙霉素

阿尼芬净

2025 年
销 售 收

入

9,491.80

7,931.41

5,700.68

4,991.92
4,869.56
4,495.82

4,289.52

4,153.27

4,014.63
3,421.97

2024 年
销 售 收

入

11,
766.98

13,
087.50

8,166.41

2,196.38
1,554.44
0.00

4,168.87

3,648.40

0.00
5,926.55

2025 年
毛利率

**

**

**

**
**
**

**

**

**
**

2024年
毛利率

**

**

**

**
**
**

**

**

**
**

毛利率同比变
动情况

**

**

**

**
**
**

**

**

**
**

应收账
款余额

0.00

2,
464.19

1,
305.37

1,
180.25

1,
942.98
981.57

921.07

751.59

724.50
0.00

期后回
款金额

0.00

2,
464.19

1,
305.37

1,
178.99

1,
942.98
149.06

921.07

751.59

724.50
0.00

是否存
在关联
关系

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

（二）说明前三大客户收入同比下降的原因，前期收入确认是否审慎

关于前期收入确认审慎性，公司境外销售收入确认政策在报告期内保持一致。公司境外销售主

要依据合同或订单约定的贸易条款，在产品已发出并完成出口报关、取得提单或客户签收等能够表明

商品控制权已转移的外部证据后确认收入；公司按照合同约定价格确认交易金额，相关收入确认具备

订单、出库单、报关单、提单、发票、客户对账或回款等支持性文件，收入确认时点符合《企业会计准则

第14号——收入》关于控制权转移的相关规定。

前三大客户前期收入主要系基于客户当期真实采购需求形成，其中客户A收入主要来源于芬净

类产品持续商业化销售需求，客户D收入主要来源于相关品种进入制剂上市申报及商业化备货阶段

后的阶段性集中采购，客户 I收入主要来源于既有合作项目的正常销售。公司在前期确认相关收入

时，均已按照合同约定完成产品交付并满足收入确认条件，不存在仅因客户后续采购规模下降、终端

市场竞争加剧或客户进入库存消耗周期，而影响前期已确认收入真实性、准确性和所属会计期间的情

形。

从期后情况看，上述客户本年度销售收入下降主要系下游制剂商业化周期、客户备货节奏、市场

竞争加剧及产品价格下降等因素导致，属于客户后续采购需求及市场环境变化所致，并非前期销售退

回、质量纠纷、结算争议或收入确认条件不满足所致。公司与上述客户交易结算正常，未发生重大异

常退货、重大销售折让或重大回款纠纷，前期收入确认不存在重大跨期或提前确认的情形。

综上，公司对前三大客户前期收入确认政策一贯，收入确认依据充分，相关收入确认时点与商品

控制权转移情况相匹配。本年度前三大客户销售收入同比下降，主要系客户采购节奏及终端市场环

境变化所致，不影响前期收入确认的审慎性。公司前期收入确认符合《企业会计准则第14号——收

入》的相关规定，具有审慎性。

（下转C39版）


