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2、获取公司购销框架合同、测算年度、月度客户总需求与公司月度理论自产产能、实际自产产量

差额，核实产能利用率真实性；3、访谈公司主要负责人了解2025年10-12月的订单总体情况、实际产能利用率、委托加工的具
体原因等；4、获取公司2025年11-12月的委托加工业务资料，并与自有产量进行对比分析，验证委托加工
是否是针对产能不足的有效补充；5、抽样检查 2025年 11-12月的委托加工业务单据，包括委托加工合同、物流单据、产品检验报
告、收货确认单及加工费结算等过程资料，验证委托加工业务的真实性与合理性；6、检查合同中关于加工费定价、风险承担、质量控制、原材料归属、质量标准等约定条款，确认委
外加工是否为公司正常、公允的商业行为，是否与公司的主张一致；7、对代工厂进行实地走访，了解其产能、设备、技术、生产资质，确认其交易合理性，并核查其与
公司是否存在关联关系或隐性利益安排。

（二）核查比例及获取的审计证据1、核查比例：
（1）对公司成立后2025年10-12月生产情况、产能爬坡情况、产能利用率已全部核查，核查比例100%；
（2）对委托加工业务模式及相关业务流程单据已全部核查，核查比例100%；
（3）销售收入细节测试，核查比例100%；
（4）对受托加工方进行发函并访谈，核查比例100%，明细如下：
单位：万元

序号
1

供应商名称
宜昌容汇锂电新材料有限公司

采购额
89.36

占年度委托加工采购总额比例
100.00%

（5）委托加工相关订单的收入确认比例100%，函证及替代测试情况如下：
单位：万元

项目
电池级碳酸锂业务委托加工相关订单的营业收入

回函相符金额
回函不符并且可确认金额

回函可确认金额
回函可确认金额比例

未回函金额
未回函执行替代测试金额
未回函执行替代测试比例

回函及执行替代测试合计比例

公式
a
b
c

d=b+c
e=d/a

f
g

h=g/f
I=(d+g)/a

2025年
6,467.36
6,467.36

-
-

100.00%
-
-
/

100.00%
（6）委托加工相关订单的客户访谈覆盖交易额比例100%，明细如下：
单位：万元

序号

1
客户名称

客户B1
销售额

6,467.36
占年度委托加工相关订单的销售总

额比例
100.00%

2、获取的审计证据：包括但不限于能耗记录、产品质检报告、工艺流程图及设备运行维护记录、
委托加工明细、销售订单/合同、采购订单/合同、委托加工合同、物流单据、发货单据、成本计算表、访
谈记录等。

（三）核查意见
通过实施上述核查程序，我们认为公司回复内容合理，核查意见如下：
公司为获取并保障客户长协订单，于产能爬坡期间将部分自行获取的订单委托给非关联第三方

容汇锂电进行委托加工，同时，为保障委托加工业务的顺利履约以及综合考虑订单需求以及经济利
益的情况下进行生产经营安排符合正常商业逻辑，因此，山西东拓在产线产能未用满的情况下进行
委托加工符合实际经营情况，具备合理性。

问题6
报告期内，你公司原有石英晶体元器件业务（谐振器、振荡器）实现营业收入2.41亿元，同比增长11.67%，但毛利率为4.56%，同比下降0.42个百分点，对比同行业公司泰晶科技（603738）石英晶体谐

振器毛利率 18.30%、ST 惠伦（300460）表面贴装式压电石英晶体谐振器毛利率 7.81%、晶赛科技
（920981）石英晶振毛利率9.78%存在差异。

（1）请结合石英晶体元器件行业情况、你公司产品结构及主要产品售价和成本变动情况等，说明
你公司石英晶体元器件业务在营收增长的情况下毛利率下降或提升不明显的原因及合理性。

（2）请年审会计师对上述问题进行核查,说明实施的审计程序、核查比例、获取的审计证据及审计
结论，并发表明确意见。

【回复说明】：
（1）请结合石英晶体元器件行业情况、你公司产品结构及主要产品售价和成本变动情况等，说明

你公司石英晶体元器件业务在营收增长的情况下毛利率下降或提升不明显的原因及合理性。
（一）石英晶体元器件行业情况
石英晶体元器件的行业发展与电子信息产业的技术迭代、下游终端的产销情况息息相关。公司

产品的主要直接客户类型为家电、安防、网络通讯等消费电子产品生产商。
自2021年第四季度开始，全球消费电子市场需求持续放缓，对上游元器件行业影响较大，而石英

晶体元器件生产厂商在 2020-2021年扩产的产能在 2022年度逐步释放，导致 2022年度和 2023年度
石英晶体元器件市场供过于求，行业竞争加剧，产品价格持续大幅度下滑。2024年起全球经济缓慢
复苏，国产替代进程加速，带动国内电子信息产业逐步回暖。尽管下游需求出现反弹回升，但由于行
业早期产能扩张严重，2025年度石英晶体元器件同行业企业间的低价竞争普遍存在，在此背景下，公
司主要产品的销售价格仍未见好转。

（二）公司石英晶体元器件业务的总体情况1、石英晶体元器件销售情况
单位：万元/万只

项目

销售数量

营业收入

营业成本

毛利

毛利率

产品分类
谐振器
振荡器
合计

谐振器
振荡器
合计

谐振器
振荡器
合计

谐振器
振荡器
合计

谐振器
振荡器
合计

2025年度
171,600.12
648.17

172,248.29
23,593.01
493.35

24,086.36
22,576.19
411.67

22,987.86
1,016.82
81.68

1,098.50
4.31%
16.56%
4.56%

2024年度
147,590.70
311.89

147,902.59
21,267.40
301.81

21,569.21
20,408.98
85.69

20,494.67
858.42
216.12
1,074.54
4.04%
71.61%
4.98%

变动金额
24,009.42
336.28

24,345.70
2,325.61
191.54
2,517.15
2,167.21
325.98
2,493.19
158.40
-134.44
23.96

/
/
/

变动比例
16.27%
107.82%
16.46%
10.94%
63.46%
11.67%
10.62%
380.42%
12.17%
18.45%
-62.21%
2.23%
0.27%

-55.05%
-0.42%

注：2024年度振荡器产品毛利率较高的主要原因系2024年度转销2023年末计提减值的存货金
额较大，导致2024年度振荡器产品的营业成本大幅降低；同时振荡器产品整体销售规模较小，从而致
使2024年度振荡器产品毛利率大幅提升。2、石英晶体元器件销售、成本单价变动情况

单位：元/千只

分类

谐振器
振荡器
合计

2025年度比2024年度单价变动
销售单价
-4.59%
-21.35%
-4.11%

成本单价
-4.86%
131.16%
-3.69%

由上表可知，2025年度石英晶体元器件毛利率同比下降的原因主要系振荡器的毛利率较上年同
期下降所致。

（三）公司石英晶体元器件主要产品售价和成本变动情况
单位：元/千只

产品

谐振器XS-3225
谐振器XS-2016
谐振器XG-3225
谐振器XS-2520
谐振器MF-3215

2025年度比2024年度单价变动
销售单价
-3.93%
-5.37%
-20.94%
-10.61%
-1.43%

成本单价
-4.26%
-5.69%
-18.95%
-8.26%
-6.26%

注：上述产品合计销售金额占全年石英晶体元器件销售金额的87.83%，其中谐振器XS-3225销
售金额占全年石英晶体元器件销售金额的60.54%。

由上表可知，公司2025年度主要产品销售单价、成本单价较上年同期均有所下降。
（四）同行业上市公司对比情况1、同行业营业收入对比情况
单位：万元
公司名称
泰晶科技
惠伦晶体
晶赛科技
平均值

东晶电子

2025年度营业收入
90,683.58
52,401.85
35,813.91
59,633.11
24,086.36

2024年度营业收入
78,428.90
51,627.95
31,340.99
53,799.28
21,569.21

变动金额
12,254.68
773.90
4,472.93
5,833.83
2,517.15

变动比例
15.63%
1.50%
14.27%
10.47%
11.67%

由上表可知，公司2025年度石英晶体元器件（谐振器、振荡器）营业收入较上年同比增长11.67%，
与同行业上市公司平均值变动趋势基本一致。2、同行业毛利率对比情况

公司名称
泰晶科技
惠伦晶体
晶赛科技
平均值

东晶电子

2025年度毛利率
18.30%
7.81%
9.78%
11.96%
4.56%

2024年度毛利率
23.29%
2.61%
11.61%
12.50%
4.98%

两期变动
-4.98%
5.20%
-1.83%
-0.54%
-0.42%

由上表可知，公司2025年度石英晶体元器件毛利率较上年同比下降0.42%，且毛利率水平低于同
行业上市公司平均值，主要原因系虽同行业上市公司主营产品均为石英晶体元器件，但各方产品类
型存在差异，致使各方毛利率水平略有差异，但公司两期毛利率变动趋势与同行业上市公司平均值
变动趋势基本一致。

综上所述，2025年度公司石英晶体元器件业务下游消费电子市场需求整体缓慢复苏，带动公司
产品销量增长，营业收入较上年均有所上升，但是由于石英晶体元器件同行业企业间的低价竞争普
遍存在，公司主要产品的销售价格仍未见好转，导致公司石英晶体元器件业务在营收增长的情况下
毛利率下降，符合行业实际情况，具备合理性。

（2）请年审会计师对上述问题进行核查,说明实施的审计程序、核查比例、获取的审计证据及审计
结论，并发表明确意见。

（一）核查程序
针对上述事项，我们实施的主要程序包括：1、访谈公司管理层、销售负责人、生产负责人，了解石英晶体元器件行业的发展趋势、市场竞争

格局、公司产品结构及定价策略；2、查阅同行业可比公司的公开信息，了解行业平均毛利率水平及变动趋势；3、按产品类型计算并分析各期毛利率变动，识别毛利率下降或提升不明显的主要驱动因素；4、选取样本，检查销售合同、出库单、客户签收单、发票等，验证收入真实性；检查采购合同、入库
单、发票等，验证成本真实性；5、对资产负债表日前后确认的收入和成本进行截止性测试，检查是否存在跨期情况。

（二）核查比例及获取的审计证据1、核查比例：
（1）对主要客户销售额函证确认比例70%以上，函证及替代测试情况如下：
单位：万元

项目
石英晶体元器件业务营业收入

回函相符金额
回函不符并且可确认金额

回函可确认金额
回函可确认金额比例

未回函金额
未回函执行替代测试金额
未回函执行替代测试比例

回函及执行替代测试合计比例

公式
a
b
c

d=b+c
e=d/a

f
g

h=g/f
I=(d+g)/a

2025年
24,086.36
18,564.16
2,067.72
20,631.88
85.66%

-
-
/

85.66%
（2）抽查主要原材料采购合同、入库单、发票等，覆盖70%以上主要供应商，明细如下：
单位：万元

项目
石英晶体元器件业务采购金额

细节测试检查采购金额
细节测试检查比例

2025年
16,987.86
11,926.05
70.20%

（3）收入、成本细节测试样本覆盖率在70%以上，其中收入细节测试明细如下：
单位：万元

项目
石英晶体元器件业务营业收入金额

细节测试检查收入金额
细节测试检查比例

2025年
24,086.36
17,814.14
73.96%

成本细节测试明细如下：
单位：万元

项目
石英晶体元器件业务成本金额

细节测试检查成本金额
细节测试检查比例

2025年
23,736.80
19,283.81
81.24%

2、获取的审计证据：包括但不限于分产品类型的收入成本明细表、销售台账、采购台账；主要销
售合同、采购合同、发票、入库单、出库单；同行业可比公司年度报告；访谈纪要等。

（三）核查意见
通过实施上述核查程序，我们认为公司回复内容合理，核查意见如下：公司本年度石英晶体元器

件业务在营收增长情况下毛利率下降或提升不明显的原因分析是合理的，公司已结合行业竞争情
况、产品结构变化、主要产品售价及成本变动等因素进行了充分说明，相关解释与公司实际经营情
况、行业发展趋势相符，毛利率的变动具有商业合理性，不存在异常情况。

问题7
报告期内，你公司实现经营活动产生的现金流量净额-0.35亿元，同比减少284.38%。其中销售

商品、提供劳务收到的现金2.72亿元，同比增加90.02%，购买商品、接受劳务支付的现金2.38亿元，同
比增加187.49%。

（1）你公司称，本年度经营活动产生的现金流量净额减少主要系本年度新增全资子公司山西东
拓原材料采购付现增加所致。请列式购买商品、接受劳务支付的现金大幅增加的具体构成，说明山
西东拓原材料采购付现增加是否与存货变动情况相匹配。

（2）请结合你公司销售及采购信用政策、结算方式、新增电池级碳酸锂业务对经营活动现金流的
影响（包括采购付款周期及销售回款周期）等，进一步说明本年度经营活动产生的现金流量净额与营
业收入、净利润变动趋势背离的原因及合理性。

（3）请年审会计师对上述问题进行核查,说明实施的审计程序、核查比例、获取的审计证据及审计
结论，并发表明确意见。

【回复说明】：
（1）你公司称，本年度经营活动产生的现金流量净额减少主要系本年度新增全资子公司山西东

拓原材料采购付现增加所致。请列式购买商品、接受劳务支付的现金大幅增加的具体构成，说明山
西东拓原材料采购付现增加是否与存货变动情况相匹配。

公司本年度购买商品、接受劳务支付的现金两期变动明细如下：
单位：万元

项目名称
购买商品、接受劳务支付的现金

其中：山西东拓购买商品、接受劳务支付的现金
存货账面余额

其中：山西东拓存货账面余额
主营业务成本金额

其中：山西东拓主营业务成本金额

2025年度
23,837.79
12,778.34
11,126.62
2,372.95
33,112.00
9,375.20

2024年度
8,291.83

-
9,693.59

-
20,494.67

-

增减金额
15,545.96
12,778.34
1,433.03
2,372.95
12,617.33
9,375.20

增减比例
187.49%
100.00%
14.78%
100.00%
61.56%
100.00%

由上表可知，公司购买商品、接受劳务支付的现金增加主要系山西东拓购买商品、接受劳务支付
的现金形成，山西东拓电池级碳酸锂业务主要原材料基本系按暂定价格支付预付款，根据最终价格
结算，采购付款周期较短、采购付现比例高，主营业务成本及存货余额当期均已付现。

综上，本期采购付现及经营现金流出增加，属于电池级碳酸锂业务经营所需的合理投入，山西东
拓原材料采购付现变动与存货变动基本匹配，符合实际经营情况，具备合理性。

（2）请结合你公司销售及采购信用政策、结算方式、新增电池级碳酸锂业务对经营活动现金流的
影响（包括采购付款周期及销售回款周期）等，进一步说明本年度经营活动产生的现金流量净额与营
业收入、净利润变动趋势背离的原因及合理性。

（一）公司两期营业收入、净利润及经营活动产生的现金流量情况
单位：万元

项目名称
营业收入

其中：山西东拓营业收入
净利润

其中：山西东拓净利润
经营活动产生的现金流量净额

其中：山西东拓经营活动产生的现金流量净额

2025年度
35,526.76
10,217.99
-5,002.11
401.20

-3,526.15
-3,330.98

2024年度
21,719.30

-
-7,345.34

-
-917.37

-

增减金额
13,807.46
10,217.99
2,343.23
401.20

-2,608.78
-3,330.98

增减比例
63.57%
100.00%
31.90%
100.00%
-284.38%
-100.00%

由上表可知，公司本期营业收入、净利润均较上年同期有所增加，而经营活动产生的现金流量净
额较上年同期有所减少，主要原因系受到山西东拓经营活动产生的现金流净额为负的影响。

（二）公司销售及采购信用政策、结算方式1、本期前五大客户两期信用政策比较
（1）石英晶体元器件业务

客户名称
客户A1
客户A2
客户A3
客户A4

2025年信用政策
月结90天
月结90天
月结90天
TT30天

2024年信用政策
月结90天
月结90天
月结90天
TT30天

客户A5 月结90天 月结90天
由上表可知，公司石英晶体元器件业务的销售信用政策一般为月结30天到90天，且两期前五大

客户信用政策未发生变化。
（2）电池级碳酸锂业务

客户名称
客户B1
客户B2
客户B3
客户B4
客户B5

2025年信用政策
货到支付以暂定款，月度结算
货到支付以暂定款，月度结算
货到支付以暂定款，月度结算

装车付款，月度结算
先货后款，月度结算

2024年信用政策
/
/
/
/
/

由上表可知，公司电池级碳酸锂业务的销售政策一般为货到支付暂定款，月度结算。
上述业务板块的结算方式包括现金电汇或票据的形式。2、本期前五大材料供应商两期信用政策比较
（1）石英晶体元器件业务

供应商名称
供应商A1
供应商A2
供应商A3
供应商A4
供应商A5

2025年信用政策
月结90天
TT30天

月结90天
月结60天
月结90天

2024年信用政策
月结90天
TT30天

月结90天
月结60天
月结90天

由上表可知，公司石英晶体元器件材料供应商的采购信用政策一般为月结30天到90天，且两期
前五大材料供应商的信用政策未发生变化。

（2）电池级碳酸锂业务
供应商名称
供应商B1
供应商B2
供应商B3
供应商B4
供应商B5

2025年信用政策
按暂定价格支付预付款，月度结算
按暂定价格支付预付款，月度结算
按暂定价格支付预付款，月度结算

先款后货
全部货物装车完毕后支付全款，支付全

部货款后放行车辆

2024年信用政策
/
/
/
/
/

由上表可知，公司电池级碳酸锂业务的材料供应商信用政策一般为按暂定价格支付预付款，月
度结算。

上述业务板块的结算方式包括现金电汇或票据的形式。
（三）新增电池级碳酸锂业务对经营活动现金流的影响1、采购付款周期对现金流的影响
电池级碳酸锂的采购结算方式为先款后货，账期一般为合同签订后3/5个工作日内，按全额预付

或发货批次预付；后续根据最终价格进行结算，实行多退少补；现货采购普遍账期较短，且现款现货
交易占比较高。电池级碳酸锂业务因预付比例更高、账期更短，需要资金垫付，导致经营活动现金流
流出相应增加。2、销售回款周期对现金流的影响

电池级碳酸锂的销售结算方式以货到验收后付款，账期为双方约定验收后先行按暂定含税单价
支付货款，后续再按结算价格多退少补，实行月度结算；当月销售交付完成后当月即可完成收款结
算，本期期末已确认收入的销售订单全部回款，货到付款与较短的回款周期使得营业收入与经营活
动现金流流入同步增长。3、对经营活动现金流整体影响

由于电池级碳酸锂行业价格波动较大，市场以现货交易为主，原材料备货及锁价采购会产生阶
段性现金占用，导致经营活动现金流阶段性流出增加，相关结算周期、预付及回款政策符合电池级碳
酸锂行业上下游交易惯例。

综上所述，公司本年度经营活动现金流净额与营业收入、净利润变动趋势背离的原因主要系受
到山西东拓经营活动现金流净额为负的影响。报告期末，公司结合期后在手订单和原材料价格进行
适当备货，经营活动现金流阶段性流出增加，由于相关材料尚未加工成产成品销售，故未形成经营活
动现金流流入，从而导致经营活动现金流净额为负，符合公司实际经营情况，具备合理性。

（3）请年审会计师对上述问题进行核查,说明实施的审计程序、核查比例、获取的审计证据及审计
结论，并发表明确意见。

（一）核查程序
针对上述事项，我们实施的主要程序包括：1、获取公司分月、分供应商的采购明细表及购货付现明细表，复核其构成情况；2、获取公司报告期内现金流量表的编制底稿，复核其编制过程，核对与资产负债表、利润表相关

项目的勾稽关系；3、获取公司采购明细表、应付账款明细表、存货明细表等，分析“购买商品、接受劳务支付的现
金”的具体构成，并与存货、应付账款等科目的变动进行交叉核对；4、逐项分析存货、经营性应收项目、经营性应付项目、资产减值准备、折旧摊销等调节项目的变
动原因及合理性；5、抽样检查公司与主要客户、供应商签署的销售/采购合同，了解合同约定的信用政策、结算方
式、付款/回款周期等关键条款。

（二）核查比例及获取的审计证据1、核查比例：
（1）对“购买商品、接受劳务支付的现金”的主要构成项目进行了100%的分析；
（2）对净利润调节为经营活动现金流量的所有调节项目进行了100%的分析；
（3）对主要销售及采购合同进行了抽样检查，抽样比例超过70%，明细如下：
单位：万元

类别

客户
客户
客户
客户
客户
客户

供应商
供应商
供应商
供应商
供应商
供应商

名称

客户第一名
客户第二名
客户第三名
客户第四名
客户第五名

除了前五大客户外的其他客户
合计

供应商第一名
供应商第二名
供应商第三名
供应商第四名
供应商第五名

除了前五大供应商外的其他材料供应商
合计

销 售 额/采 购
额

6,467.36
3,365.10
2,305.71
2,198.53
1,731.53
11,963.89
28,032.12
7,817.92
5,164.35
2,728.75
1,322.40
1,130.27
6,895.51
25,059.20

占年度销售/采购材料总额
比例

18.20%
9.47%
6.49%
6.19%
4.87%
33.68%
78.90%
27.61%
18.24%
9.64%
4.67%
3.99%
24.36%
88.51%

2、获取的审计证据：包括但不限于现金流量表编制底稿、采购明细表、销售明细表、存货明细表、
应收账款/应付账款明细表、主要销售/采购合同、银行对账单等。

（三）核查意见
通过实施上述核查程序，我们认为公司回复内容合理，核查意见如下：1、公司本期采购付现及经营现金流出增加，属于电池级碳酸锂业务经营所需的合理投入，原材

料采购付现变动与存货变动基本匹配，符合实际经营情况，具备合理性；2、公司关于经营活动现金流量净额与营业收入、净利润变动趋势背离的原因分析在所有重大方
面是合理的，符合公司实际经营情况和行业特点，不存在异常情况。

问题8
报告期末，你公司应收账款账面价值 0.82亿元，同比增加 24.60%，环比 2025年三季度末增加7.17%，坏账计提比例为9.79%；应收款项融资账面价值0.16亿元，同比增加569.50%，环比2025年三

季度末增加440.08%，坏账计提比例为0.30%。报告期内，你公司计提应收账款坏账准备82.08万元，
核销应收账款坏账准备0.09万元；计提应收款项融资坏账准备1.79万元，涉及数字化债权凭证。

（1）请结合销售信用政策等，说明你公司本年度末应收账款、应收款项融资增加的原因及合理
性，与营业收入规模、增长的匹配性。

（2）请结合相关客户情况、账龄、期后回款情况等，说明你公司应收账款、应收款项融资坏账准备
计提的依据及合理性。

（3）请说明应收款项融资中数字化债权凭证的具体情况。
（4）请年审会计师对上述问题进行核查,说明实施的审计程序、核查比例、获取的审计证据及审计

结论，并发表明确意见。
【回复说明】：
（1）请结合销售信用政策等，说明你公司本年度末应收账款、应收款项融资增加的原因及合理

性，与营业收入规模、增长的匹配性。
（一）公司前五大客户销售信用政策情况1、石英晶体元器件业务

客户名称
客户A1
客户A2
客户A3
客户A4
客户A5

2025年信用政策
月结90天
月结90天
月结90天
TT30天

月结90天

2024年信用政策
月结90天
月结90天
月结90天
TT30天

月结90天
由上表可知，公司石英晶体元器件业务的销售信用政策一般为月结30天到90天，且两期前五大

客户信用政策未发生变化。2、电池级碳酸锂业务
客户名称
客户B1
客户B2
客户B3
客户B4
客户B5

2025年信用政策
货到支付以暂定款，月度结算
货到支付以暂定款，月度结算
货到支付以暂定款，月度结算

装车付款，月度结算
先货后款，月度结算

2024年信用政策
/
/
/
/
/

由上表可知，公司电池级碳酸锂业务的销售政策一般为货到支付暂定款，月度结算。
（二）应收账款、应收款项融资增加与营业收入规模、增长的匹配性1、分业务板块的营业收入两期变动情况
单位：万元

业务板块
石英晶体元器件
电池级碳酸锂

合计

2025年度
25,308.78
10,217.99
35,526.77

2024年度
21,719.30

-
21,719.30

变动金额
3,589.48
10,217.99
13,807.47

变动比例
16.53%
100.00%
63.57%

2、应收账款增加的原因及合理性
截至2025年末，公司电池级碳酸锂业务应收账款均已回款，不存在应收账款余额。公司应收账

款同比增加24.60%主要受到石英晶体元器件营业收入同比增加的影响。2025年度，石英晶体元器件
业务营业收入同比增长16.53%，与应收账款增加比例基本匹配。3、应收款项融资增加的原因及合理性

截至2025年末，应收款项融资同比增加569.50%，主要原因系2025年第四季度新增的电池级碳
酸锂业务，相关业务期末部分回款以票据形式结算，财务处理上以应收款项融资核算处理。

综上所述，公司应收账款增加主要受到石英晶体元器件业务的影响，而应收款项融资增加主要
受到电池级碳酸锂业务的影响，与公司营业收入规模、增长基本匹配，符合公司实际经营情况，具备
合理性。

（2）请结合相关客户情况、账龄、期后回款情况等，说明你公司应收账款、应收款项融资坏账准备
计提的依据及合理性。

（一）应收账款坏账准备计提的依据及合理性分析1、前五大客户情况
单位：万元

客户
客户A2
客户A6
客户A3
客户A7
客户A1
合计

期末余额
847.97
806.98
708.39
643.77
552.41
3,559.53

坏账准备金额
42.40
40.35
35.42
32.19
27.62
177.98

账龄
1年以内
1年以内
1年以内
1年以内
1年以内

注：上述客户数据以单体口径列示。
由上表可见，报告期末公司应收账款前五大客户期末余额合计3,559.53万元，占比39.38%，截至2026年4月30日累计已回款3,265.07万元，回款比例达91.73%。2、整体应收账款期后回款情况
单位：万元

报告期末应收账款余额
9,040.30

期后回款
8,153.82

已回款比例
90.19%

注：期后回款统计截至2026年4月30日。
由上表可知，报告期末全部应收账款账面余额 9,040.30万元，期后累计已回款 8,153.82万元，整

体回款比例已达90.19%。3、应收账款坏账计提依据及合理性
（1）应收账款坏账计提情况
单位：万元

分类
按单项计提坏账准备的应收账款
按组合计提坏账准备的应收账款

其中：1年以内（含1年）
1至2年（含2年）
2至3年（含3年）

3年以上
合计

账面余额
420.89
8,619.41
8,579.36
5.59
0.52
33.93

9,040.30

坏账准备金额
420.89
464.23
428.97
1.12
0.21
33.93
885.12

坏账计提比例
100.00%
5.39%
5.00%
20.00%
40.00%
100.00%
9.79%

期末净值
0.00

8,155.18
8,150.39
4.47
0.31
0.00

8,155.18
（2）准则规定1）单项评估应收账款的预期信用损失
单项计提坏账的应收账款账面余额为 420.89万元，占报告期末应收账款账面余额的比例为4.66%，为长期无法回款而转入法律催收程序的债权，公司将其转为单项计提坏账准备，按单项计提

坏账的应收账款计提的坏账比例为100.00%，公司根据债务单位的实际财务状况和现金流量的情况
以及其他相关信息合理估计预期信用损失，综合考虑应收取的合同现金流量与预期能收到的现金流
量之间的差额确认信用损失，符合企业会计准则的相关规定。2）组合评估应收账款的预期信用损失

按组合计提坏账准备的应收账款余额为8,619.41万元，占报告期末应收账款账面余额的比例为95.34%，公司参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来经济状况的判断，依据信用风险特征
将应收账款划分为若干组合，在组合基础上计算预期信用损失。

具体而言，公司根据预期信用损失模型，结合上一年度的应收款项在本年度收回的情况，计算最
近三年平均迁徙率，进而计算历史损失率，结合当前状况以及对未来经济状况的预测，对历史信用损
失率做出调整，以反映并未影响历史数据所属期间的当前状况及未来状况预测的影响，最终确定预
期信用损失率。

（二）应收款项融资准备计提的依据及合理性1、前五大客户情况
单位：万元

客户
客户B3
客户B2
客户A11
客户A12
客户A2
合计

期末余额
867.11
633.44
45.00
23.85
16.72

1,586.13

坏账准备金额
0.00
0.00
2.25
1.19
0.00
3.44

账龄
1年以内
1年以内
1年以内
1年以内
1年以内

注：上述客户数据以单体口径列示。
由上表可见，报告期末公司应收款项融资前五大客户期末余额合计1,586.13万元，占比97.83%，

截至2026年4月30日均已100%完成背书转让或贴现。2、应收款项融资坏账计提依据及合理性
（1）应收款项融资坏账计提情况
单位：万元

分类
数字化债权凭证

其中：1年以内（含1年）
银行承兑汇票

合计

账面余额
98.39
98.39

1,522.98
1,621.37

坏账准备金额
4.92
4.92
—
4.92

坏账计提比例
5.00%
5.00%
0.00%
0.30%

期末净值
93.47
93.47

1,522.98
1,616.45

（2）准则规定
公司按照整个存续期的预期信用损失计量损失准备，对于存在客观证据表明存在减值，以及其

他适用于单项评估的应收款项融资单独进行减值测试，确认预期信用损失，并计提单项减值准备。
对于不存在减值客观证据的应收款项融资或当无法以合理成本评估预期信用损失的信息时，公司依
据信用风险特征将应收款项融资划分为若干组合，在组合基础上计算预期信用损失，确定组合的依
据如下：

公司依据信用风险特征将应收款项融资划分为两个组合，在组合基础上计算预期信用损失，其
中组合1为数字化债权凭证，组合2为信用等级较高的银行承兑汇票。对于划分为组合1的应收款项
融资，公司与按组合计提坏账准备的应收账款保持一致的坏账计提比例。

对于划分为组合2的应收款项融资，公司认为所持有的银行承兑汇票不存在重大的信用风险，不
会因银行或其他出票人违约而产生重大损失，不计提坏账准备。

综上所述，公司应收账款、应收款项融资坏账准备计提准确、依据充分，符合企业会计准则的有
关规定，具备合理性。

（3）请说明应收款项融资中数字化债权凭证的具体情况。
（一）数字化债权凭证情况
报告期内，公司收到的数字化债权凭证包括建信融通、海信信小贝、长虹融单等，系应收账款债

务人基于真实交易背景，在特定供应链信息服务平台向应收账款债权人签发的在指定日期兑付的电
子债权凭证，相关凭证可以在特定供应链信息服务平台中实现结算、拆分、流转、融资、兑付等功能。

根据《企业会计准则第22号——金融工具确认和计量》第十八条规定：“金融资产同时符合下列
条件的，应当分类为以公允价值计量且其变动计入其他综合收益的金融资产：（一）企业管理该金融
资产的业务模式既以收取合同现金流量为目标又以出售该金融资产为目标。（二）该金融资产的合同
条款规定，在特定日期产生的现金流量，仅为对本金和以未偿付本金金额为基础的利息的支付。”

根据财政部《关于严格执行企业会计准则、切实做好企业2021年年报工作的通知》（财会〔2021〕32号）的相关规定，企业因销售商品、提供服务等取得的、不属于《中华人民共和国票据法》规范票据
的“云信”“融信”等数字化应收账款债权凭证，不应当在“应收票据”项目中列示。企业管理“云信”

“融信”等的业务模式以收取合同现金流量为目标的，应当在“应收账款”项目中列示；既以收取合同
现金流量为目标又以出售为目标的，应当在“应收款项融资”项目中列示。

公司持有上述数字化债权凭证的核心目的兼具“收取合同现金流量”与“出售/转让”双重属性，因
此将数字化债权凭证划分为应收款项融资科目，符合《企业会计准则》相关规定。

截至报告期末，公司应收款项融资-数字化债权凭证余额明细如下：
单位：万元

类型
长虹融单

海信信小贝
建信融通

海信信小贝
建信融通

海信信小贝
合计

客户
客户A11
客户A12
客户A13
客户A14
客户A15
客户A16

列报科目
应收款项融资
应收款项融资
应收款项融资
应收款项融资
应收款项融资
应收款项融资

期末余额
42.75
22.65
14.97
4.35
2.88
5.87
93.47

由上表可见，报告期末公司应收款项融资中数字化债权凭证余额为93.47万元，均系正常经营业
务往来产生，符合公司实际经营情况，具备商业实质。

（4）请年审会计师对上述问题进行核查,说明实施的审计程序、核查比例、获取的审计证据及审计
结论，并发表明确意见。

（一）核查程序
针对上述事项，我们实施的主要程序包括：1、访谈公司销售流程涉及的相关人员，了解公司的销售流程、主要客户情况、信用政策、款项收

回等情况；2、获取应收账款、应收款项融资明细表及收入明细表，按客户、产品、月份分析其变动趋势，比较
增长率与收入增长率的差异；3、对重要客户的应收账款余额和应收款项融资余额进行函证；4、获取并评估公司预期信用损失模型的合理性和一致性，复核坏账准备计算表的准确性，获取
单项计提坏账准备的依据，评估其充分性；5、选取样本，检查资产负债表日后银行回单，统计期后回款比例，验证减值判断的准确性；6、获取公司与平台签订的服务协议，了解凭证的背景、条款、平台信用状况；7、检查公司取得、背书该等凭证的相关交易记录、银行回单和协议，了解公司管理该等凭证的业
务模式。

（二）核查比例及获取的审计证据1、核查比例：
（1）应收账款余额函证比例在70%以上，函证及替代测试情况如下：
单位：万元

项目
应收账款期末余额

回函相符金额
回函不符并且可确认金额

回函可确认金额
回函可确认金额比例

未回函金额
未回函执行替代测试金额
未回函执行替代测试比例

回函及执行替代测试合计比例

公式
a
b
c

d=b+c
e=d/a

f
g

h=g/f
I=(d+g)/a

2025年
9,040.30
7,677.57
68.30

7,745.86
85.68%
420.89
420.89
4.66%
90.34%

（2）对主要客户期后回款测试进行100%测试，明细如下：1）应收账款
单位：万元

客户
客户A2
客户A6
客户A3
客户A7
客户A1

除了前五大客户外的其他客户
合计

应收账款期末余额
847.97
806.98
708.39
643.77
552.41
5,480.78
9,040.30

期后回款查验比例
9.38%
8.93%
7.84%
7.12%
6.11%
60.63%
100.00%

2）应收款项融资
单位：万元

客户
客户B3
客户B2
客户A11
客户A12
客户A2

除了前五大客户外的其他客户
合计

应收款项融资期末余额
867.11
633.44
45.00
23.85
16.72
35.25

1,621.37

期后背书或贴现查验比例
53.48%
39.07%
2.78%
1.47%
1.03%
2.17%

100.00%
（3）100%复核账龄划分的准确性；
（4）对期末应收账款及应收款项融资坏账准备100%测算；
（5）100%复核并检查所有重大数字化债权凭证的交易，明细如下：
单位：万元

客户
客户A11
客户A12
客户A13
客户A14
客户A15
客户A16

合计

期末余额
42.75
22.65
14.97
4.35
2.88
5.87
93.47

占比
45.74%
24.23%
16.02%
4.65%
3.08%
6.28%

100.00%
2、获取的审计证据：包括但不限于收入、应收账款、应收款项融资及坏账准备明细表；主要客户

的销售合同、信用政策文件；应收账款询证函回函；应收账款期后回款银行流水；数字化债权凭证相
关的服务协议、银行回单；公司管理层关于预期信用损失模型计算表等。

（三）核查意见
通过实施上述核查程序，我们认为公司回复内容合理，核查意见如下：1、公司应收账款、应收款项融资增加主要因营业收入增长、客户较多采用票据结算所致，与收入

规模、增长总体匹配，具有合理性；2、公司坏账准备计提依据合理，计提比例充分，已充分考虑客户信用风险、账龄、期后回款情况
等因素；3、公司数字化债权凭证均系正常经营业务往来产生，符合公司实际情况，具备商业实质。

问题9
报告期内，你公司向前五名客户合计销售金额占年度销售总额比例为48.08%，向前五名供应商

合计采购金额占年度采购总额比例为64.15%。
（1）请说明你公司前五名客户、供应商具体情况，是否与你公司，公司持股比例5%以上股东，公司

董事、监事、高级管理人员在产权、业务、资产、债权债务、人员等方面存在关联关系。
（2）请说明你公司与前五名客户、供应商的具体业务内容，销售和采购集中度与同行业公司相比

是否存在重大差异，近三年主要客户、供应商是否发生变化，是否对特定客户、供应商存在重大依赖
的情形。

（3）请结合你公司经营模式、客户和供应商结构、销售和采购合同约定的双方权利义务等，说明
是否存在合同履行风险和重大变更风险。

（4）请年审会计师对问题（1）（2）进行核查,说明实施的审计程序、核查比例、获取的审计证据及审
计结论，并发表明确意见。

【回复说明】：
（1）请说明你公司前五名客户、供应商具体情况，是否与你公司，公司持股比例5%以上股东，公司

董事、监事、高级管理人员在产权、业务、资产、债权债务、人员等方面存在关联关系。
（一）前五名客户具体情况
单位：万元

序号

1
2
3
4
5

客户名称

客户第一名
客户第二名
客户第三名
客户第四名
客户第五名

销售额

6,467.36
4,104.03
2,305.71
2,299.23
1,908.50

占年度销售总额比
例

18.20%
11.55%
6.49%
6.47%
5.37%

业务板块

电池级碳酸锂
石英晶体元器件
电池级碳酸锂

石英晶体元器件
石英晶体元器件

是否存在关联
关系
否
否
否
否
否

注：上述客户中存在集团公司口径的情形。
经公司核查，上述客户与公司、公司持股比例 5%以上股东、公司董事、监事、高级管理人员在产

权、业务、资产、债权债务、人员等方面不存在关联关系。
（二）前五名供应商具体情况
单位：万元

序号

1
2
3
4
5

供应商名称

供应商第一名
供应商第二名
供应商第三名
供应商第四名
供应商第五名

采购额

7,817.92
5,164.35
2,728.75
1,322.40
1,130.27

占年度采购总额比
例

27.61%
18.24%
9.64%
4.67%
3.99%

业务板块

石英晶体元器件
电池级碳酸锂
电池级碳酸锂

石英晶体元器件
电池级碳酸锂

是否存在关联
关系
否
否
否
否
否

注：上述供应商中存在集团公司口径的情形。
经公司核查，上述供应商与公司、公司持股比例5%以上股东、公司董事、监事、高级管理人员在产

权、业务、资产、债权债务、人员等方面不存在关联关系。
（2）请说明你公司与前五名客户、供应商的具体业务内容，销售和采购集中度与同行业公司相比

是否存在重大差异，近三年主要客户、供应商是否发生变化，是否对特定客户、供应商存在重大依赖
的情形。

（一）公司与前五名客户、供应商的具体业务内容1、前五名客户的具体业务内容
单位：万元

序号

1
2
3
4
5

合计

2025年客户前五名

客户第一名
客户第二名
客户第三名
客户第四名
客户第五名

具体业务内容

电池级碳酸锂
石英晶体元器件
电池级碳酸锂

石英晶体元器件
石英晶体元器件

销售数量

804.90
423,636.28
300.00

99,125.20
161,148.27

单 位（吨/千
只）
吨

千只
吨

千只
千只

交易金额

6,467.36
4,104.03
2,305.71
2,299.23
1,908.50
17,084.83

注：上述客户中存在集团公司口径的情形。2、前五名供应商的具体业务内容
单位：万元

序号

1

2
3

4

5
合计

2025年供应商前五名

供应商第一名

供应商第二名
供应商第三名

供应商第四名

供应商第五名

具体业务内容

基座
外壳
其他
小计

工业级碳酸锂
工业级碳酸锂

基座
外壳
其他
小计

工业级碳酸锂

采购数量

1,566,469.65
70,584.50

0.21
1,637,054.36

810.00
360.00

141,275.12
17,937.50
164.36

159,376.98
150.00

单 位（ 吨/瓶/千
只）
千只
千只
千只
千只
吨
吨

千只
千只

瓶/千只
千只
吨

交易金额

7,700.26
116.96
0.71

7,817.92
5,164.35
2,728.75
1,217.62
82.25
22.53

1,322.40
1,130.27
18,163.69

注：上述供应商中存在集团公司口径的情形。
（二）销售和采购集中度与同行业公司相比是否存在重大差异1、石英晶体元器件业务
（1）近三年前五大客户同行业上市公司对比情况
单位：万元

同行业可比公司

泰晶科技
惠伦晶体
晶赛科技
平均值

东晶电子

2025年度
金额

26,500.38
20,826.23
20,044.80
22,457.14
11,071.27

占比
28.08%
37.69%
34.75%
33.51%
43.74%

2024年度
金额

19,060.79
21,566.38
20,687.61
20,438.26
8,304.80

占比
23.22%
39.13%
39.38%
33.91%
38.25%

2023年度
金额

17,517.29
14,169.04
11,938.98
14,541.77
7,673.22

占比
22.09%
35.55%
33.03%
30.22%
44.30%

由上表可知，近三年公司石英晶体元器件业务前五大客户集中度与同行业上市公司平均值不存
在重大差异。公司石英晶体元器件业务销售模式系以直销和中间商模式相结合，近年来，公司客户
逐渐以经销商为主，因此前五大客户集中度略高于其他同行业上市公司。

（2）近三年前五大供应商同行业上市公司对比情况
单位：万元

同行业可比公司

泰晶科技
惠伦晶体
晶赛科技
平均值

东晶电子

2025年度
金额

30,143.34
16,669.72
26,110.12
24,307.73
11,724.95

占比
57.15%
58.56%
55.07%
56.93%
69.02%

2024年度
金额

23,570.79
22,917.10
25,864.21
24,117.37
10,126.31

占比
50.19%
61.43%
51.00%
54.21%
65.71%

2023年度
金额

20,034.58
10,097.77
16,204.54
15,445.63
6,186.70

占比
51.54%
74.63%
54.93%
60.37%
64.72%

由上表可知，公司近三年前五大供应商集中度与同行业上市公司不存在重大差异。公司石英晶
体元器件业务采购模式主要系与供应商以长期合作为主，且原材料采购品类较为简单，因此前五大
供应商集中度略高于同行业上市公司。2、电池级碳酸锂业务

（1）近三年前五大客户同行业上市公司对比情况
单位：万元

同行业可比公司

天华新能
永杉锂业
雅化集团
平均值

山西东拓

2025年度
金额

422,015.71
144,842.82
356,384.12
307,747.55
9,864.00

占比
55.90%
26.72%
41.72%
41.45%
96.54%

2024年度
金额

384,758.20
202,043.09
337,127.19
307,976.16

不适用

占比
58.22%
34.27%
43.69%
45.39%
不适用

2023年度
金额

678,969.04
218,747.34
623,961.23
507,225.87

不适用

占比
64.86%
29.15%
52.45%
48.82%
不适用

注：子公司山西东拓为公司电池级碳酸锂业务的主体公司。
由上表可见，2025年公司电池级碳酸锂业务前五大客户集中度高于同行业上市公司平均值，主

要原因系电池级碳酸锂业务系公司2025年新增业务，客户尚在不断开发中，与同行业存在不可比因
素，符合公司业务发展阶段和实际经营情况，具备合理性。

（2）近三年前五大供应商同行业上市公司对比情况
单位：万元

同行业可比公司

天华新能
永杉锂业
雅化集团
平均值

山西东拓

2025年度
金额

226,646.07
188,364.94
163,481.24
192,830.75
10,455.62

占比
36.74%
35.91%
24.75%
32.47%
92.33%

2024年度
金额

202,695.77
184,170.50
152,093.94
179,653.40

不适用

占比
37.39%
32.92%
31.80%
34.04%
不适用

2023年度
金额

619,900.47
191,212.47
375,001.84
395,371.59

不适用

占比
57.58%
27.27%
40.35%
41.73%
不适用

注：子公司山西东拓为公司电池级碳酸锂业务的主体公司。
由上表可见，2025年公司电池级碳酸锂业务前五大供应商集中度高于同行业上市公司平均值，

主要原因系电池级碳酸锂业务系公司2025年新增业务，供应商尚在不断开发中，与同行业存在不可
比因素，符合公司业务发展阶段和实际经营情况，具备合理性。

（三）近三年主要客户、供应商是否发生变化，是否对特定客户、供应商存在重大依赖的情形1、近三年主要客户变化情况
单位：万元
年度

2025年度

2024年度

2023年度

客户名称

客户第一名

客户第二名

客户第三名

客户第四名

客户第五名

合计

客户第二名

客户A3
客户第五名

客户A8
客户A9
合计

客户第二名

客户A3
客户A10
客户A9

客户第五名

合计

收入金额

6,467.36
4,104.03
2,305.71
2,299.23
1,908.50
17,084.83
2,357.66
2,012.57
1,542.04
1,337.78
1,054.75
8,304.80
2,554.16
1,406.26
1,345.37
1,187.47
1,179.96
7,673.22

收入占比

18.20%
11.55%
6.49%
6.47%
5.37%
48.08%
10.86%
9.27%
7.10%
6.16%
4.86%
38.25%
14.74%
8.12%
7.77%
6.86%
6.81%
44.30%

注：上述客户中存在集团公司口径的情形。
由上表可见，公司2023至2024年度主要客户未发生重大变化，2025年度主要客户发生变化的原

因主要系2025年度公司新增电池级碳酸锂业务导致下游客户群发生变化，石英晶体元器件业务下游
客户未发生重大变化，公司不存在对特定客户存在重大依赖的情形。2、近三年前五大供应商变化情况

单位：万元
年度

2025年度

2024年度

2023年度

供应商名称
供应商第一名
供应商第二名
供应商第三名
供应商第四名
供应商第五名

合计
供应商第一名

供应商A4
供应商A5

供应商第四名
供应商A3

合计
供应商第一名

供应商A6
供应商A5
供应商A7
供应商A8

合计

采购金额
7,817.92
5,164.35
2,728.75
1,322.40
1,130.27
18,163.69
7,876.81
643.21
579.18
545.66
481.45

10,126.31
4,539.20
607.98
456.49
311.92
271.11
6,186.70

采购占比
27.61%
18.24%
9.64%
4.67%
3.99%
64.15%
51.12%
4.17%
3.76%
3.54%
3.12%
65.71%
47.48%
6.36%
4.78%
3.26%
2.84%
64.72%

注：上述供应商中存在集团公司口径的情形。
由上表可见，公司2023至2024年度主要供应商未发生重大变化，2025年度主要供应商发生变化

的原因系公司新增电池级碳酸锂业务导致上游供应商发生变化，石英晶体元器件业务的主要供应商
未发生重大变化，公司不存在对特定供应商重大依赖的情形。

综上所述，公司石英晶体元器件业务销售与采购的集中度与同行业公司不存在重大差异，电池
级碳酸锂业务销售与采购的集中度高于同行业上市公司主要原因系电池级碳酸锂业务系公司2025
年度新增业务，与同行业公司存在不可比因素，符合公司业务发展阶段和实际经营情况，具备合理
性。经自查，公司近三年主要客户和供应商变动原因合理，不存在对特定客户、供应商重大依赖的情
形。

（3）请结合你公司经营模式、客户和供应商结构、销售和采购合同约定的双方权利义务等，说明
是否存在合同履行风险和重大变更风险。

（一）公司经营模式1、石英晶体元器件业务
公司一直专业从事石英晶体元器件的研发、生产和销售，主要经营产品包括石英晶体谐振器、振

荡器等晶振产品。公司自设立以来，经营模式未发生重大变化。报告期内，公司独立生产多规格、多
品类的产品，销售模式主要为经销与直销并存，该模式经过多年运营已趋于成熟，符合行业惯例。2、电池级碳酸锂业务

新增电池级碳酸锂生产及销售业务，主营产品属于锂电新能源材料，处于锂电新能源产业链中
游。主要经营模式以直销为主的销售模式，并通过与核心客户签订长期框架协议的方式锁定合作。

（二）客户和供应商结构1、公司前五大客户情况
单位：万元

客户名称
客户第一名
客户第二名
客户第三名
客户第四名
客户第五名

合作时间
2025/10/30
2014/10/20
2025/10/30
2009/11/2
2014/2/13

2025年收入
6,467.36
4,104.03
2,305.71
2,299.23
1,908.50

2024年收入
-

2,357.66
-

870.60
1,542.04

备注
电池级碳酸锂

经销
电池级碳酸锂

直销
经销

注：上述客户中存在集团公司口径的情形。
公司与主要客户签订的合同/订单均为买断式销售合同/订单，货物签收/交付后即完成所有权转

移，转移后货品的全部风险与收益都由买受人自行承担，买受人无论能否对外出售均须按照合同/订
单约定的期限全额支付买断价款。截至本问询函回复日，公司期后回款情况良好且与客户的合作关
系稳定，不存在合同履行风险和重大变更风险。2、公司前五大供应商情况

单位：万元
供应商名称

供应商第一名
供应商第二名
供应商第三名
供应商第四名
供应商第五名

合作时间
2022/8/1

2025/10/30
2025/10/30
2019/5/8

2025/10/30

2025年采购
7,817.92
5,164.35
2,728.75
1,322.40
1,130.27

2024年采购
7,876.81

-
-

566.80
-

备注

电池级碳酸锂
电池级碳酸锂

电池级碳酸锂
注：上述供应商中存在集团公司口径的情形。
公司与主要供应商签订的合同/订单均为买断式采购合同/订单，货物签收/交付后即完成所有权

转移，转移后货品的全部风险与收益都由买受人自行承担，买受人自主定价经营，出卖人无权干涉。
截至本问询函回复日，公司未发生因履约而产生纠纷的情况且与供应商的合作关系稳定，不存在合
同履行风险和重大变更风险。

（4）请年审会计师对问题（1）（2）进行核查,说明实施的审计程序、核查比例、获取的审计证据及审
计结论，并发表明确意见。

（一）核查程序
针对上述事项，我们实施的主要程序包括：1、对前五大客户、供应商进行逐层股权穿透、任职穿透核查，比对自然人股东、实际控制人、高管

人员信息，核查是否存在与公司控股股东、实际控制人、董监高存在关联关系；2、对电池级碳酸锂业务前五大客户及前五大供应商进行实地走访或视频访谈，了解客户和供应
商的基本情况、主营业务、与公司的合作背景、交易金额、定价方式、结算方式、是否存在特殊利益安
排等，通过访谈直接询问并确认其与公司及其主要股东、董监高之间的关联关系情况；3、对2025年度、2024年度前五大客户及供应商执行函证程序，函证内容包括交易金额、各期末往
来款项余额等，并对函证全过程保持控制，包括函证的设计、发出、跟进和接收，针对未回函的客户、
供应商执行替代程序；4、获取公司报告期内销售明细表及采购明细表，复核前五大客户销售收入及销售占比、前五大
供应商采购金额及采购占比，分析报告期内前五大客户、供应商的变动原因，向公司管理层了解客户/
供应商变化的具体业务背景，结合公司业务发展情况、行业环境变化、产品结构调整等因素，判断变
动原因是否合理，综合分析公司对主要客户、供应商的依赖程度；5、获取并查阅公司与前五大客户、供应商所签订的合同/框架协议，检查合同交易条款，包括交易
标的、数量、价格、信用政策、结算方式、交货方式、定价原则、合同期限，以核实商业实质及交易真实
性；6、通过查询同行业可比公司的客户集中度及供应商集中度情况，将公司报告期各期前五大客户
销售占比、前五大供应商采购占比与同行业可比公司数据进行对比，分析差异原因及公司客户/供应
商集中度是否处于行业合理水平。

（二）核查比例及获取的审计证据1、核查比例：
（1）已对本期前五大客户及供应商具体业务情况100%进行核查；
（2）客户及供应商函证确认比例均覆盖70%以上余额，明细情况如下：1）客户函证及替代测试
单位：万元

项目
主营业务收入
回函相符金额

回函不符并且可确认金额
回函可确认金额

回函可确认金额比例
未回函金额

未回函执行替代测试金额
未回函执行替代测试比例

回函及执行替代测试合计比例

公式
a
b
c

d=b+c
e=d/a

f
g

h=g/f
I=(d+g)/a

2025年
35,526.76
29,510.08
2,067.72
31,577.80
88.88%

-
-
/

88.88%
2）供应商函证及替代测试
单位：万元

项目
采购总额

回函相符金额
回函不符并且可确认金额

回函可确认金额
回函可确认金额比例

未回函金额
未回函执行替代测试金额
未回函执行替代测试比例

回函及执行替代测试合计比例

公式
a
b
c

d=b+c
e=d/a

f
g

h=g/f
I=(d+g)/a

2025年
28,312.40
24,591.06
1,708.37
26,299.43
92.89%

-
-
/

92.89%
（3）新业务主要客户、供应商访谈比例覆盖90%以上交易额，明细如下：1）新业务主要客户访谈
单位：万元

序号

1
2
3
4
5

客户名称

客户B1
客户B2
客户B3
客户B4
客户B5
合计

销售额

6,467.36
1,558.54
747.17
583.85
507.08
9,864.00

占年度电池级碳酸锂业务销售总额比
例

63.29%
15.25%
7.31%
5.71%
4.96%
96.54%

2）新业务主要供应商访谈
单位：万元

序号

1
2
3
4
5
6
7
8

供应商名称

供应商B1
供应商B2
供应商B3
供应商B5
供应商B4

山西鑫宏发锂电科技有限公司
供应商B7

宜昌容汇锂电新材料有限公司
合计

采购额

5,164.35
2,728.75
1,130.27
701.15
491.84
391.59
322.12
89.36

11,019.45

占年度电池级碳酸锂业务采购总额
比例

43.00%
22.72%
9.41%
5.84%
4.10%
3.26%
2.68%
0.74%
91.75%

（4）100%分析对主要交易对手的依赖程度。2、获取的审计证据：包括但不限于进货明细表；同行业公司年度报告；客户/供应商的工商信息查
询；主要销售合同、采购合同；公司关联方声明函；客户/供应商的访谈纪要等。

（三）核查意见
通过实施上述核查程序，我们认为公司回复内容合理，核查意见如下：1、公司前五名客户、供应商与公司，公司持股比例5%以上股东，公司董事、监事、高级管理人员在

产权、业务、资产、债权债务、人员等方面不存在关联关系；2、公司近三年主要客户、供应商变动原因合理，销售和采购集中度与同行业公司相比不存在重
大差异，对特定客户、供应商不存在重大依赖。

问题10
报告期末，你公司存货账面余额1.11亿元，较期初增加14.78%；累计计提存货跌价准备和合同履

约成本减值准备0.21亿元，计提比例为18.75%。报告期内，你公司计提存货跌价准备和合同履约成
本减值准备0.26亿元，转回或转销0.30亿元。

（1）请分业务板块（石英晶体元器件、电池级碳酸锂）列示存货的构成及变动情况。结合你公司
生产计划、销售订单、备货品类及其价格波动情况、存货周转率水平、同行业公司情况等，说明存货余
额增长的原因及合理性。

（2）请结合存货性质、产品分类、产品价格及原材料采购价格变动情况、期末存货的库龄结构及
期后销售情况、转回或转销的存货具体去向等，说明计提、转回或转销存货跌价准备和合同履约成本
减值准备的依据及合理性。

（3）请年审会计师对上述问题进行核查,说明实施的审计程序、核查比例、获取的审计证据及审计
结论，并发表明确意见。

【回复说明】：
（1）请分业务板块（石英晶体元器件、电池级碳酸锂）列示存货的构成及变动情况。结合你公司

生产计划、销售订单、备货品类及其价格波动情况、存货周转率水平、同行业公司情况等，说明存货余
额增长的原因及合理性。

（一）分业务板块的存货构成及变动情况
单位：万元

业务板块

石英晶体元器件

电池级碳酸锂

合计

项目

原材料

在产品

委托加工物资

库存商品

小计

原材料

在产品

委托加工物资

库存商品

小计

2025年12月31日

余额

3,845.57
3,921.21
281.61
705.27
8,753.67
837.53
1,231.43

-
303.99
2,372.95
11,126.62

占比

34.56%
35.24%
2.53%
6.34%
78.67%
7.53%
11.07%

-
2.73%
21.33%
100.00%

2024年12月31日

余额

4,184.53
4,455.81
131.18
922.07
9,693.59

-
-
-
-
-

9,693.59

占比

43.17%
45.97%
1.35%
9.51%

100.00%
-
-
-
-
-

100.00%

变动金额

-338.96
-534.60
150.43
-216.80
-939.92
837.53
1,231.43

-
303.99
2,372.95
1,433.03

变动比例

-8.10%
-12.00%
114.68%
-23.51%
-9.70%
100%
100%

100%
100%
14.78%

由上表可见，公司 2025年期末存货余额 1.11亿元，其中石英晶体元器件存货余额 8,753.67万元
（占比78.67%），电池级碳酸锂存货余额2,372.95万元（占比21.33%）。

本期石英晶体元器件板块存货余额较上期减少，主要系2025年订单量增加、出货量相应提升所
致。整体存货余额增加主要系电池级碳酸锂板块期末存货余额增加导致。2025年末新增电池级碳
酸锂存货余额2,372.95万元，其中在产品1,231.43万元、原材料837.53万元、库存商品303.99万元，存
货余额与业务结构、订单驱动、生产计划匹配，属于合理增长。

（二）电池级碳酸锂业务存货余额增长的原因分析1、生产计划与销售订单分析2025年度实际产量、期后实际产量及销售情况如下：
单位：吨
2025年实际产量

产成品
810.00

2026年一季度实际产量
产成品
710.00

2026年一季度销售情况
销售订单签订供货数量

690.00
实际验收结算数量

690.00
由上表可见，2026年一季度公司实际产量710吨，同期销量为690吨，目前公司产能和产销情况

良好，业务模式保持稳定。2、备货品类及其价格波动情况
单位：万元/吨

产品名称
工业级碳酸锂

2025年12月采购均价
10.22

2026年一季度平均采购均价
13.29

差异金额
3.07

变动比例
30.04%

注：采购均价为当月结算价格/当月入库数量。
由上表可见，公司电池级碳酸锂业务的主要备货品类为工业级碳酸锂，2026年一季度采购均价

高于2025年12月采购均价，主要系2026年一季度工业级碳酸锂价格呈阶梯式上升趋势，期末部分备
货系公司战略性备货，具有合理性。3、存货周转率水平

单位：万元
项目

营业成本

存货期初余额

存货期末余额

存货周转率

周转天数

山西东拓

9,375.20
-

2,372.95
7.90
11.39

平均值

613,314.49
157,600.67
166,947.21

3.78
95.25

天华新能

645,304.49
244,850.66
229,528.51

2.72
132.32

永杉锂业

528,814.10
53,011.96
101,708.99

6.84
52.66

雅化集团

665,824.86
174,939.38
169,604.14

3.86
93.14

注：山西东拓于 2025年 10月成立，存货周转天数按 90天计算；同行业公司周转天数按 360天计
算。

由上表可见，公司电池级碳酸锂业务的存货周转率为7.90，存货周转天数约11天，快于同行业上
市公司情况，存货周转情况较好。由于公司成立时间较短，且与同行业公司相比产品品类较为单一；
同时公司开展此业务的2025年第四季度，恰逢电池级碳酸锂市场出现供不应求的情况，也加快了公
司产品的即产即销。因此，公司存货周转情况相较于同行业上市公司更好，符合商业逻辑，具备合理
性。

综上，公司存货余额增长主要由电池级碳酸锂业务期末原材料备货增加导致，存货结构、存货周
转率处于合理水平，与同行业情况不存在重大差异，存货余额增长符合公司实际经营情况，具备合理
性。

（2）请结合存货性质、产品分类、产品价格及原材料采购价格变动情况、期末存货的库龄结构及
期后销售情况、转回或转销的存货具体去向等，说明计提、转回或转销存货跌价准备和合同履约成本
减值准备的依据及合理性。

（一）石英晶体元器件业务存货跌价情况1、存货跌价按产品分类计提情况
单位：万元

项目

原材料

在产品

库存商品

合计

期初跌价

1,693.96
710.15
78.16

2,482.27

本期计提

814.22
1,424.28
339.12
2,577.63

本期转销

1,252.28
1,405.66
315.34
2,973.28

期末跌价

1,255.90
728.78
101.94
2,086.61

注：本期（本年度）不存在转回存货跌价准备的情况。 （下转D33版）


