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湖北均瑶大健康饮品股份有限公司关于

2025年年度报告的信息披露监管问询函的
回复公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对
其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

湖北均瑶大健康饮品股份有限公司（以下简称“公司”或“均瑶健康”）于近日收到《上海证券交易所
关于湖北均瑶大健康饮品股份有限公司2025年年度报告的信息披露监管问询函》（上证公函【2026】1100号）（以下简称“《问询函》”）。根据《问询函》的要求，公司会同北京德皓国际会计师事务所（特殊普
通合伙）年审会计师对《问询函》所列事项逐一复核落实，现就《问询函》所列事项逐项回复并说明如下：

本回复中若出现总计数尾数与所列数值总和尾数不符的情况，均为四舍五入所致。如无特别说
明，本回复中使用的简称或名词释义与《湖北均瑶大健康饮品股份有限公司2025年年度报告》一致。

鉴于公司回复内容中披露的部分信息涉及商业秘密和商业敏感信息，根据相关法律法规、规范性
文件，对本次问询函回复中相关内容进行豁免披露处理。

依据《公开发行证券的公司信息披露内容与格式准则第2号—年度报告的内容与格式》（以下简
称《格式准则第2号》）《上海证券交易所上市公司自律监管指引第3号—行业信息披露》（以下简称3
号指引）等规则的要求，经对你公司2025年年度报告的事后审核，为便于投资者理解，根据本所《股票
上市规则》第13.1.1条的规定，请你公司进一步补充披露下述信息。1.关于审计报告保留意见、内部控制强调事项段。年报显示，公司2025年度财务报告审计意见为
保留意见，内部控制被出具带强调事项段的无保留意见，非标意见涉及公司非全资子公司泛缘（上海）
供应链有限公司（以下简称泛缘供应链）存在使用员工个人卡开展账外资金收付的情形，无法核实所
获取的资金收、付业务资料的完整性及真实性。2023年9月至2025年10月期间，泛缘供应链通过员
工个人卡转账资金流入合计 4,010.57万元，资金流出合计 4,010.51万元。截至年报披露日，公司将2025年度与业务相关的资金收、支入账，2025年度以前的相关资金收、支暂未进行处理。

请公司：（1）补充披露2023年至2025年期间账外资金收付的原因及具体情况，包括个人卡数量、
涉及个人姓名与职务、涉及的时间范围、资金规模及收付笔数、业务性质、最终流向，说明是否存在关
联方非经营性资金占用；（2）说明公司与资金收付、子公司资金与财务管理、会计核算相关的内控设计
及执行有效性，前期内控评价相关信息披露是否真实、准确；相关内控缺陷整改的具体时间、整改措施
及运行情况，是否能够有效防范个人卡收支行为的再次发生；（3）说明2025年将收支入账的具体依据
及充分性，是否能够保证核算的完整性、准确性；对2025年度以前的相关资金收、支暂未纳入财务核
算的原因，是否存在刻意隐瞒或调节利润情形，量化对以前各期财务报表及本期报表期初数的影响，
评估是否构成重大会计差错及是否需追溯调整、是否影响各期财务报表的真实、准确、完整；（4）全面
自查公司其他子公司是否存在账外资金收付、资金体外循环或流向控股股东、实际控制人及其关联方
的情形，并详细说明自查范围、过程及结论。请独立董事及年审会计师发表明确意见。

请年审会计师说明在公司使用员工个人卡账外资金收付的完整性无法核实的情况下，认为公司
在所有重大方面保持了有效的财务报告内部控制是否恰当，是否符合《企业内部控制审计指引》等相
关规定。

回复：
公司说明：
一、补充披露2023年至2025年期间账外资金收付的原因及具体情况，包括个人卡数量、涉及个人

姓名与职务、涉及的时间范围、资金规模及收付笔数、业务性质、最终流向，说明是否存在关联方非经
营性资金占用；

（一）形成账外资金收付的原因：在账外个人卡支付资金的原因系泛缘（上海）供应链有限公司（以
下简称“泛缘供应链”）主要业务为多渠道快消品的批发零售业务，在业务开展过程中存在需要支付给
业务介绍人员相关的销售费用以及与客户和供应商的渠道费用等情况，业务单位通过个人卡在账外
支付了该部分费用。在账外个人卡收取资金的原因系该个人卡需要资金支付未获取发票的前述费
用，业务单位通过个人卡在账外收取部分货款后进行支付。

（二）账外资金收付的具体情况：泛缘供应链通过原总经理陈*持有的个人卡在账外收取货款，用
于支付与业务相关的无票费用。主要涉及资金收付的个人卡1张，为泛缘供应链原总经理陈*持有。2023年至2025年的资金流入流出情况：

该个人卡2023年至2025年区间资金流入总金额为5,505.41万元，资金流出总金额为5,526.26万
元。2022年8月泛缘供应链成立后逐步开展业务，2023年9月，公司发现泛缘供应链业务部门存在使
用私卡收支的情况。2023年1至8月该私卡资金流入共1,494.84万元，资金流出1,515.75万元，泛缘供
应链对该部分业务有关的收支进行了还原，纳入财务核算并予以规范，要求陈*杜绝使用私卡收支。2025年10月公司发现陈*使用该个人卡进行收支后进行了核查，涉及的期间包含2023年9月至2025年10月，有关金额已在《湖北均瑶大健康饮品股份有限公司2025年年度报告》第八节/十八/8、“其
他重要事项-其他”中披露。2025年11月以后除被动接收3.2万元货款外，个人卡原路退还该部分货款外，不存在资金流转情
况。2023年度至2025年度私卡账户收支情况如下：1、资金规模及收付笔数、业务性质具体如下：
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单位：万元 币种：人民币
注1：与业务相关的资金流入指通过个人卡收取的资金，主要为收取的客户货款；资金流出指通过

个人卡支付的资金，主要为支付的无票费用。
注2：转回泛缘供应链公司款项的资金流入为客户转入个人卡的货款，资金流出为对应货款转回

泛缘供应链，累计资金流入与流出金额一致。
注3：暂借款资金流入主要为陈*为支付无票费用，从其控制的其他公司或个人银行账户转入个人

卡的资金，资金流出为归还的资金。该暂借款系泛缘供应链原总经理的个人资金往来。2、最终流向：2023年至2025年，与业务相关业务的资金4,305.50万元最终流向为费用的收取方；
转回泛缘供应链的资金823.40万元最终流向为泛缘供应链；个人卡暂借款397.36万元最终流向为陈*
控制的其他银行账户。3、资金占用的情况：账外资金收付主要为与泛缘供应链业务相关的收支，不存在关联方非经营性
资金占用的情况。

陈*通过个人卡支付给业务收取部分货款后支付业务有关的销售费用，与公司经营活动相关。陈*在个人卡中的暂借款系其个人资金往来。综上，公司认为不存在陈*占用资金的情况。
二、说明公司与资金收付、子公司资金与财务管理、会计核算相关的内控设计及执行有效性，前期

内控评价相关信息披露是否真实、准确；相关内控缺陷整改的具体时间、整改措施及运行情况，是否能
够有效防范个人卡收支行为的再次发生；

（一）说明公司与资金收付、子公司资金与财务管理、会计核算相关的内控设计及执行有效性，前
期内控评价相关信息披露是否真实、准确

公司根据《上海证券交易所上市公司自律监管指引第1号——规范运作》，设计了内部控制制度，
公司在与资金收付的内部控制方面已建立了资金收付内控制度体系，制定了《资金管理制度》等核心
制度，相关制度设计符合《企业内部控制基本规范》及监管要求，包括不相容岗位分离、分级授权审批、
要求严格审核各部门资金收支的合理性与合法性、现金与银行存款管理，制度明确要求所有公司账户
必须向均瑶健康财务总部备案，严禁以任何形式使用员工个人账户开展公司经营资金收付。

公司在子公司财务管理相关的内控设计上，通过委派财务负责人至子公司以实现财务和资金收
付集中管控，确保独立性和财务数据的真实、准确与完整，对资金统一监控与集中管理，对资金使用情
况向公司财务总部报备，按财务管理规定要求子公司每月上报财务报表、资金台账，将子公司内控测
试纳入年度内控评价范围，子公司需严格执行与公司统一的会计政策与核算标准，依法设置会计账
簿，确保会计资料真实、准确、完整、可比。

公司在子公司会计核算上，按照《会计法》《企业会计制度》和会计准则的规定进行会计核算，并经
总账审核，防范会计核算工作中的差错和舞弊行为。

综上，公司已进行了与资金收付、子公司资金与财务管理、会计核算相关的内控设计。
制度执行有效性方面，董事会审计委员会监督及评估内部审计工作，公司内审部每年定期对子公

司开展内控评价工作，检查和监督各子公司制度执行有效性，并以内部控制评价工作获取的测试、评
价证据为基础，如实编制和对外提供年度内部控制评价报告。

泛缘供应链销售制度内控存在执行缺陷，主要因行业特性及客户类型多样性，存在较多临时性折
扣，且该行业的主要客户为个体工商户，客户将应支付给泛缘供应链的部分货款打款至个人卡，形成
账外资金收付。

泛缘供应链原总经理陈*利用个人银行账户发生部分资金收付，经统计各期发生额如下：
单位：万元 币种：人民币

项目

营业收入

资金总流入

2023年度

影响金额

431.30
616.56

占营业收入比例

0.26%
0.38%

2024年度

影响金额

1,135.14
1,426.11

占营业收入比例

0.78%
0.98%

注：2023年度金额不包含当年已规范并纳入财务核算的部分。
综上，2023年-2024年未规范纳入核算的发生额以及资金流入总额均占公司各期合并营业收入

的比重均不足1%，未触发重大缺陷识别标准，未达到重大缺陷的定量认定标准。公司在2025年发现
该问题后，在2025年度内部控制评价报告中如实披露了该重要缺陷，同时披露了整改计划与进展，充
分履行了信息披露义务，不存在信息披露不实的情形。

公司前期内控评价报告相关结论基于测试数据得出，是基于前期内部控制评价工作获取的测试、
评价证据为基础，得出的结论真实、准确，不存在故意隐瞒、虚假披露的情形。

（二）相关内控缺陷整改的具体时间、整改措施及运行情况，是否能够有效防范个人卡收支行为的
再次发生1、相关内控缺陷整改时间为2025年11月起至2026年4月。2、整改措施及运行情况包括如下：

（1）调整管理负责人和相关责任人、限制责任人业务权限2025年11月公司对泛缘供应链全体参与员工进行了问责谈话，公司对泛缘供应链原总经理进行
了诫勉谈话及降职处分，公司对泛缘供应链任命新总经理，对原总经理岗位进行调整。同时对其他部
分相关岗位人员进行培训或调整。

（2）注销责任人有关的个人卡
要求泛缘供应链涉及个人卡的在职员工及原总经理对该个人卡进行注销，其中个人卡于2026年3月注销，其他涉及与该个人卡存在往来的员工于2026年4月完成注销及情况说明。
（3）加强客户销售折扣的审核和核对2025年11月均瑶健康发文成立泛缘供应链销管部，对所有销售折扣进行审核，确保销售折扣与

公司销售政策保持一致，加强日常与客户的对账工作，根据销售制度的要求每季度与下游重要客户进
行对账，泛缘供应链已与客户就2025年12月底及2026年3月底应收款余额进行对账工作。目前公司
严格按照该规范执行，运行情况良好。

（4）完善有关监督和处罚机制
泛缘供应链于2025年11月发文《关于禁止业务人员使用个人账户进行资金往来的通知》，2025年12月发文《关于规范客户第三方回款管理的通知》，2026年3月发文《关于泛缘员工收付公司相关资金

的合规及惩处通知》；同步下发客户及供应商通知函，强调业务结算款项合规性；设立举报邮箱，建立
监督与处罚机制，对违规行为予以惩处。目前公司严格按照该规范执行，运行情况良好。

通过以上措施的持续实施，泛缘供应链整改运行良好，能够有效防范个人卡收支行为的再次发
生。

三、说明2025年将收支入账的具体依据及充分性，是否能够保证核算的完整性、准确性；对2025
年度以前的相关资金收、支暂未纳入财务核算的原因，是否存在刻意隐瞒或调节利润情形，量化对以
前各期财务报表及本期报表期初数的影响，评估是否构成重大会计差错及是否需追溯调整、是否影响
各期财务报表的真实、准确、完整；

（一）说明2025年将收支入账的具体依据及充分性，是否能够保证核算的完整性、准确性1、公司将2025年收支入账的具体依据：2025年度公司根据获取的个人卡资金使用明细（该明细
由陈*指定员工整理）及银行流水，进行了逐笔核对，分析有关收支相应的申请、依据及归属项目。公
司认为前述收支与公司日常经营的业务相关。2、将2025年收支入账的具体核实程序包括：

（1）对原泛缘供应链总经理陈*及与个人卡存在往来的员工进行问责谈话，了解个人卡账外资金
收付的具体情况；

（2）在原泛缘供应链总经理陈*的陪同下前往主要银行（合计17家）调取2022年9月至当日的个
人银行借记卡流水，确认除已发现的浦发银行尾号1396个人卡外，不存在其他个人借记卡异常交易
情况；

（3）个人卡台账与审批与资金流向进行核查，确认相关收入及费用是否依据充分，真实可信；
（4）获取涉及账户的2025年度全年流水，检查个人流水是否有与泛缘供应链相关联的资金流转

并核对流水完整性；
（5）通过已获取流水中的交易对手方信息交叉核对，识别是否存在其他个人账户；
（6）检查个人卡收入流水，与泛缘供应链账面的收入折扣对应，确认收入的真实性；
（7）检查个人卡成本费用支出，获取付款审批单，核实交易真实性；
（8）将个人卡流水与泛缘供应链财务账簿进行核对，检查是否存在未入账交易；
（9）检查期后上述个人卡是否仍存在与泛缘供应链相关的资金往来，以识别2025年应入账未入

账的交易。
为了反映2025年泛缘供应链的经营情况，公司依据前述程序将与业务相关的收支入账，公司认

为上述账外收支的核算是完整的，存在真实的收款和付款，金额是准确的，入账依据具有一定的充分
性。

（二）对2025年度以前的相关资金收、支暂未纳入财务核算的原因，是否存在刻意隐瞒或调节利
润情形

根据现有的资料，因2025年度以前的相关资金收、支金额较小，对各期经营成果影响不大，故未
追溯调整以前年度报表，未纳入财务核算，公司不存在刻意隐瞒或调节利润的情况。

（三）量化对以前各期财务报表及本期报表期初数的影响，评估是否构成重大会计差错及是否需
追溯调整、是否影响各期财务报表的真实、准确、完整

根据现有的资料，对各个期间报表的影响如下：
单位：万元 币种：人民币
报表项目

营业收入

期间费用

归母净利润

2023年度影响金额

431.30
444.26
-6.61

对报表的影响占比

0.26%
1.33%
0.11%

2024年度影响金额

1,135.14
1,406.68
-138.49

对报表的影响占比

0.78%
3.49%
4.76%

该事项对各期财务报表的影响较小，2023年营业收入影响数占 2023年度合并报表营业收入的0.26%，归母净利润影响数占2023年度合并归母净利润的0.11%，2024年营业收入影响数占2024年度
合并报表营业收入的0.78%，归母净利润影响数占2024年度合并归母净利润的4.76%，对本期报表期
初数的影响主要为年初未分配利润项目，影响金额 145.10万元，占本期报表期初资产总额 0.07%，对
各期财务报表的真实、准确、完整性影响较小。

按照《企业会计准则第28号——会计政策、会计估计变更和差错更正》（财会〔2006〕3号）并参考
应用指南，重要的前期差错是指足以影响财务报表使用者对企业财务状况、经营成果和现金流量作出
正确判断的前期差错；不重要的前期差错是指不足以影响财务报表使用者对企业财务状况、经营成果
和现金流量作出正确判断的前期差错。对于重要的前期差错，企业应当在其发现当期的财务报表中，
调整前期比较数据；对于不重要的前期差错，企业不需调整财务报表相关项目的期初数，但应调整发
现当期与前期相同的相关项目。

综上所述，该事项对以前各期营业收入、归属于母公司的净利润、资产总额等财务指标的影响较
小，该事项不构成重大的会计差错，无需对各期历史财务报表实施追溯重述调整。公司各期财务报表
整体真实、准确、完整，相关会计处理符合准则要求。

四、全面自查公司其他子公司是否存在账外资金收付、资金体外循环或流向控股股东、实际控制
人及其关联方的情形，并详细说明自查范围、过程及结论

（一）本次自查范围：公司全部控股子公司及纳入合并报表范围的非全资控股子公司。自查期间
范围为2025年1月1日至2025年12月31日。

（二）过程：本次自查按照“全面排查、重点核查”的原则组织实施。1、银行账户完整性核查。 获取各子公司《已开立银行结算账户清单》，与账面银行账户记录逐一
核对，确认是否存在未入账的银行账户。2、账实核对与资金流水核查。获取各子公司报告期内全部银行账户流水，将银行流水与账面银
行存款日记账进行核对；对各子公司大额资金收付进行逐笔核查，关注交易背景、对手方信息及商业
合理性。3、关联方资金往来专项核查。 将各子公司资金流水中的交易对手方与公司控股股东、实际控制
人及其关联方清单进行交叉核对，关注资金往来业务背景，重点核查是否存在以借款、代偿债务、代垫
款项等方式被关联方占用资金的情形。4、个人账户及账外资金排查。 访谈各子公司财务负责人及相关业务负责人，了解是否存在使用
员工个人账户、员工亲属账户或其他第三方账户进行公司资金收付的情形；核查公司及子公司是否存
在账外账或“小金库”。5、内控制度测试。了解并测试各子公司与货币资金管理相关的关键内部控制的设计与执行情
况，核查是否存在违反内部资金管理规定对外支付大额款项、大额现金收支等情形。

（三）结论：综上，经全面自查，除泛缘供应链外的公司及其他子公司不存在账外资金收付、资金体
系外循环的情况；泛缘供应链业务相关主体，除日常经营性业务对应的业务往来外，不存在资金流向
控股股东、实际控制人及其关联方的情形；公司及其他子公司亦不存在资金流入控股股东、实际控制
人及其关联方的情形。

会计师核查程序及意见：
（一）核查程序：1、对原泛缘供应链总经理陈*实施访谈，了解个人卡账外资金收付的具体情况；2、对泛缘供应链出纳人员，账务处理人员，个人卡资金打款方在职人员，个人卡资金支付方在职

人员合计38人进行了访谈；同时选取了在泛缘供应链任职时间较久，但与个人卡收支无关的10名员
工进行了访谈，了解私卡事项的整体情况及资金规模；3、在原泛缘供应链总经理陈*的陪同下前往主要银行（合计17家）调取2022年9月至当日的个人
银行借记卡流水，确认除已发现的浦发银行尾号1396的个人卡外，其他个人借记卡是否存在异常交
易情况；

4、结合浦发银行尾号1396的个人卡2022年1月至2026年1月的银行交易流水，获取该个人卡的
单独账簿及个人卡费用审批单；5、针对在职员工，我们对其提供的与个人卡相关的交易记录进行核查，判断资金收支流向是否可
以追溯，脉络是否清晰，相关收入及费用是否依据充分，真实可信；6、抽样核对账面应收账款红冲明细账，逐笔确认属于常规销售折扣/特批销售折扣/转入个人卡。
如为常规销售折扣，与公司发布的销售折扣政策文件进行核对；如为特批销售折扣，检查相应审批文
件；如为转入个人卡，与个人卡流水进行核对；7、了解公司目前已经采取及计划采取的整改措施，评价整改措施颁布的时间、设计有效性及有效
运行时间，并对整改期间选取充分的样本量进行测试，评价整改措施的执行有效性，主要包括：

（1）涉事私卡是否注销，是否调整了泛缘供应链内部管理团队，包括相应的审批流程及控制授权；
（2）了解、测试并评价泛缘供应链针对销售人员代收货款的关键内部控制的设计和运行有效性；
（3）了解、测试并评价泛缘供应链针对第三方回款的关键内部控制的设计和运行有效性；
（4）获取泛缘供应链2025年第四季度及2026年第一季度的第三方回款统计表，确认2025年度第

四季度及2026年度第一季度的第三方回款比例，观察比例趋势，按类型抽样检查第三方回款的合理
性；获取泛缘供应链2025年11月及12月，2026年第一季度的销售人员代收货款情况统计表，观察比
例趋势及罚款情况。

（二）核查意见：1、未发现均瑶健康补充披露的泛缘供应链2023年至2025年期间账外资金收付的原因及具体情
况，与我们在执行均瑶健康2025年度财务报表审计过程中取得的审计证据存在不一致。但根据我们
执行的审计程序及获取的审计证据，我们无法核查该事项资金的最终流向、下游交易性质，因此我们
无法判断是否存在关联方非经营性资金占用的情形。2、均瑶健康在发现泛缘供应链存在使用员工个人银行账户开展账外资金收付的情形后要求泛缘
供应链进行自查、整改，并对有关内部控制缺陷进行整改。在2025年度均瑶健康内部控制审计报告
报出日前，泛缘供应链已将涉事私卡进行注销，同时调整了内部管理团队、审批流程及控制授权，其他
相关控制制度正在逐步完善。

根据《企业内部控制审计指引实施意见》：被审计单位针对存在缺陷的控制进行了整改，整改后的
控制需要运行足够长的时间，才能使注册会计师得出其是否有效的审计结论。截至本问询函回复说
明出具日，我们暂未针对均瑶健康整改后的内部控制执行情况实施审计程序，故无法对相应整改措施
是否能够有效防范个人卡收支行为的再次发生形成结论。

基于2025年度财务报表审计时执行的审计程序，我们认为除泛缘供应链之外，均瑶健康在资金
收付、子公司资金与财务管理、会计核算相关的内部控制设计及执行有效。3、均瑶健康根据私卡资金收、支的明细台账及相关的审批附件，已将2025年度与业务相关的资
金收、支入账，2025年度以前的相关资金收、支暂未进行处理。我们无法核实该事项所获取的资金收、
付业务资料的完整性及真实性，因此，我们无法就该事项对均瑶健康财务报表可能产生的影响获取充
分、适当的审计证据，据此，我们发表了保留意见的财务报表审计报告及带强调事项段的无保留意见
内部控制审计报告。

在我们无法就该事项获取充分、适当的审计证据的情况下，我们无法判断该事项对以前各期财务
报表及本期报表期初数的影响，亦无法评估是否构成重大会计差错及是否需追溯调整。4、除泛缘供应链之外，我们未发现均瑶健康及其他子公司存在账外资金收付、资金体外循环或
流向控股股东、实际控制人及其关联方的情形。

针对泛缘供应链员工个人卡账外资金收付事项，根据我们执行的审计程序及获取的审计证据，我
们无法核查该事项资金的最终流向、下游交易性质，因此我们无法判断泛缘供应链是否存在流向控股
股东、实际控制人及其关联方的情形。

独立董事意见：
作为公司独立董事，我们本着审慎、客观、独立的原则，对公司2025年度保留意见审计报告和带

强调事项段的无保留意见内部控制审计报告涉及的相关事项、原因、责任认定及自查整改进行了全面
核查、问询及审慎判断，审阅了泛缘供应链账外资金流水、台账登记情况、整改资料等底稿，并与公司
管理层、内审部、年审会计师沟通核实，现发表独立意见如下：

（一）关于账外资金收付情况及资金占用
经核查，2023年9月至2025年10月泛缘供应链原总经理陈*使用个人卡收付经营性款项，资金流

入4,010.57万元、流出4,010.51万元，主要用于泛缘供应链日常经营结算，未流向公司控股股东、实控
人及关联方，不存在关联方非经营性资金占用，公司披露事项客观完整。

（二）资金管理内控、缺陷整改及前期内控评价
公司资金、子公司财务管理制度设计合规，本次泛缘供应链出现个人卡账外收支行为，反映该子

公司资金管控执行存在短板，构成内控重要缺陷；前期内控评价依据年度标准化测试出具，不存在虚
假披露。发现问题后公司及时推动完成整改，确保相关整改执行到位,防范同类体外资金循环问题再
次发生。

（三）账务处理及会计差错相关事项
公司依托完整业务单据、银行流水完成2025年度账外收支补入账，入账依据充分，能够保障本期

财务核算完整准确。2023年至2024年度收支不存在刻意隐瞒、调节利润的主观情形；经量化测算，往
期收支对各期报表影响金额较小，不构成重大会计差错。

（四）公司及子公司资金全面自查情况
公司对全部合并范围内子公司开展全覆盖资金专项自查，包括对公账户清单核对、流水筛查、关

联方资金往来专项核查等。自查程序完备、范围全面，除泛缘供应链本次事项外，其余子公司不存在
同类违规资金流转情形，自查结论真实可靠。

综上，本次泛缘供应链账外资金事项反映公司子公司资金内控执行存在缺陷，但公司已落实全面
长效整改；无利益输送与违规资金占用；本期账务处理审慎合规，往期未调整无利润操纵行为；公司资
金专项排查程序规范。我们将持续跟踪公司内控长效执行，督促公司压实资金合规管理责任，保障公
司财务信息公允完整，切实提升公司治理水平，维护公司及全体股东、特别是中小股东的合法权益。

五、请年审会计师说明在公司使用员工个人卡账外资金收付的完整性无法核实的情况下，认为公
司在所有重大方面保持了有效的财务报告内部控制是否恰当，是否符合《企业内部控制审计指引》等
相关规定。

会计师核查意见：
针对员工个人卡账外资金收付事项，我们执行了资金核查程序，明确区分了可核实事项与受限事

项，具体如下：
我们完整获取了浦发银行尾号1396的个人卡2025年度全部银行流水，完整核实了该账户年度整

体资金流入、资金流出总规模。在此基础上，结合公司提供的该个人卡的单独账簿及个人卡费用审批
单，对流水资金性质进行逐项拆分甄别：

（一）个人卡中业务性质为“暂借款”：我们通过个人卡银行流水与原泛缘供应链总经理陈*控制的
其他公司或个人银行账户流水进行双向交叉核对，确认该部分资金实质为陈*提供的经营性临时周转
垫资款。因个人卡会出现对外支付款项时账户资金暂时不足的情形，故为保障下游费用、款项正常支
付，由原泛缘供应链总经理陈*通过其控制的其他公司或个人银行账户临时向个人卡账户汇入周转资
金，用于垫付当期经营支出，待个人卡中资金充裕后原路归还。该部分资金存续周期短、无利息、无业
务实质、仅用于临时性资金头寸调剂。

（二）个人卡中业务性质为“转回泛缘公司”：我们通过个人卡银行流水与泛缘供应链账面银行流
水进行双向交叉核对，确认该部分资金通过个人卡收款后已完整转入泛缘供应链银行账户。

（三）个人卡中业务性质为“与业务相关”：该部分我们无法核实所获取的资金收、付业务资料的完
整性及真实性，对于资金的终端流向、下游交易真实性及后续资金闭环无法获取充分、适当的审计证
据，据此，我们发表了保留意见的财务报表审计报告及带强调事项段的无保留意见内部控制审计报
告。

我们发表保留意见的财务报表审计报告，是基于我们无法获取充分、适当的审计证据，未发现的
错报对财务报表可能产生的影响重大，但不具有广泛性而得出的审计结论。

重大影响的判断：
我们在均瑶健康财务报表审计中，依据《中国注册会计师审计准则第1221号——计划和执行审

计工作的重要性》，以均瑶健康2021年度至2025年度平均合并收入的0.5%计算了上述审计的合并财
务报表整体重要性水平（取整数），金额为600.00万元。

广泛性的判断：
《中国注册会计师审计准则第1502号——在审计报告中发表非无保留意见（2019年2月20日修

订）》规定，根据注册会计师的判断，对财务报表的影响具有广泛性的情形包括下列方面：（一）不限于
对财务报表的特定要素、账户或项目产生影响；（二）虽然仅对财务报表的特定要素、账户或项目产生
影响，但这些要素、账户或项目是或可能是财务报表的主要组成部分；（三）当与披露相关时，产生的影
响对财务报表使用者理解财务报表至关重要。

我们认为，该事项的存在，对财务报表可能产生的影响重大（超过重要性水平600.00万元），但仅
限于应收账款、预付款项、营业收入、营业成本、销售费用、年初未分配利润等少数报表项目，与该事项
相关的披露对财务报表使用者理解财务报表不会产生至关重要的影响且不会影响均瑶健康盈亏性质
发生变化，据此，我们发表了保留意见的财务报表审计报告。

我们发表带强调事项段的无保留意见内部控制审计报告，主要基于：
《企业内部控制审计指引》第二十九条：
“注册会计师认为财务报告内部控制虽不存在重大缺陷，但仍有一项或者多项重大事项需要提请

内部控制审计报告使用者注意的，应当在内部控制审计报告中增加强调事项段予以说明。”
《企业内部控制审计指引》第三十条：
“注册会计师认为财务报告内部控制存在一项或多项重大缺陷的，除非审计范围受到限制，应当

对财务报告内部控制发表否定意见。”
根据上述条文规定，注册会计师仅当识别出一项或多项财务报告内部控制重大缺陷，且审计范围

未受限的情形下，出具否定意见内控审计报告；若基准日内控不存在重大缺陷，仅存在重要缺陷或一
般缺陷，注册会计师应当出具无保留意见内控审计报告，同时对需提示报表使用者关注的风险事项，
增加强调事项段单独披露，该事项段并不影响对财务报告内部控制发表的审计意见。

泛缘供应链在2025年度内部控制审计报告报出日前已将涉事私卡进行注销，同时调整了内部管
理团队、审批流程及控制授权，其他相关控制制度正在逐步完善。

我们获取了均瑶健康近三年内部控制评价报告，严格对照其中明确的重大缺陷、重要缺陷、一般
缺陷定性与定量认定标准逐项分级判断：

定性标准：
均瑶健康2023年度至2025年度的财务报告内部控制缺陷评价的定性标准如下：

缺陷性质

重大缺陷

重要缺陷

一般缺陷

定性标准

财务报告重大缺陷的迹象包括：

①公司董事、高级管理人员的舞弊行为；

②公司更正已公布的财务报告，且对报表使用者的决策造成重大影响的；

③注册会计师发现的却未被公司内部控制识别的当期财务报告中的重大错报；

④审计委员会和审计部门对公司的对外财务报告和财务报告内部控制监督无效。

财务报告重要缺陷的迹象包括：

①未建立反舞弊程序和控制措施；

②对于期末财务报告过程的控制存在一项或多项缺陷且不能合理保证编制的财务报表达到真实、准确的目标。

除上述重大缺陷、重要缺陷之外的其他控制缺陷。

定量标准：
均瑶健康2023年度至2025年度的财务报告内部控制缺陷评价的定量标准如下：

指标名称

合并税前利润

重大缺陷定量标准

错报≥5%
重要缺陷定量标准

2%≤错报＜5%
一般缺陷定量标准

错报＜2%
《企业内部控制评价指引》第十七条：
“企业在日常监督、专项监督和年度评价工作中，应当充分发挥内部控制评价工作组的作用。内

部控制评价工作组应当根据现场测试获取的证据，对内部控制缺陷进行初步认定，并按其影响程度分
为重大缺陷、重要缺陷和一般缺陷。

重大缺陷，是指一个或多个控制缺陷的组合，可能导致企业严重偏离控制目标。
重要缺陷，是指一个或多个控制缺陷的组合，其严重程度和经济后果低于重大缺陷，但仍有可能

导致企业偏离控制目标。
一般缺陷，是指除重大缺陷、重要缺陷之外的其他缺陷。
重大缺陷、重要缺陷和一般缺陷的具体认定标准，由企业根据上述要求自行确定。”

《企业内部控制审计指引实施意见》
“如果注册会计师确定发现的一项控制缺陷或多项控制缺陷的组合将导致审慎的管理人员在执

行工作时，认为自身无法合理保证按照适用的财务报告编制基础记录交易，应当将这一项控制缺陷或
多项控制缺陷的组合视为存在重大缺陷的迹象。下列迹象可能表明内部控制存在重大缺陷：

（1）注册会计师发现董事、监事和高级管理人员的任何舞弊；
（2）被审计单位重述以前公布的财务报表，以更正由于舞弊或错误导致的重大错报；
（3）注册会计师发现当期财务报表存在重大错报，而被审计单位内部控制在运行过程中未能发现

该错报；
（4）审计委员会和内部审计机构对内部控制的监督无效。”
针对均瑶健康的定性标准，我们认为符合《企业内部控制审计指引》等相关规定的要求；针对均瑶

健康的定量标准，我们对比了多家A股上市公司公开披露的内部控制自我评价报告，因各公司自身经
营规模、业务风险特征均不同，故其指标搭配、比例区间客观存在差异，但均瑶健康公司制定的定量指
标选取逻辑、阈值区间符合上市企业通行做法，与可比上市公司整体保持一致，且近三年认定标准持
续一贯、具备合理性。2025年度私卡中与均瑶健康业务相关的资金收入占2025年度营业收入约0.78%，占2025年度合
并税前利润（取绝对值）约3.84%；与均瑶健康业务相关的资金支出占2025年度营业收入约0.73%，占2025年度合并税前利润（取绝对值）约3.60%。基于均瑶健康的内部控制评价报告，该事项资金影响
规模属于重要缺陷范围，而非重大缺陷定量标准范围，同时，该事项未触及直接定性为重大缺陷的情
形，缺陷影响范围仅局限于泛缘供应链，未扩散至上市公司本部及其他核心经营主体。因此，我们认
为，均瑶健康于2025年12月31日在所有重大方面保持有效的财务报告内部控制结论恰当，符合《企
业内部控制审计指引》等相关规定。2.关于收入与毛利率。年报显示，2025年公司实现主营业务收入13.32 亿元，同比下降 8.67%，公
司2025年度第四季度实现归母净利润为-1.88亿元，亏损额显著高于前三季度-236.88万元。2025年
公司销售毛利率27.78%，较2024年下降2.60个百分点。公司益生菌饮品、益生菌食品、其他饮品和食
品、商品供应链业务分别实现营业收入为4.3亿元、2.98亿元、1.32亿元、4.67亿元，同比变动分别为-27.76%、51.63%、65.57%、-19.70%，其中其他饮品和食品毛利率51.52%，同比增加9.8个百分点、商品
供应链业务毛利率为0.42%，同比下降12.20个百分点，毛利率同比变动较大。成本分析表中，益生菌
饮品、益生菌食品和其他饮品和食品采购成品 0.05亿元、0.35亿元和 0.42亿元，同比增长 6244.26%、55.26%、137.39%。

请公司：（1）区分业务类型列示前十大客户、供应商情况，包括名称、成立时间、注册资本、首次合
作时间、采购或销售内容、金额及同比变动、货款结算政策、期末往来款金额、期后结算情况等，销售产
品毛利率及同比变动，前述主体与公司、控股股东、董高及其关联方是否存在关联关系或其他利益安
排，客户与供应商之间是否存在关联关系、其他潜在利益关系等，结合行业趋势以及对比同行业公司，
说明各业务板块收入大幅变动的原因及合理性；（2）结合最近三年一期供应链业务的供应商及客户结
构、产品类型、业务模式、行业趋势等，说明相关业务毛利率大幅下降的原因及合理性；结合与相关方
的关键合同条款、业务流程、供应商和客户的选取、货物仓储物流安排、货款结算、信用账期、采购及销
售定价原则等，说明公司在供应链业务中承担的主要责任及风险，相关收入确认采用总额法还是净额
法，是否符合企业会计准则的规定，2025年公司相关业务收入确认方法较前期是否发生显著变化；结
合“其他饮品和食品”板块具体产品结构、成本构成及定价策略，说明在整体消费承压背景下，该板块
毛利率大幅增长的原因及合理性；（3）结合公司采购成品的类型，分别列示对应的主要供应商、客户、
收入金额、毛利率，说明2025年度采购成品大幅上升的原因、必要性及合理性，收入确认是否符合企
业会计准则的规定；（4）说明第四季度亏损幅度明显扩大的原因，相关季节性波动是否与同行业可比
公司一致，是否存在各类减值或费用等在第四季度集中确认的情形。请年审会计师对问题（2）（3）（4）
发表意见。

回复：
公司说明：
一、区分业务类型列示前十大客户、供应商情况，包括名称、成立时间、注册资本、首次合作时间、

采购或销售内容、金额及同比变动、货款结算政策、期末往来款金额、期后结算情况等，销售产品毛利
率及同比变动，前述主体与公司、控股股东、董高及其关联方是否存在关联关系或其他利益安排，客户
与供应商之间是否存在关联关系、其他潜在利益关系等，结合行业趋势以及对比同行业公司，说明各
业务板块收入大幅变动的原因及合理性；

（一）分业务类型前十大客户的基本情况，包括名称、成立时间、注册资本、首次合作时间、采购或
销售内容、金额及同比变动、货款结算政策、期末往来款金额、期后结算情况，销售产品毛利率及同比
变动情况详见下述列表：1、益生菌饮品业务类型

序号

1

2

3

4

5

客户名

称

拉萨亲

亲工贸

有限公

司

揭阳市

榕城区

二波食

品经营

部（个

体工商

户）（已

注销）

普宁市

占陇章

健食品

经营部

（个 体

工 商

户）

菏泽开

发区博

严酒水

有限公

司

岳西县

弘乐商

贸有限

公司

成 立

时间

2013/
4/1

2024/
3/4

2024/
8/15

2010/
12/6

2019/
5/31

注 册

资 本

（ 万

元）

30

2

2

60

100

首 次

合 作

时间

2013
年5月

2024
年6月

2025
年7月

2012
年8月

2019
年6月

主 要 销

售内容

味 动 力

饮品

味 动 力

饮品

味 动 力

饮品

味 动 力

饮品

味 动 力

饮品

2025 年销

售 金 额

（万元）

1,326.34

1,133.39

912.58

615.20

483.18

同比变动

6.61%

27.50%

-

-47.43%

-23.65%

货 款

结 算

政策

先 款

后货

先 款

后货

先 款

后货

先 款

后货

先 款

后货

2025.12.31
应 收 账 款

余 额（ 万

元）

-

-

-

-

-

2025.12.31
预 收 余 额

（万元）

386.66

-

743.58

68.08

67.40

期后结

算情况

已全部

发货

/

已全部

发货

已全部

发货

已全部

发货

2025 年

销 售 产

品 毛 利

率

34.19%

30.39%

21.45%

44.62%

39.32%

毛 利 率

同 比 变

动

减少6.45
个 百 分

点

减少1.39
个 百 分

点

-

增加1.54
个 百 分

点

减少1.71
个 百 分

点

备

注

6

7

8

9

10

瑞昌市

庐峰商

贸经营

部

上海吉

祥航空

餐饮管

理有限

公司

福清市

四季红

贸易有

限公司

乐平市

乐意商

行

武穴市

金成贸

易商行

2013/
10/17

2021/
3/16

2009/
2/26

2018/
10/10

2016/
9/6

80

5000

50

16

20

2012
年6月

2021
年8月

2022
年3月

2013
年3月

2017
年7月

味 动 力

饮品

益 生 菌

果汁

味 动 力

饮品

味 动 力

饮品

味 动 力

饮品

465.38

410.08

308.11

303.44

289.15

112.18%

34.94%

-24.63%

-20.98%

-40.24%

先 款

后货

先 货

后款

先 款

后货

先 款

后货

先 款

后货

-

268.00

-

-

-

35.59

-

160.86

199.61

117.66

已全部

发货

已全部

回款

已全部

发货

期后已

发 货

172.57
万元

已全部

发货

37.45%

9.30%

36.20%

38.39%

36.94%

增加9.06
个 百 分

点

减 少

13.75 个

百分点

减少6.00
个 百 分

点

减少1.61
个 百 分

点

减少3.58
个 百 分

点

注1

注1：公司向上海吉祥航空餐饮管理有限公司销售的产品包括益生菌饮品、其他饮品和食品，上表
列示为该客户往来总余额情况。

注2：期后结算情况指2026年1月1日至问询函公告日的结算情况，下同。2、益生菌食品业务类型

序

号

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

客 户 名

称

UST
Mfg LLC

丽 水 颐

佳 供 应

链 管 理

有 限 公

司

上 海 每

日 博 士

品 牌 管

理 有 限

公司

杭 州 团

盟 共 赢

链 商 贸

有 限 公

司

杭 州 益

研 电 子

商 务 有

限公司

昆 山 建

宣 供 应

链 管 理

有 限 公

司

INW
Bee
Health
Limited
盐 城 泥

石 流 信

息 科 技

有 限 公

司

Green
Jeeva
LLC.

Suplalim

成

立

时

间

200
1/1/
1

202
1/6/
21

202
2/8/
3

202
4/5/
14

202
5/7/
7

202
3/7/
13

202
3/
10/8

201
8/4/
12

200
6/2/
17

注 册 资

本

美 国 私

人 有 限

公司，无

公 开 注

册 资 本

数据

100万人

民币

100万元

人民币

1000 万

元 人 民

币

100万元

人民币

100万元

人民币

1000 英

镑

100万元

人民币

美 国 私

人 有 限

公司，无

公 开 注

册 资 本

数据

50 万 美

金

首 次

合 作

时间

2024
年 5
月

2024
年 1
月

2024
年 12
月

2024
年 9
月

2025
年 7
月

2024
年 12
月

2024
年 5
月

2024
年 5
月

2024
年 8
月

2022
年 3
月

销 售 内

容

益 生 菌

粉

益 生 菌

固 体 饮

料

每 日 博

士 益 生

菌 固 体

饮料、益

生 菌 微

泡片等

每 日 博

士 益 生

菌 固 体

饮料、益

生 菌 微

泡片等

每 日 博

士 益 生

菌 固 体

饮料、益

生 菌 微

泡片等

每 日 博

士 益 生

菌 固 体

饮料、益

生 菌 微

泡片等

益 生 菌

粉

体 轻 松

益 生 菌

固 体 饮

料、咀嚼

片

益 生 菌

粉

益 生 菌

胶囊

2025年销

售 金 额

（万元）

4,080.84

974.09

879.29

688.70

584.80

530.90

451.60

428.84

418.88

408.52

同比变动

430.59%

-46.26%

-

310.68%

-

243.37%

6.50%

6934.64%

24.85%

-37.20%

货款结

算政策

先货后

款

发货前

80% ，

发货后

20%

先货后

款

先货后

款

先货后

款

先货后

款

先货后

款

先款后

货

先货后

款

先货后

款

2025.12.3
1 应 收 账

款 余 额

（万元）

1,484.43

20.53

-

87.03

514.46

-

111.95

-

140.01

-

2025.12.31
预 收 余 额

（万元）

-

-

-

-

-

-

-

-

-

-

期 后

结 算

情况

已 全

部 回

款

已 全

部 回

款

/

已 全

部 回

款

期 后

已 回

款 500
万元

/

已 全

部 回

款

/

期 后

已 回

款

106.46
万元

/

2025 年

销 售 产

品 毛 利

率

66.23%

41.80%

57.92%

46.73%

65.10%

43.16%

63.95%

46.69%

57.69%

53.29%

毛 利 率

同 比 变

动

增 加

31.99 个

百分点

减 少

8.02 个

百分点

-

增 加

15.61 个

百分点

-

减 少

22.48 个

百分点

减 少

3.48 个

百分点

减 少

13.09 个

百分点

减 少

0.37 个

百分点

增 加

2.58 个

百分点

备

注

注1

注2

注

1、3

注3

注1：UST Mfg LLC益生菌食品毛利率同比增加31.99%系销售给该客户的主要菌株产品的成本下
降：一是该菌生产工艺提升，活菌数及产量提升导致单位成本下降，二是该菌株主要原料因寻求新供
应商采购价格下降也导致成本下降。

杭州团盟共赢链商贸有限公司益生菌食品毛利率同比增加15.61%，主要原因系该客户的销售产
品是益生菌食品和其他食品的组合包，2024年和2025年在组合包的售价构成上有差异，该公司2025
年整体产品销售毛利率37.81%较2024年变化不大，增加1.67%。

注2：经核查，公司业务中不存在交易对手同时为客户及供应商的情形。仅每日博士品牌在 2025
年年报披露采购金额 11.15 万元，该笔款项系装修相关费用。

注3：向杭州团盟共赢链商贸有限公司、杭州益研电子商务有限公司销售的产品包括益生菌食品、
其他饮品和食品，上表列示为该客户往来总余额情况。3、其他饮品和食品业务类型

序
号

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

客 户 名
称

杭 州 益
研 电 子
商 务 有
限公司

上 海 每
日 博 士
品 牌 管
理 有 限
公司

上 海 吉
祥 航 空
餐 饮 管
理 有 限
公司

上 海 盒
马 物 联
网 有 限
公司

上 海 吉
祥 航 空
股 份 有
限 公 司
工 会 委
员会

杭 州 团
盟 共 赢
链 商 贸
有 限 公

司

杭 州 舒
奥 跨 境
电 子 商
务 有 限
公司

昆 山 建
宣 供 应
链 管 理
有 限 公

司

温 州 悠
远 食 品
有 限 公

司

南 通 酵
柏 颜 生
物 科 技
有 限 公

司

成
立
时
间

2025/7/7

2022/8/3

2021/3/16
2019/11/22

2017/11/16

2024/5/14

2024/8/20

2023/7/13

2024/5/16

2024/3/21

注册资
本

100 万
元人民

币

100 万
元人民

币

5000
万元人
民币

2000
万美元

-

1000
万元人
民币

200 万
元人民

币

100 万
元人民

币

100 万
元人民

币

50 万
元人民

币

首 次
合 作
时间

2025
年7月

2024
年 12

月

2021
年8月

2025
年 10

月

2024
年3月

2024
年9月

2025
年5月

2024
年 12

月

2024
年6月

2025
年3月

销 售 内
容

每 日 博
士 纤 维
饮 、液
体 多 维

等

每 日 博
士 纤 维
饮 、液
体 多 维

等

恩 赐 矿
泉 水 、
均 瑶 纯
实 牛 奶

等

茉 莉 冰
椰 茶 、100%椰

子水

圣 窖
酒 · 恒

丰

每 日 博
士 纤 维
饮 、液
体 多 维

等

每 日 博
士 纤 维
饮 、液
体 多 维

等

每 日 博
士 纤 维
饮 、液
体 多 维

等

均 瑶 噢
嗨 哟 酸
奶 风 味
乳饮品

每 日 博
士 纤 维
饮 、液
体 多 维

等

2025 年
销售金额
（万元）

1,283.67

1,115.60

797.21

721.49

631.43

452.07

173.69

165.34

81.74

77.54

同比变动

-

-

-1.24%

-

288074.53%

466.49%

-

39.51%

68.45%

-

货 款
结 算
政策

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 款
后货

先 货
后款

2025.12.31
应 收 账 款
余 额（ 万

元）

514.46

-

268.00

1,022.53

-

87.03

144.60

-

-

6.94

2025.12.31
预 收 余 额
（万元）

-

-

-

-

-

-

-

-

0.01

-

期 后 结
算情况

期 后 已
回 款500 万

元

/

已 全 部
回款

已 全 部
回款

/

已 全 部
回款

已 全 部
回款

/

该 客 户
多 支 付67 元 ，
未发货

部 分 回
款，回款2.95 万

元

2025 年
销 售 产
品 毛 利

率

52.11%

43.77%

34.47%

11.08%

1.95%

24.35%

34.43%

36.04%

22.36%

43.48%

毛 利
率 同
比 变

动

-

-

减 少2.26 个
百 分

点

-

减 少51.13
个 百
分点

减 少22.32
个 百
分点

-

减 少27.35
个 百
分点

增 加1.69 个
百 分

点

增 加4.42 个
百 分

点

备
注

注1

注1

注1

注1：公司向上海吉祥航空餐饮管理有限公司销售的产品包括益生菌饮品、其他饮品和食品，向杭
州团盟共赢链商贸有限公司、杭州益研电子商务有限公司销售的产品包括益生菌食品、其他饮品和食
品，上表列示为该客户往来总余额情况。4、商品供应链业务类型

序
号

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

客 户 名
称

上 海 虾
兵 蟹 将
食 品 科
技 有 限

公司

沃 尔 玛( 中 国)
投 资 有
限公司

上 海 盒
马 物 联
网 有 限

公司

索 迪 斯
（中国）
企 业 管
理 服 务
有 限 公

司

未 雨 供
应 链 管
理（ 上
海 ）有
限公司

上 海 农
信 餐 饮
有 限 公

司

上 海 展
恒 贸 易
有 限 公

司

上 海 龙
域 贸 易
有 限 公

司

上 海 浦
濠 酒 业
有 限 公

司

上 海 景
赫 贸 易
有 限 公

司

成
立
时
间

2019/2/1

2003/4/18
2019/11/22

2003/10/21

2020/4/30

2003/8/18

2008/7/2

2008/11/28

2023/12/4

2011/3/29

注册资
本

200 万
人民币

22.13
亿人民

币

1.35 亿
人民币

1.52 亿
人民币

50万元
人民币

1020万
元人民

币

50万元
人民币

50万元
人民币

1000万
元人民

币

50万元
人民币

首 次
合 作
时间

2024
年1月

2024
年 10

月

2023
年3月

2023
年2月

2022
年9月

2022
年9月

2022
年9月

2022
年9月

2024
年1月

2022
年9月

销 售 内
容

海鲜

饮料

牛奶

牛 奶 、
饮料

酒 水 、
酸奶

牛 奶 、
饮料

酒水

酒水

酒水

酒水

2025年销
售 金 额
（万元）

1,835.83

828.66

796.43

771.21

746.63

643.74

525.44

521.35

515.36

468.81

同比变动

47.53%

203.30%

81.69%

-0.14%

13.96%

6.64%

16.65%

11.90%

-29.38%

-24.89%

货 款
结 算
政策

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 货
后款

先 款
后货

先 款
后货

先 款
后货

先 款
后货

2025.12.31
应 收 账 款
余 额（ 万

元）

535.05

-

391.15

277.67

59.98

185.67

-

-

-

-

2025.12.31
预 收 余 额

（万元）

-

-

-

-

-

-

109.97

62.63

72.05

51.76

期 后 结
算情况

已 全 部
回款

/

期 后 已
回 款339.08

万元

已 全 部
回款

已 全 部
回款

已 全 部
回款

已 全 部
发货

已 全 部
发货

已 全 部
发货

已 全 部
发货

2025 年
销 售 产
品 毛 利

率

8.56%

10.47%

8.34%

17.95%

13.17%

15.84%

-5.65%

-5.05%

-6.37%

-6.37%

毛利率
同比变

动

减 少2.44 个
百分点

增 加6.47 个
百分点

增 加2.34 个
百分点

减 少1.05 个
百分点

减 少10.83
个百分

点

减 少3.16 个
百分点

减 少8.65 个
百分点

减 少9.05 个
百分点

减 少11.37
个百分

点

减 少10.37
个百分

点

备
注

（二）分业务类型前十大供应商的基本情况，包括名称、成立时间、注册资本、首次合作时间、采购
或销售内容、金额及同比变动、货款结算政策、期末往来款金额、期后结算情况详见下述列表：1、益生菌饮品业务类型

序
号

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

供应商名称

上海晋富经贸
发展有限公司

武汉奥邦化工
有限公司

湖南东盛塑料
包装有限公司

浙江诚信包装
有限公司

上海奕晟生物
科技有限公司

世 纪 创 展（北
京）食品科技有

限公司

沧州东盛塑料
有限公司

金华市佳怡包
装有限公司

天津鼎新供应
链管理有限公

司

全 丰 国 际（武
汉）食品科技有

限公司

成立时间

2000/10/23

2004/6/22

2015/11/25

2018/6/25

2014/8/20

2017/7/14

2005/5/23

2006/9/28

2024/7/17

2024/7/26

注册资本

500 万 人
民币

500 万 人
民币

750 万 人
民币

16800 万
人民币

500 万 人
民币

2000 万人
民币

5000 万人
民币

3000 万人
民币

1000 万人
民币

2000 万人
民币

首 次 合
作时间

2018年 7
月

2016 年
以前

2021年 6
月

2018 年10月

2023 年12月

2024 年10月

2019年 6
月

2017年 9
月

2024年 8
月

2025年 1
月

采购内容

奶粉

粒子

PET瓶胚

瓶贴，彩膜

果胶

奶粉，WPC

瓶胚，盖

纸箱

奶粉

香精

2025年金额
（万元）

1,701.79

1,583.89

1,305.29

868.62

860.49

618.76

613.26

433.05

388.68

388.55

同比变动

32.25%

-33.88%

5.05%

-36.12%

12.25%

195.24%

18.11%

-47.90%

276.58%

-

货 款 结
算政策

收 到 发
票 30 日
内付款

收 到 发
票 30 日
内付款

收 到 发
票 30 日
内付款

收 到 发
票 30 日
内付款

收 到 发
票 30 日
内付款

收 到 发
票 30 日
内付款

收 到 发
票 30 日
内付款

收 到 发
票 30 日
内付款

收 到 发
票 30 日
内付款

收 到 发
票 30 日
内付款

2025.12.31 预付账
款 余 额
（万元）

-

-

-

-

-

-

-

-

-

-

2025.12.31 应 付 账
款 余 额
（万元）

409.16

109.66

251.72

220.48

214.83

146.23

160.80

154.93

-

138.75

期 后 结
算情况

期 后 已
付清

期 后 已
付清

期 后 已
付清

期 后 已
付清

期 后 已
付清

期 后 已
付清

期 后 已
付清

期 后 已
付清

/

期 后 已
付清

注1：上述供应商采购的原材料用于多种产品，主要用于益生菌饮品，因向各供应商采购的原材料
入库后统一管理，生产时统一使用无法区分，故上述采购额列示的为该供应商2025年的全年采购总
额。

注2：预付货款结算模式的，期后结算情况列示货物是否已到货；先货后款结算模式的，期后结算
情况列示应付账款是否已支付。下同。2、益生菌食品业务类型

序号

1

2

供应商名称

河 北 弗 蒙 特
生 物 科 技 有

限公司

山 东 玉 宝 生
物 科 技 股 份

有限公司

成立时间

2018/8/8

2016/7/28

注册资本

2857 万人
民币

2000 万人
民币

首 次 合
作时间

2024年 7
月

2017年 1
月

采购内容

C3 益生菌
类食品

牛肉浸粉

2025 年
金 额（万

元）

929.33

527.96

同比变动

146.28%

131.86%

货款结算政
策

菌 粉 100%
预 付 ，其 他
产 品 30-50% 预 付 ，
尾款60天账

期

收到发票 30
日内付款

2025.12.31 预 付
账 款 余
额 （ 万

元）

12.14

-

2025.12.31 应 付
账 款 余
额 （ 万

元）

-

346.03

期 后 结
算情况

期 后 已
到货

期 后 已
付清

3

4

5

6

7

8

9

10

上 海 三 硕 生

物 科 技 有 限

公司

绍 兴 康 可 胶

囊有限公司

艾 地 盟（ 上

海）管理有限

公司

锦 乔 生 物 科

技有限公司

安 琪 酵 母 股

份有限公司

上 海 申 瓯 印

刷有限公司

济 南 厚 道 人

生 物 科 技 有

限 公 司 临 清

分公司

湖 南 康 琪 壹

佰 生 物 科 技

有限公司

2017/1/11

2001/9/20

2012/7/10

2014/3/25

1998 年 3 月

25日

2003 年 4 月

25日

2019 年 3 月

20日

2003 年 6 月

4日

300 万 人

民币

1300 万人

民币

700 万 美

元

2400 万美

元

86797.847
1 万 元 人

民币

5000 万人

民币

2100 万人

民币

550 万 人

民币

2018年 4
月

2015年 2
月

2025年 2
月

2024年 9
月

2016 年

11月

2019 年

12月

2024年 7
月

2024 年

12月

酵 母 抽 提

物 和 酵 母

蛋白胨

胶囊

菌粉

益 生 菌 产

品H2，R3，
G3

布 拉 迪 酵

母

彩盒

布 拉 迪 酵

母胶囊

菌粉

340.78

315.84

308.05

262.12

219.08

190.34

161.17

153.90

26.58%

17.32%

719.06%

1111.32%

2.07%

117.07%

1067.44%

-

收到发票 30
日内付款

收到发票 30
日内付款

预付100%

菌 粉 100%
预 付 ，其 他

产品60天账

期

预付100%

收到发票 60
日内付款

预付100%

预 付 50% ，

尾款30天账

期

-

-

7.59

-

-

-

-

-

116.75

203.12

-

55.56

24.32

89.29

9.93

-

期 后 已

付清

期 后 已

付清

期 后 已

到货

期 后 已

付清

期 后 已

付清

期 后 已

付清

期 后 已

付清

/

3、其他饮品和食品业务类型

序
号

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

供 应 商 名
称

湖 北 时 间
种 子 生 命
科 技 有 限

公司

贵 州 省 仁
怀 市 茅 台
镇 圣 窖 酒
业 销 售 有

限公司

武 汉 森 澜
生 物 科 技
有限公司

湖 南 康 琪
壹 佰 生 物
科 技 有 限

公司

启 活 食 品
科 技（ 浙
江）有限公

司

天 津 良 友
乳 业 有 限

公司

广 州 市 领
航 食 品 有

限公司

上 海 欣 融
食 品 原 料
有限公司

湖 北 原 叶
加 法 生 命
科 技 有 限

公司

晟 康 健 康
（厦 门）科
技 产 业 有
限 责 任 公

司

成立时间

2022/2/15

2013/7/16

2015/4/30

2003/6/4

2025/5/21

2022/9/7

2019/12/25

2011/1/10

2022/7/4

2024/9/5

注册资本

500 万 人
民币

50 万人民
币

2020 万人
民币

550 万 人
民币

1000 万人
民币

500 万 人
民币

8,888.8888
万人民币

15020.2万
人民币

500 万 人
民币

400 万 人
民币

首 次 合
作时间

2025 年4月

2022 年4月

2025 年4月

2024 年12月

2025 年10月

2025 年7月

2025 年11月

2025 年11月

2024 年12月

2024 年12月

采购内容

纤维饮产
品

圣窖白酒

纤维饮产
品，液体多

维等

多莓蛋白
粉，咖啡饮
品，轻乳茶

椰子水原
料

纯实牛奶

冰椰茶原
料

冰椰茶原
料

纤维饮，黑
咖啡产品

黑咖啡，压
片糖果

2025 年 金
额（万元）

1,676.92

1,345.44

795.39

512.24

443.50

204.81

109.16

102.75

81.03

50.12

同比变动

-

-81.17%

-39.67%

-

-

-

-

-

-

-

货款结算政
策

预 付 50% ，
尾款 30天账

期

诉讼抵债

预 付 40% ，
尾款 15天账

期

预 付 50% ，
尾款 30天账

期

收到发票 30
日内付款

收到发票 30
日内付款

收到发票 30
日内付款

收到发票 30
日内付款

预 付 50% ，
尾款 40天账

期

压 片 糖 果30%预付，尾
款 60 天 账
期 ；咖 啡50%预付，尾
款发货当天

付

2025.12.31 预 付 账
款 余 额
（万元）

-

-

13.68

-

-

-

-

-

-

-

2025.12.31 应 付 账
款 余 额
（万元）

581.44

-

-

254.22

425.57

51.51

1.03

-

63.42

-

期 后 结
算情况

期 后 已
付清

/

期 后 已
到货

期 后 已
付清

期 后 已
付清

期 后 已
付清

期 后 已
付清

/

期 后 已
付清

/

4、商品供应链业务类型

序
号

1

2

3
4

5

6

7

8

9

10

供应商名称

上海青岛啤酒
销售有限公司

百威（中国）销
售有限公司上

海分公司

上海联华超市
发展有限公司

上海光明乳品
经营有限公司

上海古越龙山
绍兴酒专卖有

限公司

山西杏花村汾
酒销售有限责

任公司

上海崇明华联
超市有限公司

华润雪花啤酒(中国)有限公司
上海销售分公

司

上海三勤食品
有限公司

四川汇金商贸
有限公司

成立时间

2012/9/24

2006/10/8

2008/10/7
2003/9/22

1998/10/12

2014/1/9

2006/12/21

2003/11/18

2020/11/11

2009/6/25

注册资本

9630万人
民币

总 公 司5000万元
人民币

800 万 人
民币

2000万人
民币

1000万人
民币

23500 万
人民币

2000万人
民币

总 公 司24661.928728万美
元

200 万 人
民币

2000万人
民币

首次合作
时间

2022 年 9
月

2022 年12月

2023 年 3
月

2022 年 9
月

2022 年 9
月

2022 年 9
月

2024 年10月

2022 年 9
月

2023 年12月

2023 年 2
月

采购内容

酒

酒

酒

牛奶

酒

酒

酒

酒

海产品及
加工费

酒

2025 年 金
额（万元）

13,519.27

4,539.93

4,167.07
2,779.70

2,052.29

1,498.51

1,290.12

1,108.98

1,040.80

951.66

同比变动

-3.06%

41.03%

210.58%
-24.70%

-52.33%

-62.22%

475.81%

9.87%

3624.16%

180.80%

货 款 结
算政策

预付

预付

预付

预付

预付

预付

预付

预付

货 到 票
到 即 付

款

预付

2025.12.31 预 付 账
款 余 额
（万元）

2,365.09

623.44

-
210.95

378.25

310.80

-

29.90

-

288.82

2025.12.31 应付账
款 余 额
（万元）

-

-

-
-

-

-

-

-

171.55

-

期 后 结
算情况

期 后 已
到货

期 后 已
到货

/
期 后 已

到货

期 后 已
到货

期 后 已
到货

/

期 后 已
到货

期 后 已
付清

期 后 已
到货

注：商品供应链业务的前十大供应商均为泛缘供应链的直接供应商，2025年度通过怡合供应链采
购金额较小，合计107,025元。

（三）前述主体与公司、控股股东、董高及其关联方是否存在关联关系或其他利益安排，客户与供
应商之间是否存在关联关系、其他潜在利益关系等

经公司核实，前述主体中，除上海吉祥航空餐饮管理有限公司为公司同一控制下关联方，上海每
日博士品牌管理有限公司（以下简称“每日博士品牌”）为非全资子公司少数股东控制的企业，前述其
他主体与公司、控股股东、董高及其关联方不存在关联关系或其他利益安排，通过查询国家企业信用
信息公示系统等公开信息网站查询股权结构，及询问公司相关业务人员，未发现上述客户与供应商之
间存在关联关系、其他潜在利益关系。

（四）结合行业趋势以及对比同行业公司，说明各业务板块收入大幅变动的原因及合理性1、公司主营业务分产品收入变动情况：
单位：万元 币种：人民币

分产品

益生菌饮品

益生菌食品

其他饮品和食品

商品供应链

合计

营业收入

42,987.41
29,815.16
13,186.20
46,710.75
132,699.51

营业收入比上年增减（%）

-27.76
51.63
65.57
-19.70
-8.68

2、各业务板块收入大幅变动的原因
（1）益生菌饮品1）传统常温乳酸菌存量市场持续萎缩，公司主动推进产品结构优化，缩减低毛利基础流通款铺市

规模，核心单品味动力基础款出货量有所下滑。2）市场竞争加剧叠加消费需求升级，一方面行业头部乳企凭借渠道与成本优势下沉市场，分流原
有经销商资源、造成线下客户流失；另一方面消费者逐步转向低温活菌饮品、益生菌粉剂类产品，传统
高糖常温乳酸菌终端需求持续走弱。3）公司年度经营资源向线上渠道、益生菌新品倾斜，传统流通渠道营销投放大幅缩减，导致营收
规模下降。

（2）益生菌食品1）均瑶润盈生物科技（上海）有限公司（以下简称“均瑶润盈”）作为上游菌粉经营主体，一方面持
续依托自有发酵菌株产能，粉剂、咀嚼片等功能性产品订单规模持续扩大，海内外新客户合作逐步落
地；另一方面对内承接每日博士等自有品牌原料配套供应，内外销同步拓展拉动整体出货规模提升。2）每日博士（上海）商贸有限公司（以下简称“每日博士商贸”）自2024年7月启动运营，本期完整
运营月份多于上年，销售周期拉长形成基数增量；该品牌以电商运营为核心模式，依托短视频种草、达
人推广、店铺直播等全域线上营销打法持续放量，叠加品牌自身业务快速成长，带动对应产品销售收
入大幅提升。3）产品结构持续优化，公司逐步缩减低毛利基础普通菌粉产销，加大自主专利菌株、复合功能配
方等高附加值产品推广；渠道端持续向电商渠道倾斜，大促节点集中发货结算，进一步推高板块营收
增幅。

（3）其他饮品和食品
其他饮品和食品2025年度分类主营业务收入及主要产品情况：
单位：万元 币种：人民币

分类

每日博士

ODM代工

其他

总计

主营业务收入

9,495.95
725.07
2,965.17
13,186.20

主要产品

纤维饮等

椰子水、茉莉冰椰茶

酒类、矿泉水、中老年饮品、牛奶等

1）每日博士相关业务自2024年7月正式开展运营，本年有效销售存续月份较上年有所增加，依托
品牌电商运营模式持续投放推广，产品动销快速提升，故该部分收入大幅增长。2）ODM代工业务前期储备的外部品牌、连锁零售定制项目陆续完成试样验证、批量排产，报告期
内集中交付确认收入；公司主动淘汰零散低毛利小订单、优化大客户合作结构，持续落地新品定制项
目，带动代工收入稳步上行。3）公司落地连锁商超、美妆集合店联名定制饮品合作，获取定制化产品订单；助眠功能饮品于2025年集中上市，同步在连锁KA、新零售便利店争取并铺放专属陈列资源；业务重心向高溢价功能性
饮品倾斜，加大新零售门店、品牌便利店进场前期营销铺市投入，线下新品投放与渠道布局形成增量，
进一步拉动板块整体营收增长。

（4）商品供应链1）公司优化盈利结构、管控经营风险，一方面基础饮料分销品类毛利微薄、资金垫资压力大、回款
周期偏长，主动终止多家低效益小型经销商合作，收缩低效囤货分销业务；另一方面 2025 年食品原
料、包装材料价格波动幅度较大，囤货面临减值风险，公司主动压缩大宗原料分销备货与业务规模，双
向带动分销出货体量回落。2）公司整体战略聚焦自有健康饮品、健康食品自研自产主业，统筹调配内部流动资金，缩减供应
链业务资金占用，将资金倾斜投向自有产品生产运营及线上渠道推广；同时压缩供应链板块渠道拓
展、仓储、人员配套投入，不再盲目扩张代理分销品类，以控规模、降风险、提周转为导向主动调减业务
体量。3）下游中小餐饮、社区个体门店经营承压，终端整体采购需求有所走弱，客户采购模式转为按需
小批量补货，减少大批量囤货式订货，向本板块整体采购下单规模下降，进一步拖累板块营业收入。3、各业务板块收入大幅变动的合理性

（1）益生菌饮品1）行业发展趋势2025年国内常温含乳、乳酸菌整体市场规模有所下滑，存量市场竞争加剧；消费者健康化需求升
级，基础甜型饮品需求持续萎缩；线下传统流通渠道客流持续被线上、便利店分流，全行业流通渠道出
货量有所下滑，区域预包装饮品企业营收普遍承压。公司该板块收入变动完全契合传统常温乳酸菌
饮品行业下行周期特征。2）同行业可比公司营业收入及其变动情况

单位：元 币种：人民币

公司简称

均瑶健康

李子园

欢乐家

养元饮品

三元股份

主营业务分产品情况

益生菌饮品

含乳饮料

椰子汁饮料

核桃乳

液态奶

2025年度

营业收入

429,874,057.44
1,165,571,793.18
756,407,393.95
4,430,108,242.33
3,910,800,796.61

变动情况

-27.76%
-13.92%
-21.51%
-17.55%
-11.33%

2024年度

营业收入

595,102,638.45
1,354,075,620.92
963,640,816.36
5,373,329,542.04
4,410,660,832.02

注：同行业可比公司数据来源于其公开披露的年度报告和审计报告。3）合理性
上表可比公司的主营业务分产品情况中，营业收入均同比下降，与公司板块收入变动方向一致，

整个细分行业营收承压具备普遍性。另一方面，公司主动推进产品结构优化，主动收缩低毛利业务，
主动缩减低效铺市投入；同时公司加大资源倾斜至益生菌粉剂、功能饮品等成长性业务，对冲传统饮
品业务下行压力，收入变动是公司主动经营调整叠加行业下行共同作用的结果，收入波动具备合理
性，不存在异常波动情形。

（2）益生菌食品1）行业发展趋势2025年国内益生菌功能性食品市场规模持续突破，行业增速较高；线上功能性营养食品零售额增
速上涨较快，ODM代工需求持续扩容；具备自有菌株发酵产能、上下游一体化布局的企业依托成本可
控、交付稳定双重优势，收入增速普遍显著高于纯品牌经销类企业。公司该板块高速增长契合细分赛
道高景气发展大势。2）同行业可比公司营业收入及其变动情况

单位：元 币种：人民币

公司简称

均瑶健康

科拓生物

仙乐健康

保龄宝

倍加洁

主营业务分产品情况

益生菌食品

食用益生菌制品

片剂

益生元

益生菌

2025年度

营业收入

298,151,633.56
264,583,822.47
376,638,704.23
405,217,711.92
106,831,156.18

变动情况

51.63%
14.23%
15.69%
20.96%
91.94%

2024年度

营业收入

196,632,852.81
231,627,135.08
325,553,301.98
334,995,356.03
55,659,494.86

注：同行业可比公司数据来源于其公开披露的年度报告和审计报告。
3）合理性
2025年同行业相关业务营业收入均实现同比增长，整体赛道处于上行区间。公司依托子公司均

瑶润盈搭建起菌株研发、发酵生产、ODM 代工、自有终端产品销售一体化业务模式，随着自有产能稳
步释放，同步承接外部代工订单与自有品牌终端销售增量，收入增幅较大。公司收入增长契合行业发
展趋势，板块收入大幅增长具备合理性，不存在异常波动情形。

（3）其他饮品和食品
1）行业发展趋势
2025年消费市场呈现结构性增长特征，普通大众快消品类增长平缓，细分场景化功效饮品、联名

定制类食品赛道市场增速较高。线上内容电商、新零售渠道成为拉动品类扩容的核心增量载体，持续
推进新品迭代研发、提前布局线上运营与全渠道铺货、打造差异化产品体系的企业营收增长更为显
著，行业内各家企业依托自身产品定位、品牌阶段、渠道布局不同，营收增长节奏呈现明显分化。

2）同行业可比公司营业收入及其变动情况
单位：元 币种：人民币

公司简称

均瑶健康

东鹏饮料

养元饮品

香飘飘

安德利

主营业务分产品情况

其他饮品和食品

其他饮料

功能性饮料

即饮类

果汁、香精

2025年度

营业收入

131,861,950.27
1,985,792,747.79
868,606,338.92
1,005,071,661.49
1,629,428,643.71

变动情况

65.57%
15.53%
33.76%
3.27%
19.47%

2024年度

营业收入

79,641,230.83
1,023,165,784.25
649,387,559.79
973,281,229.66
1,363,854,325.75

注：同行业可比公司数据来源于其公开披露的年度报告和审计报告。
3）合理性
2025年同行业相关业务营业收入均实现同比上涨，细分赛道整体处于上行发展阶段，不同主体之

间收入增速存在明显分化属于行业正常现象。公司该板块收入增速相对较高，主要系公司围绕每日
博士功能饮品、联名定制食品开展系统性布局，前期持续投入新品研发打磨、线上直播渠道种草、线下
商超进场铺市等前期运营工作，依托前期前置投入逐步进入品牌放量周期，订单规模持续快速提升，
带动板块营收实现较快增长。不同企业之间收入增速差异，是各自产品布局方向、渠道投放节奏、品
牌所处发展阶段不同所形成，公司收入增长契合细分赛道发展趋势，板块收入大幅增长具备合理性，
不存在异常波动情形。

（4）商品供应链
1）行业发展趋势
2025年食品分销及餐饮供应链行业整体进入结构调整与行业出清阶段，行业整体盈利空间持续

收窄，分销进销价差不断压缩，行业内企业普遍主动优化业务结构，逐步收缩低周转、资金占用偏高的
分销品类，压降低效垫资业务规模；下游终端需求偏弱背景下，行业整体营收增长承压，企业经营策略
分化明显，主动优化客户结构、盘活资金周转、精简低效业务的经营主体经营韧性更强。

（下转D34版）


