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本报记者 张 敏 见习记者 李亚男

8月21日下午，日联科技集团股
份有限公司（以下简称“日联科技”）
召开2026年半年度业绩说明会。会
上，公司管理层就投资者关注的上半
年业绩指标变动原因、相关检测设备
订单情况、并购事项进展等进行了详
细回应。

日联科技主要从事工业智能检测
设备及核心部件的研发、生产、销售与
服务，产品和技术主要应用于集成电
路及电子制造、新能源电池、铸件焊件
及材料、食品异物等检测领域。

上半年，该公司实现营业收入
7.15亿元，同比增长55.39%；实现归属
于上市公司股东的净利润1.28亿元，
同比增长54.63%。

日联科技财务负责人乐其中表
示，公司上半年业绩高增长的主要驱
动因素是下游市场需求旺盛，订单量
充足，公司不断提高产能产出，扩大
经营规模，业绩相应递增。

《证券日报》记者注意到，上半
年，日联科技经营活动产生的现金流
量 净 额 为 3548.78 万 元 ，同 比 下 降
30.58%，与业绩变动方向背离。

“装备行业的特性是，订单—生
产—验收—回款存在周期。上半年
订单增长，存货（在产品、发出商品）、
应收账款同步增加，导致经营现金流
阶段性同比下降。”乐其中在回复《证
券日报》记者提问时表示，公司会持
续关注现金流质量，平衡业务扩张与
资金安全。

业务规模扩大下，截至6月末，该
公司应收账款余额为4.91亿元，占营
业收入比重超过60%，较年初增长
37.11%。存货余额为3.98亿元，较年
初增长30.08%。

乐其中向记者表示：“将加强客户
信用分级管理，优先拓展回款质量较
好的头部客户；优化交付验收节奏，加
速项目验收确认；加强应收账款催收；
合理控制存货规模，优化排产。”

此外，公司并购事项进展也受到

投资者关注。今年上半年，日联科技
拟通过发行股份、可转换公司债券及
支付现金的方式收购上海菲莱测试
技术有限公司（以下简称“菲莱测
试”）100%股权，交易作价9.36亿元。
本次交易还设置了业绩承诺，标的公
司业绩承诺期为2026至2028年，承诺
净利润分别为4000万元、6000万元、
8000万元。

值得一提的是，菲莱测试2024年
尚处于亏损状态，2025年扭亏为盈，如
何能够保证上述业绩承诺的实现？日
联科技董事会秘书辛晨表示，受益于
光通信、AI光模块行业高景气度，菲莱
测试在手订单充足。公司会在技术、
供应链、销售渠道上给予支持，助力其
完成业绩承诺。同时，标的存在经营
不及预期风险，若业绩承诺未达标，交
易对方将按照协议进行补偿。公司会
做好投后整合，强化经营管控。

当前，该项收购正处于问询反馈
阶段，日联科技预计最迟于9月3日前
提交审核问询函回复。辛晨称，公司
和中介机构正在全力准备问询函回
复材料，争取按期提交。

半年报显示，今年以来，日联科
技投资了超微（苏州）量测科技有限
公司、上海思朗科技股份有限公司等
公司。此外，公司还完成了对北京翌
锋电子科技有限公司的控股。

对于多项投资及并购的考量，日
联科技董事长刘骏表示：“公司坚持

‘横向拓展、纵向深耕’，将持续深耕
智能检测赛道，通过自研核心技术与
外延并购双轮驱动，构建多模态智能
检测体系，以建设‘全球化的智能检
测技术和高端检测装备的平台化企
业’为发展目标，持续整合全系电磁
波谱和原子物理检测技术，为客户提
供涵盖多模态检测技术的一站式解
决方案。”

“我公司对外投资并购会优先选
择与现有业务有协同的标的，严格把
控风险，不盲目扩张。”提及未来并购
计划及方向，刘骏在回复《证券日报》
记者时如是说。

日联科技：
对外投资并购会优先关注协同性

本报记者 李雯珊

8月21日晚间，中兴通讯股份有
限公司（以下简称“中兴通讯”）发布
2026年半年度报告。数据显示，公
司上半年实现营业收入780.25亿元，
同比增长9.05%；归属于上市公司股
东 的 净 利 润 27.53亿 元 ，同 比 下 降
45.57%。

报告期内，中兴通讯营收保持增
长态势，得益于算力、个人终端及国
际市场三大引擎均实现双位数增长。

据悉，中兴通讯算力业务营收同
比增长超55%，占总营收比重提升至
35.1%，其中服务器及存储产品营收同
比增长近60%，数据中心产品营收同
比增长超90%。面对AI带来的算力需
求爆发，中兴通讯积极打造端到端全
栈智算方案，通过芯片、整机、软件、能
源协同优化，降本增效，助力客户构建
TCO（总体拥有成本）最优AI工厂。

“上半年，中兴通讯夯实‘连接+
算力’双轮驱动，依托端到端AI全栈
能力，打造最优的AI基础设施，推动
网络、算力与终端协同增效，构建词
元生产、服务与流通的全链条价值体
系，加速推动AI技术从底层设施到终
端应用场景的商业化落地。”中兴通
讯相关人士向《证券日报》记者表示。

“当前，人工智能产业重心正由
模型训练转向推理应用，竞争焦点从
算力规模转向词元效率。中兴通讯

深化‘连接+算力’融合创新，打造最
优解决方案，以更低词元消耗实现更
强推理性能，降低单位成本，加速AI
应用落地，赋能词元经济高质量发
展。”金董汇企业管理发展（北京）有
限公司首席经济学家邢星对《证券日
报》记者表示。

中兴通讯坚持全球化布局与国
内市场深耕并重。上半年，国内、国
际市场分别实现营收501.6亿元和
278.7亿元，占整体营收比重分别为
64.3%和35.7%。另外，家庭与个人终
端业务持续稳健增长，合计贡献营收
占比达23.9%。

该公司持续巩固运营商网络基
本盘，加快拓展政企业务与消费者业
务。上半年，中兴通讯运营商网络业
务实现营收317.7亿元，占整体营收比
重为40.7%。

政企业务方面，中兴通讯实现营
收276.3亿元，同比增长43.5%，占整体
营收比重达35.4%。消费者业务实现
营收186.3亿元，同比增长8.1%，占整
体营收比重为23.9%。

值得关注的是，2026年上半年，
中兴通讯坚定战略投入，深耕底层技
术，研发费用109.3亿元。截至6月底，
公司拥有约9.8万件全球专利申请，累
计超5万件获授权。其中，芯片领域
专利申请约6100件，超3700件获授
权；AI领域专利申请近6000件，超50%
获授权。

上半年中兴通讯算力业务营收占比超35%

本报记者 肖 伟

8月21日晚间，株洲天桥起重机
股份有限公司（以下简称“天桥起
重”）发布2026年半年度报告。公司
上半年实现营业收入约8.11亿元，同
比增长1.94%；实现归属于上市公司
股东的净利润约6603.32万元，同比增
长50.37%。

天桥起重董事会秘书张薇薇向
《证券日报》记者表示，天桥起重的海
外业务经营模式已发生转变。以往，
天桥起重多以单台起重机产品出口
为主，市场议价空间受限；近年来，几
内亚港口设备、印度PUNE固废处理
起重设备、泰国TRC等项目，均采用装
船机、皮带机、智能调度系统集成交
付模式，部分项目还涉及后期运维接
口相关工作，属于成套装备解决方
案。高附加值订单落地，推动公司海

外业务由规模拓展转向质量提升。
海外业务优化带来业绩弹性，国

内传统业务则构成天桥起重盈利改
善的重要支撑。《证券日报》记者梳理
发现，依托有色冶金、钢铁、港口、水
电等传统优势赛道，天桥起重围绕智
能标准化模块、铜冶炼极板转运及智
能仓储、智能港口运营、电厂物料处
理等方向开展技术改造业务。2026
年上半年，有色、码头、水电领域多个
客户项目集中交付。

“天桥起重作为湖南本土高端装
备制造企业，把握住了全球供应链重
构、国内制造业高端化智能化绿色化
转型的机遇。”湖南大学经济与贸易
学院副院长曹二保向《证券日报》记
者表示，天桥起重协同推进海外高附
加值成套项目和国内存量技改订单，
探索出了传统装备制造企业从硬件
销售转向综合能力输出的可行路径。

天桥起重上半年净利润同比增超五成

本报记者 袁传玺

8月19日，2026世界机器人大会
（WRC）在北京开幕，具身智能、人形机
器人成为全场焦点。赛道热度高涨的
背后，行业也在冷静思考：如何跳出
Demo（演示样机）演示，实现真实场景
的规模化落地。

作为港股上市公司，上海仙工智
能科技股份有限公司（以下简称“仙
工智能”）携多款实操型机器人Demo
亮相本届WRC。展会间隙，仙工智能
联合创始人叶杨笙接受了《证券日
报》记者专访，结合展出的技术成果，
解读公司向“具身大脑”平台转型的
逻辑，剖析行业所处发展阶段以及生
态化落地的战略思路。在他看来，具
身机器人仍处于早期验证周期，未来
2年至3年行业将迎来洗牌；覆盖模
型、运动控制、硬件总线、真机数据基
础设施的全链条能力，才是商业化落
地的关键。

加码建设数据基础设施

在本届WRC上，仙工智能展出了
可实操运行的机器人演示项目，其依
托自研世界模型，借助Agent（智能体）
调度多专家模型完成复杂作业任务。
其中，咖啡制作Demo完整复刻人工做
咖啡全流程，整套作业时长2分半至3

分钟，展现出超长任务链自主规划能
力，该Demo仅耗时数周完成开发；零
售商店场景Demo对标行业前沿方案，
一个月内完成调试落地，充分印证了
模型与工程协同的效率。

“快速完成复杂实操Demo，一方
面源于多年工程沉淀，另一方面得益
于研发团队快速追赶业界前沿模型技
术。”叶杨笙表示，对比众多初创企业，
公司在机械臂高速运动执行能力方面
具备优势，随着算法模型持续补齐，面
向真实作业场景的竞争力将进一步释
放。

从最新财报来看，仙工智能上半
年实现营业收入2.64亿元，同比增长
67.5%，机器人“大脑”出货量超8000
台，同比增幅超过80%。目前该公司
已有5万多台机器人“大脑”完成装机，
落地超过2500家客户，大量真机部署
沉淀了独有的场景数据资产。叶杨笙
称，仙工智能的机器人已经在工厂常
态化运行，可以合规采集现场真实业
务数据。

有市场观点提出，具身赛道竞争
的核心瓶颈已经不是大模型本身，而
是获取高质量真实场景数据的能力。
大规模真机落地恰恰是仙工智能区别
于纯模型企业的核心壁垒。叶杨笙表
示，该公司正加码建设具身智能数据
基础设施，依托海量真机采集真实世
界数据，训练迭代世界模型，相关能力

计划自今年第四季度至明年逐步释
放，打通“机器人落地—数据采集—模
型训练—回灌部署”的闭环。

坚持生态化平台打法

市场对仙工智能存有疑问：过去
核心收入来自控制器硬件，如今大举
布局具身智能，公司究竟要做硬件厂
商还是整机厂商？

对此，叶杨笙给出明确答案：仙工
智能定位底层平台供给方，不会下场
和合作伙伴争夺终端整机市场。公司
提出“通用具身机器人大脑”战略，控
制器是“大脑”的硬件载体，机器人“大
脑”是“模型+小脑（运动控制）+神经
（总线协议）”三位一体的复杂系统。
公司提供模块化机器人搭建方案，合
作伙伴可以自由选配轮式底盘、升降
模组、不同负载机械臂、灵巧手，依托
标准化总线快速搭建属于自己的人形
机器人、具身机器人。

值得关注的是，仙工智能提出了
到2030年累计落地100万台机器人的
目标。叶杨笙表示，百万台不是仙工
智能自产，而是联合产业链生态共同
完成。公司核心输出两大能力：一是
整套机器人“大脑”，二是数据驱动的
具身智能基础设施。零部件厂商负责
元器件、合作伙伴完成本体制造、集成
商负责场景落地，仙工智能聚焦底层

“大脑”与数据平台。按照测算，要达
成该目标，每年落地规模需要实现1倍
至2倍增长；工业场景作为公司业务的
稳健基本盘，商业场景作为核心增量，
按场景、机型做精细化拆解。

谈及行业发展，叶杨笙判断，当前
具身机器人尚处在早期，多数项目停
留在Demo、POC（概念验证）试点阶段，
真正产生商业价值的落地案例不多，
家庭消费级机器人距离普及尚远，2年
至3年后行业或将迎来一轮洗牌。同
时，他提醒，绝大多数工业场景并不需
要盲目上人形机器人，传统自动化方
案效率、成本更占优势；传统技术解决
不了的痛点场景才需要引入具身技术
做增量，商业、家庭场景才是具身机器
人更大的舞台。

谈及研发，叶杨笙表示，公司下一
阶段将聚焦操作类模型、全身协同控
制，布局双足、多足机器人，攻坚模型
与运控高帧率耦合、智能体多级协作
等核心技术。

“我们不是单纯做大模型的企
业。”叶杨笙说，行业内不少企业要么
专注大模型算法，要么埋头做整机本
体；仙工智能覆盖模型、运动控制、硬
件总线到数据基础设施全链条，依托
大量真实落地场景，走生态合作而非
自研自产全部终端的路线，强大的真
实场景落地能力，是公司最核心的竞
争优势。

仙工智能联合创始人叶杨笙：

商业、家庭场景才是具身机器人更大的舞台

本报记者 张晓玉

“以前用药一针3800元，现在进
了医保自付只要七八百元。”一位银
屑病患者向《证券日报》记者算的这
笔账，折射出国产创新药正加速从

“做出来”迈向“用得上”。
近年来，国家医疗保障局（以下

简称“国家医保局”）依托医保药品目
录动态调整、创新药谈判规则优化，
在药企、患者与产业发展之间搭起
桥梁。

近日，《证券日报》记者跟随国家
医保局组织的媒体调研团，走进广东
东阳光药业股份有限公司（以下简称

“东阳光药”）、康方生物科技（开曼）
有限公司（以下简称“康方生物”）、诺
诚健华医药有限公司（以下简称“诺
诚健华”）三家本土药企，实地探寻政
策如何推动国产创新药加速落地惠
及临床患者。

提升创新药物可及性

在生物医药行业有一个残酷的
“双十定律”：一款新药研发平均需要
10年时间、10亿美元投入。然而在实
践中，比研发更难的是商业化落地。
医保准入是推动创新药规模化临床
应用、加速商业化价值兑现的关键
一环。

东阳光药母公司东阳光集团董
事、总裁唐新发坦言，创新药若未能
被纳入医保，高昂的自费成本会严重
制约市场推广。他以丙肝治疗药物
举例，未入医保前，患者单疗程自费
费用高达6000元至9000元，药物普及
举步维艰。

“我们针对丙肝治疗的1.1类创
新药依米他韦被纳入医保后，定价比
竞品低20%—30%。”唐新发表示，只
有依托医保渠道，公司产品才能快速
打开各级医疗机构市场。

康方生物创始人、董事长夏瑜对
此也深有感触：“近年来，国家医保目
录纳入创新药的速度不断加快，评审
效率显著提升。康方生物目前已上
市的5款新药共计12项适应症已全部
被纳入国家医保目录。”

诺诚健华旗下产品奥布替尼同
样受益于此，奥布替尼四大获批淋巴
瘤适应症已全部被纳入医保，其中边
缘区淋巴瘤（MZL）适应症更是国内
BTK（布鲁顿酪氨酸激酶）抑制剂中
的独家医保品种。

“医保目录动态调整机制，有效
提升了创新药物在全国各级医院的
可及性，让更多原本难以负担创新疗
法的患者用上了高品质国产原研
药。”诺诚健华首席运营官高楠对《证
券日报》记者表示。

“医保兜底保障了患者治疗权
益。作为临床医师，我们不希望患者
因除了不良反应之外的任何因素中
断或放弃治疗，比如因经济原因等。”
广东省人民医院肺内一科主治医生
孙浩表示。

加码源头创新

在康方生物的药物发现实验室，
显微镜下的细胞培养皿中正孕育着
下一代全球领先的抗肿瘤新药。夏
瑜说：“我们的创业初衷，就是在中国
开发出全球领先的创新药。”这份对
全球领先的追求，也抛出了整个国内
创新药行业需要回答的命题：究竟什
么才是真正的药物创新？

过去，国内创新药行业一度陷入
粗放式发展困境。多数药企研发聚
焦海外热门靶点，扎堆跟进成熟赛
道，看似创新成果层出不穷，实则多
为同质化微创新，根本无法填补国内
临床治疗空白。近年来，政策引导资
本、研发资源集中投向临床未被满足
的赛道，推动国内医药产业摆脱内
卷，全面转向源头创新。随着《支持
创新药高质量发展的若干措施》等政
策落地实施，国内头部创新药企纷纷
摒弃跟风研发路径，深耕原创技术平
台，加码源头创新。

“政策营造的良性竞争环境，倒
逼行业持续提升研发质量。”诺诚健
华首席商务官陈少峰表示，当政策

“精准滴灌”那些真正解决临床痛点
的药物时，药企的研发策略也随之调

整。目前企业正依托小分子、ADC
（抗体偶联药物）、双抗等多个技术平
台，持续推进具备全球首创潜力的候
选药物开发。

东阳光药同样深耕源头创新，依
托奥司他韦产品构筑稳定现金流。
据了解，东阳光药董事长、研究院院
长张英俊牵头搭建了覆盖新药发现、
CMC（化学成分生产和控制）生产、临
床开发的完整链条，建立了小分子、
抗体、ADC等六大核心技术平台。张
英俊对记者表示，目前，公司有近50
款创新药管线，3款创新药正在申报
上市。

盘古智库高级研究员余丰慧对
《证券日报》记者表示：“过去我们谈
创新，往往聚焦于实验室里的分子结
构；现在我们谈价值，必须聚焦于患
者。政策引导资源向高临床价值的
药物倾斜，着力减轻患者治疗负担。”

锚定全球市场

政策激活了庞大的国内医药市
场，让创新药企拥有更稳定的发展根
基，为其走向全球市场积蓄动能。

诺诚健华广州产业化基地拥有
符合中国、欧美双重GMP（药品生产
质量管理规范）标准的智能化生产设
施，尤其是国际先进的喷雾干燥及热
熔挤出固体分散体生产线，解决了行
业公认的难溶性药物溶解难题。“依
托医保培育形成的国内市场基础，广
州基地不仅能保障国内供应，更具备
了面向国际市场供应制剂的能力。”

基地负责人介绍说。
国产创新药走向海外，过硬的

产品质量是“通行证”。以东阳光药
为例，公司原料药和制剂生产线均
通过了欧美GMP核查。2026年4月
份，其胰岛素产品获得美国FDA（美
国食品药品监督管理局）批准，成为
全球第二家、中国首家通过该认证
的胰岛素生产企业，且是一次审核
即通过。“我们坚持国内外产品‘四
统一’：同一条生产线、相同原辅料、
同一处方工艺、统一质量标准。”张
英俊表示。这种高标准的质量体
系，正是得益于国内集采和医保准
入对质量的严苛要求。

康方生物国际化进程也不断加
速。2022年，该公司将依沃西部分海
外权益对外授权；2025年4月份，康方
生物的派安普利单抗两项鼻咽癌适
应症获得美国FDA批准上市。夏瑜
表示，医保助力企业在国内市场放
量，使得企业有足够的资金去支撑高
昂的国际多中心临床试验，去参与全
球市场的博弈。

面向未来，三家药企均期待，政
策持续优化创新药全生命周期支持
机制，健全“基本医保+商业健康保
险”双目录协同发展模式，统筹兼顾
基金可持续、患者用药可及、企业创
新回报三方平衡。

在余丰慧看来，中国创新药的实
践证明，当“真创新”获得“高回报”，
当“天价药”走向“亲民价”，一条以本
土市场筑基、全球竞争提速的高质量
发展之路已然铺就。

服务临床、深耕创新、走向全球

政策助推创新药加快价值兑现

记者走访企业实验室与无菌车间 张晓玉/摄


